Universidad deValladolid

Facultad de Ciencias Economicas y
Empresariales

Trabajo Final de Master
Master en Contabilidad y Gestion Financiera

Andlisis exploratorio de lainfluencia de
factores empresariales en la presion fiscal
de las sociedades cotizadas

Presentado por:

K. Soledad A. Alarcon Ferrua

Tutelado por:

Mercedes Redondo Cristdbal
Marta Nino Amo

Valladolid, septiembre de 2020



RESUMEN

El objetivo principal de este trabajo es identificar las variables econémico-
financieras determinantes de presion fiscal de las sociedades cotizadas en los
paises de Espafia, Brasil y Peru, en el ejercicio econdmico 2018. En linea con
la literatura previa, se ha utilizado el tipo impositivo efectivo como medida de la
presion fiscal y los factores empresariales considerados han sido la rentabilidad
econdémica y financiera, la intensidad de capital, el endeudamiento y el tamafio.
La muestra se compone de 342 sociedades que cotizan en las Bolsas de
Madrid, Sdo Paulo y Lima. El andlisis de la varianza realizado encuentra que la
tasa impositiva efectiva tiene una relacién positiva y significativa con la variable
endeudamiento en las sociedades espafolas y brasilefias. El resto de las
variables no son significativas y, por tanto, no son determinantes presion fiscal

de las sociedades de la muestra.
Palabras Clave: Tipo impositivo efectivo, presion fiscal, factores empresariales

Clasificacion JEL: H25, H32, M41.

ABSTRACT

The main objective of this paper is to identify the economic-financial variables
that determine the tax burden of companies in the countries of Spain, Brazil and
Peru, listed on the stock exchange in fiscal year 2018. In line with previous
literature, the effective tax rate has been used as a measure of tax pressure
and the business factors considered have been economic and financial
profitability, capital intensity, indebtedness and size. The sample is made up of
342 companies listed on the Madrid, Sdo Paulo and Lima Stock Exchanges.
The analysis of the variance carried out finds that the effective tax rate has a
positive and significant relationship with the debt variable in Spanish and
Brazilian companies. The rest of the variables are not significant and, therefore,

are not determinants of the tax burden of the companies in the sample.
Keywords: Effective tax rate, tax burden; business factors, listed companies.

JEL classification: H25, H32, M41.



RESUMO

O presente estudo tem como objetivo identificar as variaveis econdmicas e
financeiras que determinam a carga tributaria das empresas listadas nos
paises da Espanha, Brasil e Peru, no exercicio 2018. De acordo com a
literatura anterior, a taxa de imposto efetiva tem sido usada como a medida da
carga tributaria e os fatores empresariais considerados tém sido a
rentabilidade, a intensidade de capital, o endividamento e o tamanho. A
amostra consiste de 342 empresas tendo sido listadas na bolsa de valores de
Madri, Sdo Paulo e Lima. A analise de variancia constata que a taxa efetiva de
imposto tem uma relacdo positiva e significativa com a variavel divida em
empresas espanholas e brasileiras. As demais variaveis nao sao significativas
e, portanto, ndo sdo um fator determinante na carga tributaria das empresas da

amostra.

Palavras-chave: Taxa de imposto efetiva, pressao fiscal, fatores comerciais

das empresas listadas.

Classificacao JEL: H25, H32, M41.
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1. INTRODUCCION

Los impuestos siempre se han encentrado presentes en los inicios de la
sociedad y en el centro de la existencia del Estado como un enlace crucial
entre los gobernados y sus gobernantes. El nacimiento de la sociedad y los
impuestos estan intrinsecamente vinculados, tal y como se pone de manifiesto
en la definicion de impuestos que en 1904 propone Oliver Wendell Homes,
Juez de la Corte Suprema de los Estados Unidos, indicando que “Los
impuestos son el precio que hemos de pagar por una sociedad civilizada”. Sin
embargo, cabe sefalar que la necesidad de gravar vino antes incluso de la
formacion de Estados y la positividad de las reglas, coincidiendo con el

comienzo de la vida en sociedad, y su historia se remonta a la antigiedad.

El impuesto sobre sociedades es un tributo con mayor trascendencia para las
empresas, no solo por el coste que este genera, sino que ademas conlleva una
problematica contable, ya que se trata de un tributo regulado en base a una
normativa fiscal, pero que recolecta la informacion en base de una informacion

contable, esto quiere decir que se encuentra sujeta a la regulacion mercantil.

Por lo tanto, la contabilidad y la fiscalidad a pesar de presentarse como dos
disciplinas distintas, se encuentran totalmente relacionadas a través del
Impuesto sobre Sociedades. Mientras la contabilidad tiene como propdsito
facilitar informacion financiera-economica a diversos usuarios, la fiscalidad a
diferencia, tiene como propdsito generar una informacion financiera al Estado,
es decir, fija los distintos impuestos y niveles de recaudaciones Optimas para
cubrir necesidades sociales, a través de las normativas del sistema tributario de

cada pais.

En Espafia, el Impuesto sobre sociedades es un tributo que grava la renta
obtenida por las distintas empresas, constituyéndose junto con el Impuesto
sobre la Renta de las Personas fisicas, los pilares fundamentales de la

imposicion directa en el sistema tributario espafiol. Por ello, es de suma



importancia la regulacion de este tributo, considerando que su finalidad es ser
un instrumento para que los ciudadanos cumplan con justicia y suficiencia el
deber constitucional de contribuir el sostenimiento de los gastos publicos de
acuerdo a la capacidad econdémica.

En lo que respecta a la complejidad de los sistemas tributarios de América
Latina, los paises mas pequefios tienden en general a mantener sistemas de
tributacion mas simples, con diversos modos de tributacion alternativa, como
los impuestos minimos presuntos, los impuestos al patrimonio o sistemas
similares. Brasil, por el contrario, mantiene uno de los sistemas tributarios mas
complejos e intrincados de la region, con una infinidad de impuestos especiales,

con impuestos superpuestos a nivel nacional, estatal y provincial o local.

La realizacion del presente trabajo final de master, pretende reflejar el conjunto
de conocimientos adquiridos en el plan de estudios del Master en Contabilidad
y Gestion Financiera, en especial en las disciplinas de contabilidad y fiscalidad.
Ademas, de proporcionar una panoramica de los sistemas tributarios de un
pais europeo, que es Espafia, y dos paises latinoamericanos, Brasil y Perq, y
como el Impuesto sobre Renta de las personas juridicas se ha constituido
como uno de los principales recursos para la mayoria de los estados del

continente.

El impuesto sobre la renta de las sociedades ha sido estudiado por muchos
investigadores desde diferentes ambitos, y, en particular, son mdultiples los
estudios que se centran en el andlisis de la tasa impositiva efectiva, como
medida de la presion fiscal, y los factores empresariales que la determinan. A
pesar de que la tributacion es una cuestidon que afecta a todos los ambitos
geograficos, la mayoria de las investigaciones sobre las tasas de impuesto
efectivas y sus determinantes se han centrado en paises como Estados Unidos,
China o la Unién Europea. Esta cuestién no ha sido tan estudiada en paises
latinoamericanos y hasta donde conocemos no se han realizado para Peru

estudios basados en la tasa impositiva efectiva.



El presente trabajo tiene como objetivo estudiar los factores empresariales que
tienen influencia en la presion fiscal empresarial de las sociedades cotizadas
en las bolsas de Madrid, Lima y Sao Paulo, con la finalidad de conocer si los

determinantes de la presion fiscal son similares en estos tres paises.

Para alcanzar este objetivo se ha seleccionado una muestra de sociedades
cotizadas ubicadas en Espafia, Brasil y Pert y se ha obtenido la informacion
econdémico-financiera y fiscal para el ejercicio econémico 2018. Por lo que se
ha realizado un analisis de la varianza para estudiar la incidencia de un

conjunto de factores empresariales sobre el tipo impositivo efectivo.

La estructura del trabajo es la siguiente. En primer lugar, se hace referencia a
la normativa del impuesto sobre las rentas empresariales en los paises objeto
de estudio. En el apartado siguiente se expone la medida de presion fiscal y los
factores economico-financieros que la literatura previa considera como
determinantes de la presion fiscal empresarial. Seguidamente se describe la
muestra, las variables y la metodologia empleadas en el andlisis. Finalmente,
los ultimos apartados recogen los resultados y las conclusiones que se derivan

del estudio.



2. IMPOSICION SOBRE LAS RENTAS EMPRESARIALES

En el presente apartado se detallan algunos aspectos de los impuestos que
gravan las rentas de las empresas en los paises considerados en este estudio.
De este modo, se explica de manera breve la normativa aplicable en cada

territorio.

2.1. EsPANA

El Impuesto sobre Sociedades, dentro de la imposicién directa, junto con el
Impuesto sobre la Renta de Personas Fisicas (IRPF) son los pilares
fundamentales del sistema impositivo en el territorio espafiol. En el articulo 31
de la Constitucion Espafola, ambos impuestos forman parte del principio que
exige la contribucién al sostenimiento de los gastos publicos, de acuerdo a la
capacidad economica de cada contribuyente, siendo expresada por la renta
global durante un determinado periodo de tiempo de una persona fisica o
juridica. Es asi, como el sistema tributario espafiol clasifica para gravar la renta
obtenida de una persona fisica al IRPF y cuando la renta es obtenida por una
persona juridica o en ocasiones por entes sin personalidad juridica?l, el sistema
tributario espafiol establece para cumplir con la obligacion de contribuir al

sostenimiento de los gastos publicos al Impuesto sobre Sociedades.

La normativa aplicable en Espafia para el Impuesto sobre Sociedades se
encuentra regulada basicamente en los articulos de la Ley 27/2014, de 27 de
noviembre (BOE, 28 de noviembre 2014) del Impuesto sobre Sociedades (LIS),
asi como por el Reglamento de Impuesto sobre Sociedades (RIS) aprobado por
el Real Decreto 634/2015, de 10 de julio (BOE, 11 de julio 2015).

! Dentro de esta clasificacion se incluyen las siguientes entidades: fondos de inversion, uniones
temporales de empresas, fondos de capital-riesgo, de inversién colectiva tipo cerrado, de
pensiones, de regulacion de mercado hipotecario, de titulizacion, de garantia de inversiones,
las comunidades titulares de montes vecinales en mano comun, fondos de activos bancarios.



El Impuesto sobre Sociedades constituye uno de los tributos mas
representativos en el sistema fiscal espafol, debido a su importancia
recaudadora y a la capacidad de control sobre los rendimientos empresariales.
Como se refleja en la Tabla 1, en el afio 2018 los ingresos tributarios por el
Impuesto sobre Sociedades crecieron hasta los 24.838 millones, un 7,3% mas
de lo recaudado en 2017 (Agencia Tributaria, 2019). Ademas, se presenta
como uno de los tributos mas antiguos ya que se remonta en la Contribucién de
Utilidades aprobada por la Ley 27 de marzo de 1990, que gravaba los

beneficios de las sociedades de capital (Sanchez Pedroche, 2017).

Tabla 1. Resumen de los impuestos directos en Espafia, afios 2017 y 2018 (en
millones de euros)

2017 2018 Tasade variacion (%)
Impuesto sobre la
Renta de las Personas 77,038 82,859 7.6
Fisicas
Impuesto sobre
. 23,143 24,838 7.3
Sociedades

Fuente: Agencia Tributaria (2019).

La LIS establece las reglas esenciales de la actual estructura del Impuesto
sobre Sociedades, que se inspira en los principios de neutralidad,
transparencia, sistematizacién, coordinacion internacional y competitividad.
Como se ha indicado, el Impuesto sobre Sociedades grava los beneficios
obtenidos de las sociedades y entidades juridicas, con independencia de la
fuente u origen de la que estas procedan (Garcia-Rozado Gonzalez, et al.,
2008). Se aplicara a todo el territorio espafol incluyendo Canarias, Islas
Baleares, Ceuta y Melilla. Sin embargo, la Comunidad Foral de Navarra y en la
Comunidad Auténoma del Pais Vasco se presenta una normativa propia,
distinta a la estatal. Estan sujetos al Impuesto sobre Sociedades los residentes
en territorio espafol, considerandolos residentes a aquellas entidades que
concurra a uno de los tres requisitos:

- Haberse constituido con la ley espafiola.



- Tener domicilio social en territorio espafiol.

- Tener sede de direccion efectiva en territorio espafol. Es decir, que
radique en dicho territorio la direccion y control del conjunto de sus
actividades.

Desde el punto de vista fiscal, la Agencia Tributaria (2020) indica que el
Impuesto sobre Sociedades posee las siguientes caracteristicas de naturaleza
juridica:

- Es de caréacter directo (recae en una magnitud econdémica en el
momento de su generacién), ya que grava directamente la capacidad
economica del sujeto pasivo.

- Es de caracter periddico, ya que su periodo impositivo? coincide con el
ejercicio econdémico de cada empresa y el devengo se produce el dltimo
dia del periodo impositivo.

- Es de caracter proporcional®, es decir, el tipo de gravamen es fijo, no
aumenta porque lo haga la base imponible. El impacto de este tributo
suele ser menor gracias a los incentivos fiscales que acostumbran a
tener las empresas.

- Es estatal, sin que esté prevista la posibilidad de ceder porcentaje

alguno a las Comunidades Autbnomas.

Se presenta, ademas, como un impuesto que se ha utilizado para estimular,
mediante una reduccion significativa de la carga tributaria por realizar:
inversiones o gastos empresariales en 1+D+l, las nuevas tecnologias de la
comunicacion, las actividades exportadoras, las inversiones culturales, la

proteccion del medio ambiente, entre otros.

2 El plazo para la determinacion de la renta, es decir el periodo impositivo coincide con el
ejercicio econémico de la entidad empresarial, pero no necesariamente con el afio natural. Es
decir, que se adapta al ejercicio econdmico de las entidades sujetas siendo la Unica limitacion
no exceder los 12 meses.

3 La caracteristica de proporcionalidad del Impuesto sobre Sociedades es objeto de mdiltiples
disputas doctrinales con relacion si es preferente un tributo proporcional o progresivo.
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Desde el punto de vista contable, el Impuesto sobre Sociedades es
considerado como un gasto mas de la sociedad. En tal sentido, ha sido
considerado en el Plan General Contable como un gasto en el Real Decreto
1514/2017, de 16 de noviembre, por el que se aprueba el Plan General de
Contabilidad. Sin embargo, la contabilizacién se lleva a cabo por dos métodos:
- Método de la cuota a pagar: contabilizandose como gasto.
- Método del efecto impositivo, de la tributacion diferida o del impuesto
diferido: el gasto por Impuesto sobre Sociedades se calcula sobre el
resultado contable, mientras que la cuantia a pagar a la Hacienda

Publica se determina a partir del resultado fiscal.

En la Tabla 2 se presenta el esquema liquidatario de Impuesto sobre
Sociedades, con la finalidad de facilitar la comprension de la lectura.

Tabla 2. Esquema liquidatario del Impuesto sobre Sociedades.

Liquidacion fiscal del IS
Resultado Contable antes de Impuestos (RCAI)
* Ajutes positivos y negativos
= Base Imponible (BI) previa
- Bases imponibles Negativas de Ejercicios Anteriores
= Base Imponible (BI)
X Tipo de gravamen (t/q)
= Cuota Integra (CI)
- Deducciones y Bonificaciones (DyB)
= CUOTA LIQUIDA (CL)
- Retenciones y Pagos a Cuenta (RyPC)
= CUOTA DIFERENCIAL (CD)

Fuente: Elaboracién propia.

Para el calculo de la Base Imponible (Bl) se recurre a la contabilidad debido a
gue el dato de partida para determinarla es el resultado contable de la sociedad,
corregido por los aumentos o disminuciones que correspondan por la diferencia
gue haya entre la normativa fiscal y contable. Para el calculo de la Bl se parte
del Resultado Contable antes de Impuestos (RCAI) del periodo, el cual se

evidencia por la compensacién de bases imponibles negativas de ejercicios

11



anteriores y se aplican los ajustes positivos y negativos (art. 26 de la LIS). Esto
quiere decir, que la Bl se establece por el resultado contable del ejercicio
econémico ajustado a su vez por una serie de correcciones 0 ajustes
extracontables en los ingresos que fiscalmente no son imputables y en los
gastos fiscalmente no deducibles, obteniendo de esta manera una base
ajustada (previa) que disminuird debido a las bases imponibles negativas de

anos anteriores.

Una vez de obtenida la Bl se aplica el tipo de gravamen (t/g), que se presenta
como el porcentaje fijo que se destina a la Administracion Tributaria después
de realizar todos los ajustes necesarios, para obtener la Cuota Integra del
tributo (CI). En el articulo 29 de la LIS, el tipo general de gravamen para los
contribuyentes de este impuesto sera del 25%?*.

El periodo impositivo (art. 27, LIS), como se ha mencionado anteriormente,
coincidira con el ejercicio economico de la sociedad y nunca sobrepasara los
12 meses del afio. Por su parte, el articulo 28 de la LIS comenta que el
impuesto serd devengado el ultimo dia del periodo impositivo, debiendo
declararse a un plazo de 25 dias naturales siguientes a los seis meses

posteriores a la conclusion del periodo impositivo.

La Cl deberd ser inmediatamente minorada por las deducciones vy
bonificaciones (DyB) a las que tenga derecho el sujeto pasivo. Es asi, que los
contribuyentes del Impuesto sobre Sociedades deberan hacer pagos
fraccionados a cuenta del importe definitivo del impuesto en los veinte primeros
dias de abiril, octubre y diciembre e igualmente, segun la normativa fiscal, estan
obligados a presentar y suscribir una declaracion por el impuesto en el lugar y

la forma determinados.

4 Con la entrada en vigor de la reforma fiscal en el afio 2015 el tipo general de gravamen para
las se redujo al 28% y para las sociedades que iniciaron su periodo impositivo el 1 de enero de
2016 debieron aplicar un 25%. Ahora bien, tributaran al 15% durante los dos primeros periodos
las entidades de nueva creacion que desempefien actividades econémicas, a excepcion que
deban tributar un tipo inferior (art. 29, LIS).
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2.2. BRASIL

El sistema tributario brasilefio tiene una enorme variedad de leyes vy
reglamentos, que no siempre son claros y faciles de entender. Sin embargo, de
manera simplificada describiremos el Impuesto sobre la Renta de la Persona
Juridica (IRPJ).

El IRPJ, en sus primeros afios de existencia afiadié poco a los ingresos fiscales
de la Unién, alrededor del 3%. Segun Nébrega (2014), de todos los impuestos
federales, el impuesto sobre la renta en su inicio sélo recaudaba mas que el
impuesto sobre las loterias. Sin embargo, poco a poco, la recaudacién de
impuestos aumentd en términos nominales y reales, hasta el punto de que en
el decenio de 1930 (menos de diez afos de su institucion) llegd a alcanzar el 8%
de los ingresos. El impuesto de importacion mantuvo un liderazgo historico,
seguido cada vez mas de cerca por el impuesto al consumo, lo que se entiende
por la simple observacion de que la economia se centraba en la exportacion de
productos basicos, y la importacion de bienes de consumo, puesto que la
economia brasilefia no habia experimentado la industrializacion. Pero, con el
estallido de la Segunda Guerra Mundial, y la consiguiente caida del comercio
internacional, los impuestos aduaneros sufrieron un golpe. Con el objetivo,
sobre todo, de recuperar la recaudacion, el Gobierno Federal se reestructurd
administrativamente, y comenz6 a dedicar mas recursos a la percepcion del
IRPJ. Para ello, se cre6 el Comité de Reorganizacion y Servicios de la Junta
del Impuesto sobre la Renta. En poco mas de cinco afos, el impuesto sobre la
renta aumentd del 10% al 28% del total de los ingresos fiscales federales,
habiendo incluso alcanzado el hito sin precedentes de ser el primero en
recaudacion en 1943 (Nébrega, 2014).

El Impuesto sobre la Renta de las Sociedades tiene sus reglas, limites y
principios, asi como la mayoria de los impuestos, contenidos en la Constitucion
Federal de 1988. El articulo 153 de la Constitucion Federal establece que el

impuesto sobre la renta es un impuesto federal. En esta ocasion, las reglas,
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preceptos y normativas relacionadas con dicho impuesto tienen aplicacién en
todo el territorio nacional. Asimismo, segun la disposicion constitucional, el
Impuesto sobre la Renta se regira por los criterios de generalidad,
universalidad y progresividad.

El Codigo Tributario Nacional (CTN) establece las normas generales del
Impuesto sobre la Renta, concretamente en los articulos 43 a 45, enumerando,
por ejemplo, el hecho imponible, la base de célculo y los contribuyentes.
Ademas, este impuesto estd contemplado en varias leyes federales y en los
reglamentos de la Oficina Federal de Ingresos, y su principal legislacion es el
Decreto N° 3000 de 26 de marzo de 1999, también conocido como RIR/99.
Cabe sefialar que la mayoria de las normas contenidas en la RIR/99 proceden
de leyes federales. Estas normas legales que fueron compiladas por la
Administracion, cuando son constitucionales, obligan a todos. Por otra parte,
algunas de las disposiciones no tienen fundamento juridico y, por lo tanto,

deben analizarse como normas reglamentarias.

El contribuyente del Impuesto sobre la renta de las sociedades consiste
precisamente en la persona juridica que posee ingresos o rentas de cualquier
naturaleza, teniendo la certeza de que el hecho imponible de dicha obligacion
tributaria es la disponibilidad econdmical/legal de los ingresos derivados del

capital o del trabajo.

En consulta a la Secretaria de Renda Federal de Brasil- SRF°®, autoridad
tributaria en el Brasil encargada de la recaudacion de los tributos del Gobierno
Central (2019), se verifica que en el afio 2018, el Impuesto de Renta (Persona
Fisica, Persona Juridica y retencién de impuestos) ha generado un valor de
R$ 390,000,000.00 (cuatrocientos treinta y tres mil setecientos noventa y siente
millones de reales) en recaudacion en precios corrientes, que corresponde al

26,82% del importe total recaudado por la Unién en el periodo. En cuanto al

5 Organo responsable por la recaudacion de la mayor parte de los ingresos tributarios
constituidos por la Unidn, directamente subordinado al Ministerio de Estado de Hacienda.
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IRPJ, fue responsable de recaudar un monto de aproximadamente
R$ 141,856,000,000 (ciento veinte mil doscientos veinte millones de reales) a
favor de la Unién, que representa 9,74% del total en 2018. Esto pone de
manifiesto que el IRPJ es el impuesto mas importante desde el punto de vista
de la recaudacion de impuestos y el segundo impuesto sobre la cuestién de la
cantidad, detras so6lo de las Contribuciones para la financiacion de la Seguridad
Social.

El IRPJ segun lo dispuesto en el articulo 218 del Decreto 3000/99 se aplicara a
las entidades a medida que obtengan sus ingresos, independientemente de la
naturaleza de la actividad empresarial. Son contribuyen del IRPJ las personas
juridicas y las empresas individuales. El articulo 43 de la CTN establece que el
IRPJ es un impuesto de competencia de la Unién, sobre los ingresos y
beneficios de cualquier tipo y que tiene como hecho generador la adquisicion
de la disponibilidad econémica o legal de los ingresos o el beneficio. En vista
de ello, la incidencia del impuesto es independiente de la forma o
denominacion bajo la cual se generaron los ingresos. En el caso de los
ingresos procedentes del exterior, la ley establecera las condiciones a efectos

fiscales.

El IRPJ tiene su incidencia sobre los ingresos o la renta. Por lo tanto, su base
de célculo es la cantidad real, arbitrada o presunta prescrita en el articulo 44 de
la CTN: "La base de calculo del impuesto es el importe real, arbitrado o
presunto de los ingresos o beneficios imponibles. Asi, la base de calculo del
impuesto sobre la renta de las sociedades es la determinacion de los ingresos
netos del afio ajustados con las adiciones y exclusiones". Este precepto legal
establece la conexion juridica del concepto de renta vinculado a la legislacion
tributaria, razén por la cual surgen los ajustes de beneficios contables para
obtener el beneficio real. Por lo tanto, actualmente son tres las modalidades de
tributacion del IRPJ existentes para el contribuyente persona juridica: beneficio

real, beneficio presunto y beneficio arbitrario.
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El beneficio real es el régimen mas complejo de la tributacion. La base del
calculo del IRPJ es determinada en base de la contabilidad efectuada de
acuerdo con las leyes comerciales y fiscales. Este beneficio representa el
resultado de las entidades antes de los impuestos sobre las ganancias mas las
adiciones, exclusiones y compensaciones. En este caso, también existe la

posibilidad de calcular el trimestral® o anual’ conforme la Ley 9.430/96.

El articulo 14 de la Ley 9.718/98, con la nueva redaccién de la Ley 10.637/02,
establecié que estan obligadas al calculo del beneficio real las personas
juridicas cuya ganancia total en el afio anterior sea superior al limite
R$ 48.000.000,00 o proporcional al nimero de meses del periodo, cuando sea

inferior a 12 meses.

La tasa del IRPJ es del 15% que se aplicara sobre el beneficio real
comprobado, con un 10% adicional sobre la parte que exceda la cantidad de
R$ 20.000,00 multiplicada por el nimero de meses del respectivo periodo de
comprobacioén. El calculo anual también se denomina régimen de estimacion
porque tiene base de céalculo estimada sobre la base de los ingresos brutos
mensuales. En esta modalidad se recoge el impuesto durante el afio, siendo
considerado como anticipos mensuales de las cantidades calculadas al final de
afo. Al final de afio, las cantidades pagadas por adelantado se comparan con
las calculadas el 31 de diciembre. Si en esta comparacion la cantidad pagada
es mayor que la calculada, la empresa tendra derecho a reembolso, de lo
contrario debera pagar hasta el udltimo dia util del mes de marzo del afio

siguiente el valor de esta diferencia.

6 Sji se opta por determinar el beneficio real de forma trimestral, el periodo de calculo se
encierra en los meses del 31 de marzo, 30 de junio, 30 setiembre y 31 diciembre, es decir, en
este caso el contribuyente estd exento de la recaudacion del IRPJ en los dos primeros meses
de cada periodo, o anualmente (Oliveira, 2009).

7 Cuando la opcién es por el calculo anual, la empresa debe recaudar el IRPJ mensualmente
en base a una estimacion y, el 31 de diciembre, calculara el Beneficio Real, entonces
comparara la cantidad debida con lo ya recaudado, pagando la diferencia o compensando
posteriormente con otros impuestos (de la misma naturaleza o no).
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El concepto de beneficio presunto ha cambiado a lo largo de los afos,
moviéndose en dos direcciones: la primera, en el sentido de excluir a las
grandes empresas y al sistema financiero y estimar la adhesién de los
contribuyentes mas pequefos (que constituyen una gran parte de las personas
juridicas del pais); y, la segunda, con el claro objetivo de aumentar la
recaudacion (Oliveira, 2015). Sin embargo, el beneficio presunto quedo
equivocadamente asimilado como una etapa tributaria intermediaria a aplicar
en la evolucion de las pequefias a grandes empresas. Es decir, se entiende
este régimen como un pasaje natural, que hace parte del crecimiento del
negocio, algo como adolescencia en el proceso de evolucidon empresarial. El
beneficio presunto es la alternativa tributaria al beneficio real, y la eleccion

debe ser realizada después de un andlisis comparativo entre ambos regimenes.

Actualmente el beneficio presunto considera a la ganancia bruta del afo-
calendario anterior y permite el régimen de caja, conforme el articulo 13 de la
Ley 9718/98 con la nueva redaccion dada por el articulo 46 de la Ley 10.6 La
persona juridica cuya ganancia bruta total, en el afio-calendario anterior, haya
sido igual o inferior a R$ 48.000.000,00 o R$ 4.000.000,00 multiplicado por el
numero de meses de actividad en el afio-calendario anterior, cuando fuese
inferior a doce meses, podria optar por el régimen tributario con base en el
beneficio presunto. El beneficio presunto es contabilizado trimestralmente, con
periodos de declaracion que se cierran el 30 de marzo, 30 de junio, 30 de
septiembre y 31 de diciembre. La tasa impositiva es también del 15%, con un

10% adicional para los beneficios que superen los 60 mil reales por trimestre.

La base del calculo del IRPJ por el beneficio presunto se obtiene multiplicando
los porcentajes fijados por la legislacion, de acuerdo con la actividad que
realiza la empresa, por la ganancia bruta recibida en el trimestre, siendo el
resultado agregado a las demas ganancias, rendimientos y ganancias de
capital, conforme la Ley 9.430/96. La alicuota del IRPJ del beneficio presunto

es igual a la del beneficio real. Sin embargo, en esta no esta permitida las
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deducciones de los incentivos fiscales, pero las retenciones pueden deducirse

en el impuesto a pagar.

El beneficio arbitrario es una forma de tributacién excepcional que se aplica
cuando una persona juridica no tiene las condiciones de determinar su
beneficio real o presunto. Este beneficio es realizado de forma trimestral, v,
normalmente es consecuencia de sanciones por parte del 6rgano fiscal,
cuando la contabilidad no estd conforme a las leyes comerciales y fiscales o
cuando el contribuyente opta indebidamente por el beneficio presunto.

Cabe sefialar que, a diferencia del Impuesto sobre la Renta de las Personas
Fisicas, el IRPJ no es anual. Debe ser pagado cada tres meses. En el caso de
los que estan bajo el régimen de impuesto sobre el beneficio real, existe la

posibilidad de que el calculo sea mensual.

Si una empresa opta por el beneficio presunto como régimen tributario,
automaticamente estara dejando de escoger el beneficio real debiendo pagar
por los impuestos de forma anticipada. Lo mismo puede ocurrir en caso de
adoptar el beneficio real. En ambos casos, cuando el dinero gastado para el
pago de los tributos por un régimen fuera superior al que seria gasto en caso
de otra opcion tributaria, habra un costo de oportunidad, una vez que tal valor
podria ser aplicado en el mercado financiero, utilizando como capital de giro u
otro proyecto de la empresa, pero como no lo fue pierde la ocasion. Por lo tanto,
el valor de los tributos debe ser considerado, pero junto a ellos también los
gastos necesarios a su apuracion, una vez que el beneficio presunto es mas
simple de ser calculado a diferencia del régimen del beneficio real, existen
opciones de postergar el reconocimiento de determinados ingresos o anticipar
algunos gastos, bien como compensar los prejuicios y utilizar los beneficios

fiscales.
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2.3. PERU

El sistema tributario peruano se presenta como la fuente por excelencia de los
ingresos permanentes del Gobierno Central y es definido como el conjunto de
tributos que rigen en un pais. En el Peru, la Superintendencia Nacional de
Aduanas y Administracion Tributaria (SUNAT) es la autoridad tributaria
encargada de la recaudacion de los tributos del Gobierno Central. La normativa
aplicable a las rentas generadas es la Ley del Impuesto a la Renta aprobado
por el Decreto Supremo N°179-2004-EF.

Segun el Informe N° 038-2018-SUNAT/1V3000 se define el Impuesto de Renta
(IR) como un impuesto directo, que ademas es de realizacion periodica y
caracter real, sustentando esas caracteristicas de la siguiente manera:
- Es directo, el contribuyente soporta de manera directa la carga
economica.
- Esreal, se considera la riqueza gravada.
- Es de realizacion periodica, porque se configura al finalizar cada

ejercicio gravable.

El IR es determinado anualmente y considera las rentas obtenidas dentro de un
ejercicio gravable, es decir, aquel que inicia el 01 de enero y finaliza el 31 de
diciembre. Si bien, el IR es de caracter anual, dependiendo de la categoria, se
realizan pagos a cuenta o se efectian retenciones mensuales. A este tipo de
proceso se le considera adelanto del Impuesto a la Renta Anual y se puede
usar como créditos con la finalidad de aminorar el monto del IR que se

determinara en la Declaracion Jurada Anual (SUNAT, 2019).

En Peru existen cinco categorias en el IR y su diferencia esta en funcion de la
naturaleza o la procedencia de las rentas, estas categorias son las siguientes:

- Primera categoria, las rentas reales (en efectivo o en especie) del

arrendamiento, subarrendamiento, el valor de las mejoras, provenientes

de los predios rusticos y urbanos o de bienes muebles.
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- Segunda categoria, interés por colocacién de capitales, regalias,
patentes, rentas vitalicias, derechos de llave y otros.

- Tercera categoria, generalmente las derivadas a las actividades
comerciales, industriales, servicios 0 negocios y otras actividades
consideradas en la legislacion.

- Cuarta categoria, las obtenidas por el ejercicio individual de cualquier
profesion, ciencia, arte u oficio.

- Quinta categoria, las obtenidas por el trabajo personal prestado en

relacion de dependencia.

Los ingresos tributarios netos en los aflos 2017 y 2018 (tabla 3) muestran que
en el dltimo afo la recaudacion se incremento representé S/ 13,884 millones
mas que en el afio 2017, registrando un crecimiento de 13,8%. Donde el IR
represento uno de los pilares de este resultado. Hay que sefialar que la mayor
recaudacion del IR se sostuvo principalmente por las rentas empresariales
(tercera categoria), tanto en su componente de regularizacion del ejercicio
2017 (que se paga en el 2018) como en los pagos a cuenta mensuales del
Régimen General SUNAT (2019 b).

Tabla 3. Ingresos tributarios netos en Peru, afios 2017 y 2018 (en millones de

nuevos soles)

2017 2018
Recaudacion 90,706 104,590
Impuesto ala Renta 36,755 41,598

Fuente: SUNAT (2019 b).

El articulo 55 de la Ley del Impuesto a la Renta establece las tres tasas que
van a gravar las rentas que perciben los contribuyentes de tercera categoria,
gue se recogen en la tabla 4. Hasta el afio 2014, la tasa aplicable era del 30%,
en los afios 2015 y 2016, la tasa era de 28%, y del afio 2017 en adelante, se

determinara aplicando la tasa del 29,50% sobre su renta neta.
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Tabla 4. Tasas para la determinacion del Impuesto a la Renta Anual en Peru.

EJERCICIO |TASAAPLICABLE
Hasta el 2014 30%
2015-2016 28%

2017 en adelante 29.50%

Fuente: Ley del Impuesto a la Renta.

Estan sujetas al Impuesto a la Renta la totalidad de las rentas gravadas que

obtengan los contribuyentes que se consideran domiciliados en el pais, sin

tener en cuenta la nacionalidad de las personas naturales, el lugar de

constitucion de las juridicas, ni la ubicacién de la fuente productora.

Para el andlisis tributario, se presentan las operaciones desde la perspectiva

del esquema general que se sigue para el calculo del IR. En la Tabla 5 se

presenta el esquema para efectuar el calculo del IR para los contribuyentes que

se acogen al Régimen General y teniendo en cuenta a normativa tributaria en

la determinacion de los componentes del calculo a fin de evitar los reparos

tributarios.

Tabla 5. Esquema liquidatario del Impuesto de Renta en Pera.

Liquidacion Fiscal del IR tercera categoria

INGRESOS BRUTOS

(-) Costo Computable

RENTA BRUTA

(-) Gastos

(+) Otros Ingresos

RENTA NETA

(+) Adiciones

(-) Deducciones

(-) Pérdidas Tributarias compensables

RENTA NETA IMPONIBLE/PERDIDA

IMPUESTO RESULTANTE

(-)Créditos

SALDO A FAVOR (DEL FISCO O DEL CONTRIBUYENTE)

Fuente: SUNAT (2019 a).
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La renta bruta se encuentra definida en el articulo 20 de la Ley y esta
constituida por el conjunto de ingresos afectos al IR que se obtenga en el
ejercicio gravable. En el articulo 57 de la Ley, sustituido por el Articulo 19 del
Decreto Legislativo N° 970, se estable que las Rentas de la Tercera Categoria
se consideran producidas en el ejercicio comercial en que se devenguen. Esta

norma sera aplicada para la imputacién de los gastos.

Para determinar la renta neta de tercera categoria o renta neta empresarial, se
deducira de la renta bruta los gastos necesarios para producirla y mantener su
fuente productora, asi como los vinculados con la generacién de ganancias de
capital, en tanto la deduccion no esté expresamente prohibida por la LIR versus
los gastos no deducibles, conforme a lo indicado en el articulo 37 de la Ley.

Continuando con el esquema liquidatario, para obtener la renta neta imponible
para el IR, se debe considerar el total de los ingresos gravables (renta bruta),
menos los gastos y costos necesarios para producir y mantener la fuente
productora de rentas. Se admiten la deduccion de gastos en general, tales
como: intereses, seguros, perdidas extraordinarias, gastos de cobranza,
depreciacion y pre-operativos, reservas autorizadas, castigos y provisiones por
deudas incobrables, provisiones para beneficios sociales, pensiones de
jubilacion, bonificaciones y gratificaciones a los empleados, etc. Los gastos que
se efectien en el exterior son deducibles siempre que sean necesarios y se
encuentren acreditados con los respectivos comprobantes de pago emitidos en
el exterior. Existen gastos no aceptados como deducciones, entre las que
tenemos: los gastos personales, el impuesto a la Renta asumido (salvo en el
caso de intereses), las multas tributarias y administrativas, las donaciones y

reservas o provisiones no admitidas por Ley.
Caso existan perdidas en el ejercicio econémico, las perdidas pueden ser

arrastradas por hasta cuatro ejercicios econémicos consecutivos, empezando a

computar desde el primer afio siguiente al que se computo la perdida.

22



3. FACTORES EMPRESARIALES DETERMINANTES DE LA PRESION
FISCAL

El objetivo primordial de este estudio es analizar si determinadas
caracteristicas econdmico-financieras de las sociedades cotizadas de los
paises considerados influyen en la presién fiscal. Para ello, en este apartado se
definen los indicadores usualmente empleados para medir la presion fiscal y se
relacionan aquellos aspectos empresariales que segun la literatura existente

inciden en la presion fiscal.

3.1. INDICADORES DE LA PRESION FISCAL

La literatura previa ha utilizado como indicador de medida de la presion fiscal
empresarial al denominado “Tipo impositivo efectivo” (TIE). Se utiliza el TIE en
lugar del tipo nominal que figura en las leyes porque cuando se hace referencia
a presion fiscal se entiende que es la carga tributaria soportada realmente por
los contribuyentes, es decir, el porcentaje de ingresos destinado al Estado en

concepto de impuestos.

El origen del TIE se situa en los Estados Unidos y se remonta al afio 1973
cuando la Securities and Exchange Commission (SEC) (agencia federal
encargada de la supervisidon de los mercados financieros estadounidenses)
realiz6 un cambio normativo relativo a la informacién sobre el IS8, en la cual se
deberia incluir el TIE en los estados financieros de las sociedades cotizadas,
resaltdndolo como un indicador de utilidad para el analisis (Kaplan, 1975). A
partir de ese momento, el TIE se ha utilizado en numerosas investigaciones,
jugando un rol importante en el disefio de las politicas fiscales empresariales y

de la propia legislacion tributaria (Callihan, 1994).

8 La SEC en su ASR no. 149, con el objetivo de mejorar la calidad de esta informacién, exige el
desglose del componente del gasto por IS, las causas de las diferencias temporales y una
conciliacién entre los tipos impositivos nominales y efectivos.
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Las investigaciones suelen emplear dos formulaciones del TIE, el TIE medio y
el TIE marginal, cada una de ellas proporciona medidas e informaciones
diferentes, por lo que la comprensién de la metodologia y definiciones son
esenciales para la interpretacion de los resultados y la valoracion de la
comparabilidad entre trabajos (Gianni y Maggiulli, 2002). De tal forma que, para
evaluar la equidad de la distribucion de la carga fiscal se analiza la relacion
entre el TIE medio y diversas caracteristicas de las empresas, mientras que,
para valorar los efectos de cambios legislativos sobre la inversibn empresarial
se han utilizado tanto el TIE medio como el marginal.

En este sentido Fullerton (1984) define el TIE medio como aquel que ha
gravado los activos o las operaciones realizadas por la empresa en el pasado,
resultando muy eficaz para analizar comparaciones entre empresas, sectores o
zonas geograficas, asi como entre regimenes tributarios. EI TIE marginal
estima el tipo al que se gravara la renta procedente de una unidad adicional de
inversion o de produccion a realizar por la compafia en el futuro. Es decir, el
TIE marginal se calcula sobre los beneficios esperados y asumiendo que todos
los créditos y deducciones fiscales posibles sean aprovechados, mientras que

el TIE medio reflejara inicamente aquellos aplicados.

Puesto que el proposito de este trabajo es realizar una comparacion sobre la
influencia de determinadas variables empresariales en la presion fiscal de los
paises indicados se ha recurrido al TIE medio. Para el calculo del TIE se utiliza
la informacion contable que elaboran las empresas de acuerdo a la formulacion

gue se indica a continuacion:

_ Gastos por impuesto sobre beneficios

TIE = Resultado Contable antes de impuestos
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3.2 VARIABLES ECONOMICO-FINANCIERAS DETERMINANTES DE LA PRESION FISCAL

Muchas de las decisiones adoptadas por las entidades suelen tener incidencia
fiscal por lo que han de tener en cuenta la carga impositiva que llevan asociada.
En consecuencia, resulta relevante identificar los factores empresariales que
pueden tener influencia en que las sociedades soporten un mayor o menor TIE.
Por este motivo, esta cuestion se ha planteado en numerosas investigaciones,
en las que se suelen identificar, entre otras, cuatro variables sobre las que se
estudia su relacion con el TIE: la rentabilidad, la intensidad del capital, el

endeudamiento y el tamafo.

La rentabilidad, tanto econémica como financiera, se suele presentar como
una variable explicativa de la presion fiscal al determinarse a partir del
resultado obtenido por las empresas. Por lo que, es de suponer que a mayor
rentabilidad mayor carga impositiva, mientras que aquellas sociedades que
sean menos rentables, o incluso tengan perdidas, soportaran una menor carga
fiscal o no tributaran en casos de ejercicios econdmicos con resultados fiscales

negativos, ya que estos impuestos se compensaran en los afios siguientes.

La literatura previa suele apuntar una relacion positiva entre rentabilidad y
rendimiento, como los realizados para empresas espafolas por Fernandez y
Martinez (2011) o el de Fonseca et al. (2019) para una muestra de sociedades
cotizadas de 63 paises. Sin embargo, otros estudios encuentran una
vinculacion inversa entre la rentabilidad y carga fiscal, entre los se puede citar
el de Molina y Barbera (2017) para sociedades europeas utilizando como
medida la rentabilidad econdmica o el de Serrano y Chiriboga (2019) que
plantea la cuestion para empresas ecuatorianas. Mientras que Fernandez y
Martinez (2014) no hallan que el rendimiento sea significativo en la carga fiscal
para una muestra de empresas brasilefia. La hipétesis que se plantea es la

siguiente:

Hipotesis 1: La rentabilidad de la empresa afecta la tasa impositiva efectiva
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Aunque los resultados de estudios precedentes no son unanimes, se espera
que las sociedades cotizadas de la muestra mas rentables alcancen mayores
TIEs, por lo tanto, la existencia de una vinculacién positiva entre rentabilidad y
carga fiscal.

La intensidad de capital, medida a través de la estructura economica
empresarial, ha sido una variable habitualmente vinculada con la carga fiscal
debido a la deducibilidad de los gastos asociados al activo no corriente.
Ademas, del tradicional recurso normativo concerniente con las deducciones
tributarias para fomentar la mejora o ampliacibn de las capacidades
productivas de las empresas. Una mayor presencia de inmovilizado
amortizable sobre el total de activo de la sociedad, llevaria un disfrute de
incentivos fiscales con repercusiones beneficiosas para la carga fiscal de la
empresa confirmando en los estudios de Monterrey y Sanchez (2009) o
Fonseca et al. (2019). Aunque hay otras investigaciones que proponen una
relacion directa entre la intensidad del capital y la carga tributaria, como los de
Delgado et al. (2014), y trabajos que no han encontrado evidencia clara de la
existencia de una relacion potencial entre ambas variables, como los de
Fernandez y Martinez (2014) y Serrano y Chiriboga (2019). Hay que indicar
gue la vinculacion entre la inversion en activos no corrientes y presion fiscal
también puede estar condicionada por la actividad que realiza la sociedad. La

hipétesis planteada es la siguiente:
Hipotesis 2: La intensidad de capital afecta la tasa impositiva efectiva

Con respecto a su comportamiento, es de esperar que la intensidad de capital
tenga una relacion negativa con el TIE debido, fundamentalmente, a los

beneficios fiscales asociados a la inversidon en este tipo de activos.

El nivel de endeudamiento es otra de las variables considerada debido a la
deducibilidad de los intereses de la deuda asociados a la financiacion ajena. Es
decir que, un mayor nivel de endeudamiento supondra mayor cantidad de
intereses, reduciendo el beneficio y, por lo tanto, la carga impositiva. No

obstante, la investigacion previa no es concluyente sobre la direccién en la que
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afecta el endeudamiento al TIE. Asi, entre los estudios que evidencias una
vinculacién negativa se encuentran los de Fernandez y Martinez (2014) para
empresas brasilefias y el de Fonseca et al. (2019). Mientras que, los trabajos
de Molina y Barbera (2017) o Serrano y Chiriboga (2019) obtienen un efecto
positivo del endeudamiento sobre la presion fiscal.

De acuerdo con la teoria, se espera una relacibn negativa entre el

endeudamiento y la presion fiscal. La hipétesis que se plantea es la siguiente:

Hipotesis 3: El endeudamiento afecta la tasa impositiva efectiva

El tamafio empresarial es una de las variables mas utilizadas para estudiar su
relacion con el TIE. Como en las variables anteriores, algunos trabajos como
los de Fernandez y Martinez (2014) evidencian un vinculo positivo
argumentando que las empresas de mayor tamafio sufren una mayor carga
fiscal a consecuencia del mayor control gubernamental. En contraposicion
otros estudios acreditan una relacion negativa al considerar que las grandes
empresas cuentan con mas posibilidades de llevar a cabo politicas de
planificacion fiscal. Por consiguiente, obtendran mayores posibilidades para
reducir su carga fiscal. Respecto a la variable tamafio Serrano y Chiriboga
(2019) para sociedades ecuatorianas concluyen que a mayor tamafio de la
empresa menor es la carga fiscal mostrando de esta forma la teoria del poder
politico. Lo cual resulta interesante debido a que las grandes empresas se
encuentran bajo un mayor escrutinio fiscal por parte del gobierno con la

finalidad de que cumplan con sus compromisos tributarios.

Por tanto, se plantea la cuarta hipétesis esperando que a mayor tamafo, por

ser empresas cotizadas, tendran una mayor carga fiscal:

Hipotesis 4: El tamafio de la empresa afecta la tasa impositiva efectiva
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4. ESTUDIO EMPIRICO: ANALISIS DE LOS FACTORES QUE INFLUYEN
EN LA PRESION FISCAL DE LAS SOCIEDADES COTIZADAS.

En este aparto se presenta el estudio empirico realizado, a partir de la
informacion que contienen las cuentas anuales correspondientes al ejercicio
econémico 2018 de una muestra de sociedades cotizadas espafiolas,
brasilefias y peruanas, con el objetivo de examinar si ciertas variables
economicas-financieras resultan determinantes de la presién fiscal que tienen

estas sociedades.

De este modo, se describird la seleccion de la muestra empleada como base
para el andlisis de la informacion, una breve explicacion de las variables y de la
metodologia utilizada, seguido del analisis descriptivo de las variables que
permitira evaluar las principales caracteristicas de las sociedades y, por ultimo,

se comentan los resultados obtenidos del analisis efectuado.

4.1. MUESTRA, VARIABLES Y METODOLOGIA

4.1.1. Selecci6én de la muestra

Para llevar a cabo el estudio empirico se ha extraido una muestra de empresas
gue cotizan en las bolsas de Madrid (166 sociedades, Espafia), Lima (251
sociedades, Perl) y Sao Paulo (421 sociedades, Brasil) en marzo de 2020. La
informacion contable obtenida es la correspondiente al ejercicio econdmico
2018, al ser el ultimo afio en el que hay una mayor disponibilidad de las
cuentas anuales individuales publicadas de las empresas que integran la

muestra.
Se han tomado sociedades cotizadas ya que, por lo general, son consideradas

de gran tamafio lo que es importante en relacion con este estudio ya que la

informacion contable ha tenido que ser auditada y, por lo tanto, aporta mayor
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relevancia y fiabilidad. Ademés, se pueden obtener més facilmente las cuentas

anuales de estas sociedades.

En principio se recurre a la base de datos ORBIS para obtener la informacion
contable de las sociedades cotizadas. La base de datos proporciona
informacion de la mayoria de las empresas espafiolas y brasilefias®. Sin
embargo, para las sociedades cotizadas de Perl no se incluye informacion en
ORBIS por lo que se ha obtenido de las cuentas anuales disponibles en la
pagina web de la Superintendencia del Mercado de Valores®0.

A continuacién, se excluyeron las sociedades de la muestra que se encuadran
en actividades relacionadas con servicios financieros o similares, dependiendo
de la clasificacion sectorial realizada por cada Bolsa de valores?!, por disponer
de una normativa especifica y ciertas peculiaridades economico-financieras
gue podrian distorsionar los resultados del estudio. Después de realizar esta
primera depuracion el nimero de sociedades a incluir en la muestra ascendia a

118 espaiiolas, 337 brasilefias y 124 peruanas.

Posteriormente, siguiendo a Clavé et al. (2005), y como es habitual en este tipo
de estudios, se eliminan las sociedades de la muestra que cumplen los
siguientes criterios:

- Resultado antes de impuestos negativo o cero, asi como gasto por

impuesto devengado negativo. En ambos casos se obtienen TIES

9 En aquellas empresas espafiolas o brasilefias seleccionadas que la base de datos ORBIS no
incluida informacion del ejercicio econémico 2018 se han extraido directamente las cuentas
anuales elaboradas por las sociedades, que estan disponibles en la pagina corporativa de la
Comision Nacional del Mercado de Valores (www.cnmv.es) para las empresas espafiolas y en
la Comisséo de Valores Mobilidrios (www.cvm.gov.br) para las empresas brasilefias.

10 https://www.smv.gob.pe

11 En concreto, los sectores propuestos por cada Bolsa de valores que recoge a las sociedades
dedicadas a actividades financieras y que no se han incluido en el estudio son:

- la Bolsa de Madrid del sector “Servicios financieros”

- la Bolsa de Sao Paolo del sector econémico “Financiero”

- la Bolsa de Peru de los sectores: “Administracion de fondos de pensiones

financieras”, “Fondos de inversion” y “Seguros”.

, “Bancos y
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negativos lo que generaria incoherencias a la hora de interpretar los
resultados.
- Sociedades con patrimonio neto negativo, ya que la situacidbn econémica

de estas entidades condiciona la interpretacion de sus datos.

A continuacién, se calculan las variables necesarias para el analisis a partir de
los datos de las cuentas anuales, procediéndose a eliminar las observaciones
gue presentaban valores anémalos o extremos en alguna de ellas. Tras este
proceso, la muestra definitiva estd compuesta por 54 sociedades espafiolas, 91

sociedades peruanas y 197 sociedades brasilefas.

En la tabla 6 se exponen las empresas de la muestra distribuidas por paises y
por los sectores de actividad que tienen establecidos cada una de las Bolsas
de valores. Para el caso de Espafa entre las actividades mas representativas
se encuentran las de “Bienes de consumo”, “Materiales basicos, Industria y
Construcciéon” representando mas del 50% de la distribucién de la muestra. Los
sectores en que se encuadran las sociedades brasilefias son los de “Utilidad
publica”, “Bienes industriales” y “Consumo ciclico”, que engloban el 70% del
total, las presencias del resto de sectores en la muestra varian entre el 1,02% y
el 8,63%. Por ultimo, en Peru las actividades son las “Industriales”, “Diversos” y
“Servicios publicos”, que suponen aproximadamente el 80% del total de las

sociedades de la muestra.

Por lo tanto, destacan con pesos elevados en todos los paises las sociedades
gue se dedican a la fabricacion de electrodomésticos, industria textil, cuero y
calzado, industria del vidrio, etc., que se integran en los sectores designados
como “Bienes de consumo”, “Consumo ciclico” y “Diversas”, que junto con las
empresas que realizan actividades industriales y materiales basicos
representan a mas de la mitad de las empresas de la muestra de cada pais.
También hay que hacer mencién los sectores “Servicios publicos” y “Utilidad
publica”, que figuran en las sociedades peruanas y brasilefias, en los que se

engloban a actividades de energia eléctrica, suministro de agua y gas, que
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alcanzan mas del 20% de las sociedades de la muestra en esos paises, siendo
menor la representacion de las empresas que realizan estas actividades en la

muestra espariola.

Tabla 6. Distribucion de la muestra por sectores de actividad

SECTOR DE ACTIVIDAD FRECUENCIA PORCENTAJE

Sociedades cotizadas Espafa

Bienes de consumo 16 29,63%
Materiales basicos, Industria y Construccién 12 22,22%
Petroleo y Energia 4 7,41%
Servicios de consumo 8 14,81%
Servicios inmobiliarios 9 16,67%
Tecnologia y Telecomunicaciones 5 9,26%
Sociedades cotizadas Brasil
Bienes industriales 41 20,81%
Consumo ciclico 46 23,35%
Consumo no ciclico 12 6,09%
Materiales basicos 17 8,63%
Otros 2 1,02%
Petréleo, Gas y Biocombustible 6 3,05%
Salud 14 7,11%
Tecnologia de la informacion y Comunicaciones 8 4,06%
Utilidad publica 51 25,89%
Sociedades cotizadas Peru
Diversas 27 29,67%
Industriales 27 29,67%
Mineras 11 12,09%
Sector agrario 7 7,69%
Servicios publicos 19 20,88%

Fuente: Elaboracién propia.

4.1.2. Variables

En linea con la literatura empirica precedente que se ha ocupado de analizar

las caracteristicas econdmico-financieras que pueden tener influencia en la
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presion fiscal de las entidades, se han utilizado para la realizacion del estudio

las variables que se indican y formulan en la tabla 7.

Tabla 7. Variables utilizadas en el estudio

VARIABLE DEFINICION

Gasto por impuesto sobre beneficios
Resultado contable antes de impuestos

Tipo impositivo efectivo (TIE) (%)

Resultado antes de intereses e impuestos

Rentabilidad econémica (RE) (%) Activo otal

Resultado antes de impuestos
Patrimonio neto

Rentabilidad financiera (RF) (%)

Intensidad del capital Activo no corriente
(INTCAPITAL) Activo total
Pasivo total

Endeudamiento (END)

Patrimonio neto

Tamafio (TAMANO) Logaritmo neperiano del activo total

Fuente: Elaboracién propia.

Para medir la presion fiscal se utiliza el TIE medio (TIE), mucho mas adecuado
gue el TIE marginal para realizar comparaciones entre areas geograficas. Se
trata de un TIE parcial, puesto que considera como unico tributo al impuesto
sobre el beneficio de las sociedades. Para su calculo se ha optado por
magnitudes contables, tanto en el numerador como el denominador,

informacion que se ha obtenido de las cuentas anuales individuales.

La opcién de célculo escogida para este representar la rentabilidad econémica
(RE) utilizada en la mayoria de investigaciones es el cociente entre el
Resultado antes de Intereses e impuestos y los Activos totales. Para la
rentabilidad financiera (RF) se emplea el cociente entre Resultado antes de

impuestos y el Patrimonio neto.

Para analizar la influencia de la estructura econémica en la presion fiscal, se

utiliza el indicador de intensidad del capital (INTCAPITAL), calculado como
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cociente entre el activo no corriente y el activo total. Es un indicador de la
estructura del activo, para ver en qué porcentaje est4 conformado por activos

fijos, frente a los activos corrientes.

La incidencia de la estructura financiera en la presion fiscal se suele medir con
la variable Endeudamiento (END), calculada como cociente entre los Fondos

ajenos y los Fondos propios.

Por Gltimo, el indicador para estudiar la influencia del atributo TAMANO en la
tributacion efectiva, se utiliza el logaritmo neperiano del activo total, adoptado
por razones estadisticas, ya que el logaritmo conlleva una menor dispersion de

la muestra, menos problemas de estacionalidad y de multicolinealidad.

4.1.3. Metodologia

En cuanto a la metodologia aplicada, ademas de realizar el analisis de las
principales estadisticas descriptivas para cada una de las variables, se lleva a
cabo el analisis de la varianza (ANOVA) de un factor para contrastar si resultan
estadisticamente significativas las diferencias observadas en los valores
promedio entre los niveles del factor, para cada una de las variables
cuantitativas, consideradas de forma individualizada. Esto es, mediante el
ANOVA se pretende identificar si el comportamiento medio de cada una de las
variables explicativas difiere en funcion del grado de presion fiscal que soporte

la empresa (Hair et al., .2009).

El ANOVA permite estudiar la influencia de una variable independiente o factor
(A;) tratada como variable cualitativa, sobre una variable dependiente
cuantitativa (Y;;). Si se cumplen las hipotesis del modelo, se realizan diversos
analisis por separado para cada una de las variables cuantitativas
consideradas, de tal forma que en cada andlisis sélo se estudia la influencia de
una unica variable dependiente, lo cual implica que la influencia del resto de

variables dependientes se engloba en el componente aleatorio o error
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experimental (e;;). De esta forma, se pueden descomponer los valores de la
variable de la siguiente forma, donde U es una constante independiente del
factor A;:

Yii=U+A; +e;

Por lo tanto, se pretende estudiar si la variable dependiente, esto es, las
variables determinantes de la presion fiscal, viene condicionada por el nivel de
la variable independiente, los niveles establecidos para el TIE. Por lo que para
realizar la prueba del ANOVA, los datos de la muestra se separan en grupos
segun una caracteristica (factor), lo que a su vez permite distinguir diferentes
poblaciones entre si, teniendo cada factor dos o0 mas niveles. Para los analisis,

se ha utilizado como software estadistico Statgraphics.

4.2 ANALISIS DESCRIPTIVO

Como se ha indicado, en primer lugar, se calculan para cada variable los
principales estadisticos descriptivos (media, mediana, desviacion estandar,
asimetria y los percentiles al 25% y 75%) y para cada uno de los paises. Los
resultados obtenidos se recogen en la tabla 8, 9 y 10, una para cada pais

estudiado, Espafa, Brasil y Peru, respectivamente.

Tabla 8. Estadisticos descriptivos de las sociedades cotizadas espafiolas

M Desy. Fercentiles
Valido Media Mediana Desviacian Asimetria 25 75
TIE o4 155120 13,0728 1566733 1802 21181 224550
RE a4 123887 81681 12 86295 2085 25880 16,1162
RF o4 206437 140695 2013104 1,353 56739 3081581
INT CAPITAL o4 6303 6274 21460 -,282 4903 1971
END o4 1,1531 8089 1,19686 1,681 2084 16038
TAMARO 54 132436 13,3882 200985 -393 11,7444 146146

Fuente: Elaboracion propia.
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Tabla 9. Estadisticos descriptivos de las sociedades cotizadas brasilefias

M Desy. Percentiles
Valido Media Mediana Desviacion Asimetria 25 75
TIE 197 263461 241308 18,687923 2037 159225 33,0093
RE 197 119821 103349 595544 2153 74939 14 1167
RF 197 231278 168285 2609411 4186 97103 264595
INTCAPITAL 197 5103 6422 20810 - 466 4782 1509
END 197 19138 1,3327 204549 3523 JA059 23957
TAMARO 197 136182 13,7227 1,76859 -231 125289 14 6967

Fuente: Elaboracion propia.

Tabla 10. Estadisticos descriptivos de las sociedades cotizadas peruanas.

M Desy Fercentiles
Walido Media Mediana Desviacion Asimetria 25 75
TIE 91 321558 302962 1555337 1241 276928 334129
RE 91 124666 938350 11,06983 1873 47117 165123
RF 91 206058 145367 2208832 2613 79553 237122
INTCAPITAL 91 6828 1298 21189 -1,090 0628 8432
END 91 1,2656 872 1,77307 5118 4787 1,3413
TAMARO 91 136331 134165 156556 -029 126789 14,8351

Fuente: Elaboracién propia.

Respecto a la variable TIE, se observa que para las sociedades cotizadas
esparfiolas la media se sitta en un 15,5%, bastante menor que el tipo impositivo
nominal, hay que destacar que algunas sociedades incluidas en el percentil del
75% su TIE es inferior al tipo nominal. Por lo tanto, las sociedades cotizadas
espafiolas soportan una menor presion fiscal que la establecida en la normativa,
lo que es indicativo de la capacidad de estas entidades para acogerse a los

incentivos fiscales permitidos para reducir el tipo impositivo nominal.

Sin embargo, para las sociedades cotizadas de Brasil y Peru la media del TIE
alcanza valores por encima de la tasa nominal en el periodo analizado. Mas
concretamente, se puede indicar que mas de la mitad de las sociedades
brasilefias de la muestra su TIE es inferior al nhominal, la mediana alcanza el

valor de 24,13%. Mientras que para las entidades englobadas en el ultimo
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percentil el TIE es superior al 33%. Por otro lado, mas de la mitad de las
empresas peruanas de la muestra soportan un TIE que se sita por encima del
nominal, siendo mas elevada la carga tributaria en este pais pues solamente un
25% de las entidades alcanzan TIE inferiores al 27,69%. Aunque en Peru se
han producido disminuciones en el tipo impositivo nominal del 30% a 29,5%,
estos resultados indican que existen otros mecanismos que permiten que el
Estado mantenga y supere los niveles de recaudacion del impuesto en las
entidades cotizadas, garantizando el ingreso constante de recursos. En
definitiva, y en vista de los datos obtenidos, se puede indicar que a diferencia
de Espafa, en Brasil y Pera se prescinde de los incentivos fiscales,
acercandose en mayor medida la tasa impositiva nominal con la efectiva de las

sociedades de la muestra.

Con el fin de comprobar si determinadas actividades se benefician de
incentivos o bonificaciones que ocasionen una reduccion de la presion fiscal,
se ha calculado el promedio del TIE de las sociedades por sectores de

actividad para los tres paises, los resultados se muestran en la tabla 11.

Comenzando por Espafa hay que destacar el promedio del TIE tan reducido,
un 7,67%, que alcanzan las empresas del sector “Petréleo y Energia” lo cual
puede estar vinculado con los incentivos vinculados con inversiones destinadas
a la proteccion del medio ambiente. Ademas, en todos los sectores de actividad
el TIE se sitla por debajo del tipo impositivo nominal. Para las sociedades
cotizadas brasilefias que se engloban en las actividades “Tecnologia de la
informacion y Comunicaciones” la media de su TIE es superior al 40%, este
sector destaca junto con el de “Otros” en el que el promedio del TIE es
ligeramente inferior al 6%. No obstante, hay que tener en cuenta que en estos
sectores el numero de entidades es pequefio sobre todo en “Otros” solamente
figuran dos. En el resto de sectores el promedio del TIE esta proximo al tipo
impositivo efectivo, sobresaliendo las empresas dedicadas a actividades

industriales al superar el 30% la TIE.
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En el caso de las sociedades cotizadas de Peru resaltan las actividades de
“‘Mineria” y el “Sector agrario” en el que el promedio es la mitad del promedio
de la media de la muestra debido a que estan sujetas a un tipo reducido del
IRPJ del 15% aprobado por el Decreto Supremo N° 002-2016-MINAGRI*2,

Tabla 11. Promedio del TIE por sectores de actividad y pais.

PAIS Sector de actividad TIE (%)
Bienes de consumo 12,76
Materiales basicos, Industria y Construccion 17,67

Espafia Petrc?lgo y Energ?a _ 7,67
Servicios inmobiliarios 16,31
Servicios de consumo 22,53
Tecnologia y Telecomunicaciones 17,41
Bienes industriales 32,76
Consumo ciclico 24,25
Consumo no ciclico 19,34
Materiales basicos 23,78

Brasil Otros 5,81
Petroleo, Gas y Biocombustible 27,64
Salud 25,19
Tecnolqgia'de la informacién y 41,40
Comunicaciones
Utilidad publica 24,19
Diversas 33,35
Industriales 33,26

PerG  Mineras 42,42
Sector agrario 16,68
Servicios publicos 28,65

Fuente: Elaboracién propia.

Por otro lado, las variables explicativas presentan unos valores medios
similares en los tres paises. En cuanto al rendimiento, alcanza unos valores

aceptables en las tres muestras, asi el promedio de la rentabilidad econdmica

12 La Politica Nacional Agraria consta de doce ejes de politicas que generan un marco
orientador de mediano y largo plazo que favoreceran el desarrollo sostenible de la agricultura,
con prioridad en la agricultura familiar, y permitirdn activar el desarrollo y la inclusion social en
beneficio de la poblacién rural, contribuyendo a la seguridad alimentaria y nutricional en el Peru.
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esta en torno al 12% y la financiera en el 20%, pero con una fuerte dispersion
entre las observaciones en todos los paises. En la variable INTCAPITAL el
promedio de las muestras se sitla en el 0,6 lo que pone de manifiesto que
independientemente de la ubicacion geografica las inversiones en estructura
fija de las entidades son elevada, como se puede apreciar en el valor que
alcanza la mediana de las empresas peruanas con un 0,73, en este caso no

hay mucha dispersion en las observaciones.

Por lo general el nivel de endeudamiento es aceptable, los valores promedio en
Espafia y Peru son ligeramente superiores a 1 y en Brasil proximos a 2. Si bien,
en la mitad de las sociedades brasilefias su nivel de endeudamiento es inferior
a 1,3y el 75% presentan valores inferiores a 2,3. Para la variable TAMANO, al
igual que ocurre con las anteriores, es similar en todos los paises acorde con
las caracteristicas de las sociedades estudiadas, con valores bajos de

dispersion.

4.3. ANALISIS DE LA VARIANZA (ANOVA)

A continuacion, se procede a la realizacion de un ANOVA para determinar si la
carga tributaria efectiva tiene incidencia en las caracteristicas economico-
financieras de las sociedades espafolas, brasilefias y peruanas, comprobando
si existen diferencias en su media entre las empresas que soportan un TIE
mayor, menor o igual que la tasa impositiva hominal. Para llevar a cabo el
ANOVA hay que transformar el factor o variable independiente en una variable
discreta, por lo que se procede a identificar distintos niveles en la TIE
diferenciando si es mayor, menor o igual que la tasa legal vigente en cada pais.
En la tabla 12 se recoge los niveles establecidos para la TIE en cada uno de

los paises.
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Tabla 12. Niveles de TIE en cada pais.

Pais
NIVEL
EsPANA BRASIL PERU
TIE menor si TIE < 25% SiTIE<25% si TIE < 29,50%
TIE igual si TIE = 25% si TIE=25% siTIE = 29,50%
TIE mayor SITIE>25%  sSIiTIE>25% siTIE >29,50%

Fuente: Elaboracion propia.

Al realizar la agrupacion de las sociedades de las muestras en los niveles
propuestos para la TIE, se comprueba que en ninguna empresa el TIE coincide
con el tipo impositivo nominal por lo que se suprime del ANOVA el nivel TIE
igual.

Los resultados obtenidos del analisis ANOVA de un factor y dos niveles sobre
la muestra se recogen en la tabla 13. El analisis ANOVA se descompone la
varianza de cada variable en dos componentes, un componente entre grupos y
otro dentro de los grupos. El F-ratio es el cociente de la estimacion entre
grupos y la estimacién intragrupos. Cuando el p-valor del test F sea inferior a
0,05, hay diferencias estadisticamente significativas entre las medias de la
variable de un grupo a otro del factor para un nivel de confianza del 95%.
Ademas de la media para cada nivel, se consigna el error estandar de cada
media, que es la medida de su variabilidad en la muestra. El error estandar es
el resultado de dividir la desviacion tipica agrupada por la raiz cuadrada del

ndmero de observaciones de cada nivel.

Atendiendo al p-valor en cada variable, probabilidad a partir de la cual se
rechazaria la hipotesis nula, se puede afirmar que existen diferencias
significativas entre la media de las variables de cada nivel de TIE, para la
variable END de las sociedades brasilefas (p-valor menor que 0,01) y
espafolas (p-valor menor que 0,05). También las sociedades brasilefias

presentan diferencias significativas a un nivel del 10% la variable RF.
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Tabla 13. Prueba ANOVA por grupo de TIE y paises.

VARIABLE FUENTE SUMA DE CUADRADO
CUADRADOS MEDIO

Sociedades cotizadas Espafia

RAzZON-F VALOR-P

RE Entre grupos 119.58 119.58 0.72 0.4004
RF Entre grupos 113.391 113.391 0.28 0.6016
INTCAPITAL Entre grupos  0.0139792  0.0139792 0.3 0.5865
END Entre grupos 6.24016 6.24016 4.66 0.0356
TAMANO Entre grupos 4.77203 4.77203 1.19 0.2813
Sociedades cotizadas Brasil
RE Entre grupos 1.08789 1.08789 0.02 0.8818
RF Entre grupos 2427.39 2427.39 3.61 0.0588
INTCAPITAL Entre grupos  0.0430553  0.0430553 0.99 0.3199
END Entre grupos 56.3006 56.3006 14.33 0.0002
TAMARNO Entre grupos 5.04297 5.04297 1.62 0.205
Sociedades cotizadas Peru
RE Entre grupos 126.379 42.1263 0.53 0.6638
RF Entre grupos 115.918 38.6395 0.09 0.9636
INTCAPITAL Entre grupos 0.663126 0.221042 4.71 0.0034
END Entre grupos 44,5386 14.8462 4.18 0.0068
TAMANO Entre grupos 10.5129 3.50431 1.33 0.2648

*xx %y * representan valores estadisticamente significativos a niveles del 1% 5% y 10%, respectivamente

Mediante un procedimiento de comparacion se determina si las medias de los
dos niveles son significativamente diferentes entre si, mostrando la diferencia
estimada, se realiza este procedimiento para todas las variables, aunque no se
hayan obtenido diferencias significativas en el componente entre grupos. En las
tablas 14 a 18 se presentan los resultados obtenidos por el procedimiento de
diferencia minima significativa de Fisher (LSD), identificando como niveles

homogéneos los que comparten una misma columna de X.

En el caso de la variable RE se observa en la tabla 14 que las medias son
significativamente iguales en los dos niveles para las sociedades cotizadas de
Brasil y Pera. Sin embargo, en el caso de sociedades cotizadas en Espafa,
aunque se engloban en grupos homogéneos, se observa diferencia entre las

medias obtenidas para los dos grupos considerados. De forma que las
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entidades que tienen una mayor carga fiscal obtienen una media de la

rentabilidad econdmica inferior.

Tabla 14. Comparaciones por nivel de TIE y pais para RE.

NIVEL N MEDIA GRUPOS HOMOGENEOS

Sociedades cotizadas Espafa
TIE menor 46 13.0089 X
TIE mayor 8 8.82 X
Sociedades cotizadas Brasil
TIE menor 103 12.0531 X
TIE mayor 94 11.9043 X
Sociedades cotizadas Peru
TIEmenor 36 11.3995 X

TIE mayor 55 13.1651 X
Fuente: Elaboracion propia.

Tabla 15. Comparaciones por nivel de TIE y pais para RF.

Nivel N Media Grupos homogéneos

Sociedades cotizadas Espafia
TIE menor 46 21.2478 X
TIEmayor 8 17.1687 X
Sociedades cotizadas Brasil
TIE menor 103 19.7744 X
TIE mayor 94 26.8022 X
Sociedades cotizadas Peru
TIEmenor 36 19.3932 X

TIE mayor 55 21.3995 X
Fuente: Elaboracién propia.

La rentabilidad de los recursos propios (tabla 15) presenta un comportamiento
diferente al de la econdmica, no presentandose diferencias entre medias para
los diferentes niveles de TIE en las empresas espafiolas y peruanas. Pero,
como ya se indicOd, hay diferencia no muy significativa en las sociedades

cotizadas brasilefias de tal forma que a mayor RF mayor es la presion fiscal.
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Tabla 16. Comparaciones por nivel de TIE y pais para INTCAPITAL.

Nivel N Media Grupos homogéneos

Sociedades cotizadas Espafa
TIE menor 46 0.623559 X
TIE mayor 8 0.66885 X
Sociedades cotizadas Brasil
TIE menor 103 0.596129 X
TIE mayor 94 0.625727 X
Sociedades cotizadas Peru
TIE menor 36 0.681181 X
TIE mayor 55 0.683852 X

Fuente: Elaboracion propia.

En cuanto al ratio de intensidad del capital se observa en la tabla 16 que se
han identificado grupos homogéneos entre si, no existiendo diferencias
estadisticamente significativas en las medias obtenidas para los distintos

niveles de TIE.

Tabla 17. Comparaciones por nivel de TIE y pais para END.

Nivel N Media Grupos homogéneos

Sociedades cotizadas Espafia
TIE menor 46 1.01138 X
TIE mayor 8 1.96829 X
Sociedades cotizadas Brasil
TIE menor 103 1.40305 X
TIE mayor 94 247336 X
Sociedades cotizadas Peru
TIE menor 36 0.918029 X
TIE mayor 55 1.49314 X

Fuente: Elaboracién propia.

A la vista de los resultados que se presentan en la tabla 17 las sociedades
cotizadas de Espafia y de Brasil presentan diferencias significativas en la
media del endeudamiento para los distintos niveles de TIE. Atendiendo a los

valores absolutos de las medias en cada grupo, se comprueba que las
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empresas mas endeudadas son las que soportan mayor carga tributaria

efectiva, el comportamiento es el mismo para las muestras de los dos paises.

Tabla 18. Comparaciones por nivel de TIE y pais para TAMANO.

Nivel N Media Grupos homogéneos

Sociedades cotizadas Espafia
TIE menor 46 13.1196 X
TIEmayor 8 13.9564 X
Sociedades cotizadas Brasil
TIE menor 103 13.4653 X
TIE mayor 94 13.7857 X
Sociedades cotizadas Peru
TIEmenor 36 13.8835 X
TIE mayor 55 13.4692 X

Fuente: Elaboracion propia.

Finalmente, atendiendo al tamafio no existen diferencias estadisticamente
significativas en las medias de los dos niveles de TIE. No se puede esperar
una influencia importante de esta variable sobre la presion fiscal debido a que
se ha seleccionado unas muestras de sociedades cotizadas en las que el

tamafo no tiene que diferir significativamente.
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5. CONCLUSIONES

El objetivo principal de este trabajo es determinar que variables econdémico-
financieras influyen la tasa impositiva efectiva de las sociedades cotizadas de
Espafia, Brasil y Peru. Las variables consideradas en el andlisis como factores
empresariales han sido la rentabilidad, la intensidad de capital, el
endeudamiento y el tamafio. Para ello, se ha utilizado una muestra de 342
sociedades, 54 cotizan en la Bolsa de Madrid, 197 en la de S&o Paulo y 91 en
la de Lima, y la informacion contable correspondiente al ejercicio econémico
2018.

El analisis de los promedios del TIE para cada pais pone de manifiesto que en
Espafia es menor que la tasa nominal, en Brasil alcanza una tasa similar al tipo
impositivo nominal y en Peru la tasa impositiva efectiva es superior a la nominal.
Por lo que, a diferencia de Espafia, en Brasil y Peru se prescinde de los
incentivos fiscales, acercandose en mayor medida la tasa impositiva nominal
con la efectiva de las sociedades de la muestra. Adicionalmente, se comprueba
la existencia de diferencias en el TIE de las sociedades de cada pais
dependiendo de la actividad economica que realiza como consecuencia de los
incentivos o bonificaciones que permiten reducir la tributacion real de las

empresas.

Para determinar la influencia de los factores empresariales en la tasa impositiva
efectiva, se ha realizado un analisis de la varianza. Los resultados obtenidos
ponen de manifiesto que la Unica variable que influye en la presion fiscal es el
endeudamiento para las sociedades cotizadas espafolas y brasilefias. Los
resultados muestran una relacion inversa en las sociedades, esto es, cuanto

mayor es el nivel de endeudamiento mayor es la carga tributaria efectiva.
En términos de las variables intensidad de capital y tamafio empresarial los

resultados obtenidos no son significativos dentro del alcance del modelo

analizado. Por tanto, los hallazgos de este estudio no presentaron resultados
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concluyentes sobre la influencia estas variables en la carga tributaria. Para las
variables representativas del rendimiento solamente se observan diferencias no
muy significativas para la rentabilidad financiera en las empresas brasilefias,
indicando que las empresas mas rentables son las que tienen una mayor

presion fiscal.

Como limitacién del estudio realizado hay que sefialar que el hecho de analizar
la presion fiscal de las compafiias tomando el tipo efectivo de un Unico afio no
es suficiente. Puesto que la carga fiscal soportada en un ejercicio aislado esta
expuesta a sesgos que podrian elevar o reducir el TIE de manera transitoria,
como puede ser el impacto de una diferencia temporaria de cuantia significativa,

desvirtuando la posicion de la sociedad frente a la fiscalidad.
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