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RESUMEN

El objetivo principal de este trabajo es el de examinar la conexion entre el
uso de préacticas de planificacion fiscal en el impuesto de sociedades y el
alisamiento de beneficios contables por parte de empresas espafiolas.
Asimismo, estudiaremos si determinadas caracteristicas corporativas
bésicas como el tamafio, el sector de actividad, la rentabilidad o el nivel de
endeudamiento tienen relevancia suficiente como factores explicativos para
distinguir a aquellas empresas que consiguen tributar a menores tipos
impositivos efectivos, 0 a aquellas que presentan una comparativamente
superior variabilidad de resultados contables y de bases imponibles a lo
largo de varios ejercicios. Para ello, se ha efectuado un andlisis empirico
partiendo de una muestra que se compone de 2.436 sociedades mercantiles
espafiolas, de las cuales se ha recopilado diversa informacién procedente de
las Cuentas Anuales individuales que fueron formuladas a lo largo del
periodo 2008-2018. Aplicando metodologias que se basan en técnicas de
estadistica descriptiva y de exploracion gréfica, los resultados obtenidos
ponen de manifiesto la influencia de las caracteristicas estudiadas. Aunque
son pocas las empresas en las que se detecta alisamiento de beneficios, en

casi todas se aprecia el uso de planificacion fiscal.

Palabras clave: Planificacion fiscal, Alisamiento de beneficios, Impuesto de

sociedades, empresas.
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ABSTRACT

The main objective of this work is to examine the connection between the
use of tax planning practices applied to corporate income tax and accounting
earnings smoothing in Spanish companies. We will also study the influence
of some basic corporate characteristics such as size, sector of activity,
profitability or leverage in order to check if such explanatory factors are
significant enough to classify companies according to their level of effective
tax rates, or according to their variability of accounting results and taxable
bases over several years. To this end, we run an empirical analysis based on
a sample consisting of 2,436 Spanish companies. We obtain financial data
from the individual Annual Accounts over the period 2008-2018. Applying
methodologies based on descriptive statistics and graphic exploration
techniques, our results show that the results obtained show the influence of
those characteristics that have been studied. Although there are few
companies in which earnings smoothing is detected, in almost all of them we

find the use of tax planning.

Keywords: Tax planning; Earnings smoothing; Corporate income tax;

companies.

JEL Classification: M41; H25; H26; H32.
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1. INTRODUCCION.

La actividad empresarial implica la toma de decisiones econOmicas Yy
financieras, que suelen acompafarse de un componente tributario sobre el
gue a veces el contribuyente tiene un cierto margen de actuacion autonoma,
de acuerdo a lo que la normativa de aplicacion permite. Asi, existen muchos
casos de operativas empresariales en los que se puede lograr una reduccion
0 un aplazamiento de la imputacion temporal de las cargas impositivas,
mediante una adecuada planificacion fiscal, con el consiguiente efecto

positivo sobre el rendimiento o la riqueza acumulada.

El gravamen y la fiscalidad de una operacion puede suponer un
condicionante con capacidad potencial de alterar o de modificar las
conductas econdmicas de los sujetos pasivos, en la medida en que estos
tengan posibilidades de acogerse a un nivel de tributacién diferente y que les
sea mas favorable, dependiendo de la instrumentacidén, ambito territorial,
intensidad o momento de realizacion de sus negocios juridicos o
contrataciones. Con un buen conocimiento de lo que muchas veces aparece
como compleja y cambiante legislacion fiscal, tanto personas fisicas como
juridicas pueden plantearse en ocasiones la oportunidad de aprovecharse de
la opcionalidad que la normativa admite para conseguir un determinado fin.
Ante una operacion, a veces hay posibilidad de escoger las alternativas que
conduzcan a la obtencion de ventajas en forma de desgravaciones o gastos
deducibles que se traducen en una menor tributacion, mientras que, en otras
circunstancias, es posible acogerse a un diferimiento a futuros periodos del
pago de una parte o de la totalidad de cuotas impositivas.

En la actualidad, el interés por las practicas encuadradas en lo que se viene
a denominar planificacion fiscal encuentra una creciente difusion en el
mundo corporativo, sobre todo cuando las empresas se encuentran en
entornos econodmicos sujetos a tipos impositivos mas elevados. El incentivo
a planificar sera mayor en la medida en la que suponga unas mejores

expectativas de impacto sobre el rendimiento neto obtenido después de



impuestos. El alcance de las actuaciones de planificacion fiscal que una
empresa puede llevar a cabo es muy variado, abarcando desde lo que son
situaciones puntuales en las que se presentan alternativas elementales de
eleccion, con distintas consecuencias tributarias, hasta lo que seria el disefio
consciente de estrategias permanentes y altamente sofisticadas dirigidas a
la obtencion de ventajas impositivas. Hoy en dia, esto ultimo suele aparecer
como uno de los rasgos distintivos de firmas de grandes dimensiones, asi
como de estructuras corporativas complejas con presencia internacional y

vocacion global de negocio.

No obstante, y tal y como destacan Molina y Barbera (2017), aunque desde
la racionalidad econdmica sea comprensible el hecho de que, cuando una
empresa opera en varios paises, intente buscar las férmulas Optimas de
tributar lo menos posible (en conjunto y a escala de cada uno de ellos), se
observa una cada vez mas perceptible controversia en relacion con el tema
de los difusos limites establecidos entre aquello que seria el
aprovechamiento licito de opciones contempladas por el legislador y el
encaje de ciertas practicas que habrian de ser calificadas como de
“planificacion fiscal agresiva” (cuando no de ilegal y manifiesta evasion
fiscal), pues persiguen abiertamente la elusion del pago de bases
imponibles. Asi, en la actualidad, son abundantes los ejemplos que se
pueden encontrar de multinacionales que concentran la intensidad de las
actuaciones en territorios de reducida tributacion o en paises cuyo contexto
institucional se asocia a la opacidad fiscal o a la falta de colaboracion en

materia tributaria el plano internacional.

En el marco de lo que se habrian de considerar actuaciones de planificacion
fiscal empresarial, el presente trabajo se centrara concretamente en el
impuesto de sociedades, dado que se trata de la figura tributaria que grava
directamente el beneficio de la empresa. Su incidencia en términos
cuantitativos es importante, teniendo en cuenta el tipo impositivo fijo y
proporcional que se aplica en el impuesto de sociedades espafol (en el

momento presente, el tipo general establecido en la normativa es del 25%).



Ademas, su regulacion ofrece un margen de opcionalidad suficiente para
llevar a cabo actuaciones planificadas de arbitraje entre operaciones con
distinto tratamiento impositivo o de diferimiento en el tiempo (Kronbauer et
al, 2012). Por ello, el objetivo principal que nos proponemos en nuestro
trabajo es el de estudiar el impacto sobre los beneficios contables de las
empresas espafolas que presuponemos que han de tener las decisiones
derivadas de una presumible optimizacién planificada en la tributacion del

impuesto de sociedades.

Asimismo, en nuestro trabajo se busca también dar respuesta a otra serie de
cuestiones relacionadas con esa previsible influencia de las actuaciones de
planificacion fiscal sobre el resultado contable. En este sentido, se indagara
sobre las conexiones entre las practicas de planificacion fiscal en empresas
espafiolas y lo que se denomina como un alisamiento de beneficios, a fin de
comprobar si las bases imponibles se acomodan a aquellas opciones de
tributacion que parecen resultar mas favorables en un momento concreto.
Por otro lado, pretendemos ,asimismo, profundizar en el estudio de las
caracteristicas que distinguen a las entidades que se benefician de una
tributacion efectiva mas favorable en el impuesto de sociedades,
considerando determinados factores que son cominmente mencionados en
estudios previos que se han ocupado de esta misma tematica, contemplando
aspectos tales como el tamafio de la empresa, la rentabilidad econémica, el

nivel de endeudamiento o el sector de actividad de pertenencia.

La metodologia empleada para llevar a cabo el estudio es esencialmente de
tipo estadistico-descriptivo, habiéndose aplicado sobre datos e informacion
financiera que fue extraida de las Cuentas Anuales que corresponden a una

extensa muestra de casi 2.500 empresas espafiolas.

Conforme a las ideas y argumentos apuntados, dividiremos el resto del
trabajo organizandolo en varios apartados. Primeramente, se efectuara un
recorrido por los aspectos basicos que fundamentan el estudio,

especialmente con aquellos relacionados con los conceptos de alisamiento



de beneficios y de planificacion fiscal, aportandose también otras referencias
comparativas previas que ya han tratado sobre este mismo tema. Después,
se plantearan las cuestiones principales sobre las que se articula el analisis
empirico y a las que se va a tratar de dar respuesta a lo largo de todos los
desarrollos efectuados. En el siguiente apartado, se procedera a explicar la
extraccion de la muestra empleada, la obtenciébn de los datos que se
precisan y la metodologia a aplicar, dando paso a continuacion a la
exposicion y comentario de los resultados obtenidos. Finalmente, se
sintetizaran las conclusiones principales obtenidas en lo referente a la

verificacion de las hipotesis formuladas.

2. MARCO TEORICO Y LITERATURA PREVIA.

2.1. Planificacion Fiscal.

Para centrar el tema principal del trabajo, vamos a comenzar por introducir la
definicion mas usual que en la literatura académica se emplea para delimitar
el concepto de planificacion fiscal: “Es entendida como el conjunto de
actuaciones encaminadas a optimizar la factura fiscal desde el punto de vista
del contribuyente” (Contreras, 2016). Es decir, la planificacion fiscal se
refiere a la utilizacién voluntaria e intencionada, por parte del contribuyente,
de las opciones alternativas existentes que se permiten en la legislacién para
soportar un menor pago de impuestos en un ejercicio fiscal determinado.
Parece logico reconocer entonces que existiran mayores incentivos para que
los agentes econdmicos se planteen la posibilidad de desarrollar practicas
de planificacion fiscal, dentro de su capacidad de actuacién, en aquellas
circunstancias en las que los tipos impositivos sean mas altos (Molina y
Barbera, 2017).

Ha de destacarse que la planificacion fiscal se encuentra aceptada
plenamente como una practica legal y admisible a todos los efectos,
diferenciandose claramente de las actuaciones que se califican como de

evasion fiscal, las cuales se situarian fuera del cumplimiento de la norma



tributaria, siendo por lo tanto susceptibles de recibir sancion cuando los
poderes publicos lleguen a detectarlas. Por otro lado, también nos
encontramos en la literatura al uso a un conjunto de situaciones que se han
de interpretar como intermedias entre lo que es la “planificacion” (legal) y la
“evasion” (ilegal), y que son las que se encuentran en un terreno fronterizo
que recibe la denominacién de “elusion fiscal”’. Estas practicas de elusion
suelen identificarse como un tipo de planificacion fiscal mas agresiva, en el
sentido de que pretenden un aprovechamiento ventajoso de la existencia de
lagunas legales fiscales para conseguir una reduccién de la carga tributaria,
siendo en la mayoria de las ocasiones de dudoso o cuestionable encaje
normativo, (Carpio Rivera, 2012). A menudo, la elusion fiscal se materializa
en conductas de simulacion o de interpretacion abusiva, y es por este motivo
por el que, normalmente, también el ordenamiento juridico procura buscar un

correctivo disuasorio para su erradicacion (Calderén y Quintas, 2015).

La planificacion fiscal puede darse tanto a nivel nacional como a nivel
internacional. En el primer caso, que es en el que nos centraremos en el
presente trabajo, el contribuyente individual o empresa solo tendra en cuenta
la sujecién a la legislacion del pais en el que le corresponda tributar. En
cambio, en el caso de la planificacion fiscal internacional, el sujeto pasivo
tendra que contemplar las posibilidades que se le ofrecen con la sujecion a
variadas legislaciones, y en la medida en la que tenga capacidad, buscara la
combinacion legal que le sea méas beneficiosa para lograr la consecucion de
ahorros fiscales fundamentados en su actividad en mudltiples territorios

(Carpio Rivera, 2012), inclinandose hacia los de tributacion mas favorable.

Algunos ejemplos de formas en las que las empresas se pueden aprovechar
de determinadas ventajas fiscales contenidas en normas fiscales y que se

pueden obtener serian los siguientes (Contreras, 2016):

Exenciones totales o parciales,

Desgravaciones en la base imponible,

Minoraciones en la cuota tributaria,

Diferimiento en la tributacion,
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- Beneficios asociados a reinversiones,
- Tratamiento preferente otorgado a instrumentos financieros de
inversion,

- Exoneracion de pagos a cuenta o anticipos.

En el presente trabajo, nos ocuparemos especificamente del impuesto
directo mas importante en la tributacion empresarial, situando nuestro foco
de atencion sobre las actuaciones de planificacion fiscal respecto del
impuesto de sociedades, que comprenderian las practicas encaminadas a
aprovecharse de la opcionalidad que permite la normativa para reducir el tipo
de tributacion efectivo o para diferir la carga tributaria a periodos posteriores.
El impuesto sobre sociedades es aquel que grava todas las rentas obtenidas
por una entidad en el territorio espafiol. En principio, estan sujetas al pago
del impuesto de sociedades aquellas empresas con forma juridica societaria
gue se hayan constituido conforme a las leyes espafiolas, que tengan su
domicilio social en territorio espafiol o que tengan su sede de direccidén
efectiva en territorio espafiol. El hecho imponible es la obtencion de rentas

por parte del sujeto pasivo (Mufioz Rodriguez, 2017).

El tratamiento del impuesto sobre beneficios se ha convertido en una de las
cuestiones que mas extensamente ha sido debatida en el a&mbito de la
normalizacion, investigacion y la practica contable (Zamora, 2000), debido a
las tradicionales divergencias en el enfoque del resultado que suelen
caracterizar a las relaciones entre disciplinas con objetivos diferentes, como
la contabilidad y la fiscalidad (Moreno Rojas et al, 2010). Asi, baste sefialar
que, en el esquema de liquidacién del impuesto, y adicionalmente a las
diferencias permanentes que surgen a causa de la distinta consideracion a
efectos tributarios de determinados hechos econdmicos, se producen
también diferencias entre la base fiscal y el resultado contable que obedecen
a una disparidad en los criterios de imputacién a uno u otro periodo, dando
lugar a diferencias temporarias que pueden ser imponibles o deducibles, que
acaban reflejandose en el reconocimiento en balance de pasivos fiscales

diferidos o a activos fiscales diferidos (Castillo, 2004).
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Como aspecto destacable a efectos del enfoque adoptado en el presente
trabajo, ha de mencionarse el estudio de Moreno Rojas et al (2010), pues de
entre las conclusiones a las que llega se extrae la idea de que las empresas
espafiolas que cuentan con una mayor cifra neta de negocios se asocian a
aguellas que también exhiben una incidencia cuantitativamente superior en

el registro contable de “pasivos diferidos por impuesto de sociedades”.

2.2. Alisamiento de beneficios.

El concepto de “alisamiento de beneficios” empresarial se suele vincular con
frecuencia a la planificacion fiscal en el ambito del impuesto de sociedades.
Como es bien conocido, las normas contables permiten en determinados
casos la eleccion entre diferentes criterios alternativos, lo cual repercute en
la valoracion de distintas partidas en los estados financieros, incluyendo a
las relativas al propio resultado del ejercicio. Amat (2010), en su revision del
concepto de “contabilidad creativa”, sugiere que las posibilidades de
manipulacion oportunista o de maquillaje contable se incrementan en la
medida en la que a esta opcionalidad contable admisible se le afaden los
vacios de regulacién y un cierto margen de interpretacion subjetiva de las
normas. Pina (1988) limita este concepto de alisamiento de beneficios a las
alternativas permitidas por la normativa en sus practicas contables,
definiéndolo como “la seleccidon por parte del gerente de aquellas practicas
contables que reduzcan las fluctuaciones que se producen en los beneficios
a lo largo de los ejercicios contables, dentro del marco de los principios de

contabilidad generalmente aceptados”.

El tratamiento contemplado para la contabilizacibn del impuesto de
sociedades sirve de muestra de ese margen de opcionalidad, por ejemplo en
lo referente a la procedencia del reconocimiento de los créditos por pérdidas
fiscales a compensar (Garcia-Ayuso y Zamora, 2003). Por ello, la finalidad
de minimizar bases imponibles y, consiguientemente, la de reducir la cuota
tributaria se convertirq, en muchas ocasiones, de una motivacion para que

las empresas se inclinen por determinadas elecciones discrecionales que
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afectan a la cifra de resultados contables (Fields et al, 2001).
Fundamentalmente, la intencion oportunista de obtener ventaja a partir de la
contencion o el diferimiento de la base del resultado sujeta a imposicion se
conectaria con el control de la volatilidad de los resultados contables a lo
largo del tiempo, mediante actuaciones que se proyectan sobre las partidas
que lo integran, para acomodarse asi al impacto del ciclo econémico general
(Moses, 1987).

A diferencia del efecto de la planificacion fiscal, de directa y sencilla
medicion si se acude a una comparacion entre los tipos impositivos
generales de referencia establecidos en la normativa y los efectivamente
tributados, la cuantificacion del alisamiento de beneficios resulta algo mas
complicada. Como exponen Blasco y Pelegrin (2005, p. 70): “son pocos los
estudios centrados en la cuantificacion de las practicas de alisamiento (...) la
razon es practicamente obvia; resulta sumamente dificil estimar cual deberia
haber sido la magnitud de la cifra de beneficios si no hubiera habido
manipulacion considerando, ademas, que el importe total de la misma puede
deberse a la actuaciéon discrecional por parte del gerente en mas de una
variable contable”. El citado estudio de dichas autoras se dirige a analizar el
alisamiento de beneficios en cajas de ahorro espafiolas, y se centra en las
partidas de la Cuenta de pérdidas y ganancias que inciden en las diferencia
entre el resultado contable antes de impuestos y el resultado contable del
ejercicio, ya que se presupone que son las que tienen mayor fundamento
para hallarse expuestas a una alteracion con relacion al impuesto de
sociedades, a fin de conseguir la consiguiente reduccion de la carga

tributaria.

Hay distintos trabajos que han investigado sobre las relaciones entre
caracteristicas corporativas y la propension que muestran las empresas a
proponerse un alisamiento de beneficios. Por ejemplo, estudios como el de
Poveda e Ifiguez (2005) arrojan resultados tales como que las sociedades
gue optan por un grado superior de manipulacion de resultados contables

presentan mayor nivel de rentabilidad. Por otra parte, el estudio de Garcia-

13



Ayuso y Zamora (2003) refleja una relacion positiva entre la mejora del
endeudamiento de la empresa y el uso de practicas de alisamiento de
beneficios.

3. HIPOTESIS DE ESTUDIO.

En el apartado anterior se han citado diversos estudios que analizan las
relaciones entre la planificacion fiscal y el alisamiento de beneficios
empresariales. Algunos de esos trabajos se han dirigido también a indagar
en las caracteristicas de las empresas que se distinguen por su mayor
intensidad en el desarrollo de practicas de optimizacion fiscal, y son muchos
los que situan el foco de atencién en el tipo impositivo efectivo sobre el
resultado al que realmente tributan, para contar con un indicador primario del
nivel de planificacién fiscal del contribuyente. No obstante, hasta donde
alcanza nuestro conocimiento, la literatura previa que hemos consultado no
siempre llega a coincidir en sus conclusiones respecto a este tipo de
cuestiones, ofreciendo evidencias divergentes en lo referido a conexiones

entre planificacion fiscal empresarial y alisamiento de beneficios.

Por ello, en el presente trabajo se procedera a realizar un analisis empirico
sobre datos contables con el que se intenta dar respuesta a una primera
hipotesis que se plantea, relativa a la pregunta de si las empresas espafiolas
se aprovechan de la planificacién fiscal y del alisamiento de beneficios para
conseguir ventajas tributarias, y asi conseguir el consiguiente efecto positivo

sobre sus resultados.

Asimismo, indagaremos de manera complementaria si caracteristicas como
el sector de actividad al que pertenece la empresa o como sus dimensiones
corporativas (medidas éstas a través de magnitudes contables), aparecen
como factores significativas a la hora de explicar la propension de las

entidades a la utilizacion de este tipo de practicas de planificacion fiscal.
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Finalmente, y siguiendo también la linea de algunos de los trabajos previos
en este campo, se analizara la posibilidad de que exista una relacion entre la
intensidad con la que las empresas logran reducir su tipo impositivo efectivo
(lo cual es sintoma de la adopcion de estrategias prestablecidas y
deliberadas de planificacion fiscal) y algunas de las caracteristicas
economico-financieras que las empresas exhiben, mas concretamente las
relativas a rentabilidad obtenida y a niveles de endeudamiento en los que ha
incurrido. Para ello, y con base en la informacién de las Cuentas Anuales, se
ha procedido al céalculo de ratios financieros como el de rentabilidad

econOémica y el de endeudamiento.

4. MUESTRA, VARIABLES Y METODOLOGIA.

4.1. Muestra.

Para la realizacion de este trabajo, se ha extraido una muestra de empresas
espafiolas obtenida de la base de datos SABI, a la que se encuentra suscrita
la Universidad de Valladolid. Considerando los objetivos de nuestro estudio,
se establecieron primeramente una serie de filtros en la seleccién inicial de

empresas que compondrian la muestra, conforme a los siguientes criterios:

Se excluyé a las empresas aseguradoras y a las entidades

financieras, para evitar distorsiones a la hora de comparar la

informacion presentada, al encontrarse este tipo de empresas sujetas

a un marco de regulacion contable distinto.

- Solamente se seleccionaron empresas que figurasen como activas en
la base de datos originaria durante todos los ejercicios econdémicos
del periodo de estudio, descartandose, en consecuencia, a entidades
en concurso y en situaciones analogas o con ceses de actividad.

- Se escogieron Sociedades Anbénimas o Sociedades Limitadas, que
estuviesen sujetas a tributacion por el impuesto de sociedades
espafiol.

- La informacion obtenida corresponde Unicamente a Cuentas Anuales

individuales formuladas en el modelo normal de acuerdo al PGC de
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2007, sin incluir informacion de cuentas consolidadas de grupos, a fin
de que se consiguiera una cierta homogeneidad en el tratamiento los
datos, al menos en cuanto a normas y criterios de valoracion
aplicados.

- Se descartaron todas las empresas que no presentaban datos en
alguno de los ejercicios y variables contempladas en el estudio.

- Siguiendo el planteamiento metodologico de varios de los trabajos
gue nos preceden (sirvan como referencia indicativa los de Molina y
Barbera, 2007; Hope et al, 2013; o Fernandez-Rodriguez y Martinez-
Arias, 2014), se ha procedido a eliminar a aquellas observaciones que
presentaban un valor negativo en el resultado contable antes de

impuestos en alguno de los ejercicios contemplados.

Después de una posterior revision de la hoja de calculo con la que se ha
trabajado, y tras un proceso de verificacién y de depuracion de empresas en
las que se apreciaban datos que presentaban alguna informacion
abiertamente incongruente, se obtuvo finalmente la muestra definitiva, que
incluye a un total de 2.436 empresas. Entendemos que el tamafio de la
muestra y su distribucion sectorial son lo suficientemente representativos del
tejido societario de Espafia, lo que permite albergar expectativas favorables
de consistencia en lo que se refiere a parametros y medidas estadisticas
calculados, particularmente en los de tendencia central como los promedios,

gracias a la “Ley de los grandes nameros” (Bernoulli, 1983).

En cuanto al periodo objeto de estudio, comprende desde 2008 a 2018,
ambos inclusive, habiendo de tenerse en consideracion que, hasta 2014, el
tipo general impositivo del impuesto de sociedades, proporcional y fijo, era
del 30% vy, a partir de 2015, el tipo general se establecio en el 25%. La razén
de escoger 2008 como primer afio del periodo se debe a que era el primer
ejercicio de aplicacién del vigente Plan General de Contabilidad (PGC); en
cuanto al afio 2018, se trataba del ultimo afio para el que la base de datos

SABI suministraba datos completos de un nimero suficientemente elevado
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de entidades, en el momento de llevar a cabo el proceso de seleccion de la

muestra.

4.2, Variables.

Para el desarrollo de la parte estadistica del analisis, se han usado una serie
de variables que encajan apropiadamente con las cuestiones objeto del
andlisis a las que se va a intentar dar respuesta a las hipétesis planteadas,
escogiéndose por esta razén algunas de las mas habitualmente empleadas
en trabajos analogos previos relacionados con la tematica del uso de la
planificacion fiscal y el alisamiento de beneficios. Las principales variables

utilizadas son las siguientes:

- Tipo Impositivo Efectivo (TIE). El TIE nos indica el porcentaje de impuesto

de sociedades sobre el resultado contable previo al que realmente ha
tributado la empresa durante un periodo, independientemente del tipo
general establecido por la normativa. Las diferencias entre fiscalidad y
contabilidad y el acogimiento a los regimenes de deducciones vy
bonificaciones son la causa de que se ocasionen divergencias entre el TIE
calculado y el tipo general. Se ha procedido a su calculo obteniendo del
cociente entre el gasto devengado por el impuesto sobre beneficios y el
resultado contable antes de impuestos de cada sociedad, en cada uno de los

ejercicios econdmicos contemplados en el analisis.

Para justificar el uso de esta variable, acudimos al estudio de Molina y
Barbera (2017) sobre la presion fiscal internacional, en donde se indica lo
siguiente: “la dualidad de sistemas fiscales hace que el tipo nominal (TN) del
impuesto sobre sociedades no sea una referencia adecuada para comparar
la presion fiscal realmente soportada por las empresas en los distintos
paises. Por ello, resulta necesario definir un indicador alternativo que sea
capaz de incorporar el impacto de las diferentes deducciones o

bonificaciones a las que haya podido acogerse el sujeto pasivo, al que,
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siguiendo la extensa literatura sobre el tema, denominaremos tipo impositivo
efectivo (TIE)".

- Sector econdmico. La justificacion de esta variable se debe a que puede

resultar de gran interés el analisis de los sectores econémicos de actividad
productiva de pertenencia (primario, secundario o0 sector servicios) en los
que se observa que las empresas se implican mas en estrategias de
planificacion fiscal. Como referencia estandarizada, se ha tomado la
codificacion a dos digitos de desglose que establece la vigente Clasificacion
Nacional de Actividades Econdémicas (CNAE-2009), de acuerdo a la

informacion para cada empresa que proporcionaba la base de datos SABI.

- Ratio de endeudamiento. Se trata de un indicador sintético de la estructura

y composicion de las fuentes de financiacién de la empresa, en el que se
relaciona la aportacion de los recursos ajenos por cada unidad de recursos
propios de los que se dispone. Asi, de acuerdo a la formulacion que en el
presente trabajo se ha utilizado para este ratio, se ha calculado el cociente
del total de pasivo entre los recursos propios del Balance de cada empresa
en cada ejercicio. Cuanto menor sea esta relacion, la financiacion ajena
tiene menos peso en la empresa vy, por lo tanto, su nivel de endeudamiento

serd también inferior (Pérez-Carballo, 1999).

Respecto de esta variable, Garcia-Ayuso y Zamora (2003) sefialan lo
siguiente en su analisis sobre los factores determinantes en el
reconocimiento de créditos por pérdidas fiscales en las empresas espafiolas:
“Otro factor que ha sido considerado por los investigadores como un posible
determinante de la decision de reconocer como activo los créditos fiscales es
el nivel de endeudamiento. En efecto, es previsible que las empresas que
tienen un elevado nivel de apalancamiento financiero tiendan a adoptar
decisiones contables encaminadas a incrementar el valor total de su activo y,
con ello, conseguir una reduccion de sus ratios de endeudamiento”. Los

estudios a los que Garcia-Ayuso y Zamora hacen referencia en su trabajo
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para fundamentar esta idea son los de Aboody et al (1999) y Cotter y
Zimmer (1999).

- Ratio de rentabilidad econémica (ROA, Return on Assets). Este ratio mide

el rendimiento obtenido por la empresa en relacion con su inversion en
activos. En este trabajo hemos utilizado una de sus posibilidades
tradicionales de formulacion, la que establece su célculo como la relacion del
resultado del ejercicio entre los activos totales de la empresa, siendo asi
indicativo del beneficio conseguido por cada unidad monetaria invertida
(Pérez-Carballo, 1999).

En lo referente al uso de este ratio, hay estudios previos como el de Garcia-
Ayuso y Zamora (2003) que arrojan una relacion positiva entre la rentabilidad

econdémica de la empresa y la existencia de planificacion fiscal.

4.3. Metodologia.

El analisis empirico se ha llevado a cabo esencialmente a través del uso de
técnicas de estadistica descriptiva basica, con la finalidad de ofrecer una
sintesis del conjunto de datos inicial que caracterice a las distintas variables
empleadas, atendiendo a cuestiones que intentan dar respuesta a tres
aspectos principales: alrededor de qué valores se encuentran los datos,
como se hallan de dispersos y si se distribuyen de manera similar a una
normal o campana de Gauss, modelo que convencionalmente se toma como
referencia universal en los trabajos de este tipo, de cara a evaluar la

consistencia de los parametros descriptivos que se procedera a calcular.

Asi, mas concretamente, se ha procedido a la realizacion de diversos
calculos que se presentan tabulados o que sirven de base para
representaciones graficas, a fin de describir las variables representativas de
la propensién de las empresas a minorar el tipo efectivo de imposicién sobre
beneficios o de la variabilidad observada en el resultado contable, como una

posible sefial de la incidencia de actuaciones encaminadas a obtener
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ventajas fiscales, distinguiéndose las vertientes del analisis empirico que a

continuacién se sefalan:

- Célculo de medidas de tendencia central de las distribuciones de las
variables (promedios, medias recortadas o medianas).

- Calculo de medidas de dispersion (coeficiente de asimetria, que
indica si la distribucion estd sesgada o inclinada respecto a la media;
coeficiente de variacion, determinado por el cociente entre la
desviacion estandar y el valor absoluto de la media).

- Gréficos exploratorios, indicativos de la forma de distribucion o de la
existencia de correlaciones entre variables. La estadistica descriptiva
también permite relacionar las caracteristicas estudiadas mediante la
aplicacion de técnicas de correlacion o de sencillos analisis de

regresion entre variables (Fernandez et al, 2002).

5. RESULTADOS Y DISCUSION.

Una vez formuladas las hipotesis a verificar, y después de detallada la
metodologia a emplear, en este apartado vamos a proceder a una
exposicion sintética e interpretacion de los resultados que se obtuvieron
mediante la aplicacion de las técnicas descriptivas y de exploracion grafica a
la muestra de empresas espafiolas que ha constituido nuestro objeto de
estudio.

En primer término, comenzaremos por analizar los resultados de las
medidas de tendencia central de una de las variables centrales de referencia
para nuestro trabajo, el Tipo Impositivo Efectivo (TIE), en tanto que se ha
considerado en la literatura previa como un correcto indicador cuantitativo de
la intensidad con la que cada firma puede estar llevando a cabo estrategias
de planificacién fiscal, sobre todo en términos de su comparaciéon con el tipo

impositivo general).

Asi, en nuestro trabajo, se ha calculado el TIE para cada una de las

empresas y en cada uno de los ejercicios que son objeto de estudio (2008-
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2018), siguiendo el criterio propuesto por Dyreng et al (2008). Estos autores
sostienen que el analisis de la presion fiscal de las compafiias tomando el
tipo efectivo de un Unico afio podria no resultar representativo, debido a que
la carga fiscal de un ejercicio tomado aisladamente es altamente presumible
gue se vea sometida a la influencia de diversos factores que no tienen que
ver con el desarrollo de una planificacién fiscal, y que cambian con el
transcurso del tiempo. Por ejemplo, la existencia de una diferencia
temporaria de cuantia significativa en un periodo determinado podria
suponer una distorsion, al elevar o reducir el tipo efectivo de manera
transitoria, llevando al analista a una potencial confusién entre los efectos de
un acontecimiento puntual y lo que seria una posicién activa de la empresa

encaminada a la optimizacién de su tributacion fiscal.

5.1. Interpretacion de medidas de tendencia central de la
distribucion del TIE.

En las tablas 1 y 2 se recogen los resultados de las medias, medias
acotadas a distintos rangos (recortando a partes iguales respectivamente el
5% y el 10% de las observaciones extremas que se sitlan en maximos o
minimos) y medianas del TIE, calculadas para el conjunto de 2.436
observaciones de la muestra completa en cada uno de los once afios que
abarca el periodo de estudio considerado, 2008-2018, ambos ejercicios

incluidos.

De acuerdo al contenido de las tablas 1 y 2, en una primera aproximacion,
se aprecia que, a nivel general del conjunto de la muestra, y atendiendo a
cualquiera de los parametros descriptivos que se han calculado, el patrén
gque domina abrumadoramente sita al tipo efectivo soportado en
porcentajes inferiores al tipo general del impuesto de sociedades durante
todos los afios que comprende el estudio. Se ha de tener en cuenta que el
tipo impositivo general de referencia establecido por la normativa fiscal hasta

el aflo 2014 fue del 30%, mientras que a partir del afio 2015 pasé a aplicarse
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un tipo del 25% (aunque en dicho ejercicio las grandes entidades estaban

sujetas al 28%).

Tabla 1: Medias y mediana del TIE (2015-2018, tipo general 25%)

2018 2017 | 2016 | 2015
Promedio 1824%  1523% 2285% 2511%
Med'aS‘:’)‘/iOtada 2216%  2245% 2247%  24,40%
Mediaacotada | ) 500 207006 2074%  24,65%
10%
Mediana 2387%  2395% 2410%  26,18%
Tipo general 25%

Fuente: elaboracion propia a partir de la fuente de datos de SABI.

Tabla 2: Medias y mediana del TIE (2008-2014, tipo general 30%)

2014 2013 2012 2011 2010 2009 2008

Promedio | 23,32% 2325% 2511% 2540% 24,90% 2458%  25.82%

Media&jc’t""da 25,41% 2581% 26,05% 2598% 26,07% 2569%  2528%

Mediig&"tada 2588% 26,19% 26,36% 26,33% 2648% 2617%  2572%

Mediana | 28,16% 2847% 28,49% 28,53% 29,02% 2891%  28,26%
Tipo general 30%

Fuente: elaboracion propia a partir de la fuente de datos de SABI.

Estos resultados bien se pueden interpretar como una primera sefal

indicativa de que hay una manifiesta generalizacion de practicas de

planificacion fiscal en las empresas de la muestra, puesto que solamente

con un activismo intencionado dirigido a la busqueda de ventajas tributarias

se explicaria que se dé sistematicamente la circunstancia de que en todos

los ejercicios analizados el promedio del tipo al que efectivamente tributan
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las empresas sea inferior al de referencia. Hay una minima excepcion que
carece de relevancia para desvirtuar esta interpretacion, pues en el ejercicio
2015 se alcanza una media del 25,11% que supera al 25% del tipo general,
que bien se justificaria por el hecho de ser precisamente en el que se
produjo el cambio normativo, y porque en ese ejercicio se contemplaba que
sociedades de grandes dimensiones tributasen al 28%. Durante ese transito,
ha de suponerse que la intencion de muchas de las empresas de reducir su
factura fiscal en el impuesto de sociedades requeriria una logica
readaptacion al nuevo escenario de las estrategias corporativas de
planificacion fiscal. Ademas, y tal y como se observa en las mencionadas
tablas 1 y 2, en los ejercicios 2009, 2010, 2013, 2014, 2017 y 2018, el
promedio logra rebajar el tipo efectivo hasta en cinco o mas puntos

porcentuales, en relacidon a lo que seria el tipo imponible general.

Asimismo, en las tablas 1 y 2 también se ha optado por reflejar dos calculos
adicionales que corresponden a las medias acotadas con exclusion del 5% y
10% de las empresas con valores excéntricos. La idea era la de eliminar el
efecto distorsionador que sobre el promedio podria tener algun valor extremo
del TIE, en razén de que haya empresas que, en un ejercicio concreto,
puedan estar experimentando impactos significativos transitorios que afecten
a diferencias temporarias imputables o a algun otro aspecto de la liquidaciéon
del impuesto de sociedades. Como se observa en las tablas 1 y 2, en todo el
periodo de estudio y a lo largo de los distintos ejercicios, estos promedios
acotados ofrecen unos resultados menos fluctuantes que los de la media
calculada para la totalidad de la muestra, lo que sugiere que se ha

conseguido nuestro proposito de reducciéon de casos anémalos.

Los resultados que ofrecen las medias acotadas parecen encajar
adecuadamente con la conducta racionalmente planificadora en el ambito
tributario que se esta presuponiendo en nuestras hipé6tesis de partida, puesto
gue, con los datos de las tablas 1 y 2, se confirma que el porcentaje de
impuesto pagado sobre el resultado contable fue menor al que

corresponderia al aplicar el tipo general, en todos los ejercicios del periodo
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2008-2018. Por ejemplo, como se refleja en la tabla 1, se puede sefalar que
la media acotada al 10%, que integraria a casi 2.200 empresas, se sitla en
unos valores que rondan el 22,5% de TIE durante los tres ultimos ejercicios
de nuestro estudio, 2016, 2017 y 2018, logrando minorar en casi dos puntos
y medio porcentuales el tipo impositivo general en cada periodo, lo cual

parece otro signo claro de la existencia generalizada de planificacion fiscal.

De la misma forma, la mediana nos sigue corroborando de nuevo esta
hipoétesis del predominio de conductas planificadoras que afectan a la esfera
del impuesto de sociedades, puesto que, tal y como se aprecia en las tablas
1y 2, al menos el 50% de las empresas de la muestra, esto es, la mayoria
de las que se han contemplado, esta consiguiendo ahorros tributarios en
relacion con el tipo general impositivo sobre beneficios establecido (salvo en
el ejercicio 2015, en el que la mediana es de un 26,18% respecto al 25% que

en general se aplicaba a la base imponible).

De acuerdo a los resultados expuestos y comentados, de este apartado del
analisis se puede extraer la conclusion de que se confirmaria la idea que
presumiamos de partida, al respecto de que las empresas espafiolas se
aprovechan mayoritariamente de las ventajas tributarias que la normativa
permite y practican sistematicamente la planificacion fiscal en lo que se

refiere al impuesto de sociedades.

5.2. Analisis de la distribucién de la muestra de empresas.

El coeficiente de asimetria es un estadistico descriptivo cuyo célculo permite
apreciar la configuracion de la distribucion de los datos de una muestra con
respecto a su media. En el caso de arrojar un valor positivo, quiere decir que
la distribucién se encuentra inclinada hacia la derecha, lo que implica que los
datos se concentran, mayoritariamente, por encima del promedio. Por el
contrario, cuando un coeficiente de asimetria es negativo, ha de

interpretarse en el sentido de que los datos se encuentran inclinados hacia la
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izquierda de la media de la distribucion, y los valores de una mayoria de

observaciones se sitlan por debajo del valor de ese promedio.

En las tablas 3 y 4 se recogen los calculos que se ha procedido a realizar de
cara a conseguir una idea mas aproximada respecto a la forma que adopta
la distribucién de la variable TIE en cada uno de los ejercicios estudiados, de
cara a disponer de otro punto de vista para apreciar si las empresas de la
muestra son proclives a realizar planificacion fiscal. En particular, nos
interesaria disponer de algun tipo de informacion descriptiva que indique si
hay una proporcion significativa de empresas que parece conseguir ventajas
fiscales, a través de una optimizacion del impuesto de sociedades que acaba
conduciendo a una menor tributacion efectiva en relacion con el tipo general.
Para ello, hemos afiadido dos sencillos indicadores a nuestros calculos junto
al ya mencionado coeficiente de asimetria, siendo ambos construidos bajo la
formulacion de un cociente, con la intencién de que aporten una estimacién
cuantitativa tanto de la proporcion de las empresas de nuestra muestra que
baten al promedio del TIE como de la proporcion de las que consiguen
situarse en tributaciones inferiores al tipo general establecido

normativamente.

Complementariamente, y al objeto de disponer también de una vision
adicional a esta cuestion, se ha optado por facilitar una representacion
gréfica de la forma funcional de las distribuciones (recortadas a una muestra
de 2.080 empresas, tras efectuar un procedimiento convencional de
eliminacion de valores excéntricos) para los ejercicios 2015-2018 (en los que
el tipo general ya era del 25%"), mediante los histogramas de frecuencias

que se contienen y recogen en el Anexo |.

'Enel ejercicio 2015 habia entidades de mayor tamafio que tributaban al 28%.
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Tabla 3: Coeficientes de asimetria e indicadores de sesgo de la
distribucién, 2015-2018

2018 2017 2016 2015
SIS 459 4838 17.9 38,7
asimetria
0 <
/0 ERITESEE 1.2 18,10% 11,82%  31.98%  39,08%
media TIE
% empresas TIE <
Tipo impositivo 69,79% 69.38%  66.63%  36,49%
general
Tipo general 25%

Fuente: elaboracion propia a partir de la fuente de datos de SABI.

Tabla 4: Coeficientes de asimetria e indicadores de sesgo de la distribucién,
afos 2008-2014

2014 2013 2012 2011 2010 2009 2008

CEiEEE -19,7 22,5 -6,0 9,7 -10,5 5,4 39,7
asimetria

0,

Aempresas TIE | oo caor  2463%  3399%  3596%  26,35%  2656%  37.81%
< media TIE

% empresas TIE

< Tipo impositivo | 66,58% 65,93% 67,41% 67,53% 70,94% 71,18% 75,49%
general

Tipo general 30%

Fuente: elaboracion propia a partir de la fuente de datos de SABI.

En lo referente a la interpretacion del coeficiente de asimetria, observamos

en las tablas 3 y 4 que toma valores negativos en los ejercicios 2008, 2009,
2010, 2012, 2013, 2014, 2017 y 2018. De acuerdo con lo anteriormente

comentado, este resultado ha de interpretarse en el sentido de que hay una

concentracion de empresas de la muestra que se sitian en valores inferiores

al promedio del TIE para ese periodo, con lo que podemos deducir que hay

un predominio de empresas que, en comparacion,

desarrollan mas

intensamente las practicas de planificacion fiscal. Solamente en tres de los
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afios que comprende nuestro estudio, que serian 2011, 2015 y 2016, el
coeficiente de asimetria es positivo. La observacion visual de los
histogramas que se presentan en el Anexo | confirma en los ejercicios 2017
y 2018 esa inclinacién de la distribucion de los datos a agruparse en la parte
izquierda del grafico (lo que representa menores tipos de tributacion efectiva,
indicados en el eje horizontal). Por lo tanto, si del apartado 5.1 se inferia que
las empresas espafiolas estan llevando a cabo generalizadamente
actuaciones de planificacion fiscal, con este resultado podriamos afiadir que
son una mayoria las que, en casi todos los ejercicios del periodo
contemplado, desarrollan esas practicas con una relativamente superior

intensidad.

Los otros dos indicadores calculados que se reflejan en las tablas 3 y 4
corroboran igualmente esta idea. Asi, cuando se analiza el porcentaje de
empresas cuyo tipo impositivo efectivo se encuentra por debajo del tipo
impositivo general, vemos que en todos los afios este porcentaje es superior
al 66%, y que llega a alcanzar hasta el 75% en 2008. Esto nos indica que
hay un fuerte recurso a la planificacion fiscal por parte de las empresas de la

muestra.

Con todo, llaman la atencién los valores obtenidos para el afio 2015, ya que
es el Unico en el que no se cumple este patrén en la distribucion del TIE,
puesto que solo el 36% de las empresas tributaron por debajo del tipo
general (cabe recordar que ese afio fue en el que se hizo el cambio en el
tipo impositivo). Una vez mas, podemos suponer que esa modificacion
normativa supuso un reajuste transitorio en las previsiones tributarias de las

empresas, gue necesitdé un tiempo de acomodacién a la nueva situacion.

5.3. Analisis del TIE por sectores econdmicos.

Uno de los aspectos que se ha comentado que seria de interés para nuestro
estudio, en la linea de los trabajos que nos preceden, es el de la potencial

influencia sectorial de la actividad que la empresa lleva a cabo sobre el nivel
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de implicacion en la planificacion fiscal. A fin de analizar esta cuestion,

dirigimos nuevamente nuestro foco de atencion sobre el TIE, dado que es un

adecuado indicador de los efectos de la planificacion fiscal. Asi, en la tabla 5

se recogen, para los afios 2015-2018 (periodo durante el que el tipo general

era del 25%), los promedios del TIE para cada sector de actividad principal

en la que se englobaria cada observacion de la muestra empleada, segun la

clasificacion a dos digitos de la vigente Clasificacion Nacional de Actividades

Econdmicas (CNAE-2009), en sintonia con lo expuesto en el apartado

metodoldgico.

Tabla 5: Promedio del TIE por sectores econdmicos (2015-2018)

Caddigo Sector de actividad Promedio | Promedio | Promedio | Promedio
CNAE TIE 2018 | TIE 2017 | TIE 2016 | TIE 2015
01 Agricultura, ganaderia, caza 22,58% 21,98% 21,85% 24,33%
07 Extraccion de minerales metalicos 24,95% 25,48% 24.57% 28,00%
08 Otras industrias extractivas 19,04% 19,89% 19,52% 22,36%
10 Industria de la alimentacion 22,41% 22,35% 22,77% 24,31%
11 Fabricacion de bebidas 22,53% 22,31% 23,10% 23,36%
13 Industria textil 21,10% 21,85% 21,66% 24,23%
14 Confeccion de prendas de vestir 22,35% 22,43% 22,45% 24,26%
15 Industria del cuero y del calzado 21,05% 19,72% 20,91% 24,39%
16 Industria madera y corcho, excepto muebles 23,39% 22,95% 24,33% 23,76%
17 Industria del papel 22,06% 22,90% 23,42% 24,94%
18 Artes graficas, reproduccién soportes grabados | 22,90% 23,95% 22,43% 25,89%
19 Coquerias y refino de petréleo 24,87% 24,22% 25,65% 26,40%
20 Industria quimica 19,57% 20,95% 20,55% 21,81%
21 Fabricacién de productos farmacéuticos 18,23% 18,23% 20,05% 22,58%
22 Fabricacién de productos de caucho y plasticos | 23,22% 22,89% 23,25% 23,62%
23 Fabricacion otros ptos. minerales no metélicos 20,25% 20,46% 20,14% 23,56%
24 Metalurgia; fabricacion ptos. hierro, acero 20,65% 22,07% 21,26% 23,78%
25 Fabricacion de productos metélicos 21,91% 22,67% 23,00% 25,85%
26 Fabricacion ptos. informéaticos, electronicos 20,68% 20,43% 21,60% 22,55%
27 Fabricacion de material y equipo eléctrico 19,71% 20,68% 20,04% 22,95%
28 Fabricacion de maquinaria y equipo 22,85% 22,02% 22,04% 23,11%
29 Fabricacién de vehiculos de motor, remolques 21,71% 23,31% 21,86% 19,32%
30 Fabricacion de otro material de transporte 22,11% 20,68% 18,68% 22,15%
31 Fabricacién de muebles 21,17% 22,51% 23,64% 26,20%
32 Otras industrias manufactureras 20,42% 22,94% 23,28% 22,35%
33 Reparacion e instalacién maquinaria y equipo 23,81% 24,09% 23,24% 26,18%
35 Suministro energia eléctrica, gas, vapor 24, 71% 24,26% 24,58% 27.27%
36 Captacion, depuracion y distribucion de agua 21,03% 23,36% 22,12% 25,36%
37 Recogida y tratamiento de aguas residuales 23,37% 24,62% 24,33% 27,42%
38 Recogida, tratamiento y eliminacién de residuos | 24,06% 23,60% 22,84% 26,82%
41 Construccion de edificios 23,84% 23,52% 23,49% 24,86%
42 Ingenieria civil 20,91% 22,58% 24,67% 22,13%
43 Actividades de construccion especializada 23,66% 23,75% 23,96% 24,30%
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Cddigo Sector de actividad Promedio | Promedio | Promedio | Promedio
CNAE TIE 2018 | TIE 2017 | TIE 2016 | TIE 2015
45 Venta y reparacion vehiculos de motor 23,17% 22,95% 23,38% 26,07%
46 Comercio al por mayor e intermediarios 23,64% 23,73% 23,80% 25,76%
47 Comercio al por menor 22,43% 22,91% 22,38% 25,40%
49 Transporte terrestre y por tuberia 22,72% 21,64% 22,05% 25,00%
50 Transporte maritimo y vias navegables interior 25,96% 23,92% 22,54% 22,71%
52 Almacenamiento y activ. anexas al transporte 22,75% 23,30% 24,05% 25,22%
55 Servicios de alojamiento 20,62% 21,09% 20,00% 22,86%
56 Servicios de comidas y bebidas 23,67% 23,08% 24,02% 24,29%
58 Edicion 20,69% 22,53% 23,14% 23,41%
59 Actividades cinematogréficas, video, TV, sonido | 13,20% 13,77% 17,81% 16,48%
61 Telecomunicaciones 20,20% 23,48% 22,21% 22,96%
62 Programacion, consultoria, activ. informatica 19,83% 19,80% 22,12% 22,63%
63 Servicios de informacion 18,08% 28,38% 25,93% 28,39%
64 Servicios financieros, excepto seguros 20,39% 22,03% 18,93% 20,58%
66 Activ. auxiliares a serv. financieros y eguros 25,80% 25,10% 26,77% 26,20%
68 Actividades inmobiliarias 21,29% 21,49% 20,99% 21,90%
69 Actividades juridicas y de contabilidad 19,65% 20,94% 23,05% 27,06%
70 Activ.consultoria de gestién empresarial 26,67% 26,28% 26,68% 26,57%
71 Servicios técnicos de arquitectura e ingenieria 22,69% 23,72% 23,15% 23,63%
72 Investigacion y desarrollo 24,73% 19,09% 20,89% 13,73%
73 Publicidad y estudios de mercado 24,64% 22,75% 24,89% 29,51%
74 Otras activ. profesionales, cientificas y técnicas 14,82% 17,00% 14,87% 15,22%
77 Actividades de alquiler 23,56% 22,79% 23,00% 24,52%
78 Actividades relacionadas con el empleo 25,90% 25,47% 25,42% 29,11%
79 Activ. agencias de viajes, operadores turisticos, | 25,27% 26,84% 25,07% 27,35%
80 Actividades de seguridad e investigacion 23,64% 23,37% 25,89% 26,81%
81 Servicios a edificios y actividades de jardineria 19,13% 20,77% 22,17% 23,74%
82 Activ. administrativas de oficina y auxiliares 23,07% 22,88% 22,02% 25,30%
84 Activ. Administracion Publica y defensa 26,87% 25,00% 28,82% 22,61%
85 Educacion 24,19% 24,24% 25,85% 26,77%
86 Actividades sanitarias 22,69% 22,56% 23,34% 26,54%
87 Asistencia en establecimientos residenciales 26,05% 23,82% 23,52% 20,58%
88 Actividades servicios sociales sin alojamiento 20,32% 21,51% 21,71% 24,44%
90 Activ. de creacion, artisticas y espectaculos 18,20% 17,05% 6,24% 24.27%
91 Activ. bibliotecas, archivos, museos, culturales 36,08% 34,34% 16,87% 34,15%
92 Actividades de juegos de azar y apuestas 22,80% 22,13% 22,53% 25,79%
93 Activ. deportivas, recreativas y entretenimiento 26,31% 25,31% 24,60% 24,71%
95 Reparacion ordenadores y articulos domésticos | 24,70% 24,53% 24,60% 24,85%
96 Otros servicios personales 21,18% 24,19% 24,26% 26,22%

Fuente: Elaboracion propia a partir de la fuente de datos de SABI.

Ha de advertirse que, para la elaboracion de la tabla 5, se han excluido las

empresas que presentaban valores muy extremos (entendiendo como tales

los que arrojaban un TIE menor de cero o superior al 40% en alguno de los

cuatro afos), con el fin de aproximarse a una cierta normalizacién los
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resultados, de manera que en este caso se ha trabajado con la muestra

recortada compuesta por 2.080 empresas.

A rasgos generales, en la tabla 5 se puede apreciar que la mayoria de las
empresas en cualquiera de las actividades econdmicas vienen a tributar a un
TIE menor al tipo impositivo general, poniéndose asi de manifiesto que las
practicas de planificacion fiscal encuentran una amplia difusion en todo tipo
de &mbitos sectoriales. Centrando nuestra atencioén en los resultados que
arrojan unos menores valores comparativos para el TIE, han de destacarse
actividades como las de “actividades cinematograficas, de video y de
programas de television, grabacion de sonido y edicion musical”, las de
“otras actividades profesionales, cientificas y técnicas”, o las de “actividades
de creacion, artisticas y espectaculos”, que consiguen tributar muy por
debajo del tipo general (de hecho, en la tabla 5 se observa que, en las
actividades de creacion, artisticas y espectaculos, la media del tipo
impositivo de las empresas que la componen llegé a ser del 6,24% en 2016).
Atendiendo al tipo y naturaleza de estos sectores, es altamente probable que
la explicacion haya que encontrarla en la existencia de incentivos fiscales
especificos para el fomento de dichas ramas productivas, por su relacién con

la cultura y el &mbito creativo.

Cabe destacar también el caso de las empresas englobadas en las
“actividades de bibliotecas, archivos, museos y otras actividades culturales”,
cuyo promedio del TIE ascendié hasta un sorprendente y anémalo 36% en
2018, sin que hayamos sido capaces de encontrar otro argumento que no
sea el de una cuestion puntual que afectase a la Unica empresa que
pertenecia a esa agrupacion de observaciones (y que también alcanz6 un
TIE superior al 34% en 2015 Y 2017, lo que refuerza esta idea). Otras ramas
productivas que presentan una media en el TIE ligeramente superior al tipo
impositivo general, en todos los afios de estudio, son las de “actividades
auxiliares a los servicios financieros y a los seguros”, las de “actividades de
las sedes centrales; actividades de consultoria de gestion empresarial”, y las

de “actividades de agencias de viajes, operadores turisticos, servicios de
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reservas y actividades relacionadas con los mismos”. Todas ellas se
encuentran relacionadas con el sector servicios, por lo que es este rasgo
comun el que puede servir de justificacién para esa coincidencia en lo que
parece una conducta con menor intensidad planificadora en el ambito

tributario.

54 Relacion entre TIE y rentabilidad.

La rentabilidad constituye un indicador universal de los objetivos ligados al
éxito empresarial. En el terreno del analisis contable, uno de los indicadores
mas usualmente empleados es el ratio de rentabilidad econémica (Pérez-
Carballo, 1999), en el que se establece una relacion entre los beneficios
obtenidos por la empresa y cada unidad de activos reflejados en su
patrimonio; obviamente, su interpretacion es sencilla e intuitiva, ya que,
cuanto mayor es el valor del ratio, mayores son los beneficios que se han

obtenido por cada unidad de activo y, por lo tanto, mas rentable es la firma.

Como previamente se ha indicado, uno de los propdsitos de nuestro trabajo
se dirigia a la busqueda de conexiones entre ciertas caracteristicas
empresariales y la propension al desarrollo de iniciativas de planificacién
fiscal. Los niveles de rentabilidad son uno de estos factores tipicos que la
literatura suele considerar de relevancia para que las empresas se muestren
mas activamente planificadoras, tal y como igualmente hemos comentado

ya, al exponer las fundamentaciones teoricas del estudio.

Para obtener una aproximacion sencilla a la posible vinculacion entre
rentabilidad y TIE, hemos procedido de la manera que a continuacion se
describe. Nos hemos centrado en los datos del ultimo ejercicio (afio 2018) de
la muestra recortada (2.080 empresas), y a continuacién hemos ordenado a
las empresas de menor a mayor rentabilidad econdémica durante ese
periodo, estableciendo veinte rangos en los que agrupar a las empresas, de
acuerdo a los veinte cuantiles (o intervalos regulares de la funcion de

distribucion) que al efecto se calcularon en funcién de dicho ratio de
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rentabilidad. De esta manera, hemos conseguido reorganizar a las
observaciones en veinte agrupaciones, y en cada una de ellas se integraria
a empresas segun su proximidad en lo referente a que cuentan con una
parecida rentabilidad. Seguidamente, y para cada agrupacion de empresas,
hemos calculado el promedio del TIE, mediante la utilizacion de las
funciones de tabla dindmica que incorpora la hoja de célculo. Con ello, se
puede examinar la posible correlacion entre el TIE y la rentabilidad, e
indirectamente, también se puede comprobar si los segmentos de
agrupaciones de empresas con menor TIE, que se supone que son las que
hacen un uso mas intenso de la planificacién fiscal, corresponden a las

entidades mas o menos rentables.

En el grafico 1 se ha representado el resultado de la aplicacién del
procedimiento descrito, situando en el eje horizontal a cada uno de los veinte
segmentos en los que se dividid la muestra, ordenados de menor a mayor
rentabilidad (de tal modo que la menor rentabilidad seria la de las empresas
de la agrupacion 1, mientras que la mayor rentabilidad es la obtenida por las
empresas de la agrupacion veinte). El eje vertical corresponde a los tipos
efectivos promedio calculados para las empresas que componen cada una
de las veinte agrupaciones. Como la finalidad ultima es la de buscar posibles
correlaciones entre rentabilidad y TIE, se ha incluido también un “ajuste de
tendencia”, recurriendo a un comando implementado directamente en la hoja
de célculo cuando se genera la grafica, en el que se facilita también la
ecuacion y la bondad del ajuste (en forma del tradicional parametro
estadistico del R?, que oscila entre cero y uno, siendo el valor de la unidad el

gue significaria un ajuste perfecto de la funcion denotada).
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Grafico 1: Relacion entre agrupaciones de empresas segun su rentabilidad y
TIE (2018)
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Fuente: Elaboracién propia a partir de la base de datos de SABI.

Si en el grafico 1 se observa la linea de tendencia del ajuste lineal, cuya
pendiente es negativa, estaria indicando claramente que, cuanto mayor es el
nivel de rentabilidad conseguido, menor es el tipo efectivo al que las
empresas tributan y, por ello se puede entender que hay una mayor
intensidad por parte de las empresas en lo relativo a llevar a cabo préacticas
para disminuir la tributacion. Por esta razén, se puede concluir que la
relacion entre rentabilidad y la planificacion fiscal es positiva, es decir,
cuanto mas rentable es una empresa, parece que tiende a una mayor
inclinacion a realizar actuaciones destinadas a influir en su tributacion. No
obstante, la cuestion tiene que ser tomada con cierta cautela, puesto que el
valor de la bondad del ajuste arroja un R? de 0,35 (esto es, la ecuacién a la
gue se ha procedido a ajustar apenas conservaria o explicaria el 35% de la

informacion de los datos originales).
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5.5 Relacién entre TIE y endeudamiento.

Las posibles formulaciones alternativas del ratio de endeudamiento son de
utilidad para mostrar la composicion de las fuentes financieras de la
empresa, a partir de la consideracion de las proporciones de financiacion
con recursos propios y de financiacion con recursos ajenos. En nuestro
trabajo hemos escogido por una formulacion tradicional, en forma de
cociente, que relaciona la aportacion de recursos ajenos por cada unidad de
recursos propios con los que cuenta la entidad. En consecuencia, cuanto
menor valor arroje este indicador, significara que la empresa presenta mayor

autonomia financiera (Pérez-Carballo, 1999).

Para comprobar si existe relacion entre el nivel de endeudamiento de una
empresa y su inclinacion hacia la planificaciéon fiscal, medida a través del
TIE, se ha optado de nuevo por trabajar con la muestra recortada de 2.080
empresas para el ejercicio 2018, dividiendo en veinte intervalos segun los
cuantiles que se han calculado, en este caso, para el ratio de
endeudamiento. Una vez agrupadas las empresas en los veinte segmentos
gue corresponden a cada intervalo, se calcul6 el promedio del TIE para cada
agrupacion de empresas. En el grafico 2 se ha representado el promedio del
TIE en el eje vertical, para cada uno de los veinte agrupaciones obtenidas,
ordenadas en el eje horizontal de menor a mayor endeudamiento, para
posteriormente efectuar, con los comandos que facilita la hoja de calculo, un

ajuste lineal mediante una linea de tendencia.

De la observacion del grafico 2, en el que se aprecia que se obtiene una leve
pendiente positiva para la ecuacion que corresponde al ajuste lineal
realizado (de valor 0,0008), se desprende que, en este caso, cuanto el
endeudamiento es menor, también se tributa a un menor tipo efectivo. En
principio, este resultado no seria el esperado de acuerdo a nuestras
expectativas prefijadas, aunque solamente sea por la razon de que el gasto
deducible por los intereses de la financiacion ajena en el impuesto de
sociedades tal vez pudiera ofrecer un mayor margen de actuacion para la

planificacion fiscal. EI hecho de que hayamos encontrado una vinculacion
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directa y positiva entre autonomia financiera y menor tipo efectivo sugiere
que, cuando una empresa tiene alta dependencia de financiacion externa,
parece encontrar menos incentivos a la realizacion de practicas de ahorro
tributario. Con todo, el ajuste de la linea de tendencia es moderadamente
aceptable (R = 0,41)

Grafico 2. Relacion entre agrupaciones de empresas segun su rentabilidad y
TIE (2018)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la base de datos de SABI.

5.6 Relacion entre TIE y tamafio empresarial.

Otro de los aspectos al que hemos dirigido nuestra atencién en el presente
estudio es el de la posible (y sugerida por varios trabajos) existencia de una
conexién entre las mayores dimensiones de la empresa y una mas decidida
intencidén de obtener ventajas tributarias mediante la planificacién fiscal. En
relacion con esta cuestion, y para tener una referencia de medida de las
dimensiones empresariales, hemos acudido a dos magnitudes contables que
facilitaba la base de datos SABI, como son los ingresos de explotacion vy el

total de activo de cada empresa de las que componen la muestra. Al igual

35



que en los otros apartados de esta seccion, nuevamente hemos procedido a
desarrollar un andlisis de correlaciones basado en una exploracion grafica
para la muestra recortada del afio 2018, con la agrupacion de las empresas
en funcion de una acotacion de veinte intervalos, basados en el calculo de
los cuantiles segun las variables representativas el tamafo, ordenando de
inferiores a superiores dimensiones, y determinando el promedio del TIE

para cada agrupacion de las resultantes de ese proceso.

En el grafico 3 se refleja la representacion de los TIE promedio obtenidos
para cada agrupacion segun el tamafio, medido a través de los ingresos de
explotacion, sin que se pueda observar ningun patron de relevancia. En esta
ocasion, se ha procedido a un ajuste polinomico de la linea de tendencia,
debido a que era el Unico que ofrecia unos valores algo mas prometedores
para el R% Lo cierto es que ese ajuste carece de interpretacion légica a la
hora de establecer alguna relacion entre el tamafio de las empresas y su
conducta planificadora, por lo que no podemos inferir nada al respecto si se

atiende a la variable “ingresos de explotacion”.

Grafico 3. Relacién entre agrupaciones de empresas segun sus ingresos de
explotacion y TIE (2018)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la base de datos de SABI.
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Por otro lado, en el gréfico 4 se ha representado el promedio del TIE para las
agrupaciones segun el activo total, y en este caso, la linea de ajuste, (con un
muy estimable R? de 0,78 que indicaria una elevada correlacién), esta
confirmando plenamente una de nuestras suposiciones de partida. A la luz
de lo resultante, las grandes empresas, consideradas en este caso como
tales a partir de su cifra total de activos, son las que en el ejercicio 2018
estan consiguiendo importantes minoraciones en su tipo efectivo respecto al
tipo general del 25%, tal y como se observa en la representacion grafica y
como indica también la pendiente negativa de la ecuacion del ajuste (con un
valor de -0,0014).

Gréfico 4. Relacion entre agrupaciones de empresas segun su activo total y
TIE (2018)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de la base de datos de SABI.
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5.7 Relacion entre planificacion fiscal y alisamiento de
beneficios.

Otra de las cuestiones que queremos abordar en nuestro estudio es el de la
posible conexién entre conductas de planificacion fiscal en el impuesto de
sociedades y la propension empresarial al alisamiento de beneficios. Para
explorar ese vinculo, acudiremos a medidas estadisticas de variabilidad, y
mas concretamente, de acuerdo a la idea que se contiene en buena parte de
la literatura sobre alisamiento de beneficios contables, al denominado
coeficiente de variacion. El coeficiente de variacion permite comparar
dispersiones de variables, pues se formula como la relaciobn entre la
desviacion tipica y la media (en valor absoluto). La mayor dispersion
corresponde a los valores superiores del coeficiente de variacibn mayor,

cuando es proximo a cero, significa que existe poca variabilidad en los datos.

La metodologia empleada en algunos de los trabajos sobre alisamiento se
basa en la propuesta de Eckel (1981) sobre utilizacion de coeficientes de
variacion. El argumento basico que se desarrolla es el de confrontar a lo
largo de un periodo de tiempo el beneficio y las ventas, durante sucesivos
ejercicios. Suponiendo que el beneficio sea una funcion lineal de las ventas,
en tanto que los costes fijos, por su propia naturaleza, se presume que se
mantendran en el tiempo (con lo que el coste variable unitario también
permanecera invariable), y teniendo presente asimismo que no cabe
plantearse que las ventas brutas puedan ser alisadas artificialmente,
entonces el coeficiente de variacién de los cambios en las ventas tendra que
ser inferior al coeficiente de variacion del cambio en los beneficios, a no ser
gue la empresa esté interviniendo artificialmente sobre la variabilidad de

dicho beneficio, esto es, esté “alisandolo”.

A partir de este planteamiento, es posible construir una medida de
alisamiento que se calcule como un indice adimensional mediante el
cociente de los coeficientes de variacion de ventas y de beneficio (Poveda e

IAiguez, 2001). Cuando este indice sea inferior a uno en valor absoluto
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estaria indicando la presencia de alisamiento intencionado de beneficios, ya
que el coeficiente de variacion de los beneficios seria inferior al de las ventas
(a los ingresos de explotacion en el caso de nuestro trabajo, ya que es la

variable de la que disponemos).

Como nuestra intencién es la de indagar en las relaciones entre alisamiento
de beneficios y planificacion fiscal, hemos calculado también coeficientes de
variacion para el TIE, a fin de obtener una medida de su variabilidad. En este
apartado hemos decidido restringir nuestro analisis al periodo 2015-2018,
durante el cual el tipo impositivo general aplicable ha sido el mismo del 25%,
calculando los coeficientes de variacion para cada empresa y para esos
cuatro ejercicios respecto de las variables TIE, resultado contable antes de
impuestos e ingresos de explotacion. Posteriormente, se ha procedido a
determinar la medida del alisamiento para cada empresa, a fin de comprobar
si este indice es menor que la unidad, y detectar asi a las empresas que

alisan artificialmente sus beneficios.

Los resultados que hemos obtenido para el coeficiente de variacion del TIE
nos indican que un 79,4% de las empresas de la muestra tienen baja
variabilidad, considerando como tal un valor de 0,2, de acuerdo a las
referencias clasicas de estadistica descriptiva (Fernandez et al, 2002),
mientras que el restante 20,6% de empresas exhiben una alta variabilidad de
un ejercicio a otro en su tipo efectivo, es decir, sus cargas impositivas

relativas son mas fluctuantes en el tiempo.

De especial interés es el resultado obtenido que indica que hay 312
empresas que son “alisadoras artificiales”, pues su indice calculado es
menor que uno, lo que representa un 15% de empresas de la muestra, que
no es una proporcion demasiado elevada. Ahora bien, manteniendo la
suposicion de que la cifra de ventas resulta mas dificil de manipular, si en el
calculo de dicho indice sustituimos el coeficiente de variacion del beneficio
por el coeficiente de variacion de la TIE, podriamos llegar a contar con una

estimacién de las empresas “planificadoras”, que serian las que estan
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interviniendo mas activamente sobre su tipo efectivo. Procediendo de esta
manera, arrojaria una cifra de 1.242 empresas que estan obteniendo
ventajas tributarias haciendo uso de planificacion fiscal, una proporcioén del
59,7% de la muestra, en sintonia con las conclusiones que habiamos
expuesto en anteriores apartados. También ha de resaltarse que hay 262
empresas en las que coincide que son sefaladas simultdneamente por los
indices calculados como “planificadoras” y “alisadoras”, lo cual significa que
un 84% de las que alisan artificialmente recurren también a la planificacion

fiscal.

Como conclusion de esta parte del analisis, podriamos afirmar que no hay
un porcentaje relevante de empresas de las que se detecte que estan
alisando beneficios (apenas un 15%), que en las que se pone de manifiesto
ese alisamiento de beneficios hay un abrumador dominio de las que
encontramos signos de que estadn haciendo uso intensivo de planificacion
fiscal (un 84%), y que, finalmente de nuevo se confirma que las practicas de
planificacion se encuentran generalizadamente extendidas (59,7% de
empresas de la muestra segun el indice al que se ha acudido en esta

ocasion).

6. CONCLUSIONES

La planificacion fiscal de una empresa abarca un conjunto de estrategias y
actuaciones de diversa naturaleza (mercantiles, contables, financieras o
exclusivamente tributarias) que, desde el punto de vista del contribuyente,
pretenden optimizar el importe de los pagos de impuestos, a través de la
utilizacion de la opcionalidad que permiten las normas fiscales. Las
alternativas mas usuales que se presentan para conseguir un ahorro fiscal
mediante este tipo de practicas son las exenciones totales o parciales, las
desgravaciones en la base imponible, las minoraciones en la cuota tributaria,
el diferimiento en la tributacion a causa de diferencias entre la valoracion
contable y el valor fiscal, los beneficios asociados a reinversiones o la

exoneracion de pagos a cuenta o de anticipos.
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Lo cierto es que la idea de la conveniencia de llevar a cabo una adecuada
planificacion fiscal estd ganando en la actualidad una creciente aceptacion, y
no solamente en el &mbito académico, como bien se pone de relieve si se
efectda una revision de publicaciones recientes, algunas de las cuales aqui
hemos citado, sino también en el ambito de la practica operativa y de la
gestibn empresarial. Por ejemplo, en grandes empresas y en grupos
societarios con vocacion y capacidad de presencia multinacional empiezan a
ser habituales los enfoques que se orientan hacia la vertiente de
planificacion fiscal internacional; incluso, a menudo, estas entidades incluso
destinan parte de sus recursos a organizarse en areas funcionales
separadas o en departamentos especificos que se encargan de disefiar
estas actuaciones. Igualmente, se puede plantear una reflexiobn como es la
relativa a la también importante oportunidad que se abre para impulsar un
nicho de mercado de servicios de consultoria que preste asesoramiento a
empresas de todo tipo y tamafio, dado que también es posible que en este
ambito se saque aprovechamiento de las ventajas tributarias de la

opcionalidad normativa.

En el contexto de las posibilidades que se ofrecen para la planificacion fiscal
empresarial, hemos centrado nuestro trabajo en el impuesto de sociedades,
figura tributaria de indiscutible incidencia, puesto que es la que directamente
grava, a un tipo Unico y proporcional, los beneficios obtenidos por una
sociedad mercantil. Por otra parte, la regulacion de este tributo ofrece
bastante margen de opcionalidad como para que las empresas se puedan
plantear actuaciones planificadas de arbitraje o de diferimiento en el tiempo,
a fin de acogerse a tratamientos impositivos mas benévolos. De acuerdo a
estas consideraciones, el objetivo principal que nuestro trabajo se ha
propuesto es el de analizar distintos aspectos relativos a la intensidad con la
gue las empresas espafiolas hacen uso de la planificacién fiscal en el &mbito
de la tributacién del impuesto de sociedades. Mas en concreto, hemos
estudiado la posible influencia que tengan distintas variables, representativas
de caracteristicas corporativas, a la hora de explicar que las empresas sean
mas proclives a obtener ventajas tributarias. Asimismo, hemos considerado
también las conexiones entre las practicas de planificacion fiscal y lo que se
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denomina como un alisamiento de beneficios, a fin de comprobar si las
bases imponibles se acomodan a aquellas opciones de tributacion que

parecen resultar mas favorables en un momento concreto.

Para llevar a cabo este estudio empirico, hemos aplicado una metodologia
descriptiva, que combina célculos estadisticos y exploraciones graficas,
basandonos en una muestra inicialmente seleccionada de 2.436 sociedades
mercantiles espafiolas, de las que se ha extraido diversa informacion a partir
de sus Cuentas Anuales formuladas para los ejercicios comprendidos entre
el periodo 2008-2018.

En sintesis, las principales y mas destacadas conclusiones que se derivan
de los resultados del analisis empirico que hemos realizado se pueden

resumir en las siguientes:

- Distintos andlisis efectuados en nuestro trabajo coinciden al poner de
manifiesto que las practicas de planificacion fiscal se encuentran
ampliamente difundidas y son de uso generalizado en las empresas
espafiolas, y que parecen mantenerse a lo largo del tiempo, al menos
durante el periodo temporal que se ha contemplado. A lo largo de
nuestro estudio, y desde diferentes perspectivas analiticas, se ha
podido comprobar que el patron predominante en la muestra elegida
se caracteriza porque el tipo efectivo al que las empresas tributan se
suele situar en niveles sisteméaticamente inferiores al tipo impositivo
de referencia.

- Se aprecia la existencia de diferencias sectoriales significativas en lo
gue se refiere al promedio calculado para cada actividad del tipo de
tributacion efectivo en el impuesto de sociedades de las empresas
gue se integran en un mismo sector de pertenencia. Esto se explicaria
por el hecho que haya ramas productivas cuya naturaleza las hace
mas propicias a ser mas favorecidas por incentivos fiscales.

- Las empresas con rentabilidades superiores parecen resultar las mas

proclives a la utilizacion relativamente mas intensa de la planificacién
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fiscal, lo cual resulta perfectamente congruente, precisamente por el
propio efecto positivo que ejerce la obtencién de ventajas fiscales
sobre el rendimiento empresarial.

Contrariamente a las expectativas de nuestros supuestos de partida,
las empresas con mas autonomia financiera son las que mas estan
desarrollando planificacion fiscal, al menos en comparacion con las de
mayor nivel de endeudamiento.

Las empresas de mayor tamafio, considerando la cifra total de
activos, son las que estan consiguiendo aprovecharse de una menor
tributacion efectiva, por lo que las de mayores dimensiones se pueden
identificar con aquellas que aparecen como las relativamente mas
planificadoras, tal y como cabia presuponer en las hipo6tesis que se
formularon.

No se detecta un porcentaje relevante de empresas que estén
alisando artificialmente sus beneficios (apenas un 15% de las que
componen la muestra). Sin embargo, en aquellas que se produce ese
alisamiento de beneficios, se da la coincidencia de que también estan
mayoritariamente haciendo uso intensivo de planificacién fiscal (hasta

un 84% de las alisadoras).
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Anexo |. Histogramas de frecuencias. Variable TIE (2015-2018)
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