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1 INTRODUCCION

A mediados del siglo XX se pone en marcha la globalizacién como proceso de
integracion de las economias nacionales y regionales, a través del aumento rapido y
significativo de operaciones y transacciones internacionales: intercambio de materiales,

servicios, tecnologias y capitales.

Una de las principales manifestaciones de la globalizacion econémica son las
empresas multinacionales que son aquellas que operan en mas de un pais y suelen
repartir las actividades de su cadena productiva, como la fabricacion o la administracion,
en diferentes puntos del mundo. Ademas, sus clientes son globales: desde ciudadanos
de distintos paises hasta Gobiernos u otras empresas. Las multinacionales cuentan con
sucursales en distintos paises, pero generalmente centralizan la direccién en una unica

sede, normalmente ubicada en el pais de origen.

Las empresas multinacionales se caracterizan por su alto nivel de ingresos —en
ocasiones superior al producto interior bruto de muchos Estados—, por su presencia
administrativa predominante en paises desarrollados y, en muchas ocasiones, por su
capacidad de influencia, que se extiende mas alla de lo econémico. Mueven en torno a
dos tercios del comercio mundial y son capaces de influir en decisiones politicas, crear
tendencias sociales y moldear los ideales de la poblacién mundial segun sus propios
intereses. Otro rasgo caracteristico de las multinacionales son sus mecanismos de

crecimiento, basados en fusiones y adquisiciones de otras empresas.

La expansion de las multinacionales tiene ventajas e inconvenientes para los
paises donde se establecen. Una parte de los beneficios derivados de la inversién
corresponde al pais en el que operan, donde generan empleo y, donde, por lo general,
pagan impuestos. Sin embargo, esto no siempre es asi, pues muchas multinacionales
generan empleos precarios y recurren a la elusion fiscal para aumentar sus beneficios
(Villamuera, 2021)

En este sentido, los grupos empresariales internacionales utilizan habitualmente
algunas técnicas o procedimientos para eludir o, en cualquier caso, minimizar el pago
de impuestos. El propdsito de estos instrumentos suele ser el traslado de las bases
imponibles obtenidas en jurisdicciones con alta tributacion a otras de menor carga

tributaria, de modo que el pago de impuestos sea lo mas reducido posible.
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Hay que tener en cuenta que el tipo de gravamen en el Impuesto sobre
Sociedades varia mucho entre los distintos paises. En el caso de Europa se encuentra
entre el 0% que aplica la Isla de Man y el 35% que aplica Malta. Espafa junto con
Francia, Bélgica y Austria, se situa en el quinto lugar del ranking con el tipo impositivo
mas alto, aplicando un 25%. En la Tabla 1.1 se muestran los tipos de gravamen del

impuesto sobre los beneficios de las empresas en los distintos paises europeos:

Tabla 1.1.- TIPO IMPOSITIVO DEL IMPUESTO SOBRE SOCIEDADES - EUROPA

Pais % Aiho Pais % Aiho
Albania 15 2023 Letonia 20 2023
Alemania 30 2022 Liechtenstein 12.5 2023
Austria 24 2023 Lituania 15 2023
Bélgica 25 2023 Luxemburgo 24.94 2023
Bielorrusia 18 2022 Macedonia 10 2023
Bosnia Herzeg. 10 2023 Malta 35 2023
Bulgaria 10 2023 Moldova 12 2023
Chipre 12.5 2023 Montenegro 9 2021
Croacia 18 2022 Noruega 22 2023
Dinamarca 22 2023 Paises Bajos 25.8 2023
Eslovaquia 21 2023 Polonia 19 2023
Eslovenia 19 2023 Portugal 21 2023
Espafa 25 2023 Reino Unido 19 2023
Estonia 20 2023 Rep. Checa 19 2023
Finlandia 20 2023 Rumania 16 2023
Francia 25 2022 Rusia 20 2023
Grecia 22 2023 Serbia 15 2023
Hungria 9 2023 Suecia 20.6 2023
Irlanda 12.5 2023 Suiza 14.93 2021
Isla De Man 0 2023 Turquia 23 2023
Islandia 20 2023 Ucrania 18 2023
Italia 24 2023 Union Europea 21.3 2022
Kosovo 10 2023 Zona euro 23 2022

Fuente: https://es.tradingeconomics.com/country-list/corporate-tax-rate?continent=europe.

En el caso de los 23 paises que formar el G-20, Espafa junto con China y

Argentina, se encuentra en el décimo lugar, siendo el pais del G-20 con el tipo impositivo
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mas reducido Suiza que aplica un 14,93%", tal y como se muestra en la Tabla 1.2,
siendo este tipo impositivo 20 puntos inferior al aplicado por India (34,94%) pais con el

tipo impositivo mas alto del G-20.

Tabla 1.2.- TIPO IMPOSITIVO DEL IMPUESTO SOBRE SOCIEDADES - G20

Pais % Aiho Pais % Aio
Argentina 25 2022 Paises Bajos 25.8 2023
Australia 30 2022 Rusia 20 2023
Brasil 34 2022 Arabia Saudita 20 2023
Canada 26.5 2022 Singapur 17 2023
China 25 2022 Sudafrica 27 2023
Francia 25 2022 Corea Del Sur 27.5 2023
Alemania 30 2022 Espana 25 2023
India 34.94 2022 Suiza 14.93 2021
Indonesia 22 2022 Turquia 23 2023
Italia 24 2023 Reino Unido 19 2023
Japon 30.62 2022 Estados Unidos 21 2023
México 30 2023

Fuente: https://es.tradingeconomics.com/country-list/corporate-tax-rate?continent=europe.

Por otra parte, hay paises que aplican el tipo impositivo del 0% en el impuesto
sobre los beneficios empresariales, como son Vanuatu, Emiratos Arabes Unidos, la ya
mencionada Isla de Man, Islas Caiman, Bermuda, Baréin y Bahamas. En sentido
contrario, los tipos impositivos mas altos (superiores al 35%) se aplican en Surinam
(36%) y Puerto Rico (37,5%). La tabla completa con los tipos impositivos del Impuesto
sobre Sociedades aplicados en los distintos paises del mundo se encuentra en la

pagina web de Trading Economics.

Esta diferencia de tipos impositivos a nivel mundial hace que las empresas
multinacionales tengan como uno de sus objetivos para maximizar los beneficios fijar
la localizacién de la empresa teniendo en cuenta los impuestos que se aplicaran al
beneficio bruto, constituyendo en numerosas ocasiones los impuestos un factor

decisivo para elegir la localizacion de las empresas multinacionales.

" El tipo impositivo del Impuesto de Sociedades en Suiza tiene tres tramos: el federal, el cantonal y el municipal. EI
tramo federal, que es aplicable a toda Suiza, es del 8,5%. El tramo cantonal es diferente para cada canton suizo y
algunos municipios también cargan algun punto porcentual al impuesto, siendo el tipo impositivo medio del pais en el
afo 2021 del 14,93%.
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En el caso de las multinacionales espafolas, el 19 de abril de 2023 se publicaron
en la pagina web de la Agencia Estatal de la Administracion Tributaria (AEAT) los datos
estadisticos de multinacionales de matriz espafiola obtenidos de la explotacién del
modelo 231 de declaracion de informacién Pais por Pais correspondiente al ejercicio
2020, que proporcionan algunas conclusiones interesantes respecto a la tributacion de

los beneficios de estos grupos empresariales.

v En 2020 presentaron el Informe Pais por Pais 126 multinacionales de matriz
espafola (un 1,6% mas que en 2019), con informacion de un total de 14.854 filiales de
las cuales 4.906 tenian el domicilio fiscal en Espafia y 9.948 en el extranjero, una cifra
de negocios mundial de 759.300 millones de euros, unos beneficios totales de 50.471
millones de euros, y un Impuesto sobre Sociedades pagado a nivel mundial de 12.502

millones de euros.

4 Por lo que se refiere al Impuesto sobre Sociedades pagado, el tipo efectivo
mundial de estas multinacionales se sitla en el 24,77%, superior al 16,7% de 2019, al
18,3% de 2018 y al 17,0% de 2017. Los 126 grupos multinacionales espafnoles declaran
haber pagado 12.502 millones de euros en concepto de impuestos sobre beneficios en
todos los paises del mundo. El 56% de ellos (70) declaran pagar el 24,14% del total, es
decir, 3.019 millones de euros con un tipo efectivo promedio del 11,46%?2, mientras que
los 56 grupos multinacionales espafioles restantes (44%), declaran haber pagado el
75,86% de impuestos sobre beneficios en el conjunto de los paises en los que actuan,
esto es 9.483 millones de euros, con un tipo efectivo medio del 39,4%. En la Tabla 1.3

se muestran los resultados detallados derivados de la explotacién del modelo 231.

Tabla 1.3.- TOTALES EN MILLONES DE EUROS POR TRAMO DE TIPO EFECTIVO
PAGADO DEL GRUPO

Tramo

s d d d
TE Filiales Tipo Total ingresos Resuitado antes Beneficio 1S pag; 1S Tl
efectivo positivo positivo
pagado Grupos
del pagaco
grupo Namero % positivo ymporte % Importe % Importe % Importe % Importe %
Total 126 14.854 100 24,77 | 759.300 100 4.174 100 50.471 100 12.502 100 10.568 100
ques 31 2.899 19,52 1,75 109.144 14,37 -2.502 -59,95 5.043 9,99 88 0,71 458 4,34
[5,10) 15 1.596 10,74 8,64 48.496 6,39 5.019 120,26 6.153 12,19 532 4,25 650 6,15
[10,15) 6 846 5,70 11,46 21.722 2,86 1.377 32,99 1.631 3,23 187 1,49 120 1,13
15,20 18 2.030 13,67 16,31 153.499 20,22 10.63 254,85 13.559 26,87 2.212 17,69 2.128 20,14
[15,
[20,25) 13 2.211 14,88 23,22 85.909 11,31 3.032 72,64 3.918 7,76 910 7,28 1.068 10,10
Mayor
o igual 43 5.272 35,45 42,51 340.530 44,85 -13.388 -320,79 20.167 395,96 8.574 68,58 6.144 58,14
que 25

Fuente:https://sede.agenciatributaria.gob.es/AEAT/Contenidos_Comunes/La_Agencia_Tributaria/Estadisticas/Publicaci
ones/sites/cbc/2020/jrubikf723a058294d979cb86242db727ff70314b3d228b.html

2 F tipo efectivo promedio se calcula como el Impuesto sobre Sociedades
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4 El analisis de tipos efectivos por territorios muestra conclusiones destacables y

similares a las observadas en afos anteriores:

a) El tipo medio pagado® en Espaiia es el 21,8%, que es casi tres puntos inferior
a la media. El tipo medio devengado®, que se sittia en el 17,5%, también esta tres

puntos por debajo que la media.

b) La mayor imposicion relativa se concentraria en los paises de la UE, con un tipo
medio agregado del 29,0% en el caso del impuesto pagado. Sin embargo, en el
impuesto devengado la mayor imposicion relativa se concentra en los paises de

fuera de la UE, con un tipo medio agregado de 23,4%.

v En la distribucién porcentual de las magnitudes declaradas por territorios, se

aprecian desajustes entre sus pesos relativos, sobre todo en dos casos:

a) Las multinacionales espafiolas declaran en Espafa el 53,6% de su facturacion
mundial y el 51,1% de sus activos totales, pero unicamente el 39,1% de su

beneficio y el 34,4% del impuesto que pagan

b) En sentido contrario, la proporcion de ventas mundiales realizadas por filiales
en Ameérica sélo alcanza el 22,4%, pero declaran alli el 33,9% del beneficio

mundial y el 38,8% del impuesto pagado.

Precisamente esta distorsién entre la facturacion y los beneficios declarados en los
distintos territorios por los grupos multinacionales es uno de los efectos del traslado de
bases imponibles mediante el que los grupos internacionales buscan reducir sus costes
fiscales. Y uno de los principales mecanismos que permiten el traslado de bases

imponibles es el de los precios de transferencia.

En los siguientes capitulos de este trabajo describiremos los conceptos de
planificacion fiscal internacional y de precios de transferencia y analizaremos con
detalle la regulacion espafiola acerca de este concepto fundamental en la tributacion

del comercio internacional.

3 Porcentaje medio calculado sobre el importe del impuesto pagado.

4 Porcentaje calculado sobre el importe determinado mediante la aplicacion de los principios y normas contables y que
se considera como un gasto del ejercicio.
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2 PLANIFICACION FISCAL INTERNACIONAL

Como ya se ha sefalado, los grupos de empresas que operan en diferentes paises
se enfrentan a una gran variabilidad del coste fiscal que deben soportar en concepto
de impuestos sobre el beneficio. Como no existe una armonizacion fiscal total en los
entornos econdmicos, cada pais establece sus propios tipos impositivos sobre el

beneficio y sus reglas de deducibilidad fiscal.

La optimizacion fiscal a nivel de grupo de empresas, es decir, la planificacion fiscal

internacional, tiene en consideracion los siguientes aspectos:

o La ubicacion de las filiales: muchas corporaciones deciden establecer
una filial en un pais con bajos tipos impositivos o con bonificaciones fiscales para las
inversiones. Asi, las empresas evitan los paises con altos tipos de gravamen, a menos
que puedan ofrecerles otro tipo de compensaciones, como una mano de obra mas
econdmica, mayor productividad, etc.

o La creacién de sociedades de control o sociedades holding: una practica
comun para ahorrar en impuestos, es el establecimiento de una estructura de control
en una empresa global en la que la empresa accionista (que posee las participaciones
de todas las filiales) se encuentra ubicada en un pais con bajos tipos impositivos. De
esta manera, los dividendos y las transferencias se realizan a dicho territorio para

ahorrar impuestos.

Asi, la planificacion fiscal tiene por objeto la utilizacion de diferentes estrategias
conducentes a una reduccion del gravamen que se ha de satisfacer o a un diferimiento
del pago del impuesto correspondiente a una determinada operacion o inversion en el

marco de la legalidad. Se trata, en definitiva, de una economia de opcion.

La planificacion fiscal internacional tiene las mismas finalidades, esto es,
conseguir un menor gravamen o un diferimiento de este, tanto desde el punto de vista
de la fiscalidad directa como de la fiscalidad indirecta, sobre las inversiones extranjeras
o las inversiones de los residentes en el exterior a partir de la utilizacion conjunta de los

sistemas fiscales de varios Estados y de los propios convenios de doble imposicion.

Elementos de la planificacidn fiscal internacional

La planificacion fiscal de las multinacionales se puede descomponer en cuatro

elementos:
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1.- Minimizacion del impuesto en el pais de la fuente®, desplazando renta integra
hacia el exterior por via del trafico comercial o maximizando las deducciones a nivel del

pagador.
2.- No retencion de impuestos en el pais de la fuente.

3.- Acuerdos entre las sociedades del grupo de no imposicion de los beneficios

extraordinarios en la sociedad del grupo a la que corresponda su obtencién.
4.- No imposicion de los beneficios obtenidos por la sociedad matriz.

En definitiva, se trata de trasladar bases imponibles de los paises donde se
genera la renta a otros paises con menor tributacion, bien por su politica fiscal general,

bien porque se utilizan entidades con bonificaciones fiscales especiales.

Para llevar a cabo el primero de estos pasos, en el ambito de los grupos
multinacionales las empresas del grupo suelen realizar una esmerada planificacion
fiscal pactando precios diferentes de los de mercado (precios de transferencia) con la
finalidad de trasladar los resultados de unos paises a otros lo que produce una erosion
de las bases imponibles que conlleva una pérdida de recaudacién para los Estados en
los que se encuentran estas empresas. El ahorro fiscal se consigue sobrefacturando el
producto o el servicio exportado desde un pais de baja fiscalidad a otro pais de fiscalidad
mas elevada. En definitiva, el mayor beneficio se sitia en el Estado de menor tributacion
0 en el que pueden utilizarse pérdidas para compensar los beneficios obtenidos vy el

mayor gasto se situa en el Estado de tributacién mas alta.

Estos resultados se trasladan a sociedades con distinta forma juridica,
dependiendo de cada pais (holding, sociedad financiera, sociedad de inversion o
sociedad de prestacion de servicios), ubicadas en territorios con un régimen fiscal
atractivo y con una importante red de convenios de doble imposicion que posibilita

interactuar con otros Estados.

Algunas estructuras societarias que generalmente se utilizan en la planificacion

fiscal internacional son las sociedades BV holandesas, las holdings danesas, las
entidades de tenencia de valores extranjeros espafiolas, las fundaciones de
Liechtenstein, las sociedades de inversion de capital variable luxemburguesas o
espafnolas (SICAV), las sociedades andnimas cotizadas de inversion en el mercado
inmobiliario espanolas (SOCIMI), las real estate investment trusts (REIT) o los trusts

(fideicomisos) (Delgado Garcia y Oliver Cuello 2019, p.7). Todas ellas tienen en comun

> pais de la fuente: pais de origen de los ingresos o gastos generados en él, por contraposicién al pais de residencia.
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la baja fiscalidad a la que se someten sus resultados, a condicién del cumplimiento de

determinados requisitos.

Como es facil presuponer, algunas practicas de planificacion fiscal internacional
rozan la legalidad. En ocasiones se trata de supuestos en los que se elude el impuesto
interno en el Estado de residencia -el impuesto ni se declara ni se paga- y no se
proporciona informaciéon a la Administracion tributaria competente mediante la
deslocalizacion de la operacion, de forma que se entiende efectuada en un territorio
calificado como paraiso fiscal o en el que existe secreto bancario; en otras ocasiones
se consigue, mediante artificios, que en la operacion resulte de aplicacion un convenio
que de otra manera no seria aplicable o se utilizan operaciones con montajes artificiales

como una actividad “pantalla” o bien sin presencia real como un “buzon”.

Operaciones vinculadas

Naturalmente, el traslado de las bases imponibles de unos territorios a otros es
posible porque se realiza entre empresas con fuertes relaciones entre si. Las
operaciones entre estas empresas se denominan en Espafia operaciones entre partes

vinculadas o, simplemente, operaciones vinculadas.

Las operaciones vinculadas entre sociedades del mismo grupo se caracterizan

por tres notas:

e Las realizan sujetos especialmente relacionados entre si.

¢ En ellas se pactan contraprestaciones diferentes de las que acordarian
dos sujetos independientes en situacion normal de mercado.

e El pacto se realiza en virtud de la relacion que les une, de manera que no

se pactaria asi con un tercero.

Los métodos tradicionales de desplazamiento de beneficios, de acuerdo con

Tulio Rosembuj (2013), son tres:

1) Los precios de transferencia: mediante los desplazamientos de costes y
beneficios en la organizacién, incluidos los fiscales, en activos intangibles,
servicios, proyectos de oportunidad, secreto posesorio, como el know how o
show how, secreto propietario, de marca o patente de valor Unico y
excepcional en el mercado, que no aceptan comparacion porque no son de
rutina sino excepcionales. La transmision y uso de los intangibles, la division
artificiosa de la propiedad de activos entre las entidades del conjunto

vinculado, la propiedad legal de patentes en un paraiso fiscal y la propiedad
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econdmica en la que crea la innovacion y la desarrolla o las operaciones de
financiacion o marketing que no serian factibles entre empresas

independientes.

2) Arbitraje fiscal internacional: es un modo dominante de actividad
transnacional bancaria y no bancaria para la explotacion de las discordancias
entre sistemas tributarios, aprovechando la opacidad y desregulacion de los
mercados globales. Los hibridos financieros son la gran via para el
aprovechamiento internacional de la no imposicion, mediante la creacion
industrial de productos con la doble calificacion de capital y deuda, la
duplicacién de ventajas fiscales en distintos paises, de créditos fiscales,

configuracion artificiosa de gastos deducibles y pérdidas.

3) Endeudamiento: la deuda goza de un beneficio fiscal respecto al capital.
Los pagos de dividendos no se deducen fiscalmente, mientras que pueden
deducirse practicamente todos los pagos por intereses. Cualquier capital

puede parecer deuda a fines fiscales.

Tal y como se ha expuesto anteriormente, los precios de transferencia son un
mecanismo utilizado por los grupos de entidades multinacionales para trasladar las
bases imponibles del pais de origen a paises con ventajas fiscales o de nula tributacion.
En este trabajo nos vamos a centrar en los métodos permitidos a efectos fiscales para
poder determinar los precios de transferencia y atribuir asi a cada pais la tributacién que

le corresponde.

3 CONCEPTO DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA

Una parte de la Fiscalidad Internacional que ha adquirido enorme importancia,
tanto para las Administraciones tributarias como para las empresas, es el area de

precios de transferencia.

De forma sencilla se podrian definir los precios de transferencia como aquellos

precios o valores utilizados por dos o0 mas empresas vinculadas en las operaciones

realizadas entre ellas. Tradicionalmente se ha dado un tono negativo al concepto de

precios de transferencia asociandolo con la elusion de impuestos, sin embargo, el
concepto es fiscalmente neutro. No obstante, es cierto que muchas empresas han
utilizado los precios de transferencia como instrumento para eludir sus impuestos, de
ahi ese caracter negativo que se suele encontrar en la doctrina e, incluso, en alguna
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sentencia y resolucién de Tribunales. Pero, en aquellos casos en que una empresa
determine sus precios de transferencia conforme a la normativa, no estaremos ante
ningun supuesto de elusion o evasion de impuestos, pero si en uno de precios de

transferencia.

La importancia de los precios de transferencia la encontramos tanto desde el

punto de vista cuantitativo como desde el punto de vista cualitativo.

Cuantitativamente se habla de que mas del 60% del comercio mundial se realiza
entre empresas multinacionales y mas del 50% de las operaciones de las
multinacionales son operaciones intragrupo o vinculadas. Por lo tanto, estamos
hablando de cifras astrondmicas. A modo de ejemplo, en un soélo expediente, la
farmacéutica GlaxoSmithKline, acordé con la Administracién estadounidense zanjar
una controversia de precios de transferencia por una liquidacion de dicha

Administracién pagando 3,1 billones de ddlares.

Desde un punto de vista cualitativo las multinacionales necesitan minimizar los
riesgos de doble imposicion y los Estados necesitan que las bases imponibles de las
multinacionales se distribuyan adecuadamente entre todos los Estados en que estas

multinacionales operan econémicamente.

A esto se suma el riesgo de elusion fiscal utilizando los precios de transferencia,
ya que las multinacionales tienen una enorme facilidad para localizar las bases
imponibles en territorios de baja o nula tributacion. Esto puede suponer, no solo una
reduccion de impuestos a nivel local en un pais y un incremento en otro de menor
tributacion, sino que puede suponer una disminucion del monto total de impuestos que

una multinacional paga a nivel mundial.
Veamos un sencillo ejemplo ilustrativo de este fenomeno.

Imaginemos una empresa multinacional que fabrica sus productos en Irlanda
que luego vende a una sociedad espafola de la que posee el 100% del capital. La
empresa espafola es la que vende los productos a consumidores finales
independientes, es decir, no vinculados. Supongamos, asimismo, que el tipo impositivo
en Irlanda es del 12,5% y en Espafia del 25% y que el coste de la produccién que vende
la multinacional es de 50.000 € y que el precio al que la multinacional vende a sus

clientes independientes da lugar a una cifra de ventas de 100.000 €.

Variando el precio de venta de la sociedad irlandesa a la sociedad espariola sin

que se modifique el precio de venta final a clientes podemos ver, no sélo un
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desplazamiento de impuestos desde Espafia a Irlanda, sino también una disminucion

total de los impuestos pagados.

Veamoslo con cifras. En una primera situacion suponemos que la empresa

irfandesa vende a la espafiola un determinado niumero de unidades x a un precio de
50.000 €. Esto da un beneficio neto en Irlanda de 15.000 € y de 10.000 € en Espafa.

Siendo T; los impuestos irlandeses, T. los impuestos espafoles y T;: los

impuestos totales.

Ventas

Coste de ventas
Beneficio bruto
Costes operativos

Beneficio Neto

Ti=15.000 x 0,125= 1.875
Te=10.000 x 0,25= 2.500

Ti=Ti+ Te=4.375

IRLANDA

50.000

30.000

20.000

5.000

15.000

ESPANA
100.000
50.000
50.000
40.000

10.000

En un segundo supuesto el precio de venta de Irlanda a Espafia del mismo

numero de unidades x se incrementa en 8.000 € hasta 58.000 € y, consecuentemente

el coste al que Espafia compra también se incrementa en 8.000 € hasta 58.000 €,

manteniéndose el resto de las variables sin cambio.

Ventas

Costes de ventas

Beneficio bruto

Costes operativos

Beneficio Neto

IRLANDA

ESPANA

58.000 \1 00.000

30.000 58.000
28.000 42.000

5.000 40.000
23.000 2.000
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Ti=23.000 x 0,125=2.875
Te = 2.000 x 0,25= 500

Ti=Ti+ Te=3.375

Pues bien, si comparamos los impuestos en los dos supuestos, nos damos
cuenta de que en el segundo caso hay una transferencia de impuestos de Espafia a
Irlanda respecto al primer ejemplo (disminuyen en Espafia y aumentan en Irlanda). Pero
hay un segundo efecto y es que la suma de las dos cantidades, es decir los impuestos
totales que paga el grupo multinacional, se ha reducido pasando de 4.375, en el ejemplo
1, a 3.375 en el ejemplo 2. Obviamente, tratandose de empresas pertenecientes al

mismo grupo, este es el efecto buscado.

Esta circunstancia hace que la competencia fiscal entre paises esté dando lugar

a una disminucion de los impuestos que las multinacionales pagan a nivel mundial.

Viendo el supuesto anterior es facil percatarse de la facilidad con que una
empresa multinacional puede mover sus bases imponibles reduciendo su factura fiscal
por el mero hecho de modificar un precio en la factura de los productos entre sus

empresas.

La respuesta de la mayor parte de los paises a este problema, incluida Espafia,
como se analizara en el capitulo siguiente, es obligar a las empresas a valorar sus
operaciones vinculadas a precios de mercado en el momento de liquidar sus

impuestos sobre el beneficio, con independencia de los precios realmente aplicados.

Conviene, no obstante, precisar que los precios de transferencia se pueden
utilizar para fines distintos a los de la reduccion del impuesto sobre sociedades. Asi,
pueden afectar también a los aranceles del comercio internacional, si bien, en este caso
siguen sentidos opuestos, un incremento del precio supone un mayor arancel de
importacion, pero supondra un mayor coste y, por tanto, un menor beneficio que
conllevara un menor impuesto sobre sociedades en el pais de importacion. También
pueden utilizarse para transferir fondos en supuestos en los que la existencia de
normas de control de cambio impide la repatriacion de beneficios, o0 en supuestos en
los que la debilidad de una moneda por sus fluctuaciones aconseja remitir fondos a un
pais con una moneda mas estable. Los precios de transferencia también se pueden

utilizar como estrategia para penetrar en nuevos mercados.
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La importancia de los precios de transferencia se ha visto catapultada en los

ultimos 20 afios por diversos factores:
* La globalizacion de la economia.

* La falta de armonizacion de las normativas de los paises en la imposicion

sobre sociedades.
* La libertad de circulacién de capitales.

* El tamaino de las empresas multinacionales, algunas de las cuales manejan

presupuestos superiores al de muchos paises.

Por ultimo, conviene hacer un par de precisiones mas, una referida al ambito en

el que se aplican los precios de transferencia y otra relativa a la terminologia.

Respecto al ambito, podemos distinguir un ambito contable y uno fiscal que, en
el caso espafiol se aproximan, pero no son totalmente coincidentes. Podemos hablar
también de precios de transferencia en fiscalidad directa y en fiscalidad indirecta.

Ademas, podemos encontrar un ambito doméstico, otro nacional, y otro internacional.

En cuanto a la terminologia, en el ambito de la imposicion sobre sociedades la
normativa espafiola (Ley 27/2014, de 27 de noviembre, del Impuesto sobre Sociedades,
en adelante, LIS y su reglamento de desarrollo, Real Decreto 634/2015, de 10 de julio,
por el que se aprueba el Reglamento del Impuesto sobre Sociedades, en adelante RIS)
se refiere a operaciones vinculadas y personas o empresas vinculadas mientras que, la
terminologia internacional se suele referir a precios de transferencia y a empresas

asociadas.

4 MARCO NORMATIVO ESPANOL DE LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA

La LIS dedica su articulo 18 a las operaciones vinculadas, a cuyo analisis
dedicaremos este capitulo. Antes de entrar en materia, no obstante, hay que sefalar
que la norma espanola de precios de transferencia se fundamenta en las Directrices de
la OCDE aplicables en materia de precios de transferencia a empresas multinacionales
y administraciones tributarias, comunmente conocidas como las Directrices de la
OCDE. De hecho, el preambulo de la LIS reconoce el valor interpretativo de las estas
Directrices, asi como de las Recomendaciones del Foro Conjunto de Precios de

Transferencia de la Union Europea, en la medida que no contradigan expresamente lo
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sefalado en el precepto que regula las operaciones vinculadas o en su normativa de

desarrollo.

Las Directrices de la OCDE son un conjunto de guias en permanente revision que
ofrecen pautas para la aplicacion del “principio de plena competencia”, que constituye
el consenso internacional sobre la valoracion a efectos fiscales de las operaciones
internacionales entre empresas asociadas y que pretenden ayudar a las
administraciones tributarias tanto de los paises miembros de la OCDE como de los
paises no miembros y a las empresas multinacionales, mostrandoles vias para
encontrar soluciones satisfactorias para ambas partes en materia de precios de
transferencia, reduciendo asi los conflictos entre administraciones tributarias y entre

estas y las empresas multinacionales, evitando costosos litigios.

A continuacion, pasaremos a analizar las principales caracteristicas del régimen
de precios de transferencia en nuestra norma interna, que son, fundamentalmente, los
supuestos de vinculacion y los métodos de valoracion de las operaciones vinculadas a

precios de mercado.

41 SUPUESTOS DE VINCULACION

Un elemento clave para la aplicacion del régimen de operaciones vinculadas del
articulo 18 de la LIS es el concepto de persona o entidad vinculada, ya que si no se

tiene esta calificacion no se aplicara dicho régimen.

El articulo 18.2 de la LIS establece que se consideraran personas o entidades

vinculadas las siguientes:

a) Una entidad y sus socios o participes. Se recoge el supuesto mas elemental

y claro de vinculacion, si bien exige un porcentaje de participacion del socio igual o
superior al 25%. Por otra parte, al no distinguir la norma entre socios personas fisicas

o juridicas, se entiende que afecta a ambos tipos de socios.

o 4

l ! l Entidad

[
P ¥
MM socto = 25% m Socio = 25%
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b) Una entidad y sus consejeros o administradores. Se recoge un supuesto

igualmente elemental y claro de vinculacion, pues es facil que a través del mecanismo
de precios de transferencia se trate de remunerar a los miembros del Consejo de
Administracion, sean estos personas fisicas o juridicas. Aclara la norma que la mencion
a los administradores incluira a los de derecho y a los de hecho. Sin embargo, se
excluye de la vinculacion la retribucion por el ejercicio de las funciones de consejero o
administrador. Dicha exclusion se justifica en la dificultad de encontrar una valoracion

entre partes independientes para estas operaciones.

. o
& Entidad
L
r T
£ 4
- Consejero Administradores P
i D> AiD

c) Una_entidad y los cényuges o personas unidas por relaciones de

parentesco, en linea directa o colateral, por consanquinidad o afinidad hasta el

tercer grado de los socios o participes, consejeros o administradores. Se recoge

un supuesto de cierre de los dos anteriores supuestos que evita posibles artificios con

el fin de remunerar a socios y consejeros y administradores.

lee Entidad
|

I
& Consejero ‘ Administrador o717 Socio 2 25%
'_l_| [:l 1 -
. M . ﬁgszugﬁ e Ascendientes ’ Hermanos )| |! Primos
d) Dos entidades que pertenezcan a un grupo. Aclara la norma que existe grupo

cuando una entidad ostente o pueda ostentar el control de otra u otras segun los
criterios establecidos en el articulo 42 del Codigo de Comercio, con independencia de

su residencia y de la obligacion de formular cuentas anuales consolidadas.

En sintesis, el Codigo de Comercio en su articulo 42 presume que existe control cuando
una sociedad dominante se encuentra en relacién con otra sociedad dependiente, en

alguna de las siguientes situaciones:
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= Posee la mayoria de los derechos de voto.

= Tiene la facultad de nombrar o destituir a la mayoria de los miembros del érgano
de administracion.

= Puede disponer, en virtud de acuerdos celebrados con terceros, de la mayoria de
los derechos de voto.

= Haya designado con sus votos a la mayoria de los miembros del érgano de
administracion, que desempefien su cargo en el momento en que deban
formularse las cuentas consolidadas y durante los dos ejercicios inmediatamente

anteriores.
GRUPO DE ENTIDADES

Endidad dominante
participacion Z250%

r 1

Entidad Entidad
dependiente dependiente

e) Una entidad y los consejeros o administradores de otra entidad, cuando

ambas entidades pertenezcan a un grupo.

f’
Endidad dominante
b7
I . 1
< °~ Entidad Entidad
Illllllll dependiente dependiente

e S

f) Una entidad y otra entidad participada por la primera, indirectamente en, al

menos, el 25 por 100 del capital social o de los fondos propios.
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Entidad A que posee
/-\/‘/L‘ participacién 2 25%
ooo 1 delaEntidad B

L
& Entidad B

9) Entidades con control conjunto. Dos entidades en las cuales los mismos

socios o participes o sus conyuges, 0 personas unidas por relaciones de parentesco,
en linea directa o colateral, por consanguinidad o afinidad hasta el tercer grado,
participen, directa o indirectamente en, al menos, el 25 por 100 del capital social o de

los fondos propios.

Socio persona 5 Socio persona . & .
2 20 P Py P Socio Socio
iDfisica (i fisica

ﬁ
} 1
I .{ 0 <
‘l' | Primos

Ascendientes

Conyuge e
J . hijos [ 2222 Hermanos ) |
gfz/c‘:pauon> wUU |' parcipacion > 25%
h) Una entidad residente en territorio espaiol y sus establecimientos

permanentes en el extranjero.

Entidad

. residente en
territorio
f espafiol
I T ]

Establecimiento .y Establecimiento
Permante en Establecimiento . Permanente en
£ ! Permante en ltalia :

Africa - Francia

El articulo 15.2 del Real Decreto Legislativo, 5/2004, de 5 de marzo, por el que
se aprueba el texto refundido de la Ley del Impuesto sobre la Renta de no Residentes,

en adelante TRLIRNR, también establece que “en cualquier caso, se entendera que
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existe vinculacion entre un establecimiento permanente® situado en territorio espariol
con su casa central, con otros establecimientos permanentes de la mencionada casa
central y con otras personas o entidades vinculadas a la casa central o sus
establecimientos permanentes, ya estén situados en territorio espafiol o en el

extranjero”, ampliandose asi los supuestos de vinculacion.

Como resumen, cabe destacar que la vinculacidon que establece la norma
espafola es muy amplia, incorporando varios supuestos que no se recogen en las
Directrices de la OCDE como son los relativos a cényuges y parientes, o que son mas

amplios que en otros paises, como el relativo al porcentaje de participacion.

4.2 VALOR DE MERCADO Y ANALISIS DE COMPARABILIDAD

La norma espafiola sobre precios de transferencia es muy escueta limitandose
a dar unas lineas generales que siguen en mayor o menor medida las Directrices de la
OCDE.

El articulo 18.1 de la LIS establece el principio general de las operaciones
vinculadas: “Las operaciones efectuadas entre personas o entidades vinculadas se

valoraran por su valor de mercado.”

Este principio no quiere decir que las empresas no puedan aplicar los precios de
transferencia que les convengan, sino que, a la hora de liquidar el Impuesto sobre
Sociedades, deberan realizar los ajustes extracontables que correspondan para que la
base imponible del impuesto refleje los resultados de la empresa “como si” esas

operaciones se hubieran valorado a precios de mercado.

Veamos un egjemplo de ajuste extracontable en la base imponible, originado por

una operacion vinculada:

La entidad A lleva a cabo la venta de un solar a la entidad vinculada B, este solar

lo compré A por 300.000 euros. La contraprestacion abonada por la entidad vinculada B

6Se entiende que constituyen establecimiento permanente: las sedes de direccion, las sucursales, las oficinas, las
fabricas, los talleres, los almacenes, tiendas u otros establecimientos, las minas, los pozos de petréleo o de gas, las
canteras, las explotaciones agricolas, forestales o pecuarias o cualquier otro lugar de exploracion o de extraccion de
recursos naturales, y las obras de construccion, instalacion o montaje cuya duracion exceda de 6 meses.

El establecimiento permanente no tiene personalidad juridica propia. Los establecimientos permanentes de entidades no
residentes no tienen una personalidad juridica distinta de la de su casa central.
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por la adquisicion del solar asciende a 500.000 euros, sin embargo, su valor de mercado

es de 750.000 euros.

Valor de mercado (solar): 750.000 euros.

Valor adquisicion (solar): 500.000 euros.

Diferencia valoracion: 250.000 euros.

CONTABILIDAD A

Por la compra del solar:

FECHA CONCEPTO DEBE HABER
01.01.2008 SOLAR 300.000 €
01.01.2008 BANCO C/C 300.000 €
Por la venta del solar a la empresa B:

FECHA CONCEPTO DEBE HABER
01.06.2023 SOLAR 300.000 €
01.06.2023 BANCO C/C 500.000 €
01.06.2023 BENEF. PROC. INM. MAT. 200.000 €

Las entidades vinculadas A y B deberan hacer los siguientes ajustes

CONTABILIDAD B

Por la compra del solar a la empresa A:

FECHA CONCEPTO DEBE
01.06.2023 SOLAR 500.000 €
01.06.2023 BANCO C/C

extracontables en el Impuesto de Sociedades:

La empresa A al vender el solar por importe de 500.000 euros refleja un menor
beneficio por diferencia de valoracion de 250.000 euros, que no esta reflejado en su
contabilidad puesto que la empresa A Unicamente contabilizara un beneficio de 200.000
euros (500.000 euros — 300.000 euros). Como consecuencia de lo anterior, la empresa
A solamente va a incluir en el impuesto sobre beneficios 200.000 euros. Fiscalmente, la
venta del solar se debe de valorar a valor de mercado (art. 18.1. de la LIS), por tanto, la
empresa A debera hacer un ajuste extracontable positivo por importe de 250.000 euros,
que es la diferencia entre 750.000 euros y 500.000 euros. El efecto conseguido con el
ajuste extracontable es corregir la tributacion de los 250.000 euros que suponen un
mayor beneficio fiscal para la empresa A de tal forma que si no se corrigiese tributaria
por 250.000 euros menos. Asi, el beneficio fiscal de la operacion seria 750.000 —

300.000 = 450.000 euros.
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Por otro lado, la empresa vinculada B tiene en su activo un solar valorado
contablemente por 500.000 euros y cuyo valor fiscal (valor de mercado) asciende a
750.000 euros, por ello, también debera realizar un ajuste extracontable positivo en la
base imponible del Impuesto sobre Sociedades por valor de 250.000 euros ya que no
contabilizé el solar por el valor de mercado, considerandose la diferencia de valor como
una “donacion”. Este ajuste extracontable positivo que se produce en el Impuesto sobre
Sociedades de la entidad vinculada B es como consecuencia de no haber realizado el

siguiente asiento contable:

CONTABILIDAD B

Contabilidad B por Valor de Mercado:

01.06.2023 SOLAR 750.000 €
01.06.2023 BANCO C/C 500.000 €
01.06.2023  INGRESO EXCEPCIONALES "DONACION" 250.000 €

Este mayor beneficio fiscal de 250.000 es temporal y revertira en el momento
que se transmita el solar por la empresa B, ya que su valor de adquisicion a efectos
fiscales es de 750.000, y no de 500.000.

Asi, el beneficio contable de la empresa A es de 200.000 mientras que
fiscalmente es de 450.000. La empresa B no tiene beneficio contable y fiscalmente en
un primer momento tiene un beneficio fiscal de 250.000 que revertira con la transmision
del bien.

Para la aplicaciéon de este principio general de valoracion de las operaciones
vinculadas es necesario determinar qué se entiende por valor de mercado y como se
llega al mismo.

El propio articulo 18.1 de la LIS establece que se entendera por valor de
mercado aquél que seria acordado por personas o entidades independientes en
condiciones que respeten el principio de libre competencia. Este principio coincide con

el Principio de Libre Competencia de las Directrices de la OCDE.
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La LIS no desarrolla el concepto de valor de mercado. El RIS, sin embargo,
desarrolla un poco mas como se llega a este valor de mercado, resumiendo en un sélo

articulo una buena parte del Capitulo | y Ill de las Directrices de la OCDE.

El articulo 17 del Real Decreto 634/2015, de 10 de julio, por el que se aprueba
el Reglamento del Impuesto sobre Sociedades, en adelante RIS, dispone que, a los
efectos de determinar el valor normal de mercado que habrian acordado personas o
entidades independientes en condiciones que respeten el principio de libre competencia
a que se refiere el articulo 18.1 LIS, se compararan las circunstancias de las
operaciones vinculadas con las circunstancias de operaciones entre personas o
entidades independientes que pudieran ser equiparables. Para ello deberan tenerse en
cuenta las relaciones entre las personas o entidades vinculadas y las condiciones de
las operaciones a comparar atendiendo a la naturaleza de las operaciones y a la

conducta de las partes. Este es el denominado analisis de comparabilidad.

Segun el analisis de comparabilidad, para determinar si dos o mas operaciones
son equiparables (comparables) se tendran en cuenta, en la medida en que sean
relevantes y que la entidad haya podido disponer de ellas razonablemente, las

siguientes circunstancias:

a) Las caracteristicas especificas de los bienes o servicios objeto de las

operaciones vinculadas.

Ejemplo: En el caso de bienes tangibles, como pueden ser las materias primas, las
caracteristicas fisicas de éstas y sus cualidades, asi como su disponibilidad y el

volumen de la oferta.

b) Las funciones asumidas por las partes en relacion con las operaciones
objeto de analisis, identificando los riesgos asumidos y ponderando, en su caso,

los activos utilizados.

Ejemplo: Sila empresa vinculada es fabricante por lo general no asume riesgos, siendo
el riesgo asumido por la empresa vinculada compradora ya que ésta tiene el riesgo de

no vender los productos que encargo fabricar.

c) Los términos contractuales de los que, en su caso, se deriven las
operaciones, teniendo en cuenta las responsabilidades, riesgos y beneficios

asumidos por cada parte contratante.

Ejemplo: Si la operacion vinculada es un contrato de fabricacién de productos, en los
contratos celebrados entre las empresas vinculadas se fijara en los términos
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contractuales la retribucion del fabricante (vendedor) en funcién del riesgo que puede
asumir como consecuencia del aumento del precio de las materias primas, ademas,
también figurara en dichos términos contractuales que el riesgo de no vender los

productos a terceros lo asume la empresa vinculada (compradora).

d) Las circunstancias econémicas que puedan afectar a las operaciones
vinculadas, en particular, las caracteristicas de los mercados en los que se

entregan los bienes o se prestan los servicios.

Ejemplo: si el mercado en el que se entregan los bienes esta en Europa las empresas
comparables deberan operar en el mercado europeo y no en el mercado chino o

americano.
e) Las estrategias empresariales.

Ejemplo: empresas que venden a pérdidas para implantarse en el mercado o para

conseguir una posicion de dominio.

Asimismo, a los efectos de determinar el valor de mercado que habrian
acordado personas o entidades en condiciones que respeten el principio de libre
competencia también debera tenerse en cuenta cualquier otra circunstancia que sea
relevante y sobre la que la entidad haya podido disponer razonablemente de
informacion como, entre otras, la existencia de pérdidas, la incidencia de las decisiones
de los poderes publicos, la existencia de ahorros de localizacion, de grupos integrados

de trabajadores o de sinergias.

En todo caso, deberan indicarse los elementos de comparacién internos o

externos que deban tenerse en consideracion.

Cuando las operaciones vinculadas que realicen las empresas se encuentren
estrechamente ligadas entre si o hayan sido realizadas de forma continua, de manera
qgue su valoracion independiente no resulte adecuada, el analisis de comparabilidad se

efectuara teniendo en cuenta el conjunto de dichas operaciones.

En funcién de lo anterior, podemos decir que dos 0 mas operaciones son
equiparables cuando no existan entre ellas diferencias significativas en las
circunstancias citadas anteriormente (caracteristicas de los bienes, funciones, términos
contractuales, etc.) que afecten al precio del bien o servicio o al margen de la operacion,
o cuando existiendo diferencias, puedan eliminarse efectuando los ajustes de

comparabilidad necesarios.
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El grado de comparabilidad, la naturaleza de la operacion y la informacién sobre
las operaciones equiparables constituyen los principales factores que determinaran, en

cada caso, el método de valoracion mas adecuado.

Cuando, a pesar de no existir datos suficientes, se haya podido determinar un
rango de valores que cumpla razonablemente el principio de libre competencia,
teniendo en cuenta el proceso de seleccion de comparables y las limitaciones de la
informacion disponible, se podran utilizar medidas estadisticas para minimizar el riesgo
de error provocado por defectos en la comparabilidad. Es decir, el RIS, recoge
expresamente, bajo ciertos condicionantes, la posibilidad de acudir a medidas

estadisticas (cuartiles, mediana...).

La definicion del analisis de comparabilidad y el estudio de los factores de
comparabilidad se lleva a cabo en el Capitulo | de las Directrices. El Capitulo Il
desarrolla, sin embargo, muchas de las cuestiones que surgen en la practica a la hora

de llevar a cabo un analisis de comparabilidad.

El proceso “tipo” que describen las Directrices se considera como una buena
practica aceptada, sin embargo su aplicacién no es obligatoria, por lo que cualquier
otro proceso de busqueda que conduzca a la identificacion de comparables fiables sera
igualmente aceptable, ya que es la fiabilidad del resultado la que prima sobre el proceso
(es decir, el seguimiento del proceso no garantiza la consecucién de un resultado de
plena competencia, y la divergencia tampoco implica que el resultado final no sea de

plena competencia).

El proceso tipo estaria constituido por los siguientes pasos:

. Paso 1: Determinacion de los anos incluidos en el analisis.
. Paso 2: Analisis del conjunto de las circunstancias del contribuyente.
. Paso 3: Comprension de la operacién u operaciones vinculadas objeto

de comprobacion, sobre la base, en particular, de un analisis funcional a fin de
seleccionar la parte objeto de analisis (cuando sea necesario), el método de
determinacion de precios de transferencia mas apropiado a las circunstancias del caso,
el indicador financiero que sera analizado (en el caso de un método basado en el
resultado de la operacion), e identificar factores de comparabilidad importantes que

deban tenerse en cuenta.

. Paso 4: Revision de los comparables internos existentes, si los hubiera.
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. Paso 5: Determinacion de las fuentes de informacion disponibles sobre
comparables externos cuando sean necesarios, teniendo en cuenta su fiabilidad

relativa.

. Paso 6: Seleccion del método de determinacion de precios de
transferencia mas apropiado y, dependiendo del método, determinacion del indicador
financiero pertinente (por ejemplo, determinacion del indicador de beneficio neto

pertinente en caso de que se trate del método del margen neto operacional).

. Paso 7: Identificacion de comparables potenciales: determinacion de las
caracteristicas clave que debe cumplir una operacién no vinculada para poder
considerarla potencialmente comparable, sobre la base de los factores pertinentes

identificados en el Paso 3 y de acuerdo con los factores de comparabilidad.

. Paso 8: Determinacion y aplicacion de los ajustes de comparabilidad que

sean pertinentes.

. Paso 9: Interpretaciéon y uso de los datos recabados y determinacion de

la remuneracién de plena competencia.

Este proceso no es lineal. En concreto, los pasos 5 a 7 pueden tener que
repetirse hasta llegar a una solucion satisfactoria, es decir, hasta la selecciéon del
método mas apropiado, especialmente debido al hecho de que el examen de las
fuentes de informacion disponibles puede influir, en algunos casos, sobre la seleccion
del método de determinacion de precios de transferencia. Por ejemplo, cuando no es
posible encontrar informaciéon sobre operaciones comparables (paso 7) o realizar los
ajustes necesarios (paso 8), los contribuyentes pueden tener que recurrir a otro método
de determinacién de precios de transferencia y repetir el proceso empezando por el

paso 4.

4.3 METODOS DE VALORACION

El articulo 18.1 de la LIS, inspirandose en las Directrices de la OCDE establece
5 métodos para determinar el valor de mercado, pero se limita a enunciarlos y
describirlos muy brevemente. Las Directrices, sin embargo, dedican todo un Capitulo a
su estudio y descripcion por lo que habra que acudir a las Directrices para la aplicaciéon

del principio de libre competencia y para la determinacién del valor normal de mercado.

El articulo 18.1 de la LIS establece en su apartado 4 que para la determinacién

del valor normal de mercado se aplicara alguno de los siguientes métodos: método del

26
LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
OLMOS ARRANZ, ELENA



1
FACULTAD DE COMERCIO
Universidad de Valladolid

precio libre comparable, método del precio de reventa, método del coste incrementado,

método del margen neto operacional y método de la distribucion del resultado.

METODOS TRADICIONALES

Los tres primeros métodos de valoracion de las operaciones vinculadas se
denominan “métodos tradicionales” porque son los métodos que se han utilizado
histéricamente para valorar las operaciones entre partes independientes. Estos
métodos se explican a continuacion y son: el método del precio libre comparable, el

método del precio de reventa y el método del coste incrementado.

4.3.1 METODO DEL PRECIO LIBRE COMPARABLE

El método del Precio Libre Comparable consiste en comparar el precio
facturado en una operacion vinculada con el precio facturado en una operaciéon no

vinculada comparable en circunstancias también comparables.

Cuando estos precios no coinciden es posible que indiquen que las condiciones
comerciales o financieras de la operacion vinculada no reflejan las condiciones de
plena competencia y que haya que sustituir el precio de la operacion vinculada por el

de la no vinculada.

Es el método mas fiable y directo y, por tanto, el preferido cuando sea posible
encontrar operaciones no vinculadas comparables. La clave de este método esta, por

tanto, en encontrar comparables no vinculados.

Se entiende que una operacion vinculada es comparable si se cumple una de

las dos condiciones siguientes:

a) ninguna de las diferencias (si las hubiera) entre las dos operaciones que
se comparan, o entre las dos empresas que llevan a cabo esas operaciones, influye

significativamente en el valor de mercado; o

b) pueden realizarse ajustes lo suficientemente precisos como para

eliminar los efectos importantes que provoquen esas diferencias.

Las Directrices abogan por no rechazar automaticamente comparables por el
hecho de que existan diferencias, sino por realizar, en la medida de lo posible, ajustes

de comparabilidad que permitan esa comparabilidad.

27
LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
OLMOS ARRANZ, ELENA



FACULTAD DE COMERCIO
Universidad de Valladolid

El método del precio libre comparable es especialmente fiable cuando una
empresa independiente vende el mismo producto que el vendido entre dos empresas

asociadas.

Se recomienda, por ejemplo, para casos en los que existen precios oficiales,
existen mercados de referencia, como es el caso de determinadas materias primas,

intangibles de poco valor u operaciones financieras.
EJEMPLO

Una empresa independiente vende granos de café de Colombia sin marca, de
clase, calidad y en cantidad similares a los vendidos entre dos empresas asociadas.
Suponiendo que la operacion vinculada y la no vinculada ocurren mas o menos
contemporaneamente, en la misma fase de la cadena de produccion/distribucion, y en
condiciones similares, el precio aplicado por la empresa independiente puede constituir

una buena aproximacion al valor de mercado.

Si la Unica operacion no vinculada a la que puede recurrirse para efectuar la
comparacion fuera la realizada con granos de café de Brasil -en lugar de Colombia- sin
marca, seria necesario averiguar si la diferencia en los granos de café afecta
significativamente al precio. Por ejemplo, habria que preguntarse si la procedencia de
los granos de café implica una prima o un descuento en el mercado libre. Esta
informacion se puede obtener en el mercado de materias primas o se puede deducir
de los precios entre comerciantes. Si esta diferencia tiene un importante efecto sobre
el precio habria que practicar ciertos ajustes. En caso de no poder hacer un ajuste lo
suficientemente preciso se reducira la fiabilidad de este método, pudiendo plantearse

la necesidad de optar por un método menos directo.
EJEMPLO

Supongamos que un contribuyente vende 1.000 toneladas de un producto a $80
por tonelada a una empresa asociada de su grupo multinacional y, al mismo tiempo,
500 toneladas del mismo producto a $100 por tonelada a una empresa independiente.
En este caso habria que valorar si la diferencia en el volumen de las ventas justifica la
diferencia de precio y, por tanto, habria que hacer un ajuste de comparabilidad para
que las operaciones fuesen comparables, o si esa diferencia de precio no esta
justificada por la diferencia en el volumen de ventas en cuyo caso el precio vinculado
no cumpliria el principio de libre competencia y habria que corregirlo. Seria preciso, por

tanto, estudiar el mercado en que opera la empresa analizando las operaciones
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efectuadas con productos similares a fin de conocer los descuentos habituales

aplicados en funcién del volumen de ventas.

4.3.2 METODO DEL PRECIO DE REVENTA

Este método parte del precio al que se vende a una empresa independiente un
bien que previamente se ha adquirido a una empresa asociada. Este precio se reduce
en el margen bruto apropiado, dando asi el precio de mercado de la venta entre las

empresas asociadas.

Con ese margen apropiado el revendedor pretende cubrir sus costes de venta
y gastos de explotacion y, dependiendo de las funciones desarrolladas, considerando

los activos utilizados y los riesgos asumidos, obtener un beneficio apropiado.

El margen bruto se puede obtener bien acudiendo a operaciones de ese mismo
revendedor en operaciones no vinculadas comparables (“comparable interno”) o bien
utilizando el margen obtenido por una empresa independiente en operaciones no

vinculadas comparables (“comparable externo”).
EJEMPLO

Una empresa A vende a una empresa asociada B un producto por 800 €. Esta
empresa B vende el mismo producto a una empresa independiente por 1.100 €.
Sabemos, ademas, que una empresa C del sector y que cumple los requisitos de

comparabilidad vende productos idénticos con un margen bruto del 10%.

El método del precio de reventa trata de determinar el precio entre las empresas
asociadas A y B. En este caso tratamos de ver si el precio de 800 € cumple con el
principio de libre competencia. Para ello, parte del precio al que B vende a un
independiente, en este caso 1.100 €, y le resta el margen que obtiene un independiente

comparable (comparable interno), que en este caso es el 10%.
Por tanto, la ecuacion planteada es x = 1.100 - 0,1x.

Despejando, el resultado de x es 1.000 €, dicho precio cumple con el principio

de libre competencia.

Por tanto, el precio de 800 € por el que A vende a B no se puede considerar un

valor de mercado y debe incrementarse en 200 €.

Se pueden citar como caracteristicas principales de este método las

siguientes:
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. Las diferencias entre los productos son menos significativas en este
método que en el del precio libre comparable. Por ejemplo, es comun que una
compania distribuidora desarrolle las mismas funciones, teniendo en cuenta los activos
utilizados y los riesgos asumidos cuando vende tostadores que cuando vende
batidoras vy, por ello, en una economia de mercado la remuneracion de estas dos
actividades deberia ser similar. Sin embargo, los consumidores no consideraran que
un tostador y una batidora son bienes sustitutivos, por lo que no hay razén para esperar

que sus precios sean iguales.

. Por ello en este método suelen ser necesarios menos ajustes de
comparabilidad que subsanen las diferencias entre los productos. No obstante, se
deben seguir cumpliendo los criterios de comparabilidad. Lo que sucede es que tendra
mas importancia el criterio funcional que el de las caracteristicas de los bienes o

Servicios.

. En este método puede tener importancia la forma en que se realizan los

negocios (por ejemplo, la eficiencia con la que se gestionan las existencias).

. Es mas preciso cuanto mas cerca esté el momento de la compra del

producto del de su reventa.

. La cuantia del margen del precio de reventa depende de las funciones
ejercidas por el revendedor. Estas funciones pueden variar mucho, desde el caso en
el que el revendedor realiza servicios minimos como agente de transporte, hasta aquel
en el que asume la totalidad de los riesgos de la propiedad de los bienes junto con la
plena responsabilidad y los riesgos derivados de su publicidad, comercializacion,
distribucion y garantia, de la financiacion de existencias y de otros servicios

complementarios.

. Otro factor que afecta al margen es si el revendedor tiene en exclusividad
el derecho de revender los bienes en cuestion o si este derecho lo tienen también otras

empresas y a qué ambito geografico se refiere.

. También deben tenerse en cuenta las distintas practicas contables de

las empresas afectadas al efecto de hacer los oportunos ajustes.

. Es apropiada para empresas distribuidoras en las que la empresa
revendedora no modifica 0 no afade un valor sustancial al producto y no utiliza

intangibles valiosos.
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EJEMPLO

Supongamos que hay dos distribuidores vendiendo el mismo producto en el
mismo mercado con el mismo nombre comercial. El distribuidor A garantiza el producto,
el distribuidor B, no. El distribuidor A no incluye la garantia como parte de la estrategia
de fijacion de precios y, por tanto, vende a precios mas elevados que determinan un
mayor margen de beneficio bruto (si no se tienen en cuenta los costes de dar un servicio
de garantia) que el obtenido por el distribuidor B, que vende a un precio inferior. Estos

margenes no son comparables si no se realiza un ajuste que subsane esa diferencia.
EJEMPLO

Una sociedad vende un producto a través de distribuidores independientes en
cinco paises en los que no tiene filiales. Los distribuidores se limitan a comercializar el
producto sin desempefar ninguna tarea adicional. La sociedad ha establecido una filial
en un pais. Por la importancia estratégica de este mercado concreto, la sociedad exige
a su filial que venda sélo su producto y que preste servicios técnicos a sus clientes.
Incluso sitodos los demas hechos y circunstancias son similares, cuando los margenes
comparados procedan de empresas independientes que no estan sujetas a acuerdos
de venta en exclusiva ni realizan servicios técnicos como los asumidos por la filial, es

necesario plantearse si deben hacerse algunos ajustes para lograr la comparabilidad.

4.3.3 METODO DEL COSTE INCREMENTADO

El método del coste incrementado parte de los costes en que ha incurrido el
proveedor de los bienes o servicios en una operacion vinculada por los bienes
transmitidos o los servicios prestados a un comprador asociado. Este coste se
incrementa en un margen que le permita obtener un beneficio apropiado teniendo en
cuenta las funciones desempefadas y las condiciones del mercado. El resultado, que
se obtiene después de incrementar el coste mencionado con dicho margen, puede

considerarse como un precio de plena competencia de la operacion vinculada original.

El margen apropiado se puede obtener de un comparable interno, acudiendo al
margen de la entidad vinculada en una operacion comparable con independientes o de
uno externo, acudiendo al margen de entidades independientes en operaciones

comparables.
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EJEMPLO

Supongamos que una empresa A vende un producto que ella fabrica a la
empresa asociada B por un precio de 1.300 €. Para la fabricacion de ese producto, A
incurre en unos costes de fabricacion adquiridos a empresas independientes de 1.000
€. Se sabe ademas que una empresa independiente comparable C vende productos

idénticos a clientes independientes con un margen del 10%.

En este caso la operacion vinculada es la venta de A a B por 1.300 €. Partimos
en el analisis de un dato no contaminado por una operacién asociada como son los
costes de fabricacion de A, es decir, 1.000 €. A este coste le afiadimos el margen que
empresas independientes cargan en operaciones comparables, en este caso el 10%.
Con ello obtenemos un precio de 1.100 € que es el que cumple con el principio de libre

competencia.

Por ello habra que corregir el precio de la operacion vinculada disminuyéndolo
en 200 €.

Las principales caracteristicas del método del coste incrementado son las

siguientes:

. Al igual que en el método del margen de reventa, pueden necesitarse
menos ajustes que subsanen las diferencias respecto del producto que en el caso del

método del precio libre comparable.

. No es adecuado para aquellos supuestos en los que el coste no esta
relacionado con el valor de mercado. Por ejemplo, cuando se ha realizado un
descubrimiento muy valioso y su propietario ha incurrido en costes de investigacion

bajos para lograrlo.

. Se debe tener cuidado en que la base de coste a la que se aplica el
margen sea comparable, bien por diferencias en las normas contables de las
empresas, bien por otras diferencias como puede ser la propiedad o el arrendamiento

de los bienes de produccion.

. El margen bruto se aplica sobre costes directos e indirectos de
fabricacion, quedando fuera otros costes de explotacion que se restarian para el calculo
de un beneficio neto. Los costes de explotacién que quedan fuera del calculo del
beneficio neto son aquellos que no estan directamente relacionados con la produccion

de bienes o servicios, por ejemplo, el alquiler de la oficina, los salarios de los
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empleados administrativos y de ventas, los gastos de publicidad y marketing, los

intereses sobre préstamos y las tasas e impuestos.

. Es importante considerar las diferencias en los niveles y tipos de gastos
de explotacion y otros, incluyendo los gastos de financiacion, vinculados a las funciones
desarrolladas y los riesgos asumidos por las partes o a las operaciones objeto de

comparacion. El estudio de estas diferencias puede poner de manifiesto lo siguiente:

- Si los gastos reflejan una diferencia funcional -teniendo en cuenta los activos
utilizados y los riesgos asumidos- que no se ha considerado al aplicar el método,

puede ser necesario ajustar el margen.

- Si los gastos reflejan funciones adicionales distintas de las actividades a las que
el método somete a analisis, puede ser necesario determinar remuneraciones
independientes para esas funciones. Estas ultimas pueden consistir, por ejemplo,
en prestaciones de servicios para las que se podra establecer una remuneracion
apropiada. Analogamente, puede ser necesario ajustar independientemente los
gastos derivados de una estructura de capital que no responda a acuerdos

basados en el principio de plena competencia.

- Si las diferencias en los gastos de las partes que se comparan reflejan
simplemente eficiencias o ineficiencias de las empresas, como seria el caso
respecto de los gastos de supervision, generales y de administracion, no sera

necesario realizar ajustes en el margen bruto.

. Este método probablemente alcanza su maxima utilidad cuando se

aplica a:

= La venta de productos semiacabados entre partes asociadas.

= Cuando las partes asociadas han concluido acuerdos de

explotacion comun o de compraventa a largo plazo.

= Cuando la operacion vinculada consiste en la prestacion de

servicios.
= Actividades de ensamblaje o envasado.

= Fabricacion bajo contrato (largo plazo).
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EJEMPLO

A es un fabricante nacional de mecanismos de relojeria para relojes fabricados
en serie. A vende este producto a su filial extranjera B. A obtiene un margen de
beneficio bruto del 5 por ciento en su actividad de fabricacion. X, Y y Z son fabricantes
nacionales independientes de mecanismos de relojeria para relojes de pulsera
fabricados en serie. X, Y y Z venden a compradores extranjeros independientes. X, Y
y Z obtienen un margen de beneficio bruto respecto de sus actividades de fabricacion
de entre el 3 y el 5 por ciento. A contabiliza los costes de supervision, generales y de
administracion como gastos de explotacion, por lo que no se reflejan como costes en
los bienes vendidos. Los margenes de beneficio bruto de X, Y y Z si reflejan sin
embargo los costes de supervision, generales y de administracion como parte de los
costes de los bienes vendidos. Por tanto, los margenes de beneficio brutode X, Yy Z

tienen que ajustarse de forma que se subsane esta diferencia contable.
EJEMPLO

La sociedad A de un grupo multinacional acuerda mediante contrato con la
sociedad B del mismo grupo realizar una investigacién para esta ultima. La sociedad B
soporta los riesgos del fracaso de la investigacién. Esta sociedad es también
propietaria de todos los intangibles desarrollados a través de la investigacion y toma
las decisiones estratégicas y lleva un control sobre la actividad desarrollada por A, por
lo tanto, le corresponden también las posibilidades de beneficio que de ella se deriven.
Este es un esquema tipico de aplicacion del método del coste incrementado. Se deben

retribuir todos los costes de la investigacion acordados por las partes asociadas.

METODOS DEL RESULTADO DE LAS OPERACIONES

Los métodos basados en el resultado de las operaciones estudian los beneficios
que se derivan de una operacion vinculada concreta, ya que pueden constituir un
indicador importante de si la operacion se ha realizado en condiciones que difieran de
aquellas que hubieran acordado empresas independientes en circunstancias, por lo
demas, comparables. Se consideran métodos basados en el resultado de las
operaciones el método de la distribucion del resultado y el método del margen neto

operacional.
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4.3.4 METODO DEL MARGEN NETO OPERACIONAL

El método del margen neto operacional estudia el beneficio neto, calculado
sobre una magnitud apropiada (por ejemplo, los costes, las ventas o los activos) que
una empresa obtiene por razén de una operacion vinculada o una serie de operaciones

que resulte adecuado agregar.

El método del margen neto operacional se aplica de forma similar a los métodos

del coste incrementado y del precio de reventa.

Las principales caracteristicas del método del margen neto operacional son

las siguientes:

. No es util cuando cada parte realiza aportaciones valiosas y unicas. En
ese caso, el método mas apropiado, en términos generales, es el método de la
distribucion del resultado. Aunque si es valido cuando sélo una de las partes realiza
aportaciones valiosas. En este caso, la parte objeto de analisis debera ser la menos
compleja. La ausencia de aportaciones valiosas y unicas no implica la aplicacion

automatica de este método.

. El beneficio neto se ve afectado en menor medida por las diferencias en
las operaciones que el beneficio bruto o el precio. Por ello, tolera mejor las diferencias
en las funciones. Las diferencias en las funciones desempenadas en las empresas
suelen reflejarse en variaciones en los gastos de explotacion, lo que puede llevar a que
exista un amplio rango de margenes de beneficio bruto, aunque se sigan manteniendo

niveles similares de indicadores de beneficios netos.

. Como ocurre en los métodos unilaterales, solo es necesario analizar el

indicador financiero de una de las empresas asociadas (la parte “objeto de analisis”).

. Tampoco es necesario habitualmente homogeneizar los documentos
contables, ni imputar costes a todos los participantes como ocurre en el caso del

método de la distribucion del resultado de la operacion.

. Uno de los principales problemas es la disponibilidad de datos para

aplicar el método. Se suele acudir a bases de datos publicas.

. El beneficio neto se puede ver afectado por las diferencias de ocupacion
de la capacidad productiva por la distinta absorcion de los costes fijos; el riesgo de
penetracion de nuevas empresas; la posicion competitiva; la eficiencia en la gestion y
las estrategias individuales; el riesgo de productos sustitutivos; las variaciones en la

estructura de costes como se refleja, por ejemplo, en la antigiiedad de la planta y de
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los equipos; las diferencias en el coste del capital autofinanciacion frente a

endeudamiento, por ejemplo; y el grado de experiencia en la actividad.

. En la practica, las Administraciones se suelen quejar de poca rigurosidad
en la aplicacion de este método por las empresas al no realizarse, en muchas

ocasiones, un adecuado analisis de comparabilidad.

. La aplicacion de este método requiere determinar un margen que vendra
dado por una fraccién en la que el numerador lo constituye el beneficio neto y el
denominador un indicador de beneficio adecuado. Por lo tanto, dos cuestiones

importantes a la hora de aplicar este método son:
1.- La seleccion del indicador del beneficio neto.

Para seleccionar el indicador se tendran en cuenta las ventajas y los
inconvenientes de los posibles indicadores; la correccion del indicador elegido a la vista
de la naturaleza de la operacion vinculada, determinada especificamente mediante un
analisis funcional; la disponibilidad de informacién fiable, en concreto sobre los
comparables no vinculados, necesaria para aplicar el método del margen neto
operacional sobre la base de ese indicador; y el grado de comparabilidad entre las
operaciones vinculadas y no vinculadas, incluida la fiabilidad de los ajustes de
comparabilidad que puedan ser necesarios para eliminar las diferencias entre ellos
cuando se aplique el método del margen neto operacional sobre la base de ese

indicador.
En general, y sin perjuicio de los hechos y circunstancias del caso:

- Las ventas o los gastos de distribucion, comprendidos en los de

explotacion, pueden constituir una buena base para las actividades de distribucion.

- Los costes totales o costes de explotacion pueden serlo para la actividad

de prestacion de servicios o de fabricacion.

- Los activos de explotacion pueden ser una base adecuada para las
actividades que requieren de mucho capital, como lo son ciertas actividades de

fabricacion o determinados servicios de infraestructura.

Las Directrices realizan un analisis mas detallado de la aplicacion de los
distintos indicadores y de otros como la Ratio Berry (cociente entre beneficio bruto y
costes operativos), que puede resultar util en operaciones de intermediacion en los que
una empresa adquiere bienes a una empresa asociada y los vende a otra empresa

asociada.
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2.- La determinacioén del beneficio neto.

Para ello, unicamente deben tenerse en cuenta aquellos elementos que (a)
estan directa o indirectamente relacionados con la operacion vinculada objeto de

analisis y (b) estan relacionados con la explotacion de la actividad.

EJEMPLO: Las empresas A y C son entidades independientes que venden
productos idénticos a clientes independientes. Las ventas de las citadas empresas a

clientes terceros independientes son de 2.000 millones de euros (1.000 millones de

ventas realizadas por cada una de las empresas), los costes de fabricacion en los que
incurre la empresa A son de 700 millones de euros y la empresa B de 640 millones de
euros, los costes de explotacion de ambas entidades son de 500 millones de euros
(250 millones cada una de las citadas empresas). Los calculos realizados para obtener

el margen neto son:

EMPRESA A | EMPRESA B
Ventas 1.000 1.000
Coste fabricacion 700 640
Margen bruto 300 (30%) | 360 (36%)
Gastos explotacion 250 250
Margen neto 50 (5%) 60 (6%)

El beneficio neto de las empresas vinculadas que vendan productos idénticos,
en las operaciones que realicen entre ellas o con la matriz, tiene que situarse entre el

rango del 5% vy el 6%.

4.3.5 METODO DE LA DISTRIBUCION DEL RESULTADO

El método de la distribucion del resultado aspira a eliminar el efecto que
provocan sobre los resultados las condiciones especiales acordadas o impuestas en
una operacion vinculada, determinando la distribucién de los beneficios que hubieran
acordado empresas independientes atendiendo a su participacion en la operacion u

operaciones.

El método de la distribucion del resultado identifica, en primer lugar, el beneficio
qgue ha de distribuirse entre las empresas asociadas por las operaciones vinculadas en
las que participan (los “resultados conjuntos”). Posteriormente, se procede a la
distribucion de ese resultado comun entre las empresas asociadas en funcion de unos
criterios econémicamente validos, de forma que se aproximen a la distribucion de
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beneficios que se hubiera previsto y reflejado en un acuerdo pactado en condiciones

de plena competencia.

Las principales caracteristicas del método de la distribucion del resultado

son las siguientes:

. No se comparan operaciones, por lo que no es necesaria informacion de
operaciones entre empresas independientes. No obstante, los datos comparables
pueden resultar utiles en el analisis de la distribucion del resultado para determinar el

valor de las aportaciones de cada empresa asociada a la operacion.

Permite tener en cuenta hechos y circunstancias especificos y posiblemente

unicos de las empresas asociadas, y que no se observan en empresas independientes.

. Las Directrices analizan dos de los posibles criterios que se pueden

utilizar para distribuir el beneficio:
v El andlisis de las aportaciones.

Los resultados conjuntos, que estan constituidos por el importe total de los
beneficios que correspondan a las operaciones vinculadas sometidas a examen, se
dividirian entre las empresas asociadas sobre la base de una aproximacion razonable
a la distribucion de resultados que hubieran llevado a cabo empresas independientes
que participaran en operaciones comparables. Esta distribucion puede apoyarse en
datos comparables siempre que se disponga de ellos. En ausencia de estos datos
comparables, la distribucién suele basarse en el valor relativo de las funciones
desarrolladas por cada una de las empresas asociadas que participa en las
operaciones vinculadas, teniendo en cuenta los activos utilizados y los riesgos
asumidos. Cuando el valor relativo de las aportaciones pueda medirse directamente no

sera necesario calcular el valor de mercado de las aportaciones de cada participante.
v El andlisis residual.

El analisis residual divide el resultado comun procedente de la operacién
vinculada examinada en dos fases. En la primera, a cada participante se le atribuye
una remuneracion de plena competencia por las aportaciones que haya realizado,
distintas de las que tengan caracter unico, a las operaciones vinculadas en las que
participa. Normalmente, esta remuneracién inicial se calcula aplicando uno de los
métodos tradicionales basados en las operaciones o el método del margen neto
operacional, tomando como referencia la contraprestacion percibida por empresas
independientes que realicen operaciones comparables. En consecuencia, el
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rendimiento inicial no tendra en cuenta, por lo general, el beneficio que genere
cualquier aportacion unica y valiosa que efectien los participantes. En la segunda fase,
todo beneficio (o pérdida) residual tras la distribucion efectuada en la primera fase se
distribuira entre las partes atendiendo a un analisis de los hechos y circunstancias que

concurran.

Un criterio alternativo para la aplicacién del analisis residual consistiria en tratar
de reproducir el resultado que se derivaria de las negociaciones entre empresas
independientes en el mercado libre. La remuneracién inicial calculada en la primera
fase para cada participante corresponde al precio mas bajo que estaria dispuesto a
aceptar un vendedor independiente en circunstancias similares y al precio mas alto
que, razonablemente, estaria dispuesto a pagar un comprador. Cualquier divergencia
entre estas dos cifras constituiria el resultado residual respecto del que negociarian las
empresas independientes. En la segunda fase, el analisis residual dividiria este
resultado conjunto sobre la base de un analisis de los factores pertinentes que
mostraran cémo hubieran repartido entre si unas empresas independientes la

diferencia entre el precio minimo del vendedor y el maximo del comprador.

. Para la determinacion del beneficio a distribuir es necesario que la
contabilidad y la moneda sean similares para poder agregar, primero, y posteriormente

distribuir el beneficio.

. Entidades independientes que aplicasen este método para fijar sus
precios de transferencia lo harian sobre la base de previsiones de beneficios y no sobre
beneficios reales, ya que en el momento de fijar los precios no conocerian tales

beneficios.

. Para distribuir el beneficio conjunto en la practica se suele utilizar una o

mas claves de distribucion. Estas claves pueden ser:
* Una cifra (ej.: 30-70%)

* Qtras variables como pueden ser, entre otros, costes, capital, activos, personal,

numero de puestos o equipos informaticos y superficie de venta.
. El método de la distribucion del resultado es util para:

o Operaciones altamente integradas
o Operaciones en las que todas las partes realizan aportaciones valiosas y
Unicas, dado que, en ese caso, partes independientes podrian desear compartir
los resultados de la operacidon en proporcidn a sus aportaciones respectivas,
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por lo que un método bilateral es mas apropiado que un método unilateral en
esas circunstancias. Ademas, en el caso de una aportacion Unica y valiosa, la
informacion sobre comparables fiables puede ser insuficiente para aplicar otro

método.

EJEMPLO: El grupo empresarial Z (formado por las empresas A y B) tiene un
beneficio de 600 millones de euros. La empresa A se dedica a la fabricaciéon de los
productos e incurre en costes de produccion de 100 millones de euros, la empresa B
es la distribuidora de los productos y sus costes de distribucién son de 300 millones de
euros. El grupo empresarial Z acuerda repartir el beneficio en funcién de los costes

soportados por las empresas que forman el grupo:

¢ Contribucién de fabricacion: 100/400= 25%
¢ Contribucién de distribucion: 300/400= 75%
* Beneficio empresa A fabricante: 600*25% = 150 millones de euros

* Beneficio empresa B distribuidora: 600*75% = 450 millones de euros

Como se ha podido advertir, en los métodos basados en los resultados de las
operaciones, no se trata tanto de determinar los precios de transferencia para a partir
de ellos determinar el beneficio fiscal de las empresas, sino que se determina de forma

directa el beneficio gravable.

La norma actual establece que para la eleccion del método de valoracion se
tendra en cuenta, entre otras circunstancias, la naturaleza de la operacion vinculada, la
disponibilidad de informacion fiable y el grado de comparabilidad entre las operaciones

vinculadas y no vinculadas, de acuerdo con el articulo 16.7 del RIS.

Los cinco métodos descritos en la LIS coinciden con los métodos reconocidos
en las Directrices de la OCDE. El articulo 18 se ha alineado con las Directrices de la
OCDE incorporando el principio del “mejor método”, es decir, que para la seleccion del
método de valoracién a utilizar se atendera, dentro de los cinco métodos anteriores, a

aquel sea mas apropiado para las circunstancias concretas de cada caso.

No obstante, este principio del “mejor método” se matiza en las propias
Directrices estableciendo que, cuando pueda aplicarse de forma igualmente fiable un
método tradicional (cualquiera de los tres primeros de la LIS) y un método basado en
el resultado, es preferible uno de los métodos tradicionales. De forma similar, cuando
pueda aplicarse el método del precio libre comparable y otro método, de forma

igualmente fiable, debe optarse por el primero.
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Asimismo, el articulo 18 establece que cuando no resulte posible aplicar los
meétodos anteriores, se podran utilizar otros métodos y técnicas de valoraciéon
generalmente aceptados que respeten el principio de libre competencia. Con esta
redaccion la LIS reconoce expresamente la posibilidad de acudir a técnicas
habitualmente utilizadas como el descuento de los flujos de caja (valor actual del
efectivo esperado que puede producir la empresa en el futuro), cuando no sean

aplicables los 5 métodos reconocidos y se respete el principio de libre competencia.

Si bien las Directrices ya preveian la posibilidad expresa de aplicar “otros
métodos” y la modificacion del Capitulo VI de dichas Directrices, aprobado en el
Proyecto BEPS’, dedica una parte de su extension a dar pautas sobre las técnicas de

valoracion, la LIS ya se adelanté a su incorporacion formal en la norma.

5 OTROS ASPECTOS DE LAS OPERACIONES VINCULADAS

Ademas de las normas referidas especificamente a la determinacion del valor
de mercado en los precios de transferencia, el articulo 18 de la LIS se refiere también
a algunos casos particulares relacionados con las operaciones vinculadas y a las
obligaciones formales aparejadas a la regulacién sobre precios de transferencia en

Espaia.

5.1 SERVICIOS INTRAGRUPO

El apartado 5 del articulo 18 de la LIS establece que, en el supuesto de
prestaciones de servicios entre entidades vinculadas, valoradas por el valor de mercado
determinado de acuerdo con los métodos establecidos en el articulo 18.4 de la LIS y
comentados en el apartado anterior, se requerira que los servicios prestados produzcan

0 puedan producir una ventaja o utilidad a su destinatario.

Este planteamiento obliga a las entidades a probar la utilidad del servicio, que
es similar a probar la realidad del mismo. La justificacién de la norma la podemos
encontrar en los muchos casos de elusién tributaria que se han producido mediante el

artificio de aparentar gastos por servicios intragrupo no prestados realmente.

El apartado 5 del articulo 18 de la LIS sefala que, cuando se trate de servicios

prestados conjuntamente en favor de varias personas o entidades vinculadas, y

” Por sus siglas en inglés: Base Erosion and Profit Shifting; erosion de bases y traslado de beneficios
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siempre que no fuera posible la individualizacién del servicio recibido o la cuantificacion
de los elementos determinantes de su remuneracion, sera posible distribuir la
contraprestacion total entre las personas o entidades beneficiarias de acuerdo con unas
reglas de reparto que atiendan a criterios de racionalidad. Se entendera cumplido este
criterio cuando el método aplicado tenga en cuenta, ademas de la naturaleza del
servicio y las circunstancias en que éste se preste, los beneficios obtenidos o

susceptibles de ser obtenidos por las personas o entidades destinatarias.

EJEMPLO: Los denominados “management fees” son servicios de apoyo a la
gestion y administracion prestados por la empresa matriz del grupo a sus empresas
vinculadas, de modo que por la prestacion de estos servicios la empresa matriz factura
a las empresas vinculadas un importe que estas satisfacen. Los management fees
constituyen un gasto para las empresas que los pagan que se considera deducible en
el Impuesto sobre Sociedades siempre y cuando cumpla con los requisitos de valorarse
por valor de mercado y que pueda producir una ventaja o utilidad en el destinatario. A
diferencia de otras operaciones, en los servicios intragrupo no basta con valorar la
operacion a precios de mercado, sino que, ademas, la empresa vinculada, para saber
si el gasto puede ser deducible en el Impuesto sobre Sociedades, debe preguntarse
ipagaria a una empresa independiente por un servicio como el recibido? ;esos
servicios por los que paga la empresa vinculada a la matriz son diferentes de los que
realiza, en su caso, su departamento de administracién? Si las empresas vinculadas
no pagarian por esos servicios a empresas independientes o0 esos mismos servicios se
realizasen en el departamento de administracion (duplicidad de los servicios) entonces,

el gasto no seria deducible en el Impuesto de Sociedades.

Las Directrices de la OCDE dedican todo el Capitulo VII a cuestiones
especificas de los servicios intragrupo. Este Capitulo ha sido revisado parcialmente
bajo el proyecto BEPS, estableciendo un nuevo régimen opcional para servicios de

bajo valor afadido.

Los servicios de bajo valor afiadido se caracterizan porque su prestacion se

realiza de forma rutinaria y comportan riesgos reducidos. El analisis de los servicios

intragrupo incluido en las Directrices de la UE se centra en este tipo de actividades,

sefalando que respecto a los mismos la experiencia indica que el margen, por lo

general, se situara entre un 3 % vy un 10 %, siendo el mas comun, como margen

tendencial, un 5 %.
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EJEMPLO: Serian servicios de bajo valor anadido los de contabilidad y
auditoria, actividades de recursos humanos, procesamiento y gestion de cuentas por

cobrar y pagar, servicios generales de caracter administrativo, etc.

Por otro lado, el Foro de Precios de la Unién Europea aprob6 un documento
sobre los servicios de bajo valor anadido que trata de simplificar la aplicacién del

principio de libre competencia a estos servicios.

5.2 ACUERDO DE REPARTO DE COSTES

Al igual que en el caso de los servicios intragrupo el articulo 18.7 de la LIS
establece una serie de requisitos que se deben cumplir en los acuerdos de reparto de

costes de bienes o servicios suscritos entre personas o entidades independientes:

a) Las personas o entidades participantes que suscriban el acuerdo deberan
acceder a la propiedad u otro derecho que tenga similares consecuencias
econdmicas sobre los activos o derechos que en su caso sean objeto de

adquisicion, produccion o desarrollo como resultado del acuerdo.

b) La aportacion de cada persona o entidad participante debera tener en cuenta
la previsién de utilidades o ventajas que cada uno de ellos espere obtener del

acuerdo en atencion a criterios de racionalidad.

c) Elacuerdo debera contemplar la variacién de sus circunstancias o personas o
entidades participantes, estableciendo los pagos compensatorios y ajustes que

se estimen necesarios.

El articulo 18 del RIS desarrolla los requisitos de los acuerdos de reparto de

costes, que también son tratados por el capitulo VIl de las Directrices de la OCDE.

Su principal problema es que cuando el cargo por los servicios intragrupo es
elevado en relacién con la actividad de la entidad local, pueden surgir riesgos de precios
de transferencia, debido a que se pueden utilizar dichos acuerdos para mover las bases

imponibles de un territorio de alta tributacién a uno de baja tributacién.

Igual consecuencia se puede producir en los riesgos fiscales originados por
servicios intragrupo por comprobaciones a una entidad matriz que no repercute
adecuadamente los servicios que presta y que redundan en beneficio de sus filiales
residentes en terceros paises. En este sentido, matrices con importantes gastos
generales y reducida facturacion a sus filiales por este concepto pueden presentar
riesgo de precios de transferencia.
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EJEMPLO: Costes de informacién tecnologica en funcion del numero de
ordenadores. La entidad A, residente en territorio de baja tributacion, asume el 20% de
los costes de informacion tecnoldgica por tener 20 ordenadores y la matriz, B, residente
en pais de alta tributacion, asume el 80 % de los costes, al tener 80 ordenadores. Sin
embargo, la matriz B incurre en solo un 10% de los costes reales de informacion
tecnoldgica. Eso hace que, para la tributacién de B con el acuerdo de reparto de costes,
asuma un 80% de los gastos en lugar del 10% que corresponderia si en lugar del criterio

del nUmero de ordenadores se atendiera al coste real de la actividad.

5.3 SUBCAPITALIZACION

Las normas de subcapitalizaciéon son normas antiabuso que pretenden evitar la
minoracion de las bases imponibles mediante el recurso en exceso a una financiacion
via deuda con entidades vinculadas, de tal forma que se generan unos gastos
financieros que reducen la base imponible frente a la alternativa de financiacion via
capital que no permite la deducibilidad de los dividendos. La financiacion via deuda
permite, ademas, beneficiarse de un menor impuesto en Actos Juridicos
Documentados y resolver los problemas de doble imposicion de dividendos que a veces

pueden surgir.

Con la nueva redaccion de la LIS se puede decir que la subcapitalizaciéon como

norma especifica ha desaparecido de la normativa interna.

No obstante, lo anterior, sigue siendo posible aplicar las nhormas generales sobre
operaciones vinculadas, de tal forma que si las condiciones de un préstamo

vinculado no cumplen con el principio de libre competencia podra rectificarse en base

al articulo 18 de la LIS. Todo ello sin perjuicio de la aplicacién de otras normas como
pueden ser la prohibicion de deducibilidad de gastos financieros establecida en el
articulo 14.1.h del TRLIS, que se ha mantenido en el articulo 15.h) de la LIS, o las

normas de simulacion y de conflicto en aplicacion de la norma de la LGT.

5.4 EL AJUSTE SECUNDARIO

Siempre que se realiza un ajuste de los precios de transferencia para valorarlos

a precios de mercado, se produce un ajuste secundario con trascendencia fiscal.

Para entender qué se entiende por ajuste secundario es muy util valerse de un
ejemplo.
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Supongamos que dos entidades vinculadas A y B realizan una operacion por la
cual A vende a B unos productos por un importe de 1.000 que esta paga en metalico.
Sin embargo, el valor de mercado de esa operacion es de 100. En este caso habria
que realizar un primer ajuste en A por -900 y otro correlativo en B por +900 para que el
precio de la operacion fuese de mercado. Sin embargo, no todos los efectos de la
utilizacion del precio de 1.000 han quedado eliminados. Asi, aunque hagamos los dos
ajustes anteriores, como B pagd 1.000, ha habido un desplazamiento monetario de B
a A de 1.000 en lugar de 100 que seria lo que hubiese sucedido si se hubiese aplicado
el valor de mercado. Esa transmision patrimonial en exceso tendra unas consecuencias
tributarias (donacién). Es una liberalidad, ya que la entidad B esta pagando a la entidad
A 1.000 por un producto cuyo valor es 100. La diferencia puede ser calificada como
retribucién al capital si la entidad A es la propietaria de la entidad B y se entiende que
ese mayor valor es retribucion al accionista, o una donacién por la liberalidad, no
deducible por no admitirse fiscalmente la deducibilidad de liberalidades, al haber
pagado la entidad B 900 de mas sobre su valor real sin un motivo econémico valido. Al
posible ajuste impositivo para tener en cuenta las consecuencias tributarias derivadas
de las posibles transmisiones patrimoniales consecuencia de no haber utilizado el valor

de mercado es a lo que se denomina comunmente ajuste secundario.

El articulo 18.11 de la LIS establece que, en aquellas operaciones en las cuales
el valor convenido sea distinto del valor de mercado, la diferencia entre ambos valores
tendra, para las personas o entidades vinculadas, el tratamiento fiscal que corresponda
a la naturaleza de las rentas puestas de manifiesto como consecuencia de la existencia

de dicha diferencia.

En particular, en los supuestos en los que la vinculacién se defina en funciéon de
la relacion socios o participes-entidad, la diferencia tendra, con caracter general, el

siguiente tratamiento:

. Cuando la diferencia fuese a favor del socio, la parte que corresponda al
porcentaje de participacion se considerara como retribucién de fondos propios para la
entidad y como participacion en beneficios para el socio. La parte de la diferencia que
no se corresponda con aquel porcentaje, tendra para la entidad la consideracion de
retribucién de fondos propios y para el socio o participe de utilidad percibida de una
entidad por la condicion de socio, accionista, asociado o participe de acuerdo con lo
previsto en el articulo 25.1.d) de la LIRPF. Siguiendo con el ejemplo anterior, si la
entidad A paga a la entidad B, matriz con un 80% de titularidad de la entidad A, 900
unidades de mas, para A seria todo retribucién de fondos propios, y para la entidad B,
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el 80% de los 900 seria participacion en beneficios y el 20% restante utilidad percibida

por la condicién de socio.

. Cuando la diferencia fuese a favor de la entidad, la parte de la diferencia que
se corresponda con el porcentaje de participacién en la misma tendra la consideracion
de aportacion del socio o participe a los fondos propios de la entidad, y aumentara el
valor de adquisicion de la participacion del socio o participe. La parte de la diferencia
que no se corresponda con el porcentaje de participacion, tendra la consideracion de
renta para la entidad, y de liberalidad para el socio o participe. Cuando se trate de
contribuyentes del IRNR sin establecimiento permanente, la renta se considerara como
ganancia patrimonial, de acuerdo con el articulo 13.1.i).4° del TRLIRNR. Siguiendo con
el ejemplo anterior, pero en este caso es la entidad B, matriz, la que paga 900 de mas
a la entidad A, el 80% de los 900 pagados en exceso seria aportacion del socio y
aumentan el valor de adquisicion de la participacion, y el 20% restante liberalidad, no

deducible.

Este ajuste secundario no tiene establecido un procedimiento concreto; se
realiza al margen de la intencionalidad, pues es puramente objetivo; se aplica a todo
tipo de operaciones vinculadas incluidas en el perimetro de vinculacién, cualquiera que
sea la vinculacion, socio-sociedad, grupo familiar, sociedades hermanas, etc.; no esta
determinado el momento en el que se realiza, ni si debe realizarlo la entidad en su
declaracién o la Administracion exclusivamente en via de comprobacién, ni ante quien,
si con la empresa al realizar el ajuste primario o con todas las partes vinculadas

intervinientes con el ajuste bilateral.

5.5 LA COMPROBACION DEL VALOR DE MERCADO

El articulo 18.10 de la LIS establece que la Administracién podra comprobar las
operaciones realizadas entre personas o entidades vinculadas y efectuara, en su caso,
las correcciones que procedan en los términos que se hubieran acordado entre partes
independientes de acuerdo con el principio de libre competencia. Esta comprobacién
se refiere a operaciones sujetas a IS, IRPF o IRNR y podra utilizar para ello la
documentacién aportada por la empresa y los datos e informacion de que disponga. La
Administracién tributaria quedara vinculada por dicha correccién en relacién con el resto

de personas o entidades vinculadas.

La correccion practicada no determinara la tributacién por Impuesto sobre

Sociedades ni, en su caso, por Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas o por
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Impuesto sobre la Renta de No Residentes de una renta superior a la efectivamente
derivada de la operacién para el conjunto de las personas o entidades que la hubieran
realizado. Para efectuar la comparacion se tendra en cuenta aquella parte de la renta
que no se integre en la base imponible por resultar de aplicacion algun método de

estimacion objetiva.

El preambulo del RIS establece que en el Capitulo VI se actualiza el
procedimiento de comprobacion de las operaciones vinculadas, teniendo en cuenta que

la misma no se circunscribe exclusivamente a un supuesto de valoracion.

Por otro lado, el articulo 18.12 de la LIS y el 19 del RIS desarrollan el
procedimiento para la comprobacién del valor normal de mercado en las operaciones

vinculadas.

5.6 OBLIGACIONES PARA LAS EMPRESAS

Existe una gran asimetria entre la informacion con la que cuentan las empresas
para aplicar el valor de mercado a las operaciones vinculadas y aquélla con la que
cuenta la Administracién poder comprobar si los valores de las operaciones vinculadas
se corresponden con el valor normal de mercado. Las empresas disponen de mucha
mas informacion. Por ello es muy comun que las legislaciones de los paises en materia
de precios de transferencia, siguiendo las Directrices de la OCDE, establezcan una
obligacion de elaborar y poner a disposicién de la Administracion cierta documentacion
relativa a las operaciones vinculadas. Ademas, para garantizar el cumplimiento de esta

obligacion, se establece un régimen sancionador especifico en caso de incumplimiento.

La obligacion de documentacion se encuentra regulada en el articulo 18.3 de la
LIS. Este articulo establece que las personas o entidades vinculadas, con objeto de
justificar que las operaciones efectuadas se han valorado por su valor de mercado,
deberan mantener a disposicion de la Administracion tributaria, de acuerdo con
principios de proporcionalidad y suficiencia, la documentacion especifica que se

establece en el RIS.

La documentacion sigue las lineas que se estan adoptando en los principales
foros internacionales sobre la materia, en particular, las derivadas del proyecto BEPS
de la OCDE-G20, que no es exactamente coincidente con el Foro Conjunto de Precios
de Transferencia de la UE, institucion en la que, hasta entonces se habian inspirado

las obligaciones de documentacion en materia de precios de transferencia.
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El reglamento mantiene la actual distincion entre obligacién del grupo o “master
file” y obligacion del obligado tributario o “local file”, a las que se refiere de forma
genérica como documentacion especifica de precios de transferencia y afade una
nueva obligacion de informacion, el denominado informe pais por pais (“country by

country report”).

El “master file” recoge informacion genérica sobre el grupo (descripcion de la
estructura del grupo, principales actividades, etc.) mientras que el “local file” se centra
en las operaciones concretas del obligado tributario (método de valoracién aplicado,

valor o rango de valores, analisis de comparabilidad, etc.)

El informe pais por pais se deriva de los trabajos de la OCDE-G20 bajo el
proyecto BEPS. Su finalidad es dotar a las Administraciones de ciertos datos
econdmicos del grupo indicativos de su actividad econdmica por jurisdiccion, como son
los ingresos brutos del grupo, los resultados antes del impuesto sobre sociedades, el
impuesto sobre sociedades satisfecho incluyendo las retenciones soportadas, el
impuesto sobre sociedades devengado incluyendo las retenciones, el importe de la cifra
de capital y otros fondos propios, la plantilla media, los activos materiales e inversiones
inmobiliarias distintos de tesoreria y derechos de crédito, la lista de entidades
residentes, incluyendo los establecimientos permanentes, y las actividades principales
realizadas por cada una de ellas, asi como cualquier otra informacién que se considere
relevante y una explicacion, en su caso, de los datos incluidos en la informacién). Toda
esta informacién se debe elaborar para todos los paises en los que opera el grupo
multinacional, de modo que la Administracion tributaria la pueda utilizar para la

evaluacion de riesgos fiscales.

Esta informacion pais por pais soélo se exigira cuando el importe neto de la cifra
de negocios del conjunto de personas que formen parte del grupo, en los 12 meses

anteriores al inicio del periodo impositivo, sea, al menos, de 750 millones de euros.

La informacién se exigira a las entidades residentes en territorio espafol que
tengan la condicion de dominantes de un grupo y no sean al mismo tiempo
dependientes de otra entidad, residente o no. También deberan aportar esta
informacion las entidades residentes en territorio espanol dependientes, directa o
indirectamente, de una entidad no residente que no sea al mismo tiempo dependiente
de otra o a establecimientos permanentes de entidades no residentes, siempre que se

produzca alguna de las siguientes circunstancias:
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. Que no hayan sido designadas por su entidad matriz no residente para

elaborar dicha informacion.

. Que no exista una obligacion pais por pais en términos analogos
respecto de la referida entidad no residente en su pais o territorio de residencia

fiscal.

. Que no exista un acuerdo de intercambio automatico de informacion,
respecto de dicha informacién, con el pais o territorio en el que resida

fiscalmente la referida entidad no residente.

. Que, existiendo dicho acuerdo de intercambio automatico de
informacion, se haya producido un incumplimiento sistematico del mismo que
haya sido comunicado por la Administracion espanola a las entidades

dependientes o a los establecimientos permanentes.

Cualquier entidad residente que forme parte de un grupo obligado a presentar
la informacion pais por pais debera comunicar a la Administracion la identificacion y el
pais o territorio de residencia de la entidad obligada a elaborar la informacion, antes del

fin del periodo impositivo a que se refiera la informacion.

En lo que respecta a la documentacion especifica de precios de
transferencia, con el fin de limitar las obligaciones de dicha documentacion, se excluye

de dicha obligacién:

a) A las operaciones realizadas entre entidades que se integren en un
mismo grupo de consolidacion fiscal, sin perjuicio de lo previsto en el articulo 65.2 de
la LIS.

b) A las operaciones realizadas con sus miembros o con otras entidades
integrantes del mismo grupo de consolidacién fiscal por las agrupaciones de interés
econdmico, y las uniones temporales de empresas. No obstante, la documentacién
especifica sera exigible en el caso de uniones temporales de empresas o formulas de
colaboracién analogas a las uniones temporales, que se acojan al régimen establecido

en el articulo 22 de esta Ley.

c) Las operaciones realizadas en el ambito de ofertas publicas de venta o

de ofertas publicas de adquisicion de valores.

d) A las operaciones realizadas con la misma persona o entidad vinculada,
siempre que el importe de la contraprestacion del conjunto de operaciones no supere
los 250.000 euros, de acuerdo con el valor de mercado.
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Se fija un régimen simplificado para la documentacién especifica del

contribuyente, cuando las personas o entidades vinculadas tengan un importe neto de
la cifra de negocios, en los términos del articulo 101 de la LIS (régimen de entidades

de reducida dimension), inferior a 45 millones de euros.
Este régimen simplificado no se aplicara a las siguientes operaciones:

1. Las realizadas por contribuyentes del IRPF a las que resulte de
aplicacion el método de estimacion objetiva con entidades en las que aquellos o sus
coényuges, ascendientes o descendientes, de forma individual o conjuntamente entre
todos ellos, tengan un porcentaje igual o superior al 25 por ciento del capital social o de

los fondos propios.
2. Las operaciones de transmision de negocios.

3. Las operaciones de transmisién de valores o participaciones en
entidades no admitidas a negociacion en alguno de los mercados regulados de valores,
0 que estén admitidos a negociacién en mercados regulados situados en paises o

territorios calificados como paraisos fiscales.
4, Las operaciones sobre inmuebles.
5. Las operaciones sobre activos intangibles.

Ademas, para las personas o entidades que cumplan los requisitos de entidades
de reducida dimensién (articulo 101 de la LIS) la documentaciéon especifica del
contribuyente se podra entender cumplimentada a través de un documento normalizado
que sera aprobado mediante Orden del ministro y que tendra un contenido mas

simplificado (“régimen supersimplificado”).

El contenido de la documentacién especifica del grupo comprende 5 grandes

apartados:
. Informacion relativa a la estructura y organizacion del grupo.
. Informacion relativa a las actividades del grupo.
. Informacion relativa a los activos intangibles del grupo.
. Informacion relativa a la actividad financiera.
. Situacion financiera y fiscal del grupo.

El contenido de la documentacion especifica de la empresa comprendera los

siguientes apartados:
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. Informacion de la empresa.

. Informacion de las operaciones vinculadas.

. Informacion econdmico-financiera de la empresa.

. En su caso, determinada informacién sobre la utilizacién de técnicas de
valoracion.

El contenido de la documentacion especifica simplificada de la empresa

comprendera:

. Descripcion de la naturaleza, caracteristicas e importe de las

operaciones vinculadas.

. Nombre y apellidos o razén social o denominacion completa, domicilio
fiscal y numero de identificacion fiscal de la empresa y de las personas o

entidades vinculadas con las que se realice la operacion.
. Identificacion del método de valoracion utilizado.

. Comparables obtenidos y valor o intervalos de valores derivados del

método de valoracion utilizado.

El contenido del régimen “supersimplificado” sera igual al anterior con la

excepcion de los comparables obtenidos.

Las obligaciones de documentacion tratan de equilibrar dos corrientes
contrapuestas, por un lado, la corriente de simplificacion de este tipo de operaciones
que trata de evitar excesivos costes a las empresas vy, por otro, la corriente que busca
dotar a las Administraciones de la informacién y documentacion necesarias para
verificar que se cumple con el requisito de que las operaciones vinculadas cumplen con

el principio de libre competencia.

5.7 ACUERDOS PREVIOS DE VALORACION

El articulo 18.9 de la LIS prevé la posibilidad de que las empresas soliciten que
la Administracién se pronuncie sobre la valoracion de las operaciones vinculadas con

caracter previo a la realizacion de éstas.

Son los llamados acuerdos previos de valoracion o APA por sus siglas en inglés

(Advanced Pricing Arrangements).
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Conviene destacar la posibilidad de que los APA surtan efectos no sélo para
operaciones futuras sino también respecto de periodos impositivos anteriores siempre
que no hubiese prescrito el derecho de la Administracién a determinar la oportuna
liquidacion ni hubiese liquidacion firme que recayese sobre las operaciones objeto de

solicitud.

5.8 REGIMEN DE INFRACCIONES Y SANCIONES

En el art. 18.13 de la LIS, se regula el régimen de infracciones y sanciones a

nivel interno, que en sintesis indica:

En el caso de que exista una operacién vinculada con obligacion de
documentacién y se produzca una correccion de valoracion, se aplicara una sancion
del 15% del importe dejado de ingresar. En los casos de operaciones vinculadas sin
obligacion de documentacion que produzcan una falta de ingreso de la deuda tributaria
sera aplicable el régimen sancionador general del articulo 191 de la Ley General
Tributaria (Sancion por dejar de ingresar), siendo el porcentaje de sancion minimo

aplicable el del 50% del importe dejado de ingresar.

6 TENDENCIAS INTERACIONALES EN LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA

Una de las tendencias internacionales en los precios de transferencia es el
Proyecto BEPS (Base Erosion and Profit Shifting) que se refiere a la erosion de las
bases imponibles y el traslado de beneficios. El Proyecto BEPS es una iniciativa puesta
en marcha por el G20 y la OCDE en el 2013 que trata de combatir las practicas de
elusion fiscal a nivel internacional, este proyecto es especialmente importante para los
paises en desarrollo porque dependen en mayor medida de los ingresos por impuestos
societarios, sobre todo, de las empresas multinacionales. Su principal objetivo es el
establecimiento de mecanismos y herramientas para que los gobiernos puedan evaluar
y combatir las estrategias de elusion fiscal a nivel internacional. El Plan de Accién se

compone de 15 acciones disenadas en torno a tres pilares fundamentales:

1) La coherencia que debe tener el impuesto sobre la renta en el plano
internacional.

2) Alinear la tributacion con la sustancia de los negocios.
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3) Fortalecer la transparencia en el contexto fiscal internacional, aparejada con
la certeza y la predictibilidad que debe tener, tanto el contribuyente como la

autoridad fiscal.

En el marco del Proyecto BEPS de la OCDE/G20, su Plan de Accidn incluye las
acciones 8, 9 y 10, que afectan a precios de transferencia y tienen como principal
objetivo asegurar que los resultados de los precios de transferencia estén en linea con
la creacién de valor de las empresas. Es decir, alinear la actividad econdmica
desarrollada en cada territorio con su tributacion en esos territorios. La primera
conclusion de los trabajos es el mantenimiento y reforzamiento del principio de libre
competencia como estandar internacional en materia de precios de transferencia

buscando soluciones dentro del principio de libre competencia.
A continuacién, se exponen los principales resultados de las Directrices:

a) Trata de conseguir que la aplicacién del principio de libre competencia lleve
a que los resultados reflejan la realidad econémica de los negocios y que los beneficios
operativos de las empresas multinacionales se atribuyan a las actividades econdmicas
que los generan, para ello dentro del analisis de comparabilidad se deben definir
adecuadamente las operaciones vinculadas mediante un analisis amplio de la
industria e identificar la forma en que opera cada entidad del grupo, las relaciones entre
las empresas asociadas y las caracteristicas econdmicamente relevantes o factores de
comparabilidad, asi como identificar y concretar los riesgos relevantes para que las
actividades de valor relacionadas con la gestién de los riesgos, desarrolladas por
cualquier entidad del grupo, sean remuneradas adecuadamente y que la atribucion
contractual de los riesgos sélo sea reconocida si la entidad que contractualmente

asume el riesgo tiene la capacidad para controlar el riesgo y ejerce ese control.

b) Aplicacion del método del precio libre comparable a las operaciones
transnacionales sobre commodities (materias primas objeto de negociacién en
mercados organizados cuya volatilidad suele ser elevada) permitiendo a las
administraciones tributarias utilizar, bajo ciertas condiciones, la fecha de embarque (o
cualquier otra respecto de la cual existan pruebas disponibles) como la fecha a tener

en cuenta para la fijacion del precio.

c) Opcién de aplicar un margen del 5% a los servicios de bajo valor afadido,
con el fin de proteger la base imponible de los paises pagadores de los cargos por

servicios intragrupo (Régimen simplificado).

53
LOS PRECIOS DE TRANSFERENCIA EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
OLMOS ARRANZ, ELENA



FACULTAD DE COMERCIO
Universidad de Valladolid

d) Se establecen nuevos criterios relacionados con los contratos, los riesgos y

los intangibles en los acuerdos de reparto de costes.

El 20 de enero de 2022, la OCDE publico la nueva ediciéon de las Directrices de
Precios de Transferencia para Empresas Multinacionales y Administraciones
Tributarias. Esta ultima versién de 2022 refleja y consolida, principalmente, una serie

de trabajos resultantes del Proyecto BEPS del G20/OCDE como pueden ser:

e La orientacién revisada del método de la distribucién del resultado.
e La orientacion para las administraciones tributarias sobre la aplicacién del
enfoque de intangibles de dificil valoracién.

e Laguia de precios de transferencia sobre transacciones financieras.

Asimismo, a lo largo de todas las directrices se han efectuado cambios tendentes a

dotarlas de una mayor coherencia y consistencia.

En resumen, la tendencia internacional en el campo de los precios de
transferencia es lograr un marco que sea aceptado tanto por los grupos multinacionales
como por los paises por el que las empresas proporcionen transparencia a las

autoridades tributarias a cambio de seguridad juridica.

No obstante, la aproximacion a estos objetivos se ha abordado de forma distinta

por la OCDE y por la Unién Europea.

Asi, desde el punto de vista de la OCDE se propugna una mayor transparencia
en beneficio de las administraciones, a cambio de mayor certidumbre en beneficio de

las empresas.

En este sentido, del proyecto BEPS surgieron iniciativas como el CBC, que
deben dar mas transparencia. En esta linea, ahora se negocian figuras “globales” de
tributacion, los pilares 1 y 2. Todo ello para garantizar ciertos niveles de tributacion,
junto con la discusion de analisis de comparabilidad mas estandarizados, que den mas
seguridad a las empresas. Reforzando esta tendencia, se prevé potenciar los Acuerdos
Anticipados de Precios (APAs), acuerdos previos de valoracion negociados entre las
empresas y las administraciones. Todo ello, podria desembocar en que desaparecieran
las inspecciones que se realizan a las empresas sobre la valoracion de sus operaciones
vinculadas (precios de transferencia), al tener reglas claras y acordadas entre paises y

empresas, que eliminaran el margen discrecional actual. Las comprobaciones que
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realizara la Administracion se basaran en analisis de comparabilidad estandarizados y
APAs.

En la Unién Europea, sin embargo, el proyecto estrella siempre fue la Base
Imponible Comun Consolidada (BICC) que consiste en calcular un beneficio “europeo”
y repartirlo entre los paises en atencion a algunas variables objetivas como ventas,
personal y activos. Pero es un proyecto que, a pesar de los afios que lleva propuesto,
no acaba de salir adelante por las reticencias de los distintos Estado Miembros a perder

la tributacion que recaudan, en funcién de cual fuera el criterio de reparto.

La implantacién de la Base Imponible Comun Consolidada supondria que no
habria precios de transferencia dentro de la UE. Existirian precios de transferencia en
las transacciones entre las empresas localizadas en la UE y aquellas situadas fuera,
pero no en las transacciones intracomunitarias. De este modo, independientemente de
donde situaran las empresas los beneficios de un grupo a través de técnicas como los

precios de transferencia, los estados miembros se repartirian la base global entre ellos.

El hecho de que no haya habido acuerdo dentro de la UE, que tiene un alto nivel
de integracién, lleva a dudar de las posibilidades reales de que el mecanismo de precios

de transferencia derive en algo mecanico en la OCDE.

La UE, ante las dificultades para que se aplique la Base Imponible Comun

Consolidada, esta intentando fomentar la integracion por las siguientes vias:

= Intercambios de informacién: DAC1 y DAC2 (rentas transfronterizas), DAC3
(intercambios de tax rulings), DAC4 (CBC) o DAC6 (mecanismos de
planificacion fiscal). Las DAC son Directivas de la Uniéon Europea sobre

cooperacion administrativa en el ambito de la fiscalidad.

También la OCDE pretende avanzar en esta direccion, pero el proyecto no va
tan adelantado. EEUU impuso unilateralmente la Ley de Cumplimiento
Tributario de Cuentas Extranjeras (FATCA), en la misma linea, pero de forma

bilateral entre EEUU y cada pais.

= Cooperacioén entre paises: DAC7 (inspecciones conjuntas, recién introducidas
en la Ley General Tributaria, mediante la Ley 13/2023, BOE de 25 de mayo de
2023) o programa FISCALIS.

Todas estas actuaciones de la UE promueven la transparencia, como también

lo hace la OCDE -de hecho, algunas iniciativas de la UE nacen de la OCDE y la UE
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simplemente las desarrolla un punto mas para Europa-, pero persiguen un objetivo

adicional que solo tiene la UE, que es promover la integracién entre paises.

El otro gran objetivo de la OCDE es la seguridad para las empresas y en la UE
también se ha progresado especialmente en arbitrajes: si en un procedimiento amistoso
no hay acuerdo entre los paises, se nombra a tres arbitros y ellos deciden. Por ahora
estd poco desarrollado, pero empieza a funcionar, mostrando una tendencia

ascendente en el numero de casos que se acogen al arbitraje.

7 CONCLUSIONES

El proceso de globalizacién de las ultimas décadas ha visto surgir el fendmeno de los

grandes grupos multinacionales que operan en la mayor parte de los paises del mundo.

Estos grupos multinacionales, como cualquier empresa tienen como objetivo
fundamental la maximizacion de su beneficio. Una de las formas de maximizar el

beneficio es reducir costes, entre ellos los costes impositivos.

Por su propia naturaleza, los grupos multinacionales tienen presencia en multitud de
paises cuyos sistemas tributarios son muy diferentes y sus cargas tributarias también.
Esto hace que apliquen estrategias de planificacién fiscal tendentes a trasladar sus

beneficios a paises donde la tributacién es menor.

Existen muchos instrumentos para conseguir trasladar bases imponibles entre paises,
pero el mas utilizado por su sencillez son los precios de transferencia. La manipulacion
de los precios aplicados entre empresas del mismo grupo permite generar ingresos y

costes artificiales que modifican las bases tributarias.

Ante esta pérdida de tributacion, los paises han implementado normativas de precios
de transferencia que intentan acotar el uso de este instrumento de elusién fiscal por

parte de las grandes companias internacionales.

En Espafa, el articulo 18 de la Ley 27/2014 del Impuesto sobre Sociedades establece

como aspectos mas relevantes:

e Valor de mercado entre empresas vinculadas, que sera aquél acordado entre
empresas independientes en condiciones que respeten el principio de libre
competencia, tratando a las empresas de un grupo multinacional como si
operaran como empresas independientes, en lugar de como partes
inseparables de una sola empresa unificada.
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e Supuestos de vinculacion en el ambito de la relacion socio-sociedad, fijado en
el 25 por ciento de participacion, sociedad y consejeros o administradores
(salvo retribucion por sus funciones), dos sociedades del mismo grupo

empresarial, etc.

e Contenido simplificado de la documentacion especifica para aquellas entidades
o grupos de entidades cuyo importe neto de la cifra de negocios sea inferior a
45 millones de euros, este contenido simplificado resultara de aplicacion a

determinadas operaciones y en otros supuestos no sera exigible.

e Determinacion del valor de mercado de las operaciones vinculadas mediante
los siguientes métodos que deberan respetar el principio de libre competencia:
método del precio libre comparable, método del coste incrementado, método
del precio de reventa, método de la distribucion del resultado y método del

margen operacional.

e Los servicios prestados entre la matriz y las empresas vinculadas o entre éstas
deberan valorarse por su valor de mercado, requiriéndose que los servicios
prestados produzcan o puedan producir una ventaja o utilidad a quien los

recibe.

e En los acuerdos de reparto de costes firmados por grupos de empresas
vinculadas se regula la distribucion de determinados costes soportados por la
empresa matriz o una empresa del grupo y que son atribuibles a todas o parte

de las empresas que componen el grupo.

e Acuerdos previos de valoracion solicitados por las empresas vinculadas a la
Administracién tributaria para que ésta determine la valoracion de las

operaciones vinculadas con anterioridad a la realizacién de las mismas.

e Por ultimo, el régimen sancionador se centra en el incumplimiento de dos
obligaciones principales que se deben respetar cuando se realizan operaciones
vinculadas: la obligacion de documentacién y la obligacién de valoracion a valor

de mercado.

En definitiva, en la lucha contra la evasion de impuestos producida por los
precios de transferencia, se han establecido medidas para evitar que las empresas
trasladen beneficios a paises con una fiscalidad mas baja. Estas medidas incluyen la

obligacion de presentar documentacion especifica sobre las operaciones vinculadas o
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precios de transferencia en Espana exigida por la Agencia Tributaria (AEAT) y a la que
deberan atenerse los obligados tributarios. Ademas, como se ha comentado
anteriormente, se ha establecido un régimen sancionador para aquellos que no
cumplan con las obligaciones establecidas en la Ley del Impuesto sobre Sociedades y

su Reglamento.

Pero eso no es todo lo que hay que hacer para acabar con la practica de
trasladar las bases imponibles a paises de baja tributacién. Lo ideal seria una
armonizacién de impuestos a nivel mundial, algo imposible debido a que las diferentes
jurisdicciones nunca van a estar de acuerdo con cambiar su normativa fiscal puesto
que estamos tocando un tema muy sensible que repercute muy abiertamente en la
economia de un pais y por ello, las jurisdicciones que actualmente tienen una baja
tributacion jamas se unirian a una armonizacion de impuestos mundial. Al no ser
posible esta medida, para asegurar que las operaciones vinculadas se valoren a valor
de mercado seria interesante potenciar los Acuerdos Anticipados de Precios (APAs),
acuerdos previos de valoracion negociados entre las empresas y las administraciones,
con el fin de tener reglas claras y acordadas entre paises y empresas, que eliminarian
el poder que tienen las multinacionales para poder trasladar las bases imponibles en

los paises que mas las conviene.
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