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ABREVIATURAS

UE - Union Europea
OMC - Organizacion Mundial de Comercio

GATT - General Agreement on Tariffs and Trade (Acuerdo General sobre

Aranceles y Comercio)

GATS - General Agreement on Trade in Services (Acuerdo General sobre

Comercio en Servicios)

ITO - International Trade Organization (Organizacion de Comercio

Internacional)

NAFTA - North American Free Trade Agreement (Tratado de Libre Comercio
de América del Norte)

EFTA - European Free Trade Association (Asociacion Europea de Libre

Comercio)
TRIP - trade-related intellectual property
PIB - Producto Interior Bruto

IPC - indice de Precios al Consumo



RESUMEN

La integracidbn economica es un fendémeno que surge frente a la
liberalizaciébn comercial, como consecuencia de las dificultades con las que se
encuentran los paises a la hora de actuar todos juntos, y supone la eliminacién
de todo tipo de barreras al comercio eliminando los tratamientos diferenciales
entre los paises participantes, hablando de regionalizacion cuando los paises

involucrados pertenecen a un mismo ambito geografico.

Esta ha sido ampliamente criticada por suponer solo un movimiento
parcial hacia el libre comercio, que conlleva un tratamiento diferencial para los
paises miembros en comparacién con los no miembros. A este respecto, se ha
cuestionado si la integraciébn econémica es o0 no una amenaza para el sistema
del GATT, al fomentar el comercio exclusivamente entre los socios, y no
globalmente. Ademas, pueden existir efectos negativos para los propios paises
participantes, puesto que la distribucion de los beneficios derivados de la
integracion puede ser desigual entre ellos, y la reordenacion del aparato

productivo implica ajustes que no son igual de costosos para todos.

PALABRAS CLAVE

Comercio Internacional. Integracion econémica. Union Europea.



ABSTRACT

Economic integration is a phenomenon that arises against the trade
liberalization, as a consequence of the difficulties that countries face when
acting together, and it supposes the elimination of all types of barriers to trade
by eliminating differential treatments between the participating countries,
speaking of regionalization when the countries involved belong to the same
geographical area.

This has been widely criticized for assuming only a partial movement
towards free trade, which entails differential treatment for the member countries
in comparison to non-members. In this regard, it has been questioned whether
or not economic integration is a threat to the GATT system, by promoting trade
exclusively among partners, and not globally. In addition, there may be negative
effects for the participating countries themselves, since the distribution of the
benefits derived from integration may be unequal among them, and the
reorganization of the productive apparatus implies adjustments that are not

equally costly for all of them.

KEY WORDS

International Trade. Economic Integration. European Union.



1. INTRODUCCION

Con este trabajo se pretenden analizar los efectos de la integracion
regional de los paises, asi como las ventajas y desventajas que esta supone
para el comercio internacional y las economias de los paises participantes en la

misma.

El interés de este trabajo reside en la importancia que la integracion
detenta actualmente por el notable incremento en la tendencia de los paises a
la celebracién de acuerdos de nivel regional en la historia econémica reciente,
y en las controversias que existen sobre la conveniencia o no de apostar por el
proceso de integracion, considerando los pros y los contras del mismo desde el
punto de vista del mayor bienestar que produce “puertas adentro” en los paises
participantes, frente a los inconvenientes “puertas afuera” para el resto de

paises.

Mi motivacién a la hora de escoger este tema ha sido precisamente esta
controversia a la que se acaba de hacer referencia, puesto que, si bien es
cierto que la integracidbn econdémica implica numerosos beneficios para los
paises miembros, no todos los efectos derivados de la misma son favorables,
por lo que me resulta interesante analizar los argumentos de las diferentes

posturas al respecto.

En cuanto a la metodologia empleada, en primer lugar, se han estudiado
los principales modelos de comercio internacional, asi como los enunciados
tedricos relativos a los efectos de la integracion econOmica, pasando
posteriormente a realizar un analisis empirico aplicado a dos paises, Espafia y
Eslovenia, involucrados en uno de los procesos de regionalizacibn mas
exitosos hasta la fecha, como es la Unién Europea. La importancia de esta
eleccion reside en los diferentes momentos temporales en que ambos paises

entran a formar parte del grupo.

En lo relativo al esquema del trabajo, este se va a dividir en tres grandes
blogues. El primero de ellos se refiere al comercio internacional, abordando de
forma tedrica los distintos modelos que han dado explicacién a las relaciones

comerciales a lo largo del tiempo. El segundo se centra en la integracion



econdémica pero también desde una perspectiva tedrica, analizando las fases,
los efectos, y las ventajas y amenazas del proceso de integracion, haciendo
referencia al sistema de libre comercio del GATT. El tercer y ultimo bloque se
corresponde con la parte empirica, en la que se analiza el efecto que la
integracion econdémica ha tenido en Espafia y Eslovenia, para lo cual se toman
datos de diversas variables con el objetivo de comprobar si efectivamente se
cumplen las predicciones enunciadas en la parte tedrica, concluyendo con

resultados positivos al respecto.

2. COMERCIO INTERNACIONAL

El comercio internacional es un fendmeno de gran relevancia,
consistente en el intercambio de bienes y servicios entre dos o0 mas paises,
considerado un motor fundamental del crecimiento econémico en las diferentes

sociedades.

El principal objetivo del comercio a nivel supranacional es el incremento
del bienestar, ya que mediante el mismo se aprovechan las diferentes
capacidades, habilidades y recursos existentes en los distintos paises, de tal
forma que los productores sacan partido de la disminucién en los costes que
suponen la especializacion y el aprovechamiento de las economias de escala,
pudiendo producir por tanto de manera mas eficiente, y los consumidores se
benefician del incremento en la variedad de bienes y servicios a la que tienen

acceso.
2.1. Modelos explicativos del comercio internacional

A continuacion vamos a analizar como ha evolucionado el comercio
internacional, y cuéles han sido los elementos tedricos que han impulsado las

relaciones comerciales entre los paises.

2.1.1. Teoria mercantilista

Se denomina teoria mercantilista al conjunto de ideas econémicas que

se desarrollaron entre los siglos XVIy XVIII.



Los partidarios del mercantilismo consideraban que exportar, es decir,
vender bienes a otros paises, era positivo para un pais por el oro y la plata que
se conseguia para las arcas del tesoro de ese pais, y que, por el contrario,
importar, que consiste en comprar bienes a otros paises, era algo negativo
porque implicaba una disminucion del oro y la plata que formaban parte del
tesoro nacional. Por tanto, para que un determinado pais se encontrara en una
situacion optima, el nivel de exportaciones tenia que ser superior al de las
importaciones. De esta forma, con el objetivo de restringir las importaciones,
los mercantilistas sostenian que era necesario establecer aranceles sobre los
bienes objeto de importacion, de tal manera que esos bienes se gravaran con
impuestos en cuanto entraran en el pais. Y, por el contrario, para el fomento de

las exportaciones, defendian medidas tales como las subvenciones.

En definitiva, en la teoria mercantilista se apuesta por una politica
intervencionista con la finalidad de conseguir que la riqueza de un pais
aumente mediante la acumulacion de metales preciosos (como son el oro y la

plata), manteniendo una balanza comercial superavitaria.

2.1.2. Teorias Clasicas

Dentro de las teorias clasicas de comercio internacional destacan la
teoria de la ventaja absoluta, y la teoria de la ventaja comparativa. El punto
comun entre ambas es que consideran que solo existe un factor de produccion,

que es el trabajo.

2.1.2.1. Teoria de la Ventaja Absoluta

Esta teoria fue formulada por Adam Smith, y defiende que la riqueza de
un pais no deriva de la acumulacion de metales preciosos, como creian los

mercantilistas, sino de la capacidad de produccién o productividad del pais.

Por tanto, las relaciones comerciales tienen lugar entre paises que
cuentan con diferencias técnicas en los procesos productivos, de tal manera
gue cada pais producird y se especializara en aquellos bienes que sea capaz

de producir de forma mas eficiente que otros paises, e importara aquellos en
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los que su produccion sea menos eficiente. Segun estas formulaciones, un pais
exportaria aquel bien o producto que pueda producir con un coste total inferior

al coste de fabricar ese mismo producto en otro pais.

2.1.2.2. Teoria de la Ventaja Comparativa

El modelo desarrollado por David Ricardo est4 basado en el concepto de
ventaja comparativa. Este economista sostenia que todos los paises se pueden
beneficiar del comercio internacional si exportan bienes en los que poseen
ventaja comparativa. Ademas afirmg, en contra de lo que creian los defensores
de las teorias mercantilistas, que no era necesario tener un volumen de
exportaciones superior al volumen de importaciones, ni establecer altos
aranceles a las importaciones con el objetivo de evitarlas, sino que la situacion
Optima para los paises era la situacién de equilibrio comercial, en la cual el

valor de las exportaciones es igual al valor de las importaciones.

El modelo de la ventaja comparativa establece que el motivo por el que
dos paises comercian entre si se encuentra en los diferentes costes relativos
de los bienes que intercambian, en relacion con los costes de oportunidad, de
tal manera que un pais exportara un bien si el coste de oportunidad es menor
qgue en el resto de paises que participan en el comercio, expresado este coste
en cuanto a la cantidad del otro bien que tiene que dejar de producir. De
acuerdo con esta teoria, sera la eficiencia econdémica y no la eficiencia técnica

la que determine el comercio.

Este enfoque sirve para superar la teoria que recurre a la ventaja
absoluta como motor del intercambio, ya que, en tal caso, si alguno de los
paises no tuviera ventaja absoluta en ninguno de los bienes, no existiria

comercio.

2.1.3. Teorias Neoclasicas

Supone una reformulacion de los modelos anteriores, en cuanto que no

solo se tiene en cuenta como factor productivo el trabajo.
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2.1.3.1. Modelo de Factores Especificos

En este modelo, junto al factor productivo trabajo se consideran otros
dos factores méas, que son el capital y la tierra. Estos dos ultimos son factores
especificos, ligados a un sector productivo, mientras que el trabajo es el factor

movil, ya que se va moviendo entre sectores.

En esta formulacion existen rendimientos decrecientes, de tal manera
que, ante un aumento en la cantidad de trabajo empleada en un determinado
sector, el producto marginal del trabajo disminuye. La produccion en ese sector
puede aumentar, pero en tal caso lo hace de forma decreciente.

Se suponen dos sectores en la economia, el de manufacturas y el de
agricultura. En el primero de ellos se emplea trabajo y capital, y en el segundo

trabajo y tierra.

El ingreso que percibe cada uno de los factores es igual al valor de su

producto marginal multiplicado por el precio del bien que produce.

Para el caso del trabajo, tenemos que el salario (W) de los trabajadores

en cada uno de los sectores es:
Salario en el sector manufacturero: W = Pm: x PMLwm?
Salario en el sector agricola: W = Pa: x PMLa*

Puesto que el factor trabajo es el factor movil, los salarios en ambos
sectores productivos tienen que ser iguales, porque en caso contrario, los
trabajadores se estarian moviendo continuamente hacia el sector en el que los

salarios fueran mas altos. Por tanto, las dos ecuaciones anteriores se igualan:
Pmx PMLm =Pa x PMLA
De esta expresion obtenemos el precio relativo de las manufacturas, Pwm / Pa.

Para el caso del capital y la tierra, las rentas de dichos factores se

pueden expresar como:

! PM: precio de las manufacturas

2 PMLM: producto marginal del trabajo en el sector de manufacturas
8 PA: precio del bien agricola

4 PMLA: producto marginal del trabajo en el sector agricola

12



Renta del capital (Rk) = Pmx PMKwme
Renta de la tierra (RT) = PAa x PMTa¢

Cuando un pais comercia con el extranjero, las consecuencias varian
segun la relacion entre los precios relativos de equilibrio mundial (Pw / Pa)M y

los precios relativos en autarquia de los paises que comercian.

En caso de que el precio relativo de equilibrio mundial sea superior, (Pwm /
Pa)M > Pwm / Pa, el precio relativo de las manufacturas en ese pais aumentara
de Pm / Paa (Pw / PAM. La produccién manufacturera incrementard, porque
dicho sector se convierte en un sector atractivo para los trabajadores, de tal
manera que el pais podra exportar bienes manufacturados, e importara

productos agricolas debido al declive en la produccién nacional de los mismos.

En definitiva, la situacion neta del pais mejora con el comercio, porque
se exporta aquel bien cuyo precio relativo aumenta, y se importa el bien cuyo
precio relativo disminuye. Pero hay que tener en cuenta que los efectos no son
positivos para todos los participantes en la economia de ese pais, ya que, el
aumento del precio relativo de uno de los bienes implica un aumento en la
renta real del factor especifico de ese sector, beneficiando a los propietarios de
ese factor, pero perjudica a aquellos que obtienen las rentas del factor
especifico del otro sector porque ya no pueden comprar tantos bienes como
antes. Ademas, el efecto sobre los trabajadores es incierto, porque el salario
real expresado en términos de uno de los bienes aumenta, pero disminuye en

términos del otro.

2.1.3.2. Modelo de Heckscher-Ohlin

Este modelo considera que la base del comercio internacional reside en

la diferente dotacion de recursos entre los paises.

A diferencia del modelo de factores especificos, este es un modelo de
largo plazo, y no de corto plazo, ya que todos los factores de produccion

pueden moverse de un sector a otro dentro del mismo pais.

5 PMKM: producto marginal del capital en el sector de manufacturas
6 PMTA: producto marginal de la tierra en el sector agricola
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Para simplificar la explicacion se considera que cada pais produce dos
bienes, y que hay dos factores productivos, capital (K) y trabajo (L), de tal
manera que uno de los bienes es intensivo en el factor trabajo y el otro en el
factor capital. Ademas, como ya se ha expuesto con anterioridad, las
dotaciones factoriales son diferentes entre los paises, ya que estos pueden
diferir en poblacién y en infraestructuras de capital, y por tanto, uno de los

paises es abundante en trabajo y el otro en capital.

Hay que tener en cuenta que los gustos de los consumidores en ambos
paises son iguales, de tal forma que las preferencias por un bien u otro no
varian segun el nivel de renta del pais, y que las tecnologias empleadas para

producir los dos bienes son las mismas en los diferentes paises.

Como consecuencia de esos supuestos, un pais puede producir mas
cantidad del bien intensivo en el factor que es abundante en dicho pais. El
precio relativo del bien que un pais produce en mayor cantidad sera inferior al

del otro bien.

En caso de que el precio relativo mundial de un bien sea superior al
precio relativo para un pais en autarquia, ese pais se especializara en la
produccion de ese bien para aprovechar ese mayor precio relativo, de tal forma
gue exportara ese bien, porque produce mas cantidad de dicho bien de la que
consume. El otro pais actuara de forma inversa, ya que como el precio relativo
para ese mismo bien es inferior al de autarquia dentro de ese pais, tendra
incentivos para importar ese bien, llegando entonces al punto de equilibrio de
libre comercio, donde la cantidad que uno de los paises importa de un bien es

igual a la cantidad que el otro pais exporta.

En definitiva, siguiendo estas nociones, los paises exportan los bienes
que pueden producir con mayor facilidad, que son aquellos que utilizan
intensivamente el factor que es abundante en ese pais. Ademas, este modelo
supone ganancias reales para el factor empleado de forma intensiva en la

produccion del bien exportado.

Pero en el afio 1953 el economista Wassily Leontief analizo la aplicacion
practica del modelo de Heckscher-Ohlin para el caso de Estados Unidos,

encontrando una importante contradiccibn al mismo, conocida como la
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Paradoja de Leontief, y es que, segun las pautas de dicho modelo, como

Estados Unidos era un pais abundante en capital, deberia de exportar bienes
intensivos en ese factor e importar bienes intensivos en trabajo, y, sin embargo,
segun los resultados obtenidos por Leontief sucedia precisamente lo contrario,
ya que el ratio capital-trabajo de las importaciones del pais era superior al ratio

capital-trabajo de las exportaciones.

Se han considerado varias posibilidades para dar explicacion a esta
paradoja, puesto que, a la hora de enunciar el modelo no se tuvo en cuenta la
diferencia entre trabajo cualificado y no cualificado, ni la presencia de
diferencias en la tecnologia de los paises, ni la existencia de otros factores
productivos aparte del trabajo y del capital. Ademas, en contra de lo que
recogian los supuestos del modelo, existian barreras en el comercio, ya que

Estados Unidos no gozaba de plena libertad en sus relaciones comerciales.

2.1.3.3. Modelo Neoclasico

Este modelo se basa en las modificaciones realizadas sobre los
supuestos del Modelo de Heckscher-Ohlin, de tal forma que considera que en
el comercio internacional estan presentes un mayor namero de bienes, de
factores productivos, y de paises, de los que se tenian en cuenta en el modelo

del que parte.

Ademas, segun este modelo las tecnologias en los paises no son
iguales, por lo que los factores de produccién, ya sea el trabajo, la tierra o el
capital, cuentan con productividades distintas. En este punto el modelo

neoclasico se asemeja al ricardiano.

También se comprueba que las preferencias de los consumidores son
diferentes, no todos tienen los mismos gustos, en contraposicion a lo que

afirmaban los partidarios del modelo anterior.

En definitiva, existen diferencias tanto en el lado de la oferta como en el
de la demanda, de tal manera que las causas del comercio pueden residir en
las distintas dotaciones factoriales de los paises, pero también en las diferentes

preferencias y tecnologias.
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2.1.4. Modelos en Competencia Imperfecta

La modalidad més destacada de competencia imperfecta es la
competencia monopolistica, caracterizada porque las empresas producen
bienes diferenciados - lo que implica que tengan cierto control sobre los
precios-, y por la existencia de economias de escala —lo cual implica que las
empresas se especialicen en la produccion de un bien debido a que los costes
medios disminuyen al aumentar la produccién-. En este contexto las ganancias
para los consumidores del pais importador derivan del menor precio de los
productos como consecuencia de la disminucién del coste medio de produccion
en las empresas, y de la mayor variedad de productos, ya que estos
consumidores pueden comprar productos diferentes a los producidos en su

propio pais.

El modelo de competencia monopolistica proporciona explicacién al
denominado comercio intraindustrial, que es el comercio en el mismo sector o

industria, el cual supone la mayor parte del comercio mundial.

2.1.4.1. Modelo gravitacional

En este modelo se recurre a la ecuaciéon de gravedad para explicar el
volumen de comercio. Esta ecuacion fue desarrollada por Jan Tinbergen

basandose en la ley universal de la gravedad de Newton.

La ley universal de Newton establece que los objetos que ejercen una
mayor fuerza gravitacional entre ellos son aquellos con mayor masa, o aquellos

que estan mas cerca unos de otros.

La ecuaciéon de gravedad de Tinbergen sefiala que los paises que mas
comercian entre ellos son aquellos con mayor producto interior bruto (PIB), o

aguellos que mas cerca estan. Esta ecuacion es de la siguiente forma:
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PIB1 x PIB2
dist "

‘Comercio = B x

En definitiva, segun esta formulacion, cuanto mas grandes sean los paises en
funcion de su PIB, o cuanto menor sea la distancia entre ellos, mas
comerciaran. Los paises grandes comercian en mayor medida porque
producen una gran cantidad de bienes, por lo que sus exportaciones seran
altas, y, por otro lado, sus importaciones también serdn altas porque su
demanda es elevada.

3. INTEGRACION ECONOMICA

La integracibn econdmica es un fendmeno que surge frente a la
liberalizaciébn comercial, como consecuencia de las dificultades con las que se

encuentran los paises a la hora de actuar todos juntos.

Estamos ante un proceso por el cual los paises eliminan los tratamientos
diferenciales entre ellos, que tenian lugar con frecuencia, cuando se limitaba la
cantidad de bienes a importar de otros paises, o cuando se establecia un
impuesto a los productos extranjeros, por ejemplo, para moverse hacia una
economia integrada en la que no existan barreras al comercio. Pero este
proceso normalmente se produce entre un numero reducido de paises, por
diferentes motivos econémicos y politicos, hablando de regionalizacion cuando

los paises afectados pertenecen a un mismo ambito geogréfico.

Surge de esta forma una unidad econdémica con relaciones especiales
entre los miembros, que supone un movimiento parcial hacia el libre comercio
con el objetivo de beneficiarse de los aspectos positivos derivados de una

economia mas abierta.

7 Comercio: es el volumen de comercio medido mediante las exportaciones e importaciones, o
mediante el promedio de las mismas.

PIB1: producto interior bruto de uno de los paises.

PIB2: producto interior bruto del otro pais.

Dist: distancia entre ambos paises. Este término esta elevado a la
sobre la relacidn exacta entre la distancia y el comercio.

B: término que recoge el efecto del resto de factores que tienen influencia sobre el volumen
de comercio entre los paises, tales como los aranceles, o el hecho de hablar la misma lengua.

“

n” porque no hay certeza
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3.1. Fases delaintegracion econémica

Se distinguen varias fases en el proceso de integracidbn econdmica, en
base a las diferencias que se van eliminando entre los paises, de tal forma que
segun se avanza por las diferentes etapas se experimenta por parte de los
paises participantes una mayor pérdida de control sobre las estructuras de

produccion y consumo. Tales fases son:

e Area de libre comercio: en este primer momento los paises

pertenecientes al grupo eliminan los aranceles a los productos de
los demas paises miembros, pero tienen libertad en cuanto a las
politicas comerciales que quieran establecer con los paises no
miembros. Es decir, los paises miembros pueden poner barreras
comerciales, como aranceles, a los paises que no pertenecen al
area de libre comercio. El ejemplo mas destacado fue la
Asociacion Europea de Libre Comercio (European Free Trade
Association, EFTA).

e Unidn Aduanera: en este caso se eliminan todos los aranceles

entre los paises miembros, pero ademas se adopta una politica
comercial externa comdn con los no miembros, siendo esta la
diferencia fundamental respecto a la fase anterior. También
destaca el hecho de que el grupo de paises actia como un
cuerpo unico en las negociaciones comerciales con los paises no
miembros. Un ejemplo fue el Benelux (unién formada por Bélgica,

Paises Bajos y Luxemburgo).

e Mercado Comun: ademas de eliminarse los aranceles entre los

miembros y de apostar por una politica comercial externa comun,
en este tercer nivel de integracion se eliminan todas las barreras
gue puedan dificultar el movimiento de factores productivos entre

los paises miembros. Constituye un ejemplo la Union Europea.

e Unién Econdmica: aparte de reunir todas las caracteristicas del

mercado comun, el Ultimo paso consiste en la unificacion de las
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instituciones econdmicas y la coordinacion de la politica
econdmica en todos los paises miembros. Es una practica comudn
en este nivel de integracion recurrir a la creacion de instituciones
supranacionales que dictan mandatos que afectan a todos los

paises miembro, y que por tanto estos tienen que cumplir.

3.2. Consecuencias de laintegracion para un pais o grupo de paises

La integracion econdémica supone la eliminacion de todo tipo de barreras
al comercio con el fin de conseguir un efecto favorable sobre el bienestar de los
paises, si bien es cierto que el impacto neto sobre cualquiera de los paises

participantes en la misma es incierto, y tiene que analizarse caso por caso.

La integracion conlleva un tratamiento diferencial para los paises
miembros en comparacion con los no miembros, y puede implicar importantes
cambios en el patrén comercial de los paises implicados. Hay que tener en
cuenta que, aunque generalmente representa un movimiento propicio hacia el
libre comercio, también puede producir efectos adversos para el mismo, como

podria suceder en el caso de la desviacién de comercio.

Podemos dividir los efectos derivados de la integracién en efectos
estaticos y efectos dinamicos, siendo los primeros aquellos que ocurren
directamente sobre la formacion del proyecto de integracion, mientras que los
segundos son los que afectan a la estructura econdmica interna y al

desempefio de los paises participantes.

Dentro de los efectos estaticos nos encontramos con la creacion de
comercio y la desviacion de comercio. La creacién de comercio se produce
cuando se opta en el consumo por los productos de otro pais miembro en vez
de por los domésticos, para el caso en que los primeros tengan un menor
coste. El efecto sobre el bienestar es positivo porque se desplaza el origen del
producto desde el productor con mayor coste hacia el productor con menor
coste, constituyendo una actuacion de libre comercio. Por otro lado, la
desviaciéon de comercio tiene lugar cuando se cambia el origen de un producto

desde un productor de un pais no miembro con costes bajos, a un productor de
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un pais miembro con costes mas altos. En este caso el efecto sobre el
bienestar podria ser negativo, ya que no se aprovecha ni la eficiencia ni la
competitividad de los productores de los paises no miembros, porque se opta
por el producto del pais miembro aunque este se haya producido a un mayor
coste. También hay que tener en cuenta que la eliminacién del arancel para los
productos del pais miembro supone un beneficio para los consumidores por la
disminucién en el precio que tal eliminacion conlleva, aunque ese mismo hecho
es negativo para el Estado porque este deja de percibir el ingreso derivado de
la barrera arancelaria. En definitiva, hay que analizar las consecuencias de la
desviacion de comercio para cada caso concreto, para poder ver si el efecto

total es 0 no positivo para el bienestar del pais en cuestion.

Para este caso de desviacion de comercio hay que tener en cuenta que
cuanto mas cercano sea el precio del pais perteneciente al grupo al precio
mundial de bajo costo, méas alta sera la probabilidad de que el impacto de la
integracion sea positivo. Esta probabilidad también sera mas alta cuanto mayor
sea el numero de paises participantes en la integracion -porque en tal caso el
namero de paises desde los cuales puede desviarse el comercio es menor,
siendo la situacion extrema aquella en la que todos los paises participaran en
el proceso de integracion, de tal manera que no podria haber desviacion de
comercio-, y cuanto mas alto fuere el tipo arancelario inicial -de tal forma que
no habria pérdida de bienestar en el caso extremo en el que el arancel fuera
prohibitivo en un momento inicial-. Ademas, la elasticidad de las curvas de
oferta y demanda también tiene cierta influencia, puesto que cuanto mas
elasticas sean estas, mas probable serd que el efecto de la integracion sea
positivo, ya que la respuesta en términos cuantitativos por parte de productores

y consumidores sera mayor.

Entre los efectos estéticos derivados de la integracion podemos hacer
mencion también a los efectos institucionales, como son aquellos ahorros
administrativos que se podrian generar si se elimina la necesidad de hacer un
seguimiento de los bienes y servicios que cruzan la frontera, provenientes de
otro pais, por parte de los funcionarios gubernamentales correspondientes, ya
gue tener las aduanas vigiladas de forma permanente puede llegar a ser

altamente costoso. Otro de los efectos que podriamos incluir dentro de los
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institucionales es la mejora que en los términos de intercambio colectivo puede
conseguir el grupo de paises frente al resto del mundo, precisamente por el
tamafio econdmico que alcanzan. Ademas, por la misma razén los paises
miembros tendran un mayor poder de negociacion frente a los demas paises,

mas del que tendrian si negociaran por separado.

Por otro lado, como ya hemos anticipado, tenemos los efectos dindmicos
de la integracion. Entre ellos podemos hacer alusién al impacto favorable que
conlleva la reduccion de las barreras comerciales sobre el comercio, debido a
la mejora de la competitividad y a la reduccion que se produce en el poder
monopolico. También estan presentes las ventajas derivadas de las economias
de escala de las cuales se pueden aprovechar las empresas exportadoras por
el acceso a mercados integrados mas amplios. Estas economias de escala
pueden suponer ademas la especializacion de estas empresas, lo cual también
tiene efectos favorables sobre la economia de los paises, como es la mejora de
la eficiencia. Nos encontramos también entre los efectos dindmicos el impacto
positivo que la integracién tiene sobre la inversion, ya que estimula la misma, y
esto sucede porque el riesgo y la incertidumbre quedan reducidos como
consecuencia de la ampliacion en el tamafio del mercado. En relacion con las
inversiones, hay que tener en cuenta que se fomentan, asimismo, aquellas que
realizan los extranjeros en la capacidad productiva de los paises miembros,
con el objetivo de evitar quedar excluidos de la unién por las restricciones
comerciales que existen frente a ellos, como es el arancel externo comun. En
altimo lugar, tenemos que hacer referencia a los beneficios dindAmicos que la
mayor movilidad de factores conlleva, ya que se conseguird mejorar la
eficiencia economica y los ingresos de los factores productivos al poderse

mover estos desde areas de excedente hacia areas de escasez de los mismos.

3.3. Principales ventajas e inconvenientes de la integracion
economica

Son numerosas las ventajas que derivan de los procesos de integracion

econdmica, siendo estas principalmente de tipo econémico y politico.
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En cuanto a las ventajas econdmicas, estas incluyen aquellas
situaciones beneficiosas que derivan del libre comercio, de la facilidad para
intercambiar bienes y servicios, asi como factores productivos. De esta forma
se consigue una asignacion de recursos mas eficiente entre los paises
implicados que en dltimo lugar lleva al incremento del bienestar de los

participantes.

Se produce, en definitiva, un cambio sustancial en el tamafio del
mercado, y esto implica una importante variacioén en las reglas del juego para
todos los coparticipes, sean estos empresas, consumidores, poderes publicos,

etc.

Por tanto, hay que tener en cuenta también que se produce un efecto
favorable sobre la inversion directa, ya que las empresas van a tener la
posibilidad de establecerse en otros paises. Surgen nuevas formas de
competencia, y el entorno se convierte en propicio para el intercambio de

tecnologia o procesos productivos.

Como consecuencia de la eliminacion de las trabas al comercio este se
intensifica, los intercambios comerciales son mas atractivos para los paises
miembros. De esta forma, si el comercio que se intensifica es el de tipo
interindustrial, los paises van a poder aprovechar sus ventajas comparativas,
pudiendo sacar partido a su especializacion mas eficiente, lo que, por el
contrario, no podian hacer cuando los mercados exteriores no eran de facil
acceso. Esto supone mayores beneficios cuando la liberalizacion se produce
entre paises heterogéneos que cuenten con ventajas comparativas diferentes,
debido a que estas pueden complementarse. Pero si el comercio que se
intensifica es de tipo intraindustrial, en este caso el mayor tamafo del mercado
al que los paises tienen acceso permite el aprovechamiento de las economias
de escala, y la mejor satisfaccion de las preferencias por la variedad de los
consumidores, debido esto ultimo a la mayor diversificacion en la oferta de
productos. Ademas, en el comercio intraindustrial aumenta la competencia
entre los oferentes, tiene lugar el denominado efecto pro-competitivo, y destaca
en este ambito la eliminacion de ciertas ineficiencias derivadas de la relajacion

de los productores que disponian de una posicidn protegida en el mercado.
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Derivado de la mayor competitividad, y del aprovechamiento de las
economias de escala, se produce una disminucion en los costes, y por ende,
en los precios de los productos comercializados. Esto puede suponer precios
mas bajos para los consumidores, o beneficios mas elevados para las
empresas. Es importante tener en cuenta en este punto que, los efectos
favorables en este caso no son solo “puertas adentro”, es decir, para los paises
que participan en la integracion, sino también “de puertas afuera”, para el resto
de paises, ya que se produce una mejora de la competitividad a nivel

internacional.

En relacion con la mejora en la competitividad es preciso mencionar los
incentivos que existen para la innovacion y desarrollo de nuevas técnicas de
trabajo. Los distintos paises, en definitiva, estaran motivados para participar en
procesos de innovacién y avance técnico para no quedarse atras en el
mercado. En este ambito de tecnologia, es importante sefialar también que la
liberalizacibn de movimientos de capital contribuye para la transmisién de la

misma a otros paises.

Ademés, como ya hemos anticipado, se produce un importante
incremento en la variedad de los productos, pero hay que tener en cuenta que
esta mayor variedad no solo afecta a los bienes de consumo, sino que tiene
lugar también para los bienes intermedios e inputs o maquinaria especializada,
lo que implica una mejora en la productividad al disponer de instrumental
especifico para el proceso productivo. Muchas veces este material destinado a
la produccién es costoso de conseguir, por tanto, si el nimero de unidades
producidas y vendidas es mayor debido al aumento en el tamafio del mercado,
el coste del material se podra repartir entre todas ellas, haciendo rentable la

inversion.

También hay que considerar la disminucion, o incluso eliminacién de los
costes directos que se produce por la supresion de los obstaculos burocraticos,
qgue son aquellos aparejados a la existencia de fronteras entre los paises. Entre
ellos se encuentran, por ejemplo, los obstaculos derivados de un mayor coste
monetario, o las limitaciones en las cantidades de productos que pasan por las
aduanas. En ocasiones puede ser relevante hacer una distincion entre la
supresion de trabas que afectan solo a productos procedentes del area de
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integracion, que implica ganancias “puertas adentro”, frente a las que afectan a

terceros paises, ya que estas ultimas conllevan ganancias para los extranjeros.

En el ambito fiscal hay que tener en cuenta que en determinadas
ocasiones se alcanza un cierto nivel de armonizacion en los paises que
participan en el proceso de integracion econdmica, de tal manera que estos
unifican su sistema tributario para evitar la doble imposicion de los

contribuyentes y posibles discriminaciones entre los mismos.

Respecto a los mercados publicos, se produce una eleccion mas
eficiente entre las personas y empresas que acuden a la adjudicacién de obras
y servicios publicos, ya que se instaura el acceso abierto a estos mercados.
Esto ademas implica una importante reduccion en el déficit pablico por la mayor
competencia que existe entre estas empresas que participan en la contratacion

con los poderes publicos.

Por otro lado, las ventajas politicas en gran medida se traducen en el
aumento de la cohesion entre los paises miembros, lo cual deriva en un

incremento en el poder de negociacion a nivel internacional.

Pero, la integracidén no tiene solo una cara llena aspectos positivos, sino
gue los numerosos fracasos que han tenido lugar en torno a diferentes intentos
de integraciébn a lo largo de la historia econdmica llevan a analizar los

inconvenientes que estos intentos pueden llevar aparejados.

El primero de ellos es el relacionado con la desigual distribucion de los
beneficios de la integracion, ya que hay varios paises, 0 sectores y grupos
dentro de los mismos que pueden salir ganando como consecuencia de la

misma, pero otros se van a ver afectados negativamente.

La reordenacion del aparato productivo implica ajustes que no son igual
de costosos y dolorosos en todos los paises. Estos dependeran del tipo de
comercio que se intensifigue como consecuencia del proceso de integracion. Si
es el comercio interindustrial, los sectores e industrias que se mantenian
gracias a la proteccion tendran que reconvertirse, lo cual puede acarrear
problemas sociales y politicos, como son aquellos relacionados con el empleo y

la distribucién geografica. En caso de que sea el comercio intraindustrial el que
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se intensifiqgue, los costes se traducen en la racionalizacion de industrias a
través de procesos de fusion, absorciones, o incluso cierres, con el objetivo de

conseguir una estructura mas eficiente.

Otro de los problemas de la integracion es aquel que guarda relacion
con el asunto de la soberania nacional, ya que los paises quieren tener acceso
a los mercados de los otros paises, pero no suelen estar dispuestos a facilitar

el acceso al suyo propio.

Ademas, en caso de que la integracion sea parcial, y afecte solo a un
namero limitado de paises, habra cierta discriminacion respecto a los demas,
puesto que la eliminacién de las barreras al comercio y la unificacion de las
politicas econdmicas se produce entre los miembros, pero no frente al resto del
mundo. La integracién supone por tanto un avance “puertas adentro”, siendo
por esta razon objeto de fuertes criticas. No han sido pocas las ocasiones en
que se ha argumentado por ciertos sectores de la economia que las ganancias
de la integracién de las que disfrutan los paises miembros derivan de las

discriminaciones ante los no miembros.

A este respecto, Jacquemin y Sapir® distinguen entre “integracion
natural” e “integracion estratégica”’, siendo esta ultima la que busca la
obtencion de ganancias a expensas de otros, y por tanto es esta la que hay

que evitar.

Son muchos los economistas que defienden que, si bien es cierto que la
integracion se tendria que intentar llevar a cabo a gran escala para involucrar a
todos los paises, cuando esta opcion no sea posible, ya sea por razones
econdmicas o politicas, habra que incentivar al menos la integracion parcial, ya

gue esta también merece una valoracion positiva.

8 A. Jacquemin, A. Sapir (1998): “International Trade and Integration of the European

Community”
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3.4. Integracion comercial como amenaza al sistema del GATT y de
la OMC

El Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio, GATT (General
Agreement on Tariffs and Trade), fue fruto de las negociaciones que tuvieron
lugar en la ciudad de Ginebra en el afio 1947, en las que participaron 23 paises
(12 de ellos desarrollados, como Estados Unidos o Francia, y 11 en vias de
desarrollo, como Cuba o Sudafrica) con el objetivo principal de reducir los

aranceles entre ellos.

Tras la segunda Guerra Mundial existia la intencion de optar por el libre
comercio en el orden econdémico internacional, debido al fracaso que las
medidas proteccionistas habian experimentado en la década de los afios treinta
del siglo pasado. Ciertas actuaciones de diversos paises, como por ejemplo la
adopcion del arancel Smoot-Hawley® por Estados Unidos -medida que supuso
el aumento de los aranceles de importacion en torno al 40% de promedio con la
finalidad de proteger a los agricultores y trabajadores estadounidenses-, o las
“devaluaciones competitivas” de las que se servian varios paises para ganar
competitividad a expensas de otros, fueron el punto de partida para apostar por
la creacion de instituciones a nivel internacional en tres @mbitos fundamentales
como eran el financiero -donde se impulsé la generacién del Fondo Monetario
Internacional-, el comercial —con la Organizacion de Comercio Internacional,
ITO (International Trade Organization)- y el terreno del desarrollo —con el
Banco Mundial-. Estos organismos se forjaron en el seno de la Conferencia de
Bretton Woods de 1944, pero la institucion correspondiente al ambito
comercial, ITO, quedoé sin ratificar, y para poder afrontar este vacio los paises

se reunieron posteriormente en Ginebra -reunién de la que surgi6 el GATT-.

El objetivo fundamental del GATT, tal y como enuncia el preambulo del
acuerdo, es la consecucion de acuerdos reciprocos que sean ventajosos para
todos los participantes, buscando la reduccién de aranceles y otras barreras
comerciales, asi como la eliminacion del tratamiento discriminatorio en las

relaciones de intercambio a nivel internacional.

9 Tariff Act (Ley de Aranceles), conocida como la Ley de Smoot-Hawley, de 17 de junio de
1930, Estados Unidos.
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La base de este concierto se encuentra en la aplicacion de la clausula de
“nacion mas favorecida”, enunciada en el articulo 1 del acuerdo, segun la cual
los paises miembros se comprometen a extender a todos los paises firmantes
todas aquellas concesiones comerciales que hayan otorgado a alguno de los
firmantes, eliminando de esta forma cualquier tipo de discriminacion entre los
paises que ratificaran el acuerdo. También es importante en el sistema del
GATT el principio de “tratamiento nacional” de los productos extranjeros, por el
cual, tanto las mercancias nacionales como las extranjeras reciben el mismo

trato una vez que estas han entrado en el mercado.

En definitiva, el sistema de comercio que se instaura esta caracterizado

por las notas de multilateralidad, no discriminacion, y reciprocidad.

Las siguientes rondas de negociaciones -cinco en concreto- celebradas
en el periodo de tiempo que abarca desde 1947 hasta 1961 implicaron
reducciones arancelarias producto a producto, hasta que en la Ronda Kennedy
-1964 a 1967- se consiguio por primera vez una reduccion de aranceles a nivel
global y no producto a producto. Destaca entre estas negociaciones la Ronda
de Uruguay, cuyo texto final es firmado en 1994 -desde 1986-, por varios
aspectos: se extiende considerablemente el ambito material de las
negociaciones, ya que se incorpora el sector servicios a las mismas, por la
importancia que este adquiere -para el conjunto de la Comunidad Europea
supone casi la mitad del Producto Interior Bruto y mas del 40% del empleo-, lo
que dio lugar al Acuerdo General sobre Comercio en Servicios -GATS, General
Agreement on Trade in Services- que suponia aplicar a los servicios los
principios de mercado abierto, y las clausulas de “nacién mas favorecida” y
“tratamiento nacional” -por esta Ultima no se permitia situar a las empresas de
otros paises en situacion de desventaja competitiva respecto a las empresas
nacionales-, si bien es cierto que existian excepciones, como el sector
audiovisual o los servicios financieros; se avanz6 en la liberalizacion del acceso
a la contratacion de bienes y servicios con las administraciones publicas,
implicando un aumento en la eficiencia de importantes sectores tales como el
transporte urbano, los aeropuertos, o la electricidad -aunque hay que tener en
cuenta que este ambito de la contratacion publica se asienta en el principio de

reciprocidad internacional-; se abordaron cuestiones de propiedad intelectual -
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TRIP, trade-related intellectual property-, relacionadas con el conflicto entre la
nocion estatica y dinamica de eficiencia, ya que la primera busca que las
mejoras derivadas de las innovaciones se utilicen a gran escala para sacar
provecho de las mismas, mientras que la segunda se inclina por la prioridad de
los incentivos a la innovacion, que se alcanzan mediante la defensa de la
propiedad intelectual para posibilitar la rentabilizacion de las inversiones que se
tienen que realizar -ya que la fase de investigacion y desarrollo (1+D) es
bastante costosa, y no se deberia permitir que otras empresas 0 paises
pudieran imitar estos avances obteniendo grandes beneficios al evitar los
gastos en que las empresas pioneras han incurrido-; también se considero el
tema del “dumping social”’, que concierne a aquellos paises que consiguen
competitividad sacando provecho de los bajos costes laborales por la ausencia
de proteccioén social y de los minimos derechos sindicales -llegando en el punto
extremo al trabajo forzoso-, y a este respecto, los paises industrializados se
declaran a favor de la imposicién de criterios minimos exigibles a todos los
paises participantes en el comercio, como puede ser la democracia politica -la
cual se impone con el objetivo de asegurar que estas ventajas comparativas
derivadas del bajo coste del factor trabajo no sean establecidas de forma
coactiva-, o la mayor participacion de los trabajadores en la renta nacional del
pais -para que el factor de produccion en que se basa la ventaja comparativa
se beneficie finalmente de esta-; por ultimo hay que destacar que se toman en
consideracion aspectos medioambientales, ya que se empiezan a considerar
conceptos como el de “desarrollo sostenible”, el cual esta caracterizado por la
bldsqueda de la satisfaccion de las necesidades presentes sin comprometer los
recursos de las generaciones futuras. Ademas se crea la Organizacion Mundial
de Comercio, OMC -WTO, World Trade Organization-, la cual sustituye al
GATT a nivel institucional desde 1995.

Con la OMC se pasa de un sistema provisional de negociaciones a un
sistema permanente que cuenta con un mecanismo juridico para la resolucion
de aquellas disputas comerciales en las que estén implicados los paises que
forman parte de esta organizacion. Ademas, sirve como foro para las
negociaciones de acuerdos comerciales, y su importancia radica en que los

paises miembros representan cerca del 98% del comercio mundial.
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Cabe destacar que en el desarrollo del sistema del GATT se ha visto al
regionalismo con desconfianza. El articulo XXIV del texto del GATT recoge una
excepcion al principio de no discriminacion, por la que se admiten los acuerdos
regionales en dos de sus variantes, areas de libre comercio y uniones
aduaneras. De esta forma, la eliminacion de aranceles y de las otras barreras
al comercio solo se va a producir entre los paises que participen en el acuerdo
regional, y no con todos los miembros del GATT. En este mismo articulo -en el
apartado séptimo letras a)-c)-, se establecen requisitos relativos a la
notificacién, tanto de la propuesta de acuerdos como de cualquier modificacion
sustancial que los mismos pudieran experimentar con posterioridad, por parte
de los paises que celebren el acuerdo regional frente al resto de miembros del
GATT.

El punto de debate radica en si estos acuerdos regionales suponen
verdaderamente una amenaza para el sistema multilateral del GATT, o si el
avance parcial que implica el regionalismo es mejor que no hacer nada si no se
consigue progresar a nivel global. Hay partidarios de ambas posturas.
Bhagwatil® afirma que las é&reas comerciales tienden a sustituir a la
liberalizacién global, por lo que niega que sean opciones complementarias. Por
el contrario, hay varios economistas que defienden los beneficios de la
regionalizacion, afirmando que a nivel regional existen menos dificultades para
abordar los problemas econémicos que puedan surgir entre los miembros del
GATT, debido a que generalmente los aspectos politicos y culturales de los

paises cercanos guardan una mayor similitud.

En la practica, a pesar de que en la década de los cincuenta y sesenta
del siglo pasado el regionalismo econdémico no tuvo resultados positivos -a
excepcion de la Comunidad Econdmica Europea, CEE-, recientemente ha
incrementado la tendencia de los paises a la celebracion de acuerdos a nivel
regional -un claro ejemplo es el acuerdo de Estados Unidos con Canada y

México de libre comercio en América del Norte, NAFTA-.

El incentivo para la conclusion de tales acuerdos son los beneficios que

para los paises se producen “puertas adentro’-como la creacion de comercio,

10 Jagdish Bhagwati: “In defense of Globalization”, Nueva York, 2004
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el aprovechamiento de las economias de escala, etc.-, pero las amenazas al
sistema del GATT estan relacionadas con los efectos “puertas afuera” sobre los
paises no negociantes, siendo los principales, la desviacién de comercio -que
implica la sustitucion de las importaciones de terceros paises por las
importaciones procedentes de los socios-, obtencion de poder de mercado a la
hora de negociar, y la tendencia a la construccion de bloques comerciales, que
constituye el denominado efecto contagio, segun el cual aquellos paises que
quedan fuera de algun bloque inicialmente, al considerar las posibles

amenazas, buscan constituir a su vez nuevos bloques comerciales.

3.5. Analisis empirico de los efectos de la integracion

econdmica para el caso de Espafa

El 12 de junio de 1985 Espafia firmé el Tratado de Adhesion por el que
entraba a formar parte de la Comunidad Econémica europea (CEE), si bien es

cierto que la incorporacion no fue efectiva hasta el 1 de enero de 1986.

Esta adhesion supuso una importante transformacion en su forma de
actuar, tanto a nivel interno como frente a los demés paises. El objeto de este
epigrafe es el andlisis de la evolucion de las principales variables
macroecondémicas en Espafia, examinando en qué sentido han avanzado las

mismas tras la integracion econdémica de este pais con sus estados vecinos.

3.5.1. Evolucién del Producto Interior Bruto

En primer lugar cabe destacar el cambio experimentado en el Producto
Interior Bruto (PIB), que es una variable que expresa el valor monetario de los
bienes y servicios finales producidos en un pais durante un cierto periodo de

tiempo -normalmente un afio-.
Tabla 1: Evolucion del Producto Interior Bruto en Espafia (1980-2017).
En base a los datos recogidos en la tabla, podemos observar que el PIB

ha ido en aumento casi en todos los afios desde la entrada de Espafa en la
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actual Union Europea, por lo que el efecto de la integracién en la economia
espafola ha sido en términos generales positivo en cuanto a lo que el PIB
refleja, constituyendo una sefial favorable de crecimiento economico. No
obstante, hay que hacer referencia a la caida que experimenta esta variable en
el afio 1993, con una variacion negativa del 1%, consecuencia de la recesion
que estaba teniendo lugar en el pais en ese momento por la influencia del
estallido de la burbuja inmobiliaria en Japon en 1990, y de las tensiones que
estaban produciéndose en relacion con el precio del petréleo por la Guerra del
Golfo -acciones de Naciones Unidas, lideradas por Estados Unidos, contra Irak
por la invasion y anexion de Kuwait-, unido a las grandes inversiones que habia
tenido que hacer el gobierno espafiol para financiar proyectos como los Juegos
Olimpicos de Barcelona de 1992, y la Exposicion Universal de Sevilla también
en 1992. Ademas, el dia 13 de mayo de 1993 fue conocido como “el Jueves
Negro”, debido a que el gobierno espafiol tuvo que devaluar la peseta en un

8% para intentar reactivar la economia nacional.

Por otro lado hay que mencionar las bajadas que se sucedieron en el PIB a
partir del afio 2009 —siendo especialmente intensa precisamente la del afio
2009, con una variacidon negativa del 3,6%-, relacionadas con la crisis
econdmica mundial que afectd especialmente a los paises desarrollados,
conocida como la Gran Recesion. Esta crisis tuvo su origen en Estados Unidos
en el aflo 2008 principalmente por la actuacién de los bancos a la hora de
conceder créditos hipotecarios, ya que se condecian hipotecas de alto riesgo -
denominadas como crédito subprime-, a clientes con baja solvencia, y el
problema surgié cuando estos clientes no fueron capaces de hacer frente a la
deuda que habian contraido con las entidades bancarias, dejando a estas
Gltimas sin recursos; a este respecto destacar la caida del banco Lehman
Brothers por el amplio rango de influencia que tenia en el mercado crediticio
estadounidense, al ser una de las entidades de inversion mas grandes en aquel
momento. Ademas, hay que tener en cuenta que en Espafia se produce en
estos mismos afios el estallido de la burbuja inmobiliaria que se habia ido

formando por el incremento de los precios de los bienes inmuebles.

Podemos concluir en cuanto al PIB que, a pesar de estas caidas a las

gue se acaba de hacer referencia, el efecto global de la integracion en lo que a
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esta variable se refiere ha sido positivo, ya que desde la entrada de Espafa en
la UE el PIB se ha multiplicado por cuatro, pasando de 243.382 millones de
euros en el afio 1986 a 1.079.998 millones de euros en 2015. En definitiva, el
incremento que experimenta esta variable muestra que la economia espafiola
se reactiva desde su incorporacion en la UE, de tal manera que el nivel de
produccion aumenta para hacer frente al incremento de la demanda que se
produce como consecuencia de la apertura a nuevos mercados de
consumidores de otros paises. Esta reactivacion de la economia, ademas,
llevara aparejada un incremento en el nivel de empleo por la creacion de

nuevos puestos de trabajo, como se vera mas adelante.

Esta evolucion del PIB se puede apreciar mejor en la Gréfica 1 del

Anexo lll, donde se ve que esta variable sigue una tendencia general creciente.

Gréfica 1: Evolucién del Producto Interior Bruto en Espafia en M.€. (1980-2017)

3.5.2. Evolucién de la inflacion

También puede tener relevancia el andlisis de la inflacion, que es el
aumento que experimentan los precios del mercado de forma generalizada y
sostenida durante un periodo de tiempo -normalmente un afio-. Supone la
pérdida de poder adquisitivo de la moneda de un pais, ya que, si el nivel
general de precios sube, con cada unidad monetaria se podra adquirir una
cantidad inferior de bienes y servicios.

El indice de precios al consumo (IPC) -porcentaje de variacion general
de precios de bienes y servicios que consume la poblacién-, es la medida que
se utiliza con frecuencia para determinar el nivel de inflacién, por lo que sera el

indice que tomemos en consideracion en el analisis.

Tabla 2: Evolucion del indice de Precios al Consumo en Espafia (1980-
2017).

Se puede apreciar en los datos expuestos en la Tabla 2 del Anexo | la
tendencia en términos generales de disminucion que sigue el nivel de precios

desde el afio 1986 en adelante. Destaca precisamente el salto que experimenta
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esta variable en ese afo, en 1986, ya que el IPC se reduce casi a la mitad,
pasando de 8,30% a 4,60%.

Desde la entrada de Espafia en la UE, por tanto, tras la supresion de las
barreras comerciales, se reducen los precios de los bienes y servicios de forma
general, lo que se debe principalmente a la bajada en los costes de produccién
por la presion competitiva, de tal manera que, por la apertura de los paises y la
eliminacion de las barreas comerciales, entran en escena nuevos
competidores, por lo cual, las empresas que quieran seguir presentes en el
mercado tienen que producir de una manera mas eficiente a un coste tal que
les permita ofrecer sus productos a mejor precio; el incremento en la oferta, en

definitiva, implica una disminucion de los precios.

En la Grafica 2 del Anexo Ill se puede apreciar la evolucion
descendiente del IPC en Espafa, donde destacan los picos de los afios 1987,
1998, 2009, y el del 2014, que es el Unico negativo.

Gréfica 2: Evolucién del indice de Precios al Consumo en Espafia (1980-2017)

3.5.3. Evolucién de la Tasa de Desempleo

Otra variable que es importante analizar es la tasa de desempleo —o tasa
de paro-, que muestra el nivel de desocupacién en relacion con la poblacion
activa —que es aquella parte de la poblacibn que estid trabajando o en
disposicion de hacerlo-. Concretamente, es la parte de la poblacion que
estando en edad, en condiciones, y en disposicién de trabajar, no tiene puesto

de trabajo.

Poblacion desempleada

Tasa de paro = [ * 100

Poblacién activa

Tabla 3: Evolucion de la Tasa de Desempleo en Espafia (1980-2017)
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Tal y como se aprecia en los datos de la Tabla 3 del Anexo |, la tasa de
paro disminuye tras la integraciéon de Espafia con sus paises vecinos, puesto
que en el afio 1985 esta tasa tenia un valor del 21,5%, y a partir de entonces
esta va disminuyendo a 20,2% en 1986, 19,8% en 1987, o 18,3% en 1988,
hasta llegar a 16,1% en el afio 1991. Este es un efecto que deriva de la
reactivacion de la economia espafiola, puesto que, al aumentar la demanda de
bienes y servicios para Espafia por abrirse al comercio sin barreras con nuevos
paises, se necesitan mas trabajadores para poder hacer frente al aumento de
la produccion.

A partir de 1992 el desempleo vuelve a aumentar —el salto es de 3
puntos porcentuales del afio 1991 a 1992, y casi de 4 puntos porcentuales
desde el afio 1992 al 1993-, como consecuencia de la recesion que estaba
experimentando el pais por las causas a las que se ha hecho mencién con
anterioridad. Pero, posteriormente, en torno al afio 1997 en adelante, esta
variable va a seguir una tendencia decreciente hasta llegar al minimo valor de
la tasa de paro al menos desde la década de los 80, que se alcanza en el afio
2006, siendo este valor del 8,3%.

Tras alcanzar este valor minimo, la tasa de paro incrementa desde el
aflo 2007 como consecuencia de la Gran Recesion. La economia espafiola se
habia sustentado en gran medida en el sector de la construccién, por lo que el
estallido de la burbuja inmobiliaria implicé la destruccion de un gran nimero de
puestos de trabajo. Pero ademas esta crisis supone que la renta disponible
para el consumo es escasa, entre otras cosas por los altos precios de las
viviendas que las familias espafiolas estan aun pagando, lo que conlleva pocos

ingresos en las empresas, Yy, por tanto, recortes de trabajadores en las mismas.

Hay que tener en cuenta también a este respecto que la poblacién activa
ha ido incrementando en Espafia por la creciente incorporacién de la mujer al
mercado laboral. Pero a pesar de que la situacion en cuanto al desempleo ha
mejorado notablemente en Espafia desde la adhesion de este pais a la UE, no
se han cumplido los objetivos marcados en la Cumbre del Consejo Europeo de
Lisboa del afio 2000 de situar la tasa de ocupacion de la poblacion en edad de

trabajar en el 70% en el afio 2010.
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En la Grafica 3 del Anexo lll se aprecia con claridad el importante
descenso que experimenta la tasa de desempleo a partir del afio 1998 en
adelante. Destaca ademas en esta misma grafica el salto que hay desde el afio
2007 al 2008, momento en que la tasa de desempleo incrementa casi en el
doble de su valor.

Gréfica 3: Evolucion de la Tasa de Desempleo en Espafia (1980-2017)

3.5.4. Evolucién de las importaciones y exportaciones

Por otro lado, resulta de interés analizar cdmo han evolucionado las
importaciones y exportaciones espafiolas después de la entrada de este pais

en la UE, con el objeto de medir el volumen de comercio con el exterior.

Las importaciones consisten en la compra de productos a otros paises, y
suponen un beneficio para los consumidores en cuanto que estos pueden
conseguir bienes que en su pais no se producen, bienes mas baratos, o de
mayor calidad. Por el contrario, las exportaciones suponen la venta de bienes y
servicios fuera del territorio nacional, e implican ganancias para los productores

en cuanto al aprovechamiento de la produccion a gran escala.

A continuacion se muestran los datos de las importaciones y

exportaciones de Espaia desde el afio 1980 hasta la actualidad.

Tabla 4: Evolucion de las importaciones y exportaciones en Espafa
(1980 — 2017)

Se puede observar por los datos recogidos en la tabla anterior, que en
general tanto el nivel de las importaciones como el de las exportaciones ha
aumentado desde la entrada de Espafia en la UE, por lo que la integracion ha
tenido un efecto favorable sobre el comercio exterior de este pais.

Si que es cierto que en el afio 2009, tanto las importaciones como las
exportaciones disminuyeron con respecto al afio anterior, pero esa bajada
puntual es consecuencia de la gran crisis mundial que se desencadensd en

torno al afio 2008, a la que ya se ha hecho referencia al hablar del PIB.
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A este respecto es relevante también hacer mencion a la balanza de
pagos, definida como el valor monetario de los bienes exportados menos los
importados, de tal manera que esta sera positiva cuando las exportaciones

superen a las importaciones, y negativa cuando suceda lo contrario.

Para el caso de Espafa, segun los datos de los que disponemos, en
todos los afios objeto de analisis -desde 1980 hasta el 2017-, la balanza de
pagos ha sido deficitaria, o lo que es lo mismo, negativa, lo que significa que el
valor monetario de las importaciones ha sido siempre superior al de las
exportaciones, y esto se puede deber bien a que se importa mas de lo que se
exporta, o a que el valor de los bienes que se exportan es menor que el de
aguellos bienes que se importan. A este respecto, precisamente, una de las
causas que contribuyen a explicar el signo negativo de la balanza en la
economia espafiola es que los bienes y servicios que se exportan no tienen un
elevado valor comercial respecto a las importaciones, es decir, Espafia por
ejemplo no exporta a gran escala bienes de alta tecnologia, los cuales poseen

un precio elevado en el mercado.

En la Gréfica 4 del Anexo Ill se ve de forma clara cémo las
importaciones han sido superiores a las exportaciones desde el afilo 1980 en
adelante, por lo que la balanza es deficitaria en todo el periodo, como ya se ha

mencionado.

Gréfica 4: Evolucion de las Importaciones y Exportaciones en Espafia (1980-
2017)

Ademaés, hay que matizar que no solo es importante en este punto
analizar si el comercio a nivel internacional ha aumentado o disminuido tras la
integracion, sino que también tiene interés ver con qué paises se comercializa,
y si ha habido cambios destacados en el comportamiento de Espafia a la hora
de elegir a sus socios comerciales tras su adhesion a la UE, asi como analizar
cuales son los principales bienes que se ofertan y se demandan en los

mercados internacionales.

En cuanto a los paises con los que principalmente comercia Espafia, se
va a hacer referencia al porcentaje de las importaciones y exportaciones segun

el pais de origen y destino, respectivamente.
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Tabla 5: Porcentaje de las Importaciones de Esparfia segun el pais de
origen para los afios 1980, 1996, 2006, y 2017.

En el lado de las importaciones, antes de entrar en la UE, Espafa
compraba sus productos mayoritariamente a paises no europeos CoOmo
Estados Unidos y América Latina, ya que estos dos paises suponian el 13% y
el 8,6%, respectivamente, de las importaciones que Espafia recibia en el afio
1980. Pero tras su adhesién a la UE las pautas de comercio cambiaron,
ganando protagonismo el resto de paises miembros de la UE en el origen de
las corrientes comerciales, de tal manera que en el aflo 1996 los paises no
europeos no lideraban las importaciones que este pais recibia, sino que eran
Francia, Alemania, Italia y Reino Unido los que se situaban a la cabeza de los
paises importadores, con el 18,60%, el 15,74%, el 9,72%, y el 8,46% de las
importaciones, respectivamente. Pero con el paso del tiempo, la fuerte
internacionalizacién de los mercados ha supuesto la entrada en escena de
paises no europeos que ofrecen sus productos a menor coste, de tal manera
que China ha pasado a ser actualmente el tercer pais al que Espafia mas
compra, solo después de Alemania y Francia, acaparando el 6,92% de las
importaciones, y Marruecos o Turquia también han ganado importancia

recientemente con el 2%, y el 1,92% de las importaciones, respectivamente.

En el lado de las exportaciones, las pautas comerciales de Espafia
también han cambiado, aunque de forma menos notoria que en el caso de las

importaciones, tal y como muestran los datos de la Tabla 6 del Anexo I.

Tabla 6: Porcentaje de las Exportaciones de Espafia segun el pais de
destino para los afios 1980, 1996, 2006 y 2017.

Antes de que Espafa fuera miembro de la UE, este pais vendia gran
parte de sus productos a paises situados del otro lado del Atlantico, como son
Estados Unidos, y América Latina, los cuales recibian el 7,1% y el 8,9% de las
exportaciones respectivamente, pero los dos paises que mas compraban
productos esparfioles eran Francia y Alemania, recibiendo entre los dos una
cuarta parte del total de productos que Espafia exportaba en el afio 1980 -

Francia recibia el 16,5%, y Alemania el 10,2% de las exportaciones-.
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Tras la adhesion de Espafia en la UE, los paises latinoamericanos
perdieron importancia en las relaciones comerciales con Espafa, si bien es
cierto que Estados Unidos siguié presente en las mismas, recibiendo el 4,27%
de las exportaciones. Lo que no cambié fue la relevancia que Francia y
Alemania detentaban como compradores de productos esparfioles, ya que solo
entre estos dos paises recibian una tercera parte de las exportaciones que
Espafa realizaba al exterior en el afio 1996, puesto que Francia recibia el

20,58% y Alemania el 14,88% de las mismas.

Posteriormente han ido entrando en escena cada vez mas paises de
fuera de la UE. Entre ellos destacan sobre todo China, que actualmente recibe
el 2,27% de las exportaciones de Espafia, México, que recibe el 1,67%, o
Argelia y Brasil que reciben el 0,97% y el 0,91% respectivamente. Ademas,
estan cobrando importancia las relaciones comerciales con los Emiratos arabes
-que recibieron el 0,63% de las exportaciones del afio 2017-, a los que exporta

sobre todo maquinas y aparatos mecanicos y eléctricos.

En este ambito del comercio exterior, es también importante tener en
consideracion la composicién del comercio, analizando cuales son los bienes
que principalmente compra y vende Espafia al resto de paises a lo largo del
tiempo.

Tabla 7: Evolucion de las exportaciones en Espafia por tipo de producto
(1964 — 2013).

La economia espafiola, sobre todo en los afios cincuenta y sesenta, ha
sido una economia basicamente agraria con poca actividad industrial, en la que
la mayoria de la produccién se centraba en productos hortofruticolas y otros
alimentos. Precisamente en el afio 1964 mas de la mitad de lo que este pais
exportaba eran alimentos -concretamente el 53,1% de las exportaciones-.
También era importante por entonces la exportacion de otros bienes de
consumo tales como los textiles o el calzado, -lo que suponia el 12,3% de las

exportaciones-.

Pero en los afos setenta se desarrollé la industria espafiola, de tal
manera que fue incrementando de forma progresiva la importancia de las

ventas de productos industriales, mientras que los alimentos iban perdiendo
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relevancia en la estructura comercial espafola. Tal y como se observa en la
Tabla 7 del Anexo |, los bienes de consumo reducen su peso en las
exportaciones casi en la mitad, ya que pasan de suponer el 70,4% de las
mismas en el aflo 1964, a suponer solo el 37,9% en el afilo 2013, mientras que,
por el contrario, los bienes intermedios y de equipo aumentan su protagonismo,
duplicando ambos su peso en las exportaciones espafiolas, ya que para el
caso de los bienes intermedios, estos pasan de suponer el 21,2% de las
exportaciones en el afio 1964, a suponer el 41,4% de las mismas en el afio
2013.

Hay gque mencionar la caida en el nivel de exportaciones de los bienes
de equipo que se produce a principios de los afios ochenta, puesto que esta se
debe a la crisis en la que estaban inmersos los paises latinoamericanos, que
eran los principales compradores. Por otro lado, Espafia tenia una ventaja en la
produccion de textiles y calzado, por los bajos costes de mano de obra en
comparaciébn con otros paises, pero las ventas de estos productos
disminuyeron en el intervalo que abarca desde el afio 2006 al 2013 debido a la
competencia de los paises en desarrollo, de tal manera que los “otros bienes
de consumo” pasan de suponer el 22,1% de las exportaciones a suponer el

15,8% de las mismas.

Es necesario también destacar la importancia que tiene el sector
automovilistico actualmente en Espafia, puesto que aproximadamente el 19%

de las exportaciones tienen que ver con el mismo.

Tabla 8: Evolucion de las importaciones en Espafia por tipo de producto
(1964 - 2013).

La economia espafiola siempre se ha caracterizado por la falta de
recursos energéticos y de conocimientos tecnolégicos, por lo que, en el lado de
las importaciones, fue especialmente relevante la compra de bienes
intermedios y de equipo, necesaria para la industrializacion de la economia
espafiola, puesto que nuestro pais no contaba con el grado de avance
tecnoldgico adecuado en la década de los sesenta y setenta del siglo pasado.
Ademas, tal y como se acaba de mencionar, ha sido importante a lo largo del
tiempo la importacion de energia, llegando a suponer casi la mitad de las
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importaciones en el aio 1982 -el 42% de las mismas-, y el 22,8% en el afio
2013.

Por otro lado, también hay que mencionar que desde la entrada de
Espafa en la UE las importaciones de bienes de consumo han incrementado,
ya que los consumidores espafioles prefieren los bienes producidos en otros

paises, los cuales consiguen a buen precio por la eliminacion de los aranceles.

Aparte del incremento en el nivel de importaciones y exportaciones, otro
indicador del grado de apertura de Espafia al exterior es la inversion directa de
este pais en el resto del mundo, ya que esta inversibn ha aumentado
considerablemente desde el afio 1986, pasando de suponer el 0,2% del PIB
para dicho afio, al 9,6% del PIB en el afio 2000. Los datos al respecto se
muestran en la Tabla 7 del Anexo I.

Tabla 9: Evolucion de la inversién de Espafia en el Resto del Mundo en

porcentaje sobre el Producto Interior Bruto (1986-2000).

3.6. Analisis empirico de los efectos de la integracion econdmica

para el caso de Eslovenia

Eslovenia es un pequefo pais situado al sureste de Europa, que existe
como pais independiente desde junio de 1991, al separarse de Yugoslavia. Es
miembro de la Unién Europea desde el 1 de mayo del 2004, constituyendo la

suya una de las ultimas anexiones.

En este epigrafe se va a analizar cuales han sido los efectos de la
integracion regional en la economia de este pais, considerando para ello las
variables de PIB, IPC, y la tasa de desempleo, de modo analogo a lo que se ha
hecho en el apartado anterior para el caso de Espania.

3.6.1. Evolucion del Producto Interior Bruto
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A continuacion se exponen en la siguiente tabla los valores del PIB de

Eslovenia para el periodo que abarca desde el afio 1999 hasta la actualidad.

Tabla 1: Evolucién del Producto Interior Bruto en Eslovenia (1999-2017)

A partir del aflo 2000, el PIB de Eslovenia aumenta de forma notable,
recuperandose la produccién de bienes y servicios tras la caida que esta habia
experimentado en los afios posteriores a la Guerra de los Diez Dias -1991-, la
cual fue la primera de las guerras de disolucion de Yugoslavia, por la que

Eslovenia fue reconocida como estado soberano.

En los afios que siguen a la adhesion de este pais a la UE, es decir,
2004 y siguientes, el PIB sigui6 aumentando, pasando de 27.737 M.€ en 2004
a 37.951 M.€ en el afio 2008. Pero a partir de 2009 la economia eslovena entra
en recesion, afectada por la crisis que estaba teniendo lugar en esos
momentos a nivel mundial, cayendo el PIB de manera considerable en un 7,8%
en ese afo 2009. Esta variable también cae en los afios 2012 y 2013, pero con
menor magnitud, siendo las tasas de variacion negativas de 2,7 y 1,1
respectivamente —y no de 7,8 como en el afio 2009-, si bien es cierto que a
partir del afio 2014 la economia eslovena vuelve a la senda del crecimiento

econdémico que habia seguido de forma general.

En la Grafica 1 del Anexo IV se puede observar mejor la tendencia
generalmente creciente que sigue el PIB en Eslovenia desde el afio 1999 hasta
la actualidad. En esta gréfica se aprecia también el pico del afio 2008,
momento en que el PIB disminuye como consecuencia de la crisis mundial,

como ya se ha mencionado con anterioridad.

Grafica 1: Evolucién del Producto Interior Bruto en Eslovenia en M.€. (1999-
2017)

3.6.2. Evolucién del indice de Precios al Consumo

También resulta interesante analizar los cambios que han
experimentado los precios, por el efecto que estos tienen en la reactivacion de
la economia, en cuanto que la bajada de los mismos estimula al consumo, y la

subida, por el contrario, desanima a los consumidores.
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Tabla 2: Evolucién del indice de Precios al Consumo en Eslovenia
(1999- 2017)

Por tanto, en cuanto al nivel de precios, tal y como se observa en la
Tabla 2 del Anexo Il, este disminuye de forma notoria tras la entrada de
Eslovenia en la UE, ya que con anterioridad a este momento el IPC era del 8%
en el aflo 1999, y casi del 9% en el afio 2000. A este respecto hay que tener en
cuenta que, si bien es cierto que con posterioridad a la integracion esta variable
ha experimentado algin incremento importante, como en el afio 2007 o en el
2012, no se ha llegado a alcanzar los altos porcentajes que existian con

anterioridad.

La integracidon econdmica, en definitiva, también ha tenido efectos
positivos para Eslovenia en cuanto al nivel de precios de los bienes y servicios,
puesto que el IPC ha disminuido de forma notable respecto a los valores que
este alcanzaba con anterioridad a la misma —llegando en el afio 2000 al

maximo valor de los ultimos afos-.

La evolucion del IPC en Eslovenia se puede observar con mayor claridad
en la Gréfica 2 del Anexo IV, en la que destaca el pico maximo alcanzado en el

afio 2007, y el minimo del afio 2015.

Gréfica 2: Evolucion del IPC en Eslovenia (1999-2017)

3.6.3. Evolucion de la Tasa de Desempleo

En relacion con la tasa de desempleo, es la Tabla 3 del Anexo Il la que
muestra los datos relativos a la misma desde el afio 1999.

Tabla 3: Evolucion de la Tasa de Desempleo en Eslovenia (1999-2017)

Tal y como refleja dicha tabla, esta sigue una tendencia en cierto modo
similar al PIB, en cuanto que esta tasa disminuye en los afios que siguen a la
entrada de Eslovenia en la UE como consecuencia de la reactivacion de la
economia —se necesitan mas trabajadores para hacer frente a la mayor
produccion de bienes y servicios-, y aumenta en los afios de la crisis mundial,

especialmente afectada por la importancia que tanto las exportaciones como el
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sector de la construccién detentaban en este pais. De hecho, en el afio 2008 se
alcanza la tasa de desempleo minima con un valor del 4,4%, pero a partir de
2009 esta empieza a incrementar como consecuencia de la crisis. No es hasta
el afio 2014 cuando el nivel de desempleo vuelve a descender, al volver a una

época de bonanza econdémica.

En la Gréfica 3 del Anexo IV se puede observar la evolucion de la tasa
de desempleo en Eslovenia. En dicha grafica destaca el valor minimo
alcanzado en el afio 2008 y el posterior incremento de la tasa hasta llegar al

afio 2013, afio en el cual esta empieza a disminuir nuevamente.

Gréfica 3: Evolucion de la Tasa de Desempleo en Eslovenia (1999-2017)

En definitiva, la economia eslovena ha seguido por lo general la senda
del crecimiento econdmico desde su integracion en la UE, exceptuando el
periodo en que se manifiestan los efectos de la Gran Recesion, la cual afecta a
los paises de forma global.

3.6.4. Evolucién de las importaciones y exportaciones

Por otro lado, tiene cierto interés analizar si las pautas comerciales de
este pais han cambiado desde el afio 2004 en adelante. La siguiente tabla
muestra en millones de euros el valor de las importaciones y exportaciones de

Eslovenia desde el afio 1999.

Tabla 4: Evolucion de las importaciones y exportaciones en Eslovenia
(1999-2017)

La integracién econdémica ha tenido efectos favorables en las relaciones
de intercambio de este pais, puesto que de forma general tanto las
importaciones como las exportaciones han aumentado al eliminar las barreras
comerciales, con la excepcion de los afios de la gran crisis mundial, cuyos
efectos se aprecian a partir del afio 2008, puesto que las importaciones y
exportaciones disminuyen en ese afio de forma bastante considerable,
pasando las primeras de 25.179,7 M.€ a 19.052,8 M.€, y las segundas de
23.203,7 M€ a 18.695,4 M.£.
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En cuanto a la balanza de pagos, este pais ha tenido déficit en su
balanza hasta el afio 2012, momento a partir del cual las exportaciones
superan a las importaciones. A este respecto, con anterioridad al afio 2012 se
puede apreciar el efecto derivado de la creacion de comercio, por el cual el
pais consume productos de otros paises en vez de los productos nacionales.

En la Grafica 4 del Anexo IV se puede apreciar que las importaciones en
Eslovenia son superiores a las exportaciones hasta el aflo 2012, afio a partir
del cual sucede lo contrario, cambiando por tanto el signo de la balanza
comercial. Ademas ambas han evolucionado de manera muy similar
numeéricamente, distanciandose precisamente a partir del afio 2012, lo que se

muestra en la cercania de las lineas de las gréficas.

Grafica 4: Evolucién de las Importaciones y Exportaciones en Eslovenia (1999-
2017)

A este respecto es importante también tener en cuenta el conjunto de
paises con los que mas comercializa Eslovenia, tanto en el lado de las
importaciones como en el de las exportaciones. Las tablas siguientes muestran
el porcentaje de importaciones segun el pais de origen de las mismas, y el

porcentaje de exportaciones segun el pais de destino.

Tabla 5: Porcentaje de Importaciones de Eslovenia segun el pais de
origen en los afios 2000, 2005, y 2017.

Respecto a esta tabla, se han cogido los datos del afio 2000, porque es
un afio en el que Eslovenia aun no se habia adherido a la UE, el 2005 porque
es el afio siguiente a la misma, y el 2017 para poder conocer como se
encuentra la situacién en la actualidad, de tal manera que se pueda comparar

el antes y después de la integracion.

En el lado de las importaciones, en definitiva, en cuanto a los paises a
los que Eslovenia compra productos, destaca en los primeros afos tras la
integracion que los que ocupan las primeras posiciones son todos miembros de
la UE, estando entre ellos Alemania, Italia, Austria, Francia, Espafa, o
Republica Checa, entre otros, a diferencia de lo que ocurria en el afio 2000,
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puesto que entonces estaban presentes paises no europeos como Estados

Unidos o Japon.

También llama la atencién la reduccion en las relaciones comerciales
con Estados Unidos, puesto que estas pasan de suponer el 3,08% de las
importaciones al 0,91%, de tal manera que este pais pasa de estar en el sexto
lugar en el listado de los paises a los que Eslovenia mas compraba, a estar en

el decimonoveno, por lo tanto, pierde posiciones de forma notoria.

Pero este criterio por el que se compraba a los demas miembros de la
Union se diluye recientemente, puesto que en la actualidad se opta por los
paises que ofrecen productos a menor precio, como China, pais que abarca en
el afo 2017 el 4,54% de las importaciones, situandose en la sexta posicion

entre los paises que mas importan a Eslovenia.

Se pasa entonces a analizar el lado de las exportaciones, tomando datos
para los tres mismos afos, que son el 2000, el 2005 y el 2017, para poder

hacer comparaciones.

Tabla 6: Porcentaje de Exportaciones de Eslovenia segun el pais de
destino para los afios 2000, 2005 y 2017.

En el lado de las exportaciones, por tanto, también destaca la reduccion
de las mismas con Estados Unidos, puesto que estas suponian el 3,16% con
anterioridad a la integracion, el 1,96% con posterioridad a esta, y el 1,67%
actualmente. Este pais era el séptimo al que Eslovenia mas exportaba antes de

pasar a formar parte de la UE, mientras que en 2005 era el decimotercero.

Para el caso de las exportaciones no se ve de manera tan clara que se
comercialice de forma preferente con los paises miembros de la UE tras la
integracion, puesto que los cinco primeros paises que representan la mayor
parte de las exportaciones no varian en el antes y después de la misma, siendo

estos cinco siempre Alemania, Austria, Italia, Croacia y Francia.

Por otro lado, se va a analizar también el comercio exterior de Eslovenia
por sectores. Las siguientes tablas muestran datos de las importaciones y
exportaciones por productos antes y después de la adhesion de Eslovenia a la
UE.
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Tabla 7: Importaciones y exportaciones por productos en Eslovenia en el
afo 2000.

Tabla 8: Importaciones y exportaciones por productos en Eslovenia en el
afio 2016.

En primer lugar, hay que tener en cuenta que Eslovenia nunca ha
destacado por comercializar con materias primas, ni en el lado de las
importaciones ni en el de las exportaciones, y esto tanto antes de integrarse en

la UE como después.

Con anterioridad a su adhesion a la UE, los bienes que més compraba y
vendia en el exterior eran bienes de consumo, suponiendo estos mas de la
tercera parte de las importaciones —concretamente el 37,41% de las
importaciones-, y casi la mitad de las exportaciones —el 45,36% de las
exportaciones-, seguidos estos por los bienes intermedios, los cuales suponian
el 28,78% de las importaciones, y el 27,48% de las exportaciones. Estos
patrones de intercambio no han variado en demasia después de su entrada en
la UE, puesto que tal y como muestran los datos de la Tabla 8 del Anexo Il, los
bienes que méas exporta Eslovenia en el afio 2016 son vehiculos, los cuales se
clasifican dentro de los bienes de consumo. Destaca también la venta de
productos farmaceéuticos, ya que suponen casi el 10% de las exportaciones que
realiza este pais. En el lado de las importaciones, también tiene relevancia el
sector automovilistico, ya que los vehiculos constituyen el 14,69% de las
importaciones en el afio 2016, pero destacan también por su relacion con el
mismo las compras de productos intermedios, entre las que se encuentran las
piezas y repuestos, o la maquinaria —en gran parte destinados precisamente a
la produccién de automoviles-, y el consumo de productos refinados del

petréleo.

3.7. Analisis comparativo de los efectos econdmicos de la

integracion en Espafia y Eslovenia
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La relevancia de esta comparativa reside en los distintos momentos
temporales en que ambos paises de adhieren a la UE, puesto que Espafia lo
hace en la década de los ochenta, como se ha mencionado en repetidas

ocasiones, mientras que Eslovenia se adhiere ya entrado el siglo XXI.

En términos generales el efecto de la integracion economica ha sido
positivo para ambos paises, ya que ha implicado la reactivacion de ambas
economias, y el incremento en sus relaciones comerciales con el exterior, lo
cual supone consecuencias favorables tanto en el lado de la oferta como en el
de la demanda de estos dos paises. Esto se puede observar en el incremento
experimentado por el PIB y el nivel de exportaciones e importaciones, para
cada pais en su escala, puesto que Espafia es mas grande que Eslovenia, lo
que implica que dichas variables alcanzan valores superiores en Espafia; por
ejemplo, el PIB en el afo 2017 en Espana fue de 1.163.662 M.€, mientras que
en Eslovenia fue de 43.278 M.€.

En definitiva, tras la adhesion de cada uno de los paises a la UE se
produce un incremento en la produccion de bienes y servicios derivado de la
apertura a nuevos mercados de consumidores por la eliminacion de las
barreras comerciales, lo que implica a su vez que el nivel de empleo
incremente por la creacion de nuevos puestos de trabajo para hacer frente a
esa mayor produccion. Hay que destacar que Eslovenia cuenta con un nivel de
desempleo menor que el de Espafia, puesto que la tasa de desempleo llega a
alcanzar el 4,4%, mientras que el minimo en Espafia fue del 8,3% -
practicamente el doble-. Ademas, el poder adquisitivo tanto de los ciudadanos
espafioles como de los eslovenos mejora, puesto que el IPC disminuye por la
mayor competencia empresarial, que hace que los productos sean ofertados a

menor precio.

Pero hay que tener en cuenta que ambos paises han sufrido los dafios
de la crisis mundial en torno al afio 2008, por lo que en el periodo temporal que
sigue a ese afio, las variables econdomicas no muestran valores favorables para

ninguno de los dos paises.

En cuanto a la balanza comercial, para el caso de Espafia esta siempre

ha sido deficitaria, debido sobre todo al escaso valor de los productos que este
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pais exporta, y a la dependencia energética y la falta de conocimientos
tecnolégicos —que ha requerido importar bienes en esos dos sectores-. A este
respecto, las pautas comerciales de Espafia han cambiado tras su adhesion a
la UE, puesto que a partir de la misma cobran importancia, tanto en el lado de
las importaciones como en el de las exportaciones, los paises europeos,
mientras que, antes de la integracion, sus principales relaciones comerciales
eran con paises no miembros de la UE —-como Estados Unidos vy
Latinoamérica- sobre todo en el lado de las importaciones. Eslovenia, por el
contrario, tiene una balanza superavitaria desde el afio 2012, y los efectos de la
integracion no han sido tan notorios en lo que a los paises con los que
comercializa se refiere, sobre todo en el lado de las exportaciones, puesto que
los cinco primeros paises que reciben la mayor parte de las exportaciones de
este pais no varian tras su incorporacion a la UE. En lo que si que coinciden
ambos paises, es en que la internacionalizacion de la economia ha supuesto
gue pasen a comerciar con aquellos paises en vias de desarrollo que ofrecen
productos méas baratos, como por ejemplo China. Y también coinciden en la
relevancia que el sector automovilistico tiene en las exportaciones de ambos

paises.

CONCLUSIONES

El comercio internacional consiste en el intercambio de bienes y
servicios entre dos 0 mas paises, y este tiene un efecto general favorable para
la economia por el incremento del bienestar derivado del aprovechamiento de

las capacidades, habilidades, y recursos de los distintos paises.

Existen variaciones en los elementos tedricos que explican las
relaciones comerciales a lo largo del tiempo, pasando por la teoria
mercantilista, las teorias clasicas de la ventaja absoluta y comparativa, y las
teorias neoclasicas, hasta llegar a los modelos de competencia imperfecta, que
son los que realmente dan explicacion al comercio en la actualidad, puesto que

las empresas producen bienes diferenciados, e intentan aprovechar las
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economias de escala especializandose en la produccién de algun bien para
reducir los costes medios por el incremento de la produccion. De esta forma, el
protagonismo en las relaciones internacionales pasa de estar en el comercio
interindustrial a residir en el comercio intraindustrial, que es el comercio en el

mismo sector o industria.

Se busca, por tanto, la liberalizacion comercial de los paises, pero hay
que tener en cuenta que estos se encuentran con numerosos problemas a la
hora de actuar todos juntos, por lo que la integracion comercial normalmente se
produce entre un numero reducido de paises, hablando de regionalizacion

cuando estos paises pertenecen a un mismo ambito geogréfico.

La integracién econdémica supone la eliminacién de todo tipo de barreras
al comercio, pero hay que tener en cuenta que el impacto neto sobre cualquiera
de los paises participantes en la misma es incierto, de tal manera que tendra

gue analizarse para cada uno de los casos.

Se pueden clasificar los efectos derivados de la integracién en efectos
estaticos y dinamicos, siendo los primeros aquellos que recaen directamente
sobre la formacién del proyecto de integracién, mientras que los segundos
afectan a la estructura econdémica interna de los paises participantes. Dentro de
los efectos estaticos nos encontramos con la creacion de comercio y la
desviacién de comercio. La creacion de comercio tiene lugar cuando se opta
por el consumo de los productos de otro pais miembro en vez de por los
domésticos, cuando los primeros tienen un menor coste, por lo que el efecto es
positivo al constituir una actuacion de libre comercio. La desviacion de
comercio se produce cuando se consume el producto de un pais miembro con
costes mas altos en vez de un producto de un pais no miembro con costes
bajos, por lo que el efecto para el bienestar podria ser negativo al
desaprovechar la eficiencia y competitividad del productor del pais no miembro.
También son efectos estaticos, por ejemplo, el mayor poder de negociacion
que consigue el grupo de paises frente al resto del mundo, y los ahorros
administrativos derivados de la eliminacion del control de las fronteras. Por otro
lado, entre los efectos dinAmicos tenemos la mejora en la competitividad, la
reduccion del poder monopodlico, el aprovechamiento de las economias de
escala, y el fomento de la inversion.
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En definitiva, son numerosas las ventajas que derivan de los procesos
de integracion, destacando las econOmicas, puesto que se facilita el
intercambio de bienes, servicios, y de factores y procesos productivos,
consiguiendo una asignacion mas eficiente de los recursos. Se produce un
cambio sustancial en el tamafio del mercado, por lo que si el comercio es
interindustrial los paises van a poder aprovechar sus ventajas comparativas,
mientras que si el comercio es intraindustrial los paises van a poder sacar
partido a las economias de escala y se va a llegar ademas a una mejor
satisfaccion de las preferencias por la variedad de los consumidores, debido a
la mayor diversificacion en la oferta. Hay que tener en cuenta también que por
la mayor competitividad y el aprovechamiento de las economias de escala
disminuyen los costes de produccion, y por ende los precios de los productos
comercializados, y que la mejora en la competitividad, ademas, produce

incentivos para la innovacién y el desarrollo de nuevas técnicas de trabajo.

Pero, por otro lado, la integraciébn econ6mica ha sido ampliamente
criticada por suponer solamente un movimiento parcial hacia el libre comercio,
que conlleva un tratamiento diferencial para los paises miembros en
comparacion con los no miembros. Ademas, la distribucién de los beneficios
derivados de la integracion puede ser desigual entre los propios paises
participantes, y la reordenacién del aparato productivo implica ajustes que no

son igual de costosos para todas las naciones.

En este sentido, destaca la amenaza que la integraciébn econdmica
puede suponer para el sistema del GATT y de la OMC, puesto que el objetivo
fundamental del GATT reside en la consecucidon de acuerdos que sean
ventajosos para todos los participantes, buscando tanto la reduccion de
aranceles y otras barreras comerciales, como la eliminacion del tratamiento
discriminatorio en las relaciones de intercambio a nivel internacional. La base
de este acuerdo se encuentra en la aplicacidn de la clausula de “nacion mas
favorecida”, segun la cual los paises miembros se comprometen a extender a
todos los paises firmantes las concesiones comerciales que hayan otorgado a
alguno de los firmantes, eliminando por tanto la discriminacion entre los paises
gue ratificaran el acuerdo. En definitiva, el regionalismo ha sido muy criticado

porque fomenta el comercio entre los socios y no globalmente como pretende
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la OMC, si bien es cierto que el articulo XXIV del texto del GATT recoge una
excepcion al principio de no discriminacion, por la que se admiten los acuerdos
regionales en dos de sus variantes, que son las areas de libre comercio y las

uniones aduaneras.

El punto de debate radica en si los acuerdos regionales suponen una
verdadera amenaza para el sistema multilateral del GATT, o si el avance
parcial que implica el regionalismo es mejor que no hacer nada si no se

consigue progresar a nivel global, habiendo partidarios de ambas posturas.

De todas formas, parece que el efecto de la integracién ha sido positivo
para los paises que se han adherido a la UE, o al menos para Espafa y

Eslovenia, por lo que muestran las variables analizadas.

La incorporacion de Espafia a la UE fue efectiva en enero de 1986, y a
partir de ese momento son apreciables los efectos favorables sobre su
economia. El PIB ha ido aumentando desde entonces -por la apertura a nuevos
mercados de consumidores de otros paises-, y el nivel de precios y la tasa de
desempleo han disminuido -incrementa el nivel de empleo por la creacion de
puestos de trabajo para hacer frente al incremento en la produccién-, con dos
excepciones, una en el periodo en torno al afio 1993, momento en que Espafia
sufre una recesion como consecuencia de las tensiones relacionadas con el
precio del petréleo y las grandes inversiones que habia tenido que afrontar el
gobierno para financiar los Juegos Olimpicos de Barcelona de 1992 y la
Exposicion Universal de Sevilla también en 1992, y la otra en los afios
siguientes al 2008 por la crisis econémica mundial conocida como la Gran
Recesion -con origen en Estados Unidos principalmente por la actuacion de los
bancos a la hora de conceder hipotecas de alto riesgo a clientes de baja
solvencia-, a la cual se une el estallido de la burbuja inmobiliaria que se habia
ido formando en Espafia por el incremento de los precios de los bienes
inmuebles. Ademas, la entrada de este pais en la UE ha tenido efectos
favorables también sobre el comercio con el exterior, aumentando tanto las
importaciones como las exportaciones, indicando la evolucion de las
exportaciones cierta mejora en la posicibn competitiva de la economia
espafiola. A este respecto hay que mencionar que la balanza comercial
espafola ha sido siempre deficitaria, lo que puede ser consecuencia del efecto
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de “creacién de comercio”, por el cual Espafa opta por consumir productos de
otros paises en vez de los domésticos, o del reducido valor de los bienes que
exporta, puesto que precisamente no vende productos de alta tecnologia, los
cuales poseen un precio elevado en el mercado. Ademas, hay que destacar
que, a partir de la integracion, el resto de los paises miembros de la UE han
ganado protagonismo tanto en el origen como en el destino de las corrientes
comerciales, aproximandose este pais al peligro derivado de la “desviacion de
comercio”, si bien es cierto que recientemente han entrado en escena paises
gue ofrecen sus productos a bajo coste, como China o Marruecos. En cuanto a
la composicion del comercio, en el lado de las exportaciones, se ha pasado de
exportar mayoritariamente alimentos y productos textiles, a exportar productos
industriales -ostentando especial importancia actualmente el sector
automovilistico-, mientras que en el lado de las importaciones destacan
aguellas con las que se obtengan productos tecnologicos y recursos

energeéticos.

Eslovenia entr6 a formar parte de la UE posteriormente, en el afio 2004,
y a partir de entonces también se han reflejado sobre su economia los
beneficios derivados de la integracion econdmica. Al igual que ha sucedido en
Espafa, el PIB ha ido aumentando, y el IPC y la tasa de desempleo han
disminuido desde su adhesion a la UE, con la excepcién de los afios siguientes
al 2008, afios donde se ponen de manifiesto los efectos de la Gran Recesion.
El efecto de la integracion también ha sido positivo sobre el comercio exterior,
aumentando tanto las importaciones como las exportaciones, y la balanza
comercial eslovena es superavitaria a partir del afio 2012. En el lado de las
importaciones destaca la aparicion de los paises miembro de la UE,
sustituyendo a paises no miembros como Estados Unidos o Japén, criterio que
se diluye recientemente puesto que en la actualidad se opta por los paises que
ofrecen productos a menor precio, como China. En el lado de las
exportaciones, en cambio, no se ve de manera tan clara la preferencia en el
comercio por los demas paises miembros de la UE. En cuanto a la composicién
del comercio, destacan los bienes de consumo tanto en el lado de las
importaciones como en el de las exportaciones. Tiene gran relevancia en este

pais, al igual que ocurre en Espafia, el sector automovilistico, tanto en las
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importaciones como en las exportaciones, y en las primeras, los productos
relacionados con dicho sector, como los bienes intermedios y los productos

refinados del petroleo.

Por lo general, se puede concluir que ambos paises han seguido la
senda del crecimiento econémico desde su integracion en la UE, exceptuando

el periodo en que se manifiestan los efectos de la Gran Recesion.
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ANEXO |

Tabla 1: Evolucion del Producto Interior Bruto en Espafia (1980-2017).

Afo PIB anual Var. PIB (%) Ao PIB anual Var. PIB (%)
1980 | 159.100 M.€ 1,2% 1990 | 401.686 M.€ 3,8%
1981 | 173.339 M€ -0,1% 1991 | 443.715M.€ 2,5%
1982 | 190.291 M.€ 1,2% 1992 | 463.263 M.€ 0,9%
1983 | 182.781 M.€ 1,8% 1993 | 425936 M.€ -1,0%
1984 | 207.776 M€ 1,8% 1994 | 425.089 M.€ 2,4%
1985 | 226.288 M.€ 2,3% 1995 | 459.337 M.€ 5,0%
1986 | 243.382M.€ 3,3% 1996 | 487.992 M.€ 2,7%
1987 | 263.138 M.€ 5,5% 1997 | 518.049 M.€ 3,7%
1988 | 302.674 M.€ 5,1% 1998 | 554.042 M.€ 4,3%
1989 | 357.882M.€ 4,8% 1999 | 594.316 M.€ 4,5%
Afo PIB anual Var. PIB (%) Ao PIB anual Var. PIB (%)
2000 | 646.250M.€ 5,3% 2010 | 1.080.935M.€ 0,0%
2001 | 699.528M.€ 4,0% 2011 | 1.070.449M.€ -1,0%
2002 | 749.288M.€ 2,9% 2012 | 1.039.815M.€ -2,9%
2003 | 803.472M.€ 3,2% 2013 | 1.025.693M.€ 1,7%
2004 | 861.420M.€ 3.2% 2014 | 1.037.820M.€ 1,4%
2005 930.566M.€ 3,7% 2015 1.079.998M.€ 3,4%
2006 | 1.007.974M.€ 4,2% 2016 | 1.118.522M.€ 3,3%
2007 | 1.080.807M.€ 3,8% 2017 | 1.163.662M.€ 3,1%
2008 | 1.116.225M.€ 1,1%

2009 | 1.079.052M.€ | -3,6%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de la base de la Oficina Europea
de Estadistica -EUROSTAT-.
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Tabla 2: Evolucion del indice de Precios al Consumo en Esparfia (1980 -2017).

Afno IPC

2010 | 3,00%
2011 | 2,40%
2012 | 2,90%
2013 | 0,30%
2014 | -1,00%
2015 | 0,00%
2016 | 1,60%
2017 | 1,22%

Afno IPC Afno IPC Afno IPC

1980 | 15,20% 1990 | 6,50% 2000 | 4,00%
1981 | 14,40% 1991 | 5,50% 2001 | 2,70%
1982 | 14,00% 1992 | 5,30% 2002 | 4,00%
1983 | 12,20% 1993 | 4,90% 2003 | 2,60%
1984 | 9,00% 1994 | 4,30% 2004 | 3,20%
1985 | 8,20% 1995 | 4,30% 2005 | 3,70%
1986 | 8,30% 1996 | 3,20% 2006 | 2,70%
1987 | 4,60% 1997 | 2,00% 2007 | 4,20%
1988 | 5,80% 1998 | 1,40% 2008 | 1,40%
1989 | 6,60% 1999 | 2,90% 2009 | 0,80%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de global-rates.com
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Tabla 3: Evolucion de la Tasa de Desempleo en Espafia (1980-2017)

TASA DE TASA DE
Afo DESEMPLEO Afno DESEMPLEO
1980 12,4 % 2001 10,63%
1981 15% 2002 11,61%
1982 16,6 % 2003 11,4%
1983 18 % 2004 10,5%
1984 21,1% 2005 8,7%
1985 21,5% 2006 8,3%
1986 20,2 % 2007 8,8%
1987 19,8 % 2008 14,8%
1988 18,3 % 2009 18,8%
1989 16,9 % 2010 19,2 %
1990 16,1 % 2011 20,5%
1991 16,9 % 2012 23,2%
1992 20,0 % 2013 25,5%
1993 23,8 % 2014 23,6%
1994 23,9 % 2015 20,8%
1995 22,8 % 2016 18,4%
1996 22,1 % 2017 16,4%
1997 20,6 %
1998 15,6 %
1999 15,2 %
2000 13,4 %

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de www.datosmacro.com
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Tabla 4: Evolucion de las importaciones y exportaciones en Espafia (1980-

20 17) Importaciones Exportaciones
1980 14.696,98 M.€ 8.955,69 M.€
1981 17.855,79 M.€ 11.338,3 M.€
1982 20.848,88 M.€ 13.403,61 M.€
1983 25.062,201 M.€ 17.080,49 M.€
1984 27.773,95 M.€ 22.668,43 M.€
1985 30.439,44 M.€ 24.624,86 M.€
1986 29.884,61 M.€ 22.801,36 M.€
1987 36.179,04 M.€ 25.173,74 M.€
1988 42.237,12 M.€ 28.118,26 M.€
1989 50.378,02 M.€ 30.807,03 M.€
1990 66.220,0 M.€ 46.220,0 M.€
1991 72.480,0 M.€ 51.039,0 M.€
1992 74.862,0 M.€ 53.032,0 M.€
1993 66.204,0 M.€ 55.169,0 M.€
1994 74.705,0 M.€ 64.477,0 M.€
1995 86.802,0 M.€ 74.807,0 M.€
1996 95.469,0 M.€ 84.460,0 M.€
1997 101.998,0 M.€ 88.847,0 M.€
1998 121.901,0 M.€ 99.879,0 M.€
1999 126.990,0 M.€ 97.985, 0 M.€
2000 169.059,0 M.€ 124.784,0 M€
2001 172.677,0 M.€ 130.258,0 M.€
2002 174.603,3 M.€ 1329179 M.€
2003 184.408,0 M.€ 138.036,2 M.€
2004 207.678,2 M.€ 146.814,7 M.€
2005 2321242 M.€ 154.846,4 M.€
2006 261.784,2 M.€ 170.210, 9 M.€
2007 284.057,8 M.€ 184.821,1 M.€
2008 286.104,9 M.€ 191.387,8 M.€
2009 210.222,0 M.€ 162.990,0 M.€
2010 246.673,9 M.€ 191.911,9 M€
2011 270.550,3 M.€ 220.223,3 M.€
2012 262.561,1 M.€ 229.802,3 M.€
2013 256.455,1 M.€ 239.314,3 M.€
2014 270.172,6 M.€ 2442872 M.€
2015 281.222,1 M.€ 254.599,4 M.€
2016 281.056,78 M.€ 262.041,3 M.€
2017 310.380,0 M.€ 283.716,3 M.€

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de: Albert Carreras y Xavier Tafunell
(2005): “Estadisticas Histdricas de Espafia”, Fundacion BBVA, 22 Edicién, Editorial Nerea S.A, Bilbao.
Datos desde 1990 obhtenidos de www.datosmacro.com
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Tabla 5: Porcentaje de las Importaciones de Espafia segun el pais de origen
para los afios 1980, 1996, 2006 y 2017.

% Importaciones de Espafa segun el % Importaciones de Espafia segun el
pais de origen en 1980: pais de origen en 1996:

Estados Unidos 13,0% Francia 18,60%
Ameérica Latina 8,6% Alemania 15,74%
Francia 8,3% Italia 9,72%
Alemania 8,2% Reino Unido 8,46%
Italia 4,9% Estados Unidos 5,39%
Reino Unido 4, 7% Holanda 4,90%
Japon 2,5% Bélgica 4,05%
Paises del Centro y 2,3% Portugal 2,97%
Este de Europa Japoén 2,13%
Holanda 2,1% China 1,66%
Bélgica-Luxemburgo 1,6% Suecia 1,46%
Canada 0,8% Nigeria 1,42%
Portugal 0,5% Suiza 1,24%
Dinamarca 0,5% Arabia Saudita 1,10%
Irlanda 0,4% Rusia 1,09%
Grecia 0,1% Austria 1,04%
Argelia 0,97%

Libia 0,95%

Irlanda 0,95%

Brasil 0,87%

Dinamarca 0,86%

Irn 0,80%

México 0,79%

Finlandia 0,77%

Indonesia 0,75%

Argentina 0,69%

Corea del Sur 0,67%

Noruega 0,66%

Taiwan 0,51%

Marruecos 0,50%
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% Importaciones de Espafia segun el % Importaciones de Espafia segun el
pais de origen en 2006: pais de origen en 2017:

Alemania 14,76% | Alemania 14,21%
Francia 13,35% Francia 11,89%
[talia 8,23% China 6,92%
Reino Unido 5,17% Italia 6,78%
Holanda 4,89% Holanda 5,05%
China 4,62% Reino Unido 4,06%
Bélgica 3,53% Estados Unidos 3,79 %
Portugal 3,31% Portugal 3,72 %
Rusia 2,77% Bélgica 3,38%
Estados Unidos 2,69% Marruecos 2,00%
Japon 1,82% Turquia 1,92%
Argelia 1,75% Polonia 1,89%
Irlanda 1,46% Argelia 1,48%
Nigeria 1,44% Republica Checa 1,43%
Corea del Sur 1,40% Nigeria 1,41%
Suiza 1,34% Brasil 1,27%
Turquia 1,30% México 1,24%
Suecia 1,29% Arabia Saudita 1,19%
Arabia Saudita 1,17% India 1,18%
Libia 1,14% Suiza 1,17%
México 1,02% Irlanda 1,07%
Marruecos 0,91% Corea del Sur 1,06%
Austria 0,84% Japoén 1,02%
Brasil 0,81% Rusia 1,02%
Timor Oriental 0,81% Suecia 0,84%
Iran 0,76% Hungria 0,78%
Dinamarca 0,74% Vietnam 0,73%
Noruega 0,72% Bangladés 0,72%
Polonia 0,70% Austria 0,72%
Venezuela 0,70% Noruega 0,72%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de www.datosmacro.com.
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Tabla 6: Porcentaje de las Exportaciones de Espafia segun el pais de destino
para los afios 1980, 1996, 2006 y 2017.

% Exportaciones de Espafia segun el pais | % Exportaciones de Espafia segun el pais de
de destino en 1980: destino en 1996:
Francia 16,5% Francia 20,58%
Alemania 10,2% Alemania 14,88%
América Latina 8,9% Portugal 8,97%
Italia 7,8% Italia 8,93%
Reino Unido 7,1% Reino Unido 8,39%
Estados Unidos 5,3% Estados Unidos 4,27%
Holanda 3,8% Holanda 3,32%
Portugal 2,7% Bélgica 3,02%
Bélgica-Luxemburgo 2,7% Argentina 1,33%
Paises del Centro y Este de 2,6% Suiza 1,15%
Europa Japén 2,10%
Japén 1,3% Grecia 1,00%
Canada 0,7% Turquia 0,98%
Dinamarca 0,5% Brasil 0,96%
Grecia 0,5% Suecia 0,92%
Irlanda 0,3% Austria 0,85%
Marruecos 0,78%
Israel 0,72%
Argelia 0,71%
Corea del Sur 0,64%
Dinamarca 0,63%
Hong Kong 0,63%
Polonia 0,62%
China 0,61%
Rusia 0,59%
México 0,54%
Singapur 0,53%
Chile 0,53%
Arabia Saudita 0,50%
Irlanda 0,46%
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% Exportaciones de Espafia segun el pais | % Exportaciones de Espafia segun el pais de
de destino en 2006: destino en 2017:
Francia 19,39% Francia 15,61%
Alemania 11,30% Alemania 11,60%
Portugal 9,22% Italia 8,09%
Italia 8,83% Portugal 7,26%
Reino Unido 8,25% Reino Unido 7,11%
Estados Unidos 4,54% Estados Unidos 4,52%
Holanda 3,42 % Holanda 3,47%
Bélgica 3,03% Bélgica 3,10%
México 1,81% Marruecos 2,89%
Turquia 1,68% China 2,27%
Suiza 1,58% Polonia 2,10%
Marruecos 1,54% Turquia 2,08%
Grecia 1,16 % México 1,67%
Polonia 1,12% Suiza 1,50%
China 1,04% Rumania 1,04%
Suecia 1,00% Argelia 0,97%
Rusia 0,91% Brasil 0,91%
Austria 0,86% Republica Checa 0,89%
Sudan del Sur 0,86% Austria 0,89%
Dinamarca 0,83% Japén 0,89%
Noruega 0,77% Suecia 0,84%
Japén 0,73% Grecia 0,83%
Republica Checa 0,73% Arabia Saudita 0,82%
Brasil 0,68% Rusia 0,70%
Argelia 0,65 % Emiratos Arabes Unidos 0,63%
Irlanda 0,64% Corea del Sur 0,63%
Hungria 0,51 % Hungria 0,62%
Andorra 0,49% Dinamarca 0,61%
Emiratos Arabes Unidos 0,49% Bulgaria 0,60%
Sudéfrica 0,47% Australia 0,60%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de www.datosmacro.com
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Tabla 7: Evolucién de las exportaciones en Espafia por tipo de producto (1964-

2013).

1964 | 1973 | 1979 | 1981 |1985 | 1996 |2006 | 2013
Bienes de consumo 70,4% | 58,9% | 48,9% | 38,8% | 42,1% | 43,5% | 40,3% | 37,9%
Alimentos 53,1% | 29,3% | 20,3% | 13,9% | 11,2% | 12,9% | 13,6% | 15,2%
Energia 50 [4,7% |22% |49% |8,8% |24% |4,6% |6,9%
Otros bienes de consumo | 12,3% | 24,9% | 26,4% | 20,0% | 22,1% | 28,2% | 22,1% | 15,8%
Bienes de equipo 8,5% |19,0% | 19,5% | 12,3% | 11,3% | 13,9% | 22,1% | 20,7%
Bienes intermedios 21,2% | 22,1% | 31,6% | 48,9% | 47,2% | 47,6% | 37,7% | 41,4%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de la base del Ministerio de

Economia y Hacienda, y del Banco de Espafia.

Tabla 8: Evolucién de las importaciones en Espafia por tipo de producto (1964 -

2013).
1964 | 1973 |1979 | 1981 | 1985 |1996 | 2006 | 2013
Bienes de consumo 36,8% | 38,4% | 53,9% | 52,0% | 45,2% | 33,4% | 41,7% | 46,3%
Alimentos 18,2% | 16,7% | 14,5% | 3,4% |3,3% |7,3% |8,4% |11,0%
Energia 12,7% | 13,0% | 30,2% | 42,3% | 35,9% | 9,0% | 15,6% | 22,8%
Otros bienes de consumo | 59% |87% [9,2% |6,3% |6,0% |17,1% |17,7% | 12,5%
Bienes de equipo 27,7% | 26,6% | 17,2% | 9,0% | 11,4% | 16,7% | 23,6% | 17,2%
Bienes intermedios 35,5% | 34,9% | 29,0% | 39,6% | 43,5% | 49,9% | 34,8% | 36,5%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de la base del Ministerio de

Economia y Hacienda, y del Banco de Espafia
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Tabla 9: Evolucion de la inversion de Espafia en el Resto del Mundo en
porcentaje sobre el Producto Interior Bruto (1986-2000).

Promedios Inversion directa de Espafia en el
Resto del Mundo (% del PIB)
1986 0.2 %
1986-1990 0,4 %
1991-1995 0,7 %
1996 4,9 %
1997 22 %
1998 3,2%
1999 7,0 %
2000 9,6 %

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de Eurostat.
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ANEXO I

Tabla 1: Evolucién del Producto Interior Bruto en Eslovenia (1999-2017)

PI1B
Afno PIB ANUAL Var. PIB
1999 21.208 M.€ 5,3%
2000 21.924 M€ 4,2%
2001 23.248 M€ 2,9%
2002 25.051 M€ 3,8%
2003 26.303 M.€ 2,8%
2004 27.737 M€ 4,4%
2005 29.235 M€ 4,0%
2006 31.561 M.€ 5,7%
2007 35.163 M.€ 6,9%
2008 37.951 M€ 3,3%
2009 36.166 M.€ -7,8%
2010 36.252 M.€ 1,2%
2011 36.896 M.€ 0,6%
2012 36.076 M.€ -2,7%
2013 36.239 M.€ -1,1%
2014 37.615 M€ 3,0%
2015 38.837 M.€ 2,3%
2016 40.418 M.€ 3,1%
2017 43.278 M.€ 5,0%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de www.datosmacro.com
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Tabla 2: Evolucién del indice de Precios al Consumo en Eslovenia (1999- 2017)

Aio IPC

1999 8,01%
2000 8,89%
2001 7,05%
2002 7,24 %
2003 4, 63%
2004 3,22%
2005 2,30 %
2006 2,77 %
2007 5,64 %
2008 2,07 %
2009 1,79 %
2010 1,90 %
2011 2,00 %
2012 2,68 %
2013 0,67 %
2014 0,14%
2015 -0,45 %
2016 0,51 %
2017 1,75 %

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de http://es.global-rates.com
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Tabla 3: Evolucion de la Tasa de Desempleo en Eslovenia (1999-2017)

Ao TASA DE
DESEMPLEO
1999 7,4 %
2000 7,2 %
2001 5,7%
2002 6,3 %
2003 6,7 %
2004 6,3 %
2005 6,5 %
2006 5,4%
2007 4,9%
2008 4,4%
2009 6,3 %
2010 6,5 %
2011 7,9 %
2012 8,0%
2013 9,5%
2014 9,4 %
2015 8,3 %
2016 7,6 %
2017 5,6%

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datos obtenidos de www.datosmacro.com
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Tabla 4: Evolucién de las importaciones y exportaciones en Eslovenia (1999-

2017)

Afo Importaciones Exportaciones
1999 9.478,0 M.€ 8.032,0 M.€
2000 10.987,0 M.€ 9.495,0 M.€
2001 11.344,0 M€ 10.347,0 M.€
2002 11.574,1 M.€ 10.962,0 M.€
2003 12.238,9 M.€ 11.285,0 M.€
2004 14.276,5 M.€ 13.153,3 M.€
2005 16.346,5 M.€ 15.471,2 M.€
2006 19.226,6 M.€ 18.501,0 M.€
2007 23.038,4 M.€ 21.979,6 M.€
2008 25.179,7 M.€ 23.203,7 M.€
2009 19.052,8 M.€ 18.695,4 M.€
2010 22.719,6 M.€ 22.026,9 M.€
2011 25.525,5 M.€ 24,9151 M.€
2012 24.933,6 M.€ 25.033,2 M.€
2013 25.128,7 M.€ 25.614,8 M.€
2014 25.551,1 M.€ 27.075,0 M.€
2015 26.887,4 M.€ 28.792,6 M.€
2016 27.597,5 M.€ 29.742,4 M.€
2017 31.845,6 M.€ 33.967,3 M.€

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de www.datosmacro.com
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Tabla 5: Porcentaje de Importaciones de Eslovenia segun el pais de origen
en los afios 2000, 2005, y 2017.

% Importaciones de Eslovenia

segun el pais de origen en afio

% Importaciones de Eslovenia

segun el pais de origen en 2005:

% Importaciones de Eslovenia

segun el pais de origen en

2000: 2017:
Alemania 19,04% | Alemania 19,45% | Alemania 16,55%
Italia 17,52% | ltalia 18,53% | ltalia 13,66%
Francia 10,31% | Austria 12,01% | Austria 9,32%
Austria 8,28% Francia 7,11% Turquia 5,82%
Croacia 4,45% Croacia 4,21% Croacia 4,77%
Reino Unido 3,08% Hungria 3,71% China 4,54%
Estados Unidos 2,98% Holanda 3,52% Francia 3,71%
Hungria 2,93% Espafia 3,01% Corea del Sur 3,49%
Espafia 2,62% Republica Checa 2,33% Hungria 3,39%
Republica Checa 2,50% Turquia 2,12% Holanda 2,89%
Rusia 2,30% Rusia 2,10% Bosnia 'y 2,84%
Herzegovina
Holanda 2,10% Bélgica 2,07% Serbia 2,58%
Japén 1,65% Bosnia 'y 1,79% Polonia 2,54%
Herzegovina

Suecia 1,64% Polonia 1,47% Republica Checa 2,29%
Suiza 1,60% Reino Unido 1,45% Bélgica 1,94%
Bélgica 1,45% China 1,31% Espafa 1,59%
Polonia 1,37% Eslovaquia 1,29% Eslovaquia 1,55%
China 1,36% Suiza 1,26% Suiza 1,52%
Eslovaquia 1,31% Estados Unidos 0,91% Estados Unidos 1,29%
Argelia 0,73% Rumania 0,84% Reino Unido 1,21%
Corea del Sur 0,71% Suecia 0,78% Rumania 1,16%
Taiwan 0,68% Japén 0,78% Rusia 1,01%
Israel 0,61% Serbia 0,67% Marruecos 0,97%
Canada 0,59% Brasil 0,57% Brasil 0,92%
Bosnia y Herzegovina 0,58% Argelia 0,51% Israel 0,67%
Finlandia 0,58% Corea del Sur 0,47% India 0,67%
Rumania 0,56% Dinamarca 0,44% Suecia 0,67%
Turquia 0,54% Israel 0,42% Grecia 0,55%
Dinamarca 0,52% Luxemburgo 0,35% Bulgaria 0,42%
Republica de 0,49% Bulgaria 0,30% Irlanda 0,41%
Macedonia

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de www.datosmacro.com
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Tabla 6: Porcentaje de Exportaciones de Eslovenia segun el pais de destino
para los afios 2000, 2005 y 2017.

% Exportaciones de Eslovenia % Exportaciones de Eslovenia % Exportaciones de Eslovenia
segun el pais de destino en el afio | segun el pais de destino en 2005: segun el pais de destino en
2000: 2017:
Alemania 27,58% | Alemania 19,65% | Alemania 18,97
%
Italia 13,81% Italia 12,50% | Italia 10,75
%
Croacia 8,03% Croacia 9,25% | Austria 7,40%
Austria 7,65% Francia 8,01% | Croacia 7,12%
Francia 7,20% Austria 7,99% | Francia 4,80%
Bosnia y Herzegovina 4,38% Rusia 3,90% | Polonia 4,26%
Estados Unidos 3,16% Bosnia y Herzegovina 3,66% | Hungria 4,18%
Polonia 2,63% Polonia 2,74% | Serbia 3,48%
Rusia 2,25% Hungria 2,39% | Republica Checa 3,18%
Reino Unido 2,17% Republica Checa 2,38% | Eslovaquia 3,12%
Hungria 1,96% Reino Unido 2,37% | Bosnia y Herzegovina | 3,11%
Rep. de Macedonia 1,84% Serbia 2,08% | Rusia 2,56%
Republica Checa 1,76% Estados Unidos 1,96% | Espafia 1,83%
Holanda 1,75% Espafia 1,74% | Reino Unido 1,70%
Suiza 1,19% Eslovaquia 1,54% | Estados Unidos 1,67%
Bélgica 1,14% Holanda 1,38% | China 1,66%
Espafa 0,97% Suiza 1,25% | Suiza 1,65%
Dinamarca 0,95% Bélgica 1,14% | Holanda 1,65%
Eslovaquia 0,81% Rumania 1,05% | Rumania 1,52%
Turquia 0,80% Turquia 1,03% | Bélgica 1,14%
Suecia 0,71% Suecia 1,02% | Suecia 0,98%
Rumania 0,57% Dinamarca 0,97% | Turquia 0,96%
Ucrania 0,36% Rep. de Macedonia 0,91% | Dinamarca 0,90%
Iran 0,34% Ucrania 0,89% | Bulgaria 0,78%
Bulgaria 0,33% Bulgaria 0,60% | Rep. de Macedonia 0,69%
Egipto 0,29% Grecia 0,39% | Ucrania 0,43%
Grecia 0,28% Iran 0,35% | Corea del Sur 0,41%
Finlandia 0,26% Portugal 0,33% | Japon 0,41%
Brasil 0,26% Argelia 0,33% | Montenegro 0,36%
Canada 0,24% Luxemburgo 0,32% | Portugal 0,32%

Fuente: Elaboracién propia a partir de los datos obtenidos de www.datosmacro.com
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Tabla 7: Importaciones y exportaciones por productos en Eslovenia en el afio

2000.

% Importaciones

% Exportaciones

Materias primas 577% 1,80%
Bienes intermedios 28,78% 27,48%
Bienes de consumo 37,41% 45,36%
Bienes de capital 27,78% 25,18%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos en World Integrated Trade Solution

(WITS).

Tabla 8: Importaciones y exportaciones por productos en Eslovenia en el

afio 2016.

% Importaciones % Exportaciones
Vehiculos 14,69% 15,29%
Equipos eléctricos 5,95% 10,88%
Productos farmacéuticos 4,91% 9,96%
Maquinaria 8,09% 9,24%
Productos quimicos 9,77% 6,90%
Metales basicos 8,04% 6,46%
Productos metales - 5,82%
Produccidon de caucho y plastico 4,12% 5,03%
Productos electrénicos 5,22% 3,5%
Alimentacion 6,17% 3,26%
Productos refinados de petréleo 5,91% -

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de la Oficina Estadistica de

Eslovenia.
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ANEXO IlI:

Gréfica 1: Evolucion del Producto Interior Bruto en Espafia en M.€. (1980-2017)

Evolucién del PIB en Espafia (1980-2017)
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Fuente: Elaboracién propia a partir de los datos obtenidos de la base de la Oficina Europea de
Estadistica -EUROSTAT-.

Gréfica 2: Evolucién del indice de Precios al Consumo en Espafia (1980-2017)

Evolucion del IPC en Espafia (1980-2017)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de www.globalrates.com
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Gréfica 3: Evolucion de la Tasa de Desempleo en Espafia (1980-2017)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de www.datosmacro.com

Gréfica 4: Evolucion de las Importaciones y Exportaciones en Espafa (1980-
2017)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos de:
Datos desde 1980- 1989: Albert Carreras y Xavier Tafunell (2005): “Estadisticas
Histdricas de Espafia”, Fundacion BBVA, 22 Edicién, Editorial Nerea S.A, Bilbao.
Datos desde 1990 obtenidos de www.datosmacro.com
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ANEXO |V:

Gréfica 1: Evolucién del Producto Interior Bruto en Eslovenia en M.€. (1999-
2017)
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50.000
45.000
40.000
35.000
30.000
25.000
20.000
15.000
10.000

5.000

1995 2000 2005 2010 2015 2020

Fuente: Elaboracidn propia a partir de los datos obtenidos en www.datosmacro.com

Gréfica 2: Evolucion del IPC en Eslovenia (1999-2017)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos en www.globalrates.com
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Gréfica 3: Evolucion de la Tasa de Desempleo en Eslovenia (1999-2017)
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Fuente: Elaboracién propia a partir de los datos obtenidos en www.datosmacro.com

Grafica 4: Evolucion de las Importaciones y Exportaciones en Eslovenia (1999-
2017)

Evolucion de las Importaciones y Exportaciones en M.€.
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos obtenidos en www.datosmacro.com
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