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RESUMEN

En los dltimos afios hemos sido testigos de la firma de numerosos acuerdos
comerciales entre diferentes regiones del mundo con el fin de conseguir una
integracion comercial que tenga efectos beneficiosos para todas las partes. Uno
de estos acuerdos es el firmado recientemente por la Union Europea y Japoén,
que supuso la liberalizacion de la mayoria de los intercambios de bienes y
servicios entre ambos, ademas de contener medidas relativas a otros muchos
aspectos como son la propiedad intelectual o el desarrollo sostenible. Este
acuerdo constituye uno de los tratados de libre comercio mas importantes

firmados hasta la fecha.

En el presente trabajo, comenzaremos por hacer un estudio general de este
acuerdo, observando las caracteristicas que presentan este tipo de tratados de
nueva generacion, y posteriormente haremos un andlisis particular del contenido
del acuerdo entre la Unién Europea y Japon. Después, estudiaremos los efectos
de su entrada en vigor, comparando indicadores macroecondémicos referentes al
periodo anterior y posterior a su firma. Finalmente, analizaremos la evolucion de
la balanza comercial de ambas partes con el objeto de extraer posibles

conclusiones acerca de los efectos de este acuerdo.

PALABRAS CLAVE: Comercio internacional; Unién Europea; Japon; Tratado

de libre comercio; Acuerdo de asociacion econdmica
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ABSTRACT

In recent years we have witnessed the signing of numerous trade agreements
between different regions of the world with the aim of achieving trade integration
with beneficial effects for all parties. One of these agreements is the one recently
signed by the European Union and Japan, which liberalized most of the trade in
goods and services between them, as well as containing measures relating to
many other aspects such as intellectual property and sustainable development.
This agreement is one of the most important free trade agreements signed to

date.

In this paper, we will begin by making a general study of this agreement,
observing the characteristics of this type of new-generation treaties, and then we
will make a particular analysis of the content of the agreement between the
European Union and Japan. We will then study the effects of its entry into force,
comparing macroeconomic indicators for the period before and after it was
signed. Finally, we will analyze the evolution of the trade balance of both parties

in order to draw possible conclusions about the effects of this agreement.

KEY WORDS: International trading; European Union; Japan; Free trade

agreement; Economic partnership agreement
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1. INTRODUCCION

A lo largo de los ultimos afios hemos observado como el comercio internacional
ha experimentado un importante desarrollo hasta desempefiar hoy en dia un
papel fundamental en la economia de los paises. Asi, los principales actores de
la economia mundial han impulsado politicas comerciales para mantener e
incrementar sus relaciones con el resto de los paises, y que esto se vea reflejado

en un crecimiento de sus economias.

Entre las regiones que han seguido esta estrategia, encontramos el caso de la
Union Europea, que en los ultimos afios esta desarrollando la Politica Comercial
Comun Europea (PCC), que abarca &mbitos como el comercio de servicios o de
la propiedad intelectual. Dentro del marco de esta politica, la Union ha firmado
una serie de acuerdos comerciales de caracter bilateral, los llamados acuerdos
de libre comercio de “Nueva Generacién”, para impulsar sus actividades
econOmicas transfronterizas mediante la liberalizacion del comercio entre las
partes firmantes. Dentro de esa serie de acuerdos encontramos el adoptado
entre la Union Europea y Japén en 2019, un Acuerdo de asociacion econdmica
gue eliminaria la mayor parte de las barreras arancelarias al comercio entre
ambos paises, ademas de contener disposiciones sobre muchos otros aspectos

como la contratacion publica o el desarrollo sostenible.

Trataremos en este trabajo de hacer un estudio del impacto que ha tenido la
firma del acuerdo para ambas partes y terceros paises con el objeto de ver si

esos efectos han sido ya palpables y, en su caso, beneficiosos.

En cuanto a la metodologia, haremos un estudio teérico del acuerdo, observando
cuales son las medidas previstas en él, de qué forma se han implantado y qué
consecuencias han tenido en las economias de ambas partes. En primer lugar,
veremos en qué consisten estos procesos de integracion comercial que se estan
dando en las ultimas décadas, y haremos un estudio general de las relaciones
econdmicas existentes entre la Union Europea y los paises asiaticos. Ademas,
veremos cuales son las principales caracteristicas de los Acuerdos de nueva
generacion que esta adoptado la UE en su politica comercial. Después de
contextualizar la firma del acuerdo entre la UE y Japén, pasaremos a hacer un

analisis del mismo, mediante la informacion proporcionada por la Comision



Europea. Haremos una breve referencia al proceso de negociacién del acuerdo
y, posteriormente, veremos cual es el contenido de este, haciendo hincapié en
las medidas mas relevantes para la economia de ambas partes. Por ultimo,
haremos un estudio de los efectos que ha tenido la firma del acuerdo en las
relaciones comerciales entre la Union Europea y Japon, mediante el andlisis
econdémico de los datos proporcionados por Eurostat, entre otras fuentes de
datos. Haremos un estudio a nivel macroecondmico, para después centrarnos
en el analisis de la balanza comercial entre ambas regiones, observando la
evolucion del comercio de bienes y servicios existente entre ambos. Con el
objeto de estudiar los efectos de la adopcion del acuerdo, haremos una
comparacion entre los datos referentes al periodo anterior a su entrada en vigor

y los referentes al periodo posterior, a partir del afio 2019.



2. LAS CONSECUENCIAS ECONOMICAS DE UNA INTEGRACION
COMERCIAL

Podemos entender por integracion econémica como el proceso mediante el que
varios paises eliminan entre si sus caracteristicas diferenciales, como las
fronteras econdmicas o la diversidad de monedas, pero no lo hacen frente al
resto de paises. Como resultado de esto, podemos observar que algunas
transacciones que antes se consideraban internacionales, después de la
integracion se convertiran en domésticas o internas. Un claro ejemplo de esto lo
encontramos en la Unién Europea y su objetivo de crear un “mercado interior

unico” que esté plenamente integrado.

Si tenemos en cuenta las dos caracteristicas que hemos sefalado antes,
podemos observar un proceso de “integracion comercial” vinculado a las trabas
comerciales, y otro de “integracién econémica y monetaria” cuando se establece

una moneda Unica en lugar de una pluralidad de monedas.

Se puede dar el caso de que dos o0 mas paises lleven a cabo una integracion
comercial, es decir, eliminan entre si las trabas comerciales, sin embargo,
mantienen su autonomia en todo lo demas, concretamente en sus politicas
comerciales frente a terceros paises. En estos casos hablamos de un acuerdo
de libre comercio o de la constitucion de un area de libre comercio (FTA — free

trade area).

Al mantener sus politicas respecto a terceros paises, puede aparecer el
problema de que las mercancias de estos ultimos entraran al area de libre
comercio por los paises con los aranceles mas bajos frente al mundo, para
posteriormente circular libremente entre los paises que formen parte del
acuerdo. Para acabar con este problema se pueden establecer una seria de
“reglas de origen”, que aseguren que solo los productos procedentes de paises

socios se vean favorecidos por la liberalizacién del comercio dentro del area.

Sin embargo, muchas veces se opta por otra solucion para evitar problemas
técnicos y burocraticos: la Unién Aduanera. En estos casos se afiade al acuerdo
de libre comercio la adopciéon de un “arancel exterior comun”, actuando el

conjunto de paises que lo implanten como una unidad frente al resto del mundo.



Si a esta unién aduanera se le afiade la libre circulacion de factores productivos,
es decir, trabajo y capital, se convertird en un mercado comun. Asimismo, Si se
produce una puesta en comun de las politicas micro y macroeconomicas y la
adopcién de una moneda Unica, estaremos ante una Unién Econdmica y

Monetaria.

Actualmente estamos inmersos en una revitalizacién del regionalismo, dando
lugar a acuerdos entre paises con un desarrollo parecido o muy diverso. Las
razones detrds de esto son, ademas de las econOmicas y comerciales,
motivaciones politicas, ya que se considera que establecer estos acuerdos
puede evitar futuros conflictos. También puede influir en su adopcién la gestion
de algunos recursos naturales comunes o determinados flujos migratorios. Lo
que caracteriza esta integracion regional es que sea parcial, es decir, que
participen un grupo limitado de paises que eliminan sus trabas comerciales entre
si, pero no frente al resto del mundo. Se forma asi un bloque regional y es
importante observar como afecta esto al resto de la economia mundial, es decir,
como afectara al resto de paises el trato preferencial que supone la integracion

regional para los paises que en ella participan.

Estudiando los efectos a los que da lugar esta integraciéon podemos hablar, en
primer lugar, de la creacion de comercio que tiene lugar por el aumento de flujos
comerciales que se produce entre los paises miembros de area de libre
comercio. Sin embargo, la eliminacion de las trabas comerciales puede dar lugar
a la llamada desviacion de comercio: los productores de terceros paises mas
eficientes que los de los paises miembros se ven desplazados por éstos ultimos
debido a las trabas que ellos no tienen que soportar. Para saber cual de estos
efectos es el que predomina en la practica, se ha observado que, cuando el area
se comporta de forma proteccionista frente al resto de paises, predomina la
desviacion de comercio, sin embargo, cuando se comporta de forma abierta, es
la creacion de comercio la que domina. Por esto, es importante elegir un arancel
exterior comun que mejore la situacion de los paises miembros del area pero

gue no empeore la del resto de paises del mundo.

Debemos diferenciar dos casos en estas situaciones: cuando lo que se
intensifica es el comercio de tipo interindustrial, la integracién permitira un mayor
aprovechamiento de las ventajas comparativas; mientras que, si el comercio que

8



se intensifica es el intraindustrial, se obtendrd una mayor competitividad y un
mayor aprovechamiento de las economias de escala. Ademas, esta ultima
consecuencia dara lugar a su vez a dos efectos adicionales: la reduccion de
costes y el efecto “supresion de comercio”. Todos estos efectos, tanto externos
como internos, no se deben considerar en un marco estatico, sino que los efectos
gue realmente se buscan son dinamicos, que son los que nos determinaran la
evaluacion de los procesos de integracion regional. Es decir, buscamos efectos
como la mejora de los ritmos de crecimiento, progreso y bienestar, incluyendo la

incidencia de la innovacion y el progreso técnico.

Cuando la integracion de la que estamos hablando va mas alla del ambito
estrictamente comercial aparecen otras posibles fuentes de ganancias como
pueden ser la liberalizacion de movimientos de capital, la liberalizacion
financiera, el acceso abierto a los mercados publicos, la armonizacion fiscal o la

libertad de movimientos de trabajadores.

En cuanto a los aspectos negativos de la integracién, podemos encontrar
aguellos derivados de una desigual incidencia sobre sectores y grupos, es decir,
la integracion no asegura que absolutamente todos los agentes econdémicos se
vean beneficiados, sino que se busca una ganancia global. Otro aspecto
negativo que encontramos son los ajustes que se pueden originar por la

reordenacion del aparato productivo.

Respecto a estos procesos de integracion comercial, se puede pensar que estos
bloques regionales creados son sélo los primeros pasos para llegar a conseguir
un sistema multilateral abierto, sin embargo, en el otro lado, hay quienes piensan
que la esencia de la creacion de estos bloques esta en la discriminacién que
suponen, es decir, que las ganancias que se obtienen son a expensas de los
paises no-miembros. En las Ultimas décadas se ha producido un gran incremento
del numero de acuerdos regionales, como prueba de ello, hoy en dia casi todos
los paises del mundo pertenecen a algun acuerdo regional y muchos de ellos
forman parte de varios acuerdos. Esto nos lleva a preguntarnos si es compatible
esta situacion con los principios de multilateralismo no discriminador de los que
hemos hablado anteriormente. Detractores de la regionalizacion como Bhagwati
piensan que estos bloques regionales lo que hacen es dificultar la creaciéon de
un “sistema comercial liberal mundial” basandose en impactos como la

9



desviacién de comercio, la obtencion de poder de mercado por el area regional

o la tendencia generalizarse en bloques (efecto contagio).

Del estudio de las interacciones entre el regionalismo y el multilateralismo se ha
concluido que serian factores relevantes: la actitud frente al resto del mundo en
la creacion de la politica comercial del bloque regional, los efectos sobre el grado
de competenciay la efectividad de los acuerdos firmados. Ademas, cabe sefalar
que el impacto de la politica en el establecimiento de estos acuerdos puede dar
lugar a que se impongan “reglas de origen” muy restrictivas que anulen el

alcance efectivo de los acuerdos.

En cuanto a los efectos concretos derivados de la eliminacion de las trabas

comerciales, éstos serian los siguientes:

a) Reduccion de los costes de acceso al mercado: esta reduccion en los
costes dara lugar a menores precios y/o mayores beneficios. Ademas, las
cuotas de mercado de las empresas de los paises socios se veran
incrementadas, en detrimento de las empresas nacionales.

b) Efecto procompetitivo: varios monopolios u oligopolios nacionales se ven
sustituidos por un mercado integrado mas amplio y con mayor
competencia, lo que da lugar a una reduccién de las posiciones de poder
de mercado en los mercados nacionales. Esto serd beneficioso para la
economia en general, en especial para los consumidores, siendo esencial
la implantacién de una politica de defensa de la competencia efectiva en
el Mercado Unico.

c) Eliminacion de discriminaciones de precios de los paises miembros:
tedricamente, en un mercado integrado todos los productores venderian
sus productos al mismo precio, independientemente del mercado de
destino. Sin embargo, en la practica esto no ha sido asi, por razones como
la tendencia de cada pais a adquirir productos de “origen nacional” o por
los procedimientos de aprobacion y registro de los medicamentos de cada
pais, entre otras muchas. Estas formas de discriminaciones de precio son
rentables para las empresas, que se benefician de la dificultad del
consumidor de adquirir bienes de otro pais del area integrada.

d) Tamafio de mercado, economias de escala y diferenciacién de productos:
la ampliacion del tamafio del mercado dara lugar a un aumento de las

10



ventas y esto a su vez producird una reduccion de los costes unitarios de
produccion, es decir, nos aprovecharemos de las economias de producir
a gran escala. Aparece aqui la cuestion de cual es el nUmero de empresas
que permitiria una “configuracion racional” del mercado unico, para lo cual
se llevara a cabo un proceso de racionalizacion de la estructura industrial.
Sin embargo, si los consumidores valoran la variedad, es decir, existe
diferenciacion de productos, se limitaria la tendencia a concentrar la
produccion, hasta que se aprovechen a rajatabla las economias de
escala.

e) Replanteamiento de las decisiones de localizacion: el proceso de
integracion puede dar lugar a decisiones de localizacion, deslocalizacion
o relocalizacién por parte de las empresas por razones como la reduccion
de costes o situarse cerca de los mercados mas importantes. En el primer
caso, las empresas elegiran ubicarse donde puedan reducir sus costes de
produccion por el menor coste del factor trabajo, por ejemplo; o, en el
segundo caso, los costes que se veran reducidos seran los del transporte

de mercancias.

Pero, ademas de los aspectos comerciales de los procesos de integracion, estos
acuerdos pueden recoger previsiones sobre otras materias, como pueden ser los
servicios e inversiones. A través de estos acuerdos se trata de reducir las
desigualdades o discriminaciones que se pueden dar entre los diferentes paises
miembros, por ejemplo, la moneda Unica se puso en marcha, entre otras cosas,
para evitar las alteraciones que suponian los tipos de cambio nacional sobre la
competitividad de los productos nacionales.

Debemos tener en cuenta que para que un proceso de integracién comercial sea
positivo, es importante la implantacion de politicas de acompafiamiento en
ambitos como pueden ser las politicas macroeconomicas, industriales,
tecnoldgicas o educativas. Ademas de ello, seran necesarias tambien politicas
microecondmicas y estructurales, y prestar atencién a aspectos organizativos,
institucionales y sociales. Por ultimo, cabe sefalar que en los procesos de
integracion son los beneficios netos los que deben ser positivos, es decir, las
ganancias tienen que ser suficientes para compensar las pérdidas, y hay que

tener en cuenta que siempre existiran “ganadores y perdedores”, por lo que
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seran necesarias politicas de redistribucion que hagan que el proceso sea

percibido como positivo por el conjunto de la sociedad.
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3. VISION GENERAL DE LAS RELACIONES ECONOMICAS ENTRE LA
UNION EUROPEA Y LOS PAISES ASIATICOS

En los ultimos afios hemos asistido a un incremento en las relaciones entre la
Union Europea y Asia. Un factor clave ha sido el proceso de mundializacion, que
busca nuevas formas de cooperacién debido a la aceleracion de la movilidad de
bienes, servicios y capitales y de la circulacién de informacion. Los principales
actores en esta situacion son tres grandes potencias: Estados Unidos, Europay
Asia, por lo que es inevitable que entre ellos surja una red de acuerdos

comerciales cada vez mas extensa.

La Unién Europea ha sido reconocida como uno de los mercados mas abiertos
del mundo, y sigue tratando de aumentar sus exportaciones tanto de bienes
como de servicios, ademas de ser también uno de los principales origenes de
los flujos de inversiones a nivel global. Si miramos los datos, estos confirman a
la Unién como uno de los actores comerciales principales a nivel global: la UE
representaba en 2019, excluyendo el comercio intracomunitario, el 16,4% del
comercio de bienes y servicios a nivel global, estando por encima de EEUU,
China o Japon. La Unién Europea es el socio comercial principal de setenta y
cuatro paises y hasta un 30% de sus empleos dependen del comercio exterior.
Su importante papel en el &mbito del comercio internacional es incuestionable,
por lo que es comprensible que la Union apueste por un comercio global mas

ambicioso.

Fue determinante en el incremento de las relaciones comerciales de la UE el
establecimiento del Tratado de Lisboa en 2009, que supuso la extension de una
de sus competencias exclusivas: la politica comercial comun, que ahora
abarcaria también el comercio de los servicios, de aspectos relacionados con la
propiedad intelectual y a las inversiones directas extranjeras. También se otorga
al Parlamento Europeo un papel mas importante en los procedimientos
legislativos para la definicién del marco de aplicacion de la politica comercial y la
adopcion de medidas unilaterales y en la negociacion y conclusion de acuerdos
comerciales entre la Unidn y terceros paises. Esto dotaba a la politica comercial
de una mayor proyeccion politica y social, y aumentaba su legitimidad

democrética.
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Otro factor relevante en este aumento de las relaciones con Asia es el
crecimiento esperado de este mercado. Parece que existe consenso al
considerar el mercado asiatico como el mercado con mayor potencial de la
economia mundial. No solo las economias del Este asiatico, como Japon,
Singapur o Taiwan, tienen impresionantes tasas de crecimiento, sino que otras
economias como la de China, Malasia o Tailandia son cada vez mas

competitivas.!

Ademas, Asia es también la region con mayor potencial, ya que se trata de
cientos de millones de personas con estandares de vida en crecimiento, lo que
permite pronosticar un gran crecimiento del consumo privado de esta region y de
la demanda de grandes proyectos de transporte, telecomunicaciones o

urbanizacion.

La UE se encuentra inmersa en una estrategia de acuerdos comerciales y de
inversién con paises de Asia, y reflejo de ello es, por ejemplo, el Acuerdo de
Libre Comercio con Corea (ALCUEC) que supone un intento de la Union para
ponerse por delante de EEUU, su otro gran competidor, en sus relaciones con
los paises asiaticos. Esta estrategia es necesaria para alcanzar un equilibrio

comercial.?

Debido a la globalizacién y el escaso avance en las negociaciones en el marco
de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), se han dejado atrds la
utilizacion antiguas vias y se han buscado nuevos instrumentos de cooperacion.
Algunos paises se han decantado por la formacién de blogues regionales,
ejemplo de ello es la Asociacion de Naciones del Sudeste Asiatico (ASEAN).
Otros paises como EEUU o China se inclinaron por la negociacion de acuerdos
regionales o bilaterales en sus areas de influencia. En esta situacién, la Unién

Europea decidié estrechar sus relaciones con estos dos actores, pero, ademas,

1 No debemos olvidar que el continente asiatico presentaba un 60% de la poblacién mundial en
2020, frente al 10% de Europa. Ademas, el crecimiento del PIB en 2019, antes de la pandemia,
era de 4% anual en Asia oriental y la zona del Pacifico, mientras que en la Union era de 1,8% y
a nivel mundial de 2,6%.

2 La UE presenta un déficit comercial con China que en 2012 era de 146.051 millones de euros,
lo que representa el 33,6% del comercio total de la UE con China y tiene tendencia a aumentar.
Con el conjunto de paises que constituyen la ASEAN, la UE presenta un déficit comercial de
18.711 millones de euros, lo que representa el 10,3% del comercio total entre ellos.
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debia buscar un instrumento que le permitiera ganar competitividad frente a las

empresas estadounidenses y facilitar la entrada a los mercados asiaticos.

Los continuos fracasos en los avances por la via multilateral y la necesaria
reaccion frente a la actuacion de otros paises como EEUU fueron factores que
propiciaron el establecimiento de acuerdos bilaterales de “nueva generacién”,
que podriamos definir como una serie de acuerdos comerciales bilaterales o
birregionales que tratan de ordenar e impulsar las actividades economicas
transfronterizas de una forma mas omnicomprensiva, teniendo en cuenta
diversos aspectos y no solo la circulacion de mercancias. Estos acuerdos no
suponen una via que sustituya a la multilateral, sino que funcionan como un
complemento de ella e, incluso, se espera que sirvan como puente para el

desarrollo futuro por la via multilateral, cuando éste sea posible.

La gran diferencia entre los acuerdos de “primera generacion” y los de “nueva
generacion” es que éstos ultimos presentan un mayor alcance y una visién mas
modernizada y actualizada. Es el Tribunal de Justicia de la Unién Europea
(TJUE) en su Dictamen (2/15) de 16 de mayo de 2017 el que define este nuevo
mecanismo como un acuerdo de comercio que, ademas de las disposiciones
tradicionales relativas a la reduccion de los derechos de aduana y de los
obstaculos no arancelarios que afectan al comercio de mercancias y de
servicios, contiene disposiciones en diversas materias vinculadas al comercio,
como la proteccion de la propiedad intelectual e industrial, las inversiones, la

contratacion publica, la competencia y el desarrollo sostenible.

Para caracterizar este tipo de acuerdos podriamos diferenciar tres aspectos

principales en ellos:

- En primer lugar, su contenido es muy amplio, es decir, no solo regula lo
relativo a mercancias, sino que también se centra en aspectos como los
servicios, las inversiones y la contratacion publica. Es cierto que no todos
los acuerdos de “nueva generacion” abarcan todos estos aspectos, sin
embargo, muchos de ellos si cubren algunos de ellos 0 no se centran
Gnicamente en las barreras arancelarias a las mercancias. Podemos
observar en algunos de ellos disposiciones eliminando las barreras no

arancelarias existentes, como pueden ser barreras técnicas, regulatorias
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0 estandares. Para ello se utilizan mecanismos como el reconocimiento
mutuo o la equivalencia de estandares, el desarrollo comun de
estandares... Ademas, encontramos técnicas innovadoras en el ambito
de los servicios como el reconocimiento de cualificaciones profesionales
o las listas negativas. En cuanto a la propiedad industrial, hay que resaltar
la importancia de los avances en la proteccion de las indicaciones
geograficas y la lucha contra el fraude, la pirateria y la venta de
imitaciones. Si hablamos de las inversiones, los tres aspectos que se
regulan normalmente al respecto son el acceso al mercado, la proteccion
a las inversiones realizadas y la solucion de controversias.

En segundo lugar, es frecuente que se incluya en ellos un capitulo
dedicado al comercio sostenible, donde se establecen compromisos en
temas medioambientales y laborales. La extension de este tipo de
capitulos sera mayor cuando el acuerdo se firme con un pais con una
economia en desarrollo, como puede ser Vietnam, que cuando se firma
con una economia ya desarrollada y con valores comunes, como es el
caso de Japon. Existe un debate sobre la conveniencia de incluir este tipo
de capitulos o no, ya que, aunque tienen un gran apoyo, presentan dudas
sobre si son lo suficientemente efectivos. Ademas, no existe un consenso
suficiente para la implantacion de un modelo de sanciones.

Por ultimo, se observa también la presencia de un capitulo dedicado a la
gobernanza y la resolucion de controversias, siendo el acuerdo firmado
con Canada el mejor ejemplo de ello. Se ha optado en la Unién Europea
por un Sistema de Tribunales de Inversiones (STI), que seria el primer
paso para la creacion en un futuro de un Unico Tribunal Multilateral de
Inversiones (TMI), que sustituiria a los tribunales creados especificamente

para cada acuerdo.

En estos acuerdos de “nueva generacion” de la UE se muestra gran interés en

el ambito del comercio y las inversiones, ya que en ellos tiene la Union una

estrategia proactiva para implicarse en acuerdos de libre comercio con paises

de la region. Es importante hacer referencia en este punto al Dictamen 2/15 del

TJUE, que considera que el comercio de bienes y servicios es competencia

exclusiva de la UE, mientras que las inversiones no directas son competencias
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compartidas de la UE y los Estados miembros. Como consecuencia de esto, se
abrio la posibilidad para la UE de separar las negociaciones comerciales en dos:
la parte comercial, que es competencia exclusiva de la UE y que incluiria la
liberalizacion de inversiones; y los acuerdos de inversion, que se negociarian
aparte como acuerdos mixtos y que requeririan la aprobacién de los Estados

miembros.

Esta red de acuerdos bilaterales supone la mayor parte de los recursos
destinados a Asia. La Union lleva negociando este tipo de acuerdos desde la
década de los 2000, siendo el primer ejemplo el acuerdo firmado con Corea del
Sur en 2010. La celebracién de este acuerdo supuso la eliminacion del 99% de
los aranceles con ese pais en un periodo de 5 afios, lo que provoco un aumento
de las exportaciones a Corea del Sur en un 55% y el paso de una situacion de
déficit comercial a otra de superavit. Este acuerdo también sirvi6 como
precedente para el establecimiento del acuerdo con Japén, por la similitud entre
los dos paises asiaticos, siendo este Ultimo mas avanzado debido a su
celebracion posterior en el tiempo.

El acuerdo con Corea del Sur también ha tenido influencia positiva en los
concluidos con Singapur o Vietnam. El acuerdo de libre comercio entre la UE y
Singapur (EUSFTA) entr6 en vigor en noviembre de 2019 y, como los aranceles
con este pais ya eran muy bajos, el acuerdo se centr6 en temas como el
comercio de servicios o las compras publicas, entre otros. Este pais supone una
base regional de muchas compafias europeas para acceder a los diferentes
mercados de los paises de la ASEAN. Por otra parte, el acuerdo de libre
comercio entre la UE y Vietnam (EUVFTA) entr6 en vigor en agosto de 2020. En
este caso, también se eliminaran casi el 99% de los aranceles entre ambos
paises, sin embargo, aqui el proceso sera mas lento ya que el grado de
desarrollo de la economia de Vietham no es tan elevado como el de Japon o
Singapur. El acuerdo también contiene previsiones sobre propiedad intelectual o
derechos laborales, ademas de importantes disposiciones sobre la aplicacion de
las normas fundamentales de la Organizacion Internacional del Trabajo o los

convenios de la ONU sobre el cambio climatico.

Pero dichos acuerdos requieren el complemento de acciones que vayan mas alla
de las fronteras estatales. La Comision inici6 a mediados de los noventa la
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aplicaciéon de programas horizontales que se centran en el apoyo a las politicas
necesarias para favorecer un crecimiento sostenible, creando condiciones
favorables para las inversiones (Asia Invest), el acceso a la sociedad de la
informacion (Asia IT&C) o la racionalizacidn en la gestion de las administraciones
locales (Asia Urbs). Ademas, cabe sefalar el papel que pueden cumplir en la
cooperacion con Asia la iniciativa Erasmus Mundus, en el ambito de la educacion

superior, o0 el proyecto GALILEO, en el ambito cientifico-técnico.

Por otra parte, existen instrumentos de accion exterior cuyo objetivo es promover
la integracion y la cooperacion regionales. Estas iniciativas han tenido un mayor
desarrollo en las relaciones interregionales con la Asociacion de Naciones del
Sudeste Asiatico (ASEAN), con la que se ha suscrito el Acuerdo de Cooperacion,
la cual ha definido el marco de las relaciones interregionales mediante la
creacion de una Comision Conjunta y reuniones regulares de los ministros

Exteriores y de Economia.

Desde hace cuatro décadas, la UE y la ASEAN han construido una solida
relacion, sobre todo en el ambito de las relaciones comerciales y econdémicas.
La Union representa el 13% del comercio de la ASEAN con el resto del mundo,
lo que la convierte en su segundo socio mas importante, mientras que la ASEAN
es el tercer socio de la Union fuera de Europa, por detras de EEUU y China. El
objetivo ultimo de las reuniones entre ambos actores siempre ha sido la
celebracion de un acuerdo de libre comercio interregional, sin embargo, esto
parece algo dificil de conseguir en un futuro préximo, debido en parte a la
heterogeneidad de los paises que forman parte de la asociacion. Es por ello por
lo que parece mas beneficioso el establecimiento de acuerdos bilaterales entre

cada uno de los paises.

Hay que tener en cuenta también el papel que cumplen en las relaciones UE-
Asia los acuerdos comerciales multilaterales y plurilaterales. Aunque hemos
dicho anteriormente que la via multilateral ha sido en muchas ocasiones
infructuosa, la Organizacion Mundial del Comercio (OMC) ha sido fundamental
en este ambito, ya que a través de ella han tenido lugar numerosas
negociaciones para la eliminacién o reducciéon de los obstaculos al comercio
(como pueden ser los aranceles de importacion) y acuerdos sobre las normas
por las que se rige el comercio internacional. También cumple funciones de
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vigilancia de las normas acordadas en la OMC. Por ultimo, hay que destacar el
papel de la OMC como 6rgano de solucion de diferencias (OSD) entre sus
miembros y el del Mecanismo de Examen de las Politicas Comerciales (MEPC)

en la revision de sus politicas comerciales.

En este trabajo haremos un estudio del Acuerdo de asociacion econdémica
firmado por la Unién Europea y Japon que entr en vigor en 2019, analizando
las consecuencias y el impacto del mismo en las economias de ambas partes.
Ademas, de eso, haremos también referencia a los acuerdos de la UE con
Vietnam y Singapur, siendo todos ellos parte de la red de acuerdos de nueva

generacion a los que hemos hecho referencia.
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4. ACUERDOS COMERCIALES DE LA UE CON VIETNAM Y SINGAPUR

La UE inici6 una politica de acuerdos bilaterales después del bloqueo de los
progresos multilaterales en el seno de organizaciones como la OMC. Sin
embargo, el factor determinante para la firma de esos acuerdos con paises
asiéticos fue la paralizacion en 2009 de las negociaciones entre la UE y ASEAN
para la firma de un Acuerdo de Libre Comercio. Después de siete rondas de
negociacion entre ambos actores, las diferencias que existian entre los paises
de ASEAN y otros problemas como la situacion politica de paises como Myanmar
y Filipinas hicieron que se acordara una pausa en las negociaciones. La UE
entonces decidioé negociar acuerdos bilaterales con aquellos paises de la ASEAN
gue estuvieran interesados en ello dando lugar esto a los acuerdos firmados con

Singapur en 2018 y con Vietnam en 2019.

El acuerdo firmado con Singapur es uno de los acuerdos bilaterales de nueva
generacion de la UE y el primer acuerdo bilateral entre la UE y un pais de la
ASEAN. Este acuerdo es de gran importancia ya que, para la UE, Singapur es el
mayor socio comercial de la ASEAN, representando casi un cuarto del total del
comercio de bienes entre ambos y mas de la mitad del comercio de servicios.
Del otro lado, para Singapur, la UE es su tercer socio comercial en el ambito de
los bienes, ocupando el comercio entre ambos un 10% del total del comercio de
Singapur con el resto del mundo. Entre 2006 y 2017, el comercio entre ambos
aumento6 un 30%, especialmente en &mbitos como la maquinaria, el transporte o

los combustibles quimicos.

Mediante la firma del acuerdo, se eliminaran los derechos de aduana de
determinados bienes, de modo que alrededor del 84% de las exportaciones de
Singapur estaran libres de impuestos con la entrada en vigor de este, mientras
que el resto se eliminaran en un periodo de cinco afos. Algunos sectores que se
veran beneficiados por esto seran el de la electronica, el farmacéutico o los
petroquimicos. Otras medidas que se tomaran son la imposicién de reglas de
origen para determinados productos, el establecimiento del principio de no
discriminacion entre los productos extranjeros y los nacionales y la cooperacion

entre ambos para simplificar y armonizar los procedimientos.
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En el ambito de los servicios, se toman también importantes decisiones para
impulsar intercambio entre la UE y Singapur, como la aplicacion de las mismas
normas y reglamentos a los proveedores de servicios nacionales y extranjeros
en determinados sectores, siempre reservando a ambas partes el derecho a

introducir sus propias normas.

Al tratarse de un acuerdo de nueva generacion, se incluyen disposiciones
relativas a aspectos como la contratacién publica, la propiedad intelectual el
desarrollo sostenible o la proteccidon medioambiental. Es importante también el
tratamiento que se le da a las inversiones, estableciendo un acuerdo de
proteccion a la inversién que sustituira a los doce acuerdos bilaterales que
existen entre Singapur y los paises miembros de la UE, ademas de incluir nuevas
previsiones. En él, se establece un alto nivel de proteccion a las inversiones,
manteniendo la autonomia de la UE y Singapur de imponer sus propias reglas,
y Se crea un proceso transparente para la resolucion de conflictos de inversion,

siendo un sistema permanente y totalmente independiente.

Posteriormente, el 30 de junio de 2019, la UE firmé otro de sus acuerdos
bilaterales de nueva generacién con un pais asiatico, en este caso con Vietnam.
En los dltimos afios, las relaciones entre ambos actores se han reforzado, siendo
la UE el segundo mercado de exportaciones mas grande de Vietnam y el primer
destino en la exportacion de determinados productos: las exportaciones de
teléfonos a la UE suponen casi un tercio de las exportaciones totales de teléfonos
de Vietnam. Podemos encontrar tres caracteristicas que definen las relaciones
entre ambas partes: se trata de economias complementarias, la UE suministra a
Vietnam tecnologias avanzadas y maquinaria para sus sectores manufactureros
mientras que Vietnam es una gran competidores en el sector agroalimentario de
mano de obra intensiva; la existencia de una solida relacion politica y el
compromiso de los lideres europeos y vietnamitas; y el aprovechamiento que ha

hecho la comunidad empresarial viethamita de las oportunidades comerciales.

El acuerdo pretende dar un acceso preferencial a los mercados de cada una de
las partes, ademas de establecer un marco juridico claro y transparente para las
relaciones comerciales y de inversién. Con la entrada en vigor del acuerdo, el
65% de las exportaciones de la UE a Vietnam estaran libres de impuestos,
mientras que el resto se liberalizaran en un periodo de diez afios y, por otra parte,
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las importaciones de la UE se liberalizaran en un 71% con la entrada en vigor y
al cabo de siete afios el 99% estara libre de impuestos. Algunos sectores que se
veran beneficiados por el acuerdo son el de los automoviles, el de los productos

farmacéuticos o el de las bebidas alcohdlicas.

Como ocurre en el resto de los acuerdos de nueva generacion, se incluyen
medidas que afectan a las reglas de origen, a la propiedad intelectual, a las
indicaciones geograficas, a la contratacion publica o al desarrollo sostenible.
Ademas, se establece un mecanismo bilateral de solucién de diferencias para el
caso de que las partes tengan distintas opiniones acerca de la interpretacion y
aplicacion del acuerdo. Se buscara una solucion mutuamente acordada a través
del dialogo en comités institucionalizados y, cuando esto no sea posible, se

acudird al mecanismo mediante decisiones vinculantes.

También se establece un acuerdo de proteccion a las inversiones que, como en
el caso del acuerdo con Singapur, sustituye a los veintiin tratados bilaterales
firmados por Vietham con paises miembros de la UE. Se garantizara un alto nivel
de proteccidn de las inversiones, preservando la autonomia de ambas partes,
mediante el establecimiento de principios fundamentales de trato cuando un
inversor extranjero decide invertir en un pais determinado. También se establece
un moderno mecanismo de solucién de disputas para garantizar el respeto a las
normas de proteccion de las inversiones. Sera un tribunal independiente el que
tome las decisiones al respecto de estas controversias, las cuales podran ser

recurridas ante un tribunal de apelacion.
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5. ACUERDO DE ASOCIACION ECONOMICA ENTRE LA UE Y JAPON

La entrada en vigor del Acuerdo de Asociacion Econdmica (AAE) entre la Union
Europea y Japon el 1 de febrero de 2019 supuso un gran impulso al libre
comercio por parte de los dos actores, ademas de que serviria como medio para
desarrollar sus economias y la competitividad de sus empresas. Mediante el
AAE, se reducen la mayoria de los aranceles de ambos lados, beneficiando
mercados como el de los productos agricolas o el de los automoviles. Pero,
ademas, veremos que, al tratarse de uno de los Acuerdos de Nueva Generacién
firmados por la UE, se contemplan otros aspectos como la reduccion o
eliminacién de barreras no arancelarias o disposiciones relacionadas con la
proteccion de los trabajadores, el desarrollo sostenible, la proteccion del Medio
Ambiente o el gobierno corporativo. Cabe sefialar que el acuerdo no contiene
previsiones relativas al mecanismo de proteccion de las inversiones, debido a

los diferentes puntos de vista de Japon y la Unidn Europea.

5.1. Proceso de negociacion

Para entender el contenido del acuerdo, primero debemos hacer referencia al
proceso de negociacion del mismo. Fue en la vigésima cumbre UE-Japdn, en
2011, cuando se decidié comenzar a trabajar en un acuerdo que favoreciera las
relaciones comerciales mutuas. En ese mismo afio entré en vigor el acuerdo
entre Corea del Sur y la UE, lo que pudo hacer que aumentara el interés por
parte de Japon en la firma del acuerdo. Otro factor influyente fue que ambos
estaban en ese momento negociando acuerdos comerciales con EEUU, por lo
que las empresas japonesas ho querian quedarse por detras de las

estadounidenses en Europa y viceversa.

Con todo esto, las negociaciones se iniciaron a principios de 2013 y se llevaron
a cabo durante cinco afios, a través de dieciocho rondas que trataron los
diferentes aspectos que serian recogidos en el acuerdo. En la vigésimo quinta
cumbre UE-Japon, que tuvo lugar en abril de 2017 en Bruselas, las

negociaciones se dieron por finalizadas y el acuerdo fue anunciado.

Entre los multiples factores que hicieron que las negociaciones fueran un éxito
destacaremos algunos de los mas importantes. En primer lugar, tanto la UE

como Japdn son dos importantes actores en la economia mundial, tanto es asi

23



gue llegan a cubrir un tercio del producto interior bruto anual y cuyo comercio
bilateral superaba los 170.000 millones de euros cada afo. La UE exportaba
cada afo casi 80.000 millones de euros en bienes y servicios a Japon, siendo
éste el segundo mercado para sus empresas en Asia, por detras de China. Del
otro lado, Japon habia sido, hasta finales del siglo pasado, el segundo mayor
exportador a Europa, aunque en las ultimas tres décadas habia bajado puestos
en el ranking. Por otra parte, existian barreras no arancelarias en el sector
servicios, lo que hacia que el acceso al mercado japonés fuera complicado para
las compafiias europeas, por lo que era conveniente establecer un marco
favorable para el acceso de las empresas a ese mercado. Otro factor que
favorecio la firma del acuerdo fue la existencia de una balanza comercial
equilibrada entre Japon y la UE, ya que permitia crear oportunidades de forma
equitativa para los dos actores.

Como hemos sefalado antes, no ha sido posible llegar a un acuerdo en cuanto
a la implantacion de un mecanismo de proteccion de inversiones. Si que existen
otros acuerdos comerciales de la UE con paises como Canada, Singapur o
Vietnam que prevén la creacidon de un tribunal bilateral exclusivo con
competencias para resolver las disputas relacionadas con la proteccién de
inversiones. Sin embargo, la UE lleva defendiendo en los ultimos afios la
creacion de un Tribunal Multilateral de Inversiones (MIC) en el que se decidirian
los litigios relacionados con las inversiones. Esta idea ha sido propuesta por la
UE en diversos foros, pero paises como Japon o Estados Unidos no se han
mostrado a favor, por lo que no ha sido posible su puesta en marcha. Japon ha
manifestado su apuesta por mantener el sistema tradicional basado en el
arbitraje de diferencias inversor-estado (ISDS). Por tanto, las partes continian
en negociaciones en cuanto a este tema, manteniendo ambas el compromiso de

lograr un entorno estable y seguro para las inversiones en Europa y Japon.
5.2. Contenido del acuerdo

Después hacer un breve repaso de las negociaciones del acuerdo, pasaremos a
estudiar cual es el contenido del mismo. En el preambulo podemos ver cuales
seran los objetivos del acuerdo: fortalecer las relaciones economicas,
comerciales y de inversion entre la UE y Japon teniendo en cuenta otros

aspectos como la sostenibilidad medioambiental, la proteccién laboral o el
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fomento de las pequefias y medianas empresas. Ademas, también se hace
referencia a la importancia de la transparencia en el comercio internacional y
reafirman su compromiso con la Carta de las Naciones Unidas y la observancia

de los principios recogidos en la Declaracion Universal de Derechos Humanos.
5.2.1. Eliminacion o reduccion de aranceles

En el Capitulo 2 del acuerdo se hace referencia a la eliminacion y reduccion de
aranceles, uno de los aspectos mas relevantes en cualquier acuerdo comercial.
Se establece una eliminacion del 90% de los aranceles a productos europeos
hacia Japén en el momento de entrada en vigor del acuerdo y en un plazo
maximo de 15 afios se eliminard un 7% mas. Del otro lado, el 99% de los
aranceles a los productos japoneses seran eliminados cuando el acuerdo esté
plenamente aplicado. Todo esto permitira a los exportadores de la UE ahorrarse

unos 1000 millones de euros anuales en derechos de aduana.

Los productos agroalimentarios seran los mas favorecidos por estas medidas, ya
que partian de unos aranceles mas elevados que el resto de los productos. Para
los agricultores europeos, Japdn es un mercado de exportacion muy importante,
tanto es asi que se trata del cuarto mercado de la UE de exportaciones agricolas.
Mediante la firma del acuerdo, se prevé que con el tiempo el 85% de productos
agroalimentarios de la UE podran entrar en Japon libres de derechos, lo que
supone el 87% de las exportaciones agroalimentarias actuales. La entrada en
vigor del acuerdo eliminara de forma automatica los aranceles de los productos
cuya exportacion presenta un gran interés para la UE, como el cerdo, que es el
articulo mas exportado a Japén. Para otros productos se establece un calendario
de reducciones arancelarias, por ejemplo, los aranceles de la carne de vacuno

se reduciran de 38,5% al 9% en un periodo de quince afios.

En cuanto a los productos industriales, se eliminaran por completo todos sus
aranceles, la mayoria con la entrada en vigor del acuerdo, sin embargo, en
algunos casos se hara una eliminacion por fases. Aqui encontramos sectores en
los que la UE es muy competitiva, como las sustancias quimicas, los plasticos,
los cosméticos y los textiles. Para las exportaciones de la UE de productos
elaborados con cuero, se eliminaran sus aranceles en diez afios, los mismo que

pasa con el calzado deportivo o las botas de esqui. Los aranceles del calzado
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se reduciran del 30% al 21% con la entrada en vigor del acuerdo, y en 10 afios
se eliminara el resto de ellos. También se eliminaran todos los aranceles a la
pesca por ambas partes y los que afectan a los productos de la madera,

estableciendo, en algunos casos, periodos de transicion de hasta diez afios.

La automocion fue uno de los sectores mas importantes a la hora de negociar el
AAE ya que supone para ambas partes un pilar fundamental de su industria. Los
aranceles existentes para los vehiculos a motor antes del acuerdo eran del 10%
para ambas partes, pero, con su entrada en vigor, se acordo que estos aranceles
se eliminarian en un periodo de siete afios. También se acordd eliminar los
aranceles que afectaban a los componentes de automocion, lo que hace
aumentar la competitividad de los fabricantes de estos componentes en el
mercado japonés. Para llegar a un acuerdo en este punto, fue crucial el apoyo
de la ACEA (European Automobile Manufacturers Association), la principal
asociacion de fabricantes europeos de vehiculos. Acompafiando a estas
medidas, también se acordaron una serie de disposiciones relativas a las
barreras no arancelarias, por ejemplo, el cumplimiento por ambas partes de las
normas internacionales sobre seguridad de los productos y proteccion del medio
ambiente, lo que hacia que los vehiculos europeos estuvieran sujetos a los
mismos requisitos en la UE y en Japdn, evitando asi muchos ensayos y
certificaciones para su exportacion. Se establecié una clausula de salvaguardia
que permite a la UE la introduccion de nuevos aranceles si Japon introdujera

nuevamente barreras no arancelarias a las exportaciones de vehiculos de la UE.

5.2.2. Comercio de servicios, liberalizacion de inversiones y comercio
electronico
El comercio de servicios, la liberalizaciébn de las inversiones y el comercio
electronico se contempla en el Capitulo 8 del Acuerdo de Asociacion Econémica.
Se establecen una serie de disposiciones horizontales a todo el comercio de
servicios, pero manteniendo el derecho de las autoridades de los Estados de la
UE a conservar el caracter publico de los servicios publicos, sin obligar a ningun
Gobierno a privatizar o liberalizar ningun servicio publico a nivel nacional o local.
Es decir, los europeos seguiran decidiendo por si mismos como quieren que se
les presten servicios como la asistencia sanitaria, la educacion o el suministro de

agua. Ademas, no se impide que una de las partes establezca medidas para
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regular la entrada o estancia temporal de personas fisicas en su territorio,
incluyendo aquellas destinadas a proteger sus fronteras y garantizar el
movimiento ordenado por ellas, siempre que estas medidas no perjudiquen las

ventajas que este capitulo aporta a la otra parte.

La UE exporta servicios a Japoén por un valor de 28.000 millones de euros
anuales aproximadamente y mediante el acuerdo se tratara de favorecer estas
exportaciones y facilitar a las empresas de la UE la prestacion de servicios en el
mercado japonés. El acuerdo favorecera el acceso a este mercado en algunos
ambitos relacionados con el sector servicios, por ejemplo, en cuanto a los
servicios postales y de mensajeria, se incluyen disposiciones sobre licencias e
independencia de las autoridades reguladoras, y se garantizara una igualdad
entre los prestadores de servicios postales y mensajeria de la UE y sus
competidores japoneses, como Japan Post. También establece unas
condiciones de igualdad para los prestadores de servicios de
telecomunicaciones, ademas de cuestiones como obligaciones de servicio
universal o la portabilidad de los numeros, entre otras. Por otra parte, se acuerda
mantener un acceso abierto y no discriminatorio a los servicios internacionales
maritimos y se incluyen disposiciones mas avanzadas sobre el traslado temporal

de personal de empresa.

En el ambito de los servicios financieros, el acuerdo contiene definiciones,
excepciones y disciplinas especificas sobre nuevos servicios financieros,
organizaciones autorreguladoras, sistemas de pago y compensacién, y normas
sobre servicios de seguros prestados por entidades locales. Muchas de estas
medidas se basan en normas que habian sido desarrolladas en el marco de la
Organizacion Mundial del Comercio. En la actualidad existen unos 50 bancos
extranjeros operando en Japdn, sin embargo, no han conseguido penetrar en la
banca minorista debido a la fortaleza y proximidad de los grandes grupos
financieros japoneses. Ademas, no es facil canalizar los ahorros japoneses hacia
productos financieros europeos, por lo que los bancos europeos en Japon se

concentran mayoritariamente en operaciones del ambito corporativo.

En el articulo 8.8 del acuerdo establece el principio del “trato nacional”, lo que
quiere decir que cada parte debera dar a los empresarios y empresas de la otra
gue se establezcan en su territorio un trato no menos favorable que el que dé a
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Sus propios empresarios y empresas. Ademas, el articulo 8.9 establece, respecto
al establecimiento y explotacion en su territorio, que cada parte concedera a los
empresarios y empresas de la otra un trato no menos favorable que el que
conceda en situaciones similares a los empresarios y empresas de un tercer

pais, lo que conocemos como el principio de “nacion mas favorecida”.

En el acuerdo, las partes reconocen que el comercio electrénico contribuye al
crecimiento econémico y aumenta las oportunidades de comercio en muchos
sectores, ademas de la importancia de facilitar el uso y desarrollo del comercio
electronico. Se establece como objetivo el contribuir a la creacion de un ambiente
de confianza en el uso del comercio electrénico y la promocion de su utilizacion,
ademas, se reconoce la importancia del principio de “neutralidad tecnolégica”.
Por dltimo, se sefiala que las partes no deben imponer derechos de aduana a

las transmisiones electronicas.

5.2.3. Barreras no arancelarias

Se incluyen en el acuerdo diversos compromisos para reducir o eliminar
diferentes barreras no arancelarias. Estas barreras han sido motivo de
preocupacion para las empresas de la UE porque algunos requisitos técnicos y
procedimientos de certificacion japoneses muchas veces dificultan la exportacion
de productos europeos seguros a Japon. A través de lo dispuesto en el acuerdo,

se trata de facilitar el acceso de las empresas europeas al mercado japonés.

Ya hemos visto que se han adoptado nuevas medidas en el mercado de los
vehiculos de motor que simplifican la exportacién a Japon, pero el acuerdo
contiene disposiciones relativas a otros muchos productos. En cuanto a los
productos sanitarios, Japén adopté en 2014 la norma internacional sobre
sistemas de gestidon de calidad, en la que se basa el sistema de gestion de la
calidad de la UE, lo que reduce los costes de certificacion al exportar estos
productos al pais asiatico. También adopté en marzo de 2015 el sistema
internacional de etiquetado de textiles, que es similar al utilizado en la UE, por lo
que el etiquetado de textiles ya no tiene que cambiarse para poder exportarlo a
Japon. Por otra parte, el 1 de enero de 2016 se abolioé un sistema de notificacion
duplicativo que suponia un gran obstaculo a la exportacion de productos

farmacéuticos, sanitarios y cosméticos europeos a Japon.
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En el acuerdo se incluyen ademas una serie de medidas generales sobre las
barreras no arancelarias que ayudaran a establecer unas condiciones de
igualdad a la hora de exportar productos europeos a Japon, ademas de aumentar
la transparencia y previsibilidad. Respecto a las barreras técnicas al comercio,
tanto Japon como la UE se comprometen a que sus normas y reglamentos
técnicos se adapten a las normas internacionales en la medida de lo posible, lo
que facilitara la exportacion de productos europeos como los textiles, de
electronica, sustancias quimicas o farmacéuticos. En especial, en estos Ultimos,
existian grandes barreras para la aprobacién de medicamentos patentados en

Europa.

En cuanto a medidas sanitarias y fitosanitarias, Japén y la UE acuerdan una
simplificacion de los procesos de autorizaciébn y despacho de aduna, y se
compromete a que los procedimientos de importacion se completen sin retrasos
injustificados, tratando de que la burocracia excesiva no obstaculice el trabajo de
los exportadores. Se establecen tambien medidas para la certificacion digital y
otros mecanismos que facilitaran el comercio. En cualquier caso, el acuerdo no
disminuye las exigencias de las normas de seguridad, ni exige a las partes que
cambien sus estrategias nacionales en aspectos como el uso de hormonas o los

organismos modificados genéticamente.

Hay que afadir que el acuerdo, en el articulo 2.19, prevé un mecanismo de
revision a los 10 afios desde su entrada en vigor o a peticion de cualquiera de
las partes, en el que se evaluara si las medidas no arancelarias se pueden
abordar de una manera mas eficaz. Asi, las partes iniciardn una serie de
consultas en las que consideraran la ampliacion del alcance de los compromisos
existentes o el establecimiento de compromisos adicionales. Para tomar esta
decision, las partes se basaran en la experiencia que han adquirido durante el
periodo de aplicacion del acuerdo.

5.2.4. Contratacion publica

El capitulo 10 del acuerdo incorpora mutatis mutandis el Acuerdo sobre la
Contratacion Publica de la OMC (ACP) por lo que las partes tendran que aplicar
los principios generales recogidos en el mismo: el principio de no discriminacion,

el principio de transparencia y el principio de equidad procedimental. Mediante
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su aplicacion, se trataba de prohibir la discriminacién injusta a los licitadores de
la otra parte y asegurar el acceso directo y gratuito a los anuncios de contratacion

publica a través de un punto de acceso Unico en internet.

El acuerdo mejora el acceso a las licitaciones publicas para las empresas de la
UE, que podran participar en ellas en las mismas condiciones que las empresas
japonesas. Esto es aplicable a las cuarenta y ocho “Core Cities” o “ciudades-
nucleo” japonesas, que son ciudades cuya poblacion es de entre 300.000 y
500.000 habitantes. También se aplicara a las prefecturas y a determinadas
agencias dependientes del gobierno y agencias locales, incluyendo hospitales y
universidades. El acuerdo también suprime los obstaculos existentes en la
contratacion publica en el sector del ferrocarril, debido a la eliminacion de la

“clausula de seguridad operativa” (OSC).

En 2020, la UE publico una guia donde se recogen los procedimientos
necesarios para acceder al mercado de compras publicas en Japon, en la que
se incluyen algunos aspectos como la publicacién de las licitaciones o el proceso
de envio de las ofertas. También se establece en el acuerdo la creacién de un

Comité que controle la aplicacion de lo recogido en él.

5.2.5. Propiedad intelectual

El acuerdo refuerza los compromisos que tanto la UE como Japdén han adquirido
en la Organizacion Mundial del Comercio, estableciendo disposiciones relativas
a los derechos de autor, las marcas, los secretos comerciales, las patentes, la
competencia desleal o a las medidas en frontera. En el articulo 14.8 se hace
referencia a los derechos de autor, sefialando que los autores tendran el derecho
exclusivo a autorizar o prohibir cualquier reproduccién directa o indirecta de sus
obras, cualquier forma de distribucién publica y cualquier comunicacion al
publico de sus obras a través de medios alambricos o inalambricos. Lo relativo
a las marcas viene dispuesto en el articulo 14.18 donde se establece que el titular
de una marca registrada tendra el derecho exclusivo de prohibir que cualquier
tercero sin consentimiento use en sus operaciones comerciales signos idénticos
o similares para productos que sean idénticos o similares a aquellos para los que

la marca esta registrada, dando lugar a una “probabilidad de confusion”. Ademas,
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este acuerdo es el primero que recoge disposiciones relativas a los secretos

comerciales, que se encuentran en el articulo 14.36.

Hay que afiadir que, mediante el acuerdo, Japon se compromete a proteger mas
de 200 indicaciones geograficas correspondientes a numerosos productos como
quesos, carnes, aceites o vinos. Algunas de las indicaciones geograficas
protegidas son Roquefort, Aceto Balsamico di Modena o Queso Manchego. Esto
hace que estos productos tengan en Japén el mismo nivel de proteccion que
tienen en la UE y Japon debera rechazar inmediatamente el registro de cualquier

marca relacionada con estas indicaciones geograficas protegidas.

5.2.6. Comercio y desarrollo sostenible

En los tratados comerciales que ha firmado la UE en los Ultimos afios se suele
incluir un apartado dedicado al desarrollo sostenible, lo que se encuentra
reconocido en el capitulo 16 del AAE. Lo dispuesto en este acuerdo esta en
consonancia con lo establecido en los otros acuerdos firmados por la UE. En
especial, se han incluido la transicion digital y climatica, lo que contribuye al
Pacto verde, el gran proyecto de la UE para eliminar la emision de gases de

efecto invernador en el afio 2050.

La UE y Japon se comprometen a aplicar las normas laborales esenciales de la
Organizacion Internacional del Trabajo (OIT), ademas de los acuerdos
internacionales sobre medio ambiente, como la Convencion Marco de las
Naciones Unidas sobre el Cambio Climatico o el Acuerdo de Paris sobre el
cambio climatico. Ambas partes se comprometen tambien a no disminuir las
exigencias de la legislacion nacional en materia laboral y medioambiental con el
objetivo de atraer el comercio y las inversiones. Por otra parte, se incluyen
disposiciones relativas a la conservacion y gestion sostenible de los recursos

naturales, y trata problemas relativos a la biodiversidad, la silvicultura y la pesca.

Se establece también un acuerdo para promover la responsabilidad social de las
empresas Yy establecer mecanismos que difundan entre la sociedad el
conocimiento de los compromisos que se han adquirido en el ambito del
desarrollo sostenible y el comercio. Por ultimo, se prevé la creacion de un
mecanismo especifico y vinculante para la solucién de diferencias mediante

consultas gubernamentales y el recurso a grupos de expertos independientes.
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5.2.7. Proteccién de datos

La proteccion de datos es reconocida como un derecho fundamental en la Union
Europea y, por lo tanto, es innegociable. La Unién Europea y Japon llevan
dialogando desde enero de 2017 para facilitar la transferencia de datos para
intercambios comerciales y, a la vez, garantizar el maximo nivel de proteccion de
datos. Para ello, tratan de establecer un puente entre las legislaciones de
proteccion de datos mediante una “decision de adecuacion mutua”, que
garantiza un elevado nivel de proteccion de datos en la UE y en Japon, y que se
podra complementar con los acuerdos comerciales y asi amplificar sus
beneficios. El Reglamento General de Proteccion de Datos de la UE y la nueva
ley de privacidad japonesa supusieron un gran paso en la modernizacion de

ambos regimenes de proteccion de datos.

5.2.8. PYMES

En el acuerdo, se dedica un capitulo especial (capitulo 20) a las PYMES, que les
permitira beneficiarse del acuerdo gracias a una mayor transparencia, ya que la
falta de informacion puede suponer un gran obstaculo para el comercio, en
especial para las pequefias empresas. Se establece el compromiso de facilitar
el acceso a la informacion a las PYMES, en patrticular, en aspectos como la
legislaciéon y los procedimientos aduaneros, las leyes y reglamentos relativos a
derechos de propiedad intelectual, medidas sanitarias y fitosanitarias necesarias
para la importacion y exportacion, los procedimientos de registro de empresas o
cualquier otra informacién que pueda ser util para las PYMES.

Por otra parte, se prevé la creacion de un sitio web especifico que facilitara a las
pequefias empresas la informacion sobre como acceder a sus mercados.
Ademas, existiran puntos de contacto especificos para estas empresas que
gestionaran las cuestiones que se recogen en este capitulo y tratard las
cuestiones recogidas en otros ambitos del acuerdo que puedan afectar a las
pequefias empresas. Hay que destacar en este ambito el papel del EU-Japan
Centre for Industrial Cooperation, una organizacion creada en 1987 por iniciativa
de la Comision Europea y el Ministerio de Economia, Comercio e Industria
japonés (METI) para facilitar el intercambio entre empresas japonesas Yy
europeas, especialmente si son PYMES.
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5.2.9. Competencia

La competencia se regula en el capitulo 11 del acuerdo, en el que ambas partes
reconocen la importancia de la competencia libre y leal en sus relaciones
comerciales y de inversion, y coinciden en que las practicas contrarias a la
competencia perjudican a la liberalizacion del comercio y las inversiones,
ademas de afectar al correcto funcionamiento de los mercados. Por ello, se
establece la obligacion de ambas partes de mantener una serie de normas
generales en materia de competencia e implementarlas de manera transparente
y no discriminatoria. Cada parte mantendrd su propio Derecho en materia de
competencia, que se aplicara a todas las empresas en todos los sectores de la
economia. En el caso de la UE, algunas de las practicas contrarias a la
competencia que se abordan son los acuerdos entre empresas que impidan,
restrinjan o falseen la competencia, los abusos de posicién dominante y las
fusiones o concentraciones de empresas que impidan significativamente la
competencia efectiva. Japon, por su lado, recoge situaciones como la
monopolizacién privada, la restriccion del comercio abusiva, practicas de
comercio desleales, o las fusiones o adquisiciones que puedan restringir de

forma sustancial la competencia en un determinado &mbito de comercio.

5.2.10. Normas de origen

En el capitulo 3 del AAE se establecen las principales reglas para atribuir a un
producto su procedencia nacional. Se establece como norma general que el
exportador debera demostrar que cumple con los requisitos recogidos en las
leyes para considerar un producto como originario, incluyendo la informacion

relativa a los materiales necesarios para la fabricacion del mismo.

5.3. Implicaciones para Espafia del AAE

Desde antes de la entrada en vigor del acuerdo, Espafia y Japdn eran grandes
socios comerciales. Durante los ultimos afios, tanto las importaciones como las
exportaciones con este pais han aumentado notablemente, especialmente estas
altimas. Entre los productos que mas exporta Espafia al pais asiatico destacan
la carne, los automéviles o los productos farmacéuticos; mientras que de los
productos exportados por Japdén a Espafia podemos sefialar los vehiculos, los

aparatos mecanicos y los eléctricos.
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En cuanto a la inversién, algunas empresas espafiolas han empezado a tener
presencia en Japén a través de oficinas de representacion en los ultimos afios,
sin embargo, el volumen de inversiones esparfolas en el pais asiatico sigue
siendo bajo. Del lado contrario, las empresas japonesas si que son grandes
inversoras en nuestro pais, siendo la entrada de Espafia en la Comunidad
Econdmica Europea en 1986 un factor que influyé bastante en este aspecto. En
un principio, las empresas japonesas se concentraban sobre todo en tres
sectores: electronica de consumo e informética, quimico y transporte, sin
embargo, a lo largo de los afios se han implantado otras empresas de sectores

como la arquitectura o la consultoria.

Con la firma del Acuerdo Econémico entre Japon y la Union Europea, se le
presentan a Espafia nuevas oportunidades que es necesario destacar. En el
sector de la moda y calzado, las empresas espafiolas han conseguido entrar en
el dificil mercado japonés gracias a que la entrada en vigor del acuerdo ha
eliminado la mayor parte de los aranceles a prendas textiles y de confeccion.
Una de las principales dificultades ha sido la busqueda de lugares donde
establecer sus tiendas, sin embargo, es previsible que esto se vea solucionado

por la expansion del canal online.

El sector de los automoviles y los componentes de automocion es también muy
importante en las relaciones entre estos dos paises ya que Espafia es un gran
exportador de vehiculos a Japon. La bajada de los aranceles y su total
eliminacién en siete afios contribuiran al mantenimiento y aumento de estas
exportaciones, ademas, las empresas espafiolas de componentes podran

establecer alianzas con sus homadlogas japonesas de forma mas sencilla.

Las exportaciones de bebidas y alimentos a Japén también se han beneficiado
del acuerdo, algo que podemos ver reflejado en la exportacion de vinos
espafioles, que aumentd en casi un 20% en 2019 respecto del afio anterior.
Ademas, con la entrada en vigor del acuerdo se protegen automaticamente
algunas denominaciones de origen europeas entre las que se encuentran

Guijuelo, Jabugo o Jijona.

El capitulo de sostenibilidad incluido en el AAE trata de estimular el comercio y

la inversion en el ambito de las energias renovables y muchas empresas
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espafiolas han decidido apostar por él, especialmente en el campo de la energia
solar, donde Japdn ha establecido un sistema de tarifas reguladas que ha atraido
a numerosas empresas extranjeras. Otras empresas espafolas que también han
tenido numerosas oportunidades en este pais son las relacionadas con

tecnologias de transicion energética, almacenamiento...

Por ultimo, la entrada en vigor del acuerdo ha supuesto un importante cambio en
el ambito de las compras publicas, debido al establecimiento del principio de trato
no discriminatorio y la necesidad de publicitar las licitaciones en inglés. Aunque
la presencia de empresas europeas en este campo aln sea escasa, es previsible
gue aparezcan importantes oportunidades, gracias a la regulacion de estandares
para garantizar un trato justo y la revision de casos donde empresas europeas
se hayan podido ver discriminadas.
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6. LOS EFECTOS ECONOMICOS DEL AAE ENTRE LA UE Y JAPON

Han pasado mas de dos afios desde que entrara en vigor el acuerdo comercial
en la Union Europea y Japon y, aunque sea un periodo demasiado corto para
hacer un estudio completo de sus efectos, ya podemos observar algunas
consecuencias derivadas de su establecimiento. De hecho, la Comisién Europea
emitié un informe en enero de 2020 analizando los cambios experimentados
gracias al acuerdo un afio después de su firma. En él, se afirma que el acuerdo
beneficiara a ciudadanos, trabajadores y empresas en Europa y Japon, ademas

de impulsar el comercio entre ambos actores.?

Cabe sefalar que no se puede considerar el acuerdo como el Unico factor
influyente en las economias de ambas partes ya que, por ejemplo, la crisis
originada por la pandemia en 2020 puede distorsionar los resultados esperados

del acuerdo.

Sin embargo, para simplificar nuestro estudio, analizaremos sus efectos
observando el cambio sufrido en sus economias y mercados comparando los
periodos anteriores y posteriores a la entrada en vigor del acuerdo, en febrero
de 2019.

6.1. Estudio macroecondmico

La firma de acuerdos comerciales y la creacion de zonas de libre comercio trae
consigo diferentes aspectos tanto positivos como negativos para ambas partes.
En especial, para la Unidon Europea es importante la firma de estos acuerdos,
siendo las importaciones un 46% de su PIB y las exportaciones un 50% (Datos
de Eurostat, 2021). El acuerdo comercial entre la Union Europea y Japon supone

uno de los tratados de libre comercio mas importantes de la economia mundial.

Cabe resefiar que no podremos sacar unas conclusiones definitivas sobre el
impacto del acuerdo mediante el estudio macroecondémico ya que la evolucion
de la economia de una region depende de numerosos factores que son ajenos

a la firma de estos acuerdos, como pueden ser factores politicos, econémicos,

8 First year of EU-Japan Economic Partnership Agreement shows growth in EU exports,
European Commission, 2020 (Disponible en
https://trade.ec.europa.eu/doclib/press/index.cfm?id=2107)
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tecnoldgicos o culturales. Ademas, tanto Japén como la Unién Europea han
negociado, en este periodo, acuerdos econémicos con otros paises, como
pueden ser los mencionados de la UE con Singapur y Vietham, que también

tendran su influencia en indicadores como el PIB.

Para el estudio del impacto del acuerdo a nivel macroeconémico, nos fijaremos
en indicadores como el PIB, la tasa de desempleo o la tasa de inflacién (IPC y
deflactor del PIB).

6.1.1. PIB

6.1.1.1. Evolucion del PIB per capita en la UE y Japdn (en millones de
US$?)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de The World Bank

Mediante el estudio del PIB per cépita veremos como evoluciona la renta de cada
una de las partes del acuerdo antes y después de su entrada en vigor. En la
evolucion de este indicador a lo largo de los ultimos 10 afios, podemos observar
como los niveles mas bajos se observan entorno al afio 2015, como
consecuencia de la crisis econdmica que afectd a todo el mundo. Después de
esto, se puede atisbar una recuperacion hasta el afio 2019, afio en que entra en
vigor el acuerdo. En el afio 2020, el PIB volvio a disminuir a causa de la crisis
originada por el COVID-19, que provocé una paralizacion en la economia

mundial.

4 Tomando como referencia el valor del US$ a 1/04/2022
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Lo mismo ocurre al observar como ha evolucionado el indicador a lo largo de los
afos ya que la Unidn Europea tenian una tasa de crecimiento del 8,2% en 2018
que disminuyé hasta el -2,7% en 2020, mientras que el PIB del pais asiatico
crecia un 2,4% en 2018 y un -1,4% en 2020. Antes del impacto de la pandemia,
ninguna de las partes experimentaba un crecimiento muy elevado, sin embargo,
en 2021, la economia de la UE ha crecido en un 5,3% y la japonesa un 1,7%,
haciéndonos ver que ya ha comenzado un periodo de recuperacion (Ver tablas

en Anexo 1).

6.1.2. Tasas de desempleo

Haremos también un estudio de las tasas de desempleo de Japon y la Unién
Europea, ya que es un indicador que se vera reducido cuando la situacion
econémica de un pais mejora y aumentard en los momentos en los que la
economia se encuentra en un momento de recesion. Mediante la firma del
acuerdo entre la Unién Europea y Japon se trata de contribuir al crecimiento del
empleo con medidas como la afirmacion del principio de no discriminacion en
materia de empleo o el favorecimiento de la circulacién de los trabajadores entre

ambas regiones.

6.1.2.1. Evolucién de la tasa de desempleo total diferenciando por género
y edad en la UE (% sobre poblacién activa)

[ UE  T2010[2011]2012][2013]2014][2015]2016[2017]2018[2019] 2020

TOTAL 10,1)10,1111(116)110)102( 93 |1 83| 74|68 | 7.2
HOMBRES 10 | 99 |110(115({109(10,21| 90 (80 | 71|65 ([ 70
MUJERES 10,2110,3(112(11,7)111,21103[ 95|86 | 77| 72| 76

DE 15 A 24 ANOS 2151218 |23,7(2441235|218(20,1| 18, |16,1[151]16,8
DE 25 A 74 ANOS 85187197 (102| 9719082 | 73|65]60](63

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat
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6.1.2.2. Evolucion de la tasa de desempleo total diferenciando por género

y edad en Japon (% sobre poblacion activa)

[ JAPON  12010][2011]2012][2013]2014]2015]2016[2017]2018][2019] 2020

TOTAL 51| 46 | 43 4 36 (34|31 | 2824|2428
HOMBRES 55149 |46 | 43| 3,7 | 36 | 3,3 3 26 | 25 3
MUJERES 46 | 4,2 4 37134 |31 |28 27|22 22|25

DE 15 A 24 ANOS 94 (8281|6963 |55|51|46 | 36| 38| 46
A PARTIR DE 25 ANOS | 4,7 | 4,04 (3,86 (3,68 (3,28(3,12| 29 |264(228]| 22 | 2,6

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de ILOSTAT

En primer lugar, veremos qué influencia ha podido tener el acuerdo en las tasas
de desempleo por género y edad. Lo primero que podemos ver es que los valores
de Japdén son mucho méas bajos que los de la Union en todos los afios
observados, siendo las tasas de desempleo de esta Ultima mas del doble que las
del pais asiatico. Observamos que los valores mas altos se producen entre el
2011 y el 2013, como consecuencia del impacto que tuvo la crisis econémica de
2008 en el mercado laboral, sin embargo, desde este hecho, la tasa ha tenido
una tendencia decreciente, reflejando una mejora en la situacion de la economia
mundial. Es cierto que a partir del afio 2020 se observa un incremento del

desempleo, esta vez causado por la crisis del COVID-19.

En cuanto a las diferencias que podemos observar entre hombres y mujeres,
vemos que en la Unién Europea se han acentuado en los ultimos afios, siendo
las mujeres las que presentan unos valores mas altos mientras que, por el
contrario, en Japon son los hombres los que tiene una tasa de desempleo mayor.
No podemos decir que la entrada en vigor haya tenido un impacto significativo
en estas circunstancias, ya que después de 2019 siguen con la tendencia que

se observaba en afios anteriores.

Si hacemos un estudio de las tasas segun la edad, vemos que tanto en Japon
como en la Unién Europea los jévenes presentan una tasa de desempleo mucho
mas elevada que los adultos y esta diferencia, aunque no se ha incrementado
con el paso de los afos, tampoco se ha reducido de forma notable. No podemos
observar un gran impacto del acuerdo en este aspecto ya que, en los valores
posteriores al 2019, las diferencias entre ambos grupos de edad se mantuvieron

e incluso aumentaron tanto en la UE como en Japén. Una de las causas que
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podria explicar esto es el impacto que tuvo la crisis originada por la pandemia en
el empleo, sobre todo en el juvenil, donde los contratos temporales estan mas

generalizados.

Debemos analizar también como ha afectado la entrada en vigor del acuerdo al
desempleo segun el nivel de educacion de la poblacion. Parece que los
trabajadores méas cualificados son los que mas se beneficiaran de la firma del
acuerdo ya que se establece el mutuo reconocimiento de las cualificaciones
profesionales y se incluyen medidas como la posibilidad de los empresarios
extranjeros de entrar y permanecer en Japon durante un maximo de un afio para

llevar a cabo las actividades de preparacion de creacion de una empresa.

Si observamos los datos, la tasa de desempleo de la UE ha aumentado con
respecto al afio 2018 en los grupos mas cualificados, por lo que no podemos
afirmar que se hayan beneficiado de las medidas del acuerdo. Son los grupos
con menos cualificacion los que han experimentado una reduccion en sus tasas
de desempleo. En el caso del pais asiatico también se ha producido un aumento
del desempleo respecto a los niveles existentes en 2018 por lo que no podemos

observar una incidencia clara del acuerdo tampoco en estos datos.

6.1.2.3. Evolucion de la tasa de desempleo total diferenciando por nivel de

educacién en la UE (% sobre poblacién activa)

[ UE  7T2010[2011]2012]2013]2014]2015]2016]2017]2018][2019] 2020

All ISCED 2011 levels 98 | 99 /108|114 (109|10,2| 91 | 82 | 73| 6,7 | 71
Less than primary,
primary and lower 159(16,5|18,7(199|19,4|184 (17,2 |15,8|14,2 (133|135

secondary education

Upper secondary and

post-secondary non- 91 (90|97 (102 97|90 (82| 72| 65| 59| 64

tertiary education (levels
Tertiary education 49 |1 58 | 65|69 |67 |62 |55]| 49|45 | 42 | 4,7
No response 11,7|1152|135(133|11,3|114(114] 93| 93| 80| 7,1

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat
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6.1.2.4. Evolucion de la tasa de desempleo total diferenciando por nivel de

educacion en Japdn (% sobre poblacion activa)

[ JAPGN  12010][2011]2012][2013]2014]2015]2016]2017]2018][2019] 2020
Total 5,1 44 | 41 34 3229 | 27 238
Intermediate 5,9 51 | 47 4 |37 [34]31 321
Advanced 4 35 | 34 27|26 23 2,47

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de ILOSTAT
6.1.3. Tasas de inflacién

Por ultimo, veremos como ha variado el nivel general de precios en ambas
economias, haciendo un estudio de la inflacion mediante el indice de precios al
consumo (IPC). A través de éste, se estudia esa variacion observando cémo han
evolucionado los precios en una seleccién de productos que son normalmente

comprados por los consumidores.

Vemos este indicador tenido una tendencia ascendente en Japén, alcanzando
su valor mas alto en 2014 coincidiendo con sus valores mas bajos en PIB. La
Union Europea, por su parte, presentaba unos valores mas bajos hasta el afio
2016, cuando el IPC comienza a ascender manteniéndose siempre por encima
de los valores del pais asiatico. Después de la entrada en vigor del acuerdo, en
el afio 2020, el IPC de ambas partes baja, es decir, se ha producido una bajada
generalizada en el nivel de precios y eso hace que aumente el poder adquisitivo

de los consumidores.
6.1.3.1. Evolucién del IPC en la UE y Jap6n (en % anual)
35
25

r

15

0,5
0

o5 2010 2677 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020
e | JE Japon
Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de The World Bank
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No podemos decir que la firma del acuerdo haya influido de manera significativa
en esta variable macroeconomica. Esto se debe a varios factores de entre los
gue podemos destacar el fuerte impacto que ha tenido la crisis del COVID-19 en
indicadores como el PIB o0 el desempleo. Hay que tener en cuenta que ha pasado
poco tiempo desde la entrada en vigor del acuerdo, a principios de 2019, por lo
gue es pronto para ver un cambio significativo. Ademas, hay aspectos como la
eliminaciéon de determinados derechos de aduana que requieren un tiempo para
su implementacion y, hasta que no haya pasado ese periodo, no se puede hacer
un estudio completo del impacto de la entrada en vigor del acuerdo.

6.2. Estudio de la balanza comercial

Después de analizar la situacion macroecondmica de ambos paises, tenemos
que ver qué impacto ha tenido el Acuerdo en las operaciones comerciales
existentes entre ambas partes. Es cierto que el acuerdo abarca muchos aspectos
mas alla de los comerciales ya que, como hemos sefialado antes, se trata de
uno de los acuerdos de nueva generacion firmados por la Unidn Europea, que
tratan otros temas como el desarrollo sostenible. Sin embargo, la mayor parte
del acuerdo afecta a aspectos comerciales y serdn estos sectores los mas
beneficiados de la firma del mismo. Para hacer este estudio, nos fijaremos en la
evolucion de la balanza por cuenta corriente como principal indicador, ya que a
través de él veremos como han evolucionado las operaciones comerciales, de

servicios y de capitales entre la Unién Europea y Japon.®

5 Archivo: Estadisticas de la balanza de pagos, 2016 (Disponible en
https://ec.europa.eu/eurostat/statistics-
explained/index.php?title=Archive:Estad%C3%ADsticas_de_la_balanza_de_pagos)
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6.2.1. Evolucién de la balanza comercial UE-Japon (en millones de €)

5.000,
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-5.000,
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-20.000,

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat

Observando la evolucion de la balanza comercial podemos ver como en afios
anteriores al 2013, ésta se encontraba en valores negativos lo que nos quiere
decir que la Union Europea importaba mas de lo que exportaba al pais asiatico.
A partir de ese afo, las importaciones y las exportaciones mantienen valores
similares durante varios afios, entorno a los cincuenta mil millones de euros. Esto
cambia hasta 2019, cuando la balanza vuelve a presentar valores negativos.
Después de ese afio, el de entrada en vigor del acuerdo, las exportaciones e
importaciones vuelven a equilibrarse, esta vez con valores mas elevados,
llegando a ser las exportaciones a Japon en 2021 de sesenta y dos mil millones
de euros (Ver tablas en Anexo 2). Se experimenta, entonces, un incremento en
los afios posteriores al acuerdo tanto de las importaciones como de las
exportaciones entre antes potencias, por lo que si podemos considerar que éste

tuvo cierto impacto en sus relaciones.

A través del acuerdo, se pretende eliminar el 90% de los aranceles en mas del
90% de las exportaciones de la UE a Japdn, con lo que los exportadores
europeos ahorrarian unos 1000 millones de euros en impuestos de aduana al
afo. Mediante esto, se pretende facilitar a las empresas europeas la exportacion

a Japon, mediante el fomento de lazos econdmicos bilaterales mas estrechos.

La Comisién Europea, en un comunicado emitido cuando se cumplia un afio de

la entrada en vigor del acuerdo, sefialaba que éste habia conseguido que las
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exportaciones de la Unién a Japdén aumentaran en un 6.6% comparado con el
mismo periodo del afio anterior, a la vez que las importaciones provenientes de

Japon aumentaron en un 6.3% en el mismo periodo.

6.2.2. Comercio de bienes

El acuerdo contiene importantes medidas en cuanto al intercambio de bienes
entre ambas potencias, sobre todo en lo que se refiere a la eliminacion de
barreras arancelarias, lo que ahorrara a las empresas de ambas partes grandes
cantidades de tiempo y dinero en el comercio bilateral de bienes. La Comisién
Europea ha afirmado que, una vez el acuerdo sea implementado
completamente, Japon habré eliminado el 97% de los aranceles que afectan a
los bienes importados de la Unién y el comercio anual entre ambas partes se

vera incrementado en casi 36 billones de euros.

Desde 2015, el intercambio de bienes entre ambas potencias ha experimentado
un incremento constante, exceptuando el afio 2020, donde cayé en un 12,2%
debido a la crisis originada por la pandemia. Sin embargo, en el afio 2021, el
intercambio de bienes entre ambos paises volvié a aumentar, aunque no de
manera muy significativa si lo comparamos con los datos del afio anterior a la
entrada en vigor del acuerdo, ya que solo fue un 2,6% superior que en 2018.
Esto puede ser causado por la caida ocurrida en 2020 que frené la tendencia al

alza que se observaba en periodos anteriores.
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6.2.2.1. Intercambio de bienes entre la UE y Japon (en millones de €)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat

Entre el 2018 y el 2021, las exportaciones de la Unidn Europea con el resto del
mundo aumentaron en un 5,8%, mientras que las exportaciones con Japon
aumentaron en un 2,4%, lo que supone que el intercambio de bienes con el pais
asiético sufrié un crecimiento menor que el de la Unién con el resto de los paises
en general. Lo mismo ocurre con las importaciones, que se incrementan un
10,4% en relacion al resto del mundo mientras que las provenientes del pais

asiatico se quedan en un 2,8% (Ver tablas en Anexo 3).

Ademas, podemos observar que la crisis del COVID-19 tuvo un fuerte impacto
en las exportaciones e importaciones de la UE con Japon, sufriendo un descenso
del 10,9% y el 13,6% respectivamente en 2020 respecto al afio anterior. Sin
embargo, después de esa caida, podemos ver que la recuperacién ha sido
notable, alcanzando unos niveles de exportaciones e importaciones en 2021
superiores a los que podemos observar en los periodos previos a la crisis. El
acuerdo ha sido influyente en este aspecto, ya que ha permitido que se eliminen
numerosas barreras arancelarias y ha dado un impulso al intercambio de bienes

entre ambas potencias.
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6.2.2.2. Intercambio total de bienes UE-Japdn (en millones de €)

- Exportaciones Importaciones

ANO Millones € | Incremento (%) | Millones € | Incremento (%) NETO TOTAL

2010 |580.654,6 523.541,6 57.113,0 [1.104.196,2
2011 |591.367,6 1,8% 614.497,5 17,4% -23.129,9 [ 1.205.865,1
2012 |621.590,9 5,1% 689.625,7 12,2% -68.034,8(1.311.216,6
2013 |538.436,3 -13,4% 627.336,8 -9,0% -88.900,5[1.165.773,1
2014 |519.546,5 -3,5% 611.354,7 -2,5% -91.808,2 [1.130.901,2
2015 |563.202,8 8,4% 563.829,1 -7,8% -626,3 [1.127.031,9
2016 |582.647,4 3,5% 548.309,7 -2,8% 34.337,7 |1.130.957,1
2017 |617.979,3 6,1% 594.778,0 8,5% 23.201,3 [1.212.757,3
2018 |625.059,3 1,1% 633.806,3 6,6% -8.747,0 |1.258.865,6
2019 |630.310,9 0,8% 643.911,2 1,6% -13.600,3(1.274.222,1
2020 |561.445,1 -10,9% 556.296,9 -13,6% 5.148,2 |1.117.742,0
2021 |640.128,9 14,0% 651.498,8 17,1% -11.369,9 [1.291.627,7

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat

Si hacemos un estudio de cuales seran los bienes mas beneficiados por la
entrada en vigor del contrato encontramos, en primer lugar, los productos
agricolas. Para las exportaciones de este tipo de productos, Japén es ya el
cuarto mercado para la UE. El acuerdo establece unos aranceles reducidos en
el sector de la carne, eliminando por completo los que afectan a la carne
transformada. Esto ha tenido su reflejo en las exportaciones de carne a Japén,
que han aumentado en un 12%°% También los productos lacteos veran
eliminadas las barreras arancelarias, lo que ha producido un aumento en sus
exportaciones de un 10,4%, especialmente la mantequilla, que ha aumentado un
47%.

Es destacable el caso de los productos elaborados con cuero cuyos aranceles
se eliminaran por completo en un periodo de 10 afios. Sin embargo, la entrada
en vigor del acuerdo ya ha tenido un impacto notable en este sector, y asi lo
expresa la Comision Europea, sefialando que la compariia de calzado espafiola
Masaltos obtiene casi dos tercios de su beneficio de las ventas al extranjero, con
Japon acaparando un 4%. Asi, su competitividad en el mercado japonés ha
aumentado, gracias al acuerdo que ha ayudado a reducir costes a los

exportadores de productos de lujo.

6 Comparando los periodos de febrero a noviembre de 2018 y febrero a noviembre de 2019
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Otros sectores especialmente beneficiados por el acuerdo han sido las bebidas,
gue han experimentado un incremento de sus exportaciones a Japén de un 20%,
destacando especialmente el caso del vino y la sidra, que han aumentado un
17,3% y un 31,5% respectivamente. Algunas de las medidas que recoge el
acuerdo para estos productos, ademas de la eliminacién de los aranceles
existentes que suponian un obstaculo para la UE; es el reconocimiento y
proteccion por parte de Japdén de numerosas indicaciones geograficas de

bebidas como el vino o la cerveza.

6.2.2.3. Aumento de las exportaciones de bienes de la UE después del

acuerdo

Discos y dispositivos de almacenamiento
Telefonia y equipamiento electrénico
Maquinaria eléctrica

Ropa y accesorios de bebé

Ropa

Articulos de piel

Queso

Mantequilla

Leche y nata

Lacteos

Carne congelada de animales bovinos
Carne de cerdo

Carne

Semillas de girasol

Pasta

Té

Sidra

Vino

Bebidas

0% 50% 100% 150% 200% 250%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos proporcionados por la Comision Europea

Por tanto, podemos afirmar que la entrada en vigor del acuerdo ha supuesto un
impacto positivo tanto para las importaciones como para las exportaciones de la
Unién Europea con Japon, sin embargo, estos resultados aun son dificiles de
apreciar. Esto es, en primer lugar, por la influencia de la crisis del COVID-19 en
el mercado internacional, que hizo que el intercambio de bienes entre ambas
potencias sufriera su mayor caida desde 2013. A pesar de ello, si que podemos
ver como en 2021 tanto las importaciones como las exportaciones

experimentaron la mayor subida en 10 afios, y en esto, la entrada en vigor del
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acuerdo ha tenido cierta influencia. Por otro lado, cabe destacar que el acuerdo
entro0 en vigor en febrero de 2019, por lo que no tenemos un periodo lo
suficientemente extenso como para poder observar los efectos reales del mismo
ya que, entre otras cosas, hay ciertas medidas que tienen un periodo de
implantacion de entre 7 y 10 afios.

6.2.3. Comercio de servicios

El intercambio de servicios entre la Union Europea y Japon también ha salido
beneficiado con la entrada en vigor del acuerdo, ya que se garantizara la apertura
de los mercados de servicios, en particular los servicios financieros, las
telecomunicaciones y el transporte. En este a&mbito, podemos observar como el
intercambio total de servicios entre ambas partes llegé a los 40400,1 millones de
euros en 2020, lo que supone una caida del 5,2% respecto al afio 2018, sin
embargo, debemos tener en cuenta el impacto que ha tenido la pandemia en el
intercambio de servicios. Si comparamos los datos de 2020 con los observados
en 2016, podemos ver como el comercio de servicios entre Japon y la Unién

Europea ha aumentado en casi un 8%.

6.2.3.1. Intercambio total de servicios entre la UE y Japon (en millones de
€)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat

Las exportaciones de servicios de la Union Europea a Japon se han

incrementado de forma continua desde el afio 2014 hasta 2020, donde cayeron
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enun 12,7%. Lo mismo ha pasado con las importaciones, que sufrieron una leve
caida en 2017, pero siguieron aumentado hasta 2020 donde sufrieron un
descenso mas acusado, del 21,8%. Entre 2018 y 2020, las exportaciones de
servicios de la UE a Japon apenas han aumentado en un 0,003%, mientras que,
en ese mismo periodo, las importaciones han sufrido una caida del 14%, por lo

gue no podemos observar todavia una influencia notable del acuerdo en estos

datos.
6.2.3.2. Intercambio total de servicios entre la UE y Japon (en millones de
€)
ARIO : Exportaciones : Importaciones NETO TOTAL
Millones € | Incremento % | Millones € | Incremento %

2010 15.101,2 11.409,2 3.692,0 | 26.510,4
2011 16.248,6 7,6% 11.432,1 0,2% 4.816,5 | 27.680,7
2012 | 20.298,3 24,9% 12.496,8 9,3% 7.801,5 | 32.795,1
2013 18.243,2 -10,1% 11.526,5 -7,8% 6.716,7 | 29.769,7
2014 | 18.668,5 2,3% 11.744,7 1,9% 6.923,8 | 30.413,2
2015 21.179,2 13,4% 12.847,5 9,4% 8.331,7 | 34.026,7
2016 | 22.988,2 8,5% 14.565,0 13,4% 8.423,2 | 37.553,2
2017 | 25.890,9 12,6% 14.002,6 -3,9% 11.888,4 | 39.893,5
2018 | 27.787,6 7,3% 14.819,5 5,8% 12.968,1 | 42.607,1
2019 31.694,5 14,1% 16.287,1 9,9% 15.407,5 | 47.981,6
2020 27.671,6 -12,7% 12.728,5 -21,8% 14.943,0 | 40.400,1

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat

Se contienen en el acuerdo una serie de disposiciones de aplicacion horizontal
en cuanto a los servicios, como la ratificacion del derecho de las partes a regular
sus servicios. Las autoridades de ambas partes podran mantener publicos los
servicios publicos y no habra obligacién de privatizar o desregularizar los
servicios publicos en sectores como la sanidad, la educacion o el agua. Sin
embargo, hay sectores en los que se han acordado disposiciones especificas
como en el postal y de mensajeria, el de telecomunicaciones, el de transporte

maritimo o los servicios financieros.
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6.2.3.3. Intercambio total de servicios en los sectores mas importantes

entre la UE y Japon (en millones de €)

Pre-AAE (2018)|Post-AAE(2020)] %
Exportaciones
Transporte 4.358,6 2.840,7| -34,8%
Viajes 3.462,8 931,7| -73,1%
Construccion 71,7 92,0 28,3%
Servicios financieros 1.677,4 1.896,7| 13,1%
Importaciones
Transporte 4.191,2 3.565,4| -14,9%
Viajes 1.560,2 4545 -70,9%
Construccion 24,9 32,6/ 30,9%
Servicios financieros 648,1 651,4 0,5%

Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat

Podemos ver como ha evolucionado el intercambio de servicios entre Japén y la
Union Europea entre los periodos anterior y posterior a la entrada en vigor del
acuerdo. Como era de esperar, debido a la crisis del COVID-19, sectores como
el del transporte y los viajes han sufrido una gran caida, de méas del 70% en este
altimo caso. Sin embargo, otros servicios se vieron menos afectados por esta
circunstancia y experimentaron un aumento, como es el caso de la construccion,

cuyas exportaciones aumentaron un 28,3% y sus exportaciones un 30,9%.
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7. CONCLUSIONES

Hemos visto como la Union Europea ha basado su politica comercial en la firma
de acuerdos bilaterales con sus principales socios comerciales después de que
la estrategia de negociaciones multilaterales fracasara tras varios intentos. Es en
este contexto cuando se comienzan a adoptar por parte de la Unién los llamados
acuerdos de libre comercio de “Nueva Generacion”, cuyo contenido es mucho
mas amplio que los de “Primera Generacién” y, ademas, contienen capitulos
sobre el comercio sostenible, la gobernanzay la resolucion de controversias. Asi,
la Union ha utilizado esta herramienta para impulsar sus relaciones econémicas

con paises como Vietnam y Singapur.

Precisamente uno de estos tratados es el adoptado por la Unién Europea y
Japoén en febrero de 2019. Japon representa el segundo socio comercial de la
UE en Asia, por lo que no es sorprendente que este acuerdo suponga uno de los
Tratados de libre comercio mas importantes firmados hasta la fecha. Este
acuerdo, ademéas de contener medidas relativas a la liberalizacion de los
intercambios, también contiene disposiciones que recogen los principales
valores de la UE en materia laboral o de sostenibilidad. Asi, ambas partes
disfrutaran de ventajas competitivas en su sector exportador, un aspecto que
cada vez gana mas relevancia en la actualidad. Cabe sefalar que Espafia en
particular también se vera beneficiada de la firma de este tratado, tanto en el
comercio de bienes y servicios con el pais asiatico, como en el &mbito de las

inversiones.

Al hacer un estudio de los efectos econémicos de la entrada en vigor del acuerdo,
hemos visto como a nivel macroeconébmico no se pueden sacar unas
conclusiones claras, ya que hay otros muchos factores que influyen en la
situacion economica de ambas partes, ademas de que el tiempo transcurrido
desde su firma es muy breve. Especialmente, en el periodo estudiado hemos
observado como la crisis causada por el COVID-19 ha tenido un fuerte impacto
en las economias de ambos socios. Sin embargo, es de esperar que ambos
experimenten una tendencia positiva en sus economias con la recuperacion en

los préximos afios.
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Cuando analizamos el comercio bilateral entre la Uniébn Europea y Japén es
cuando podemos observar una relativa mejoria en sus intercambios.
Particularmente en el intercambio de bienes es donde podemos ver que el
acuerdo ha tenido un impacto positivo, al liberalizar la mayoria de ellos mediante
la eliminacion de los derechos de aduana. En el caso del intercambio de
servicios, aun no podemos observar unos cambios notables, en muchos casos
por el impacto de la pandemia, como es el caso de los viajes. Debemos tener en
cuenta que la liberalizacién de los intercambios de algunos bienes y servicios
tienen un periodo de implantacion de hasta 10 afios desde la entrada en vigor

del acuerdo, por lo que aun no es posible ver sus efectos.

Pero no sélo es en los intercambios de bienes y servicios donde podremos ver
las consecuencias de la adopcion ya que hemos sefialado que el Tratado
contiene capitulos sobre otros muchos aspectos. Algunos de los &mbitos donde
se espera observar una mejora en los préximos afios son la contratacion publica,

el comercio y el desarrollo sostenible o las PYMES.

A pesar de que no podamos observar los efectos del acuerdo de forma clara
debido, entre otras cosas, al corto periodo de tiempo que ha pasado desde su
entrada en vigor en 2019, es indudable que supone un referente en cuanto a la
elaboracién de acuerdos de Nueva Generacion. Ademas, se trata de uno de los
acuerdos de libre comercio mas importantes firmados hasta ahora, ya que tiene
como protagonistas a dos de las mayores potencias econdémicas del mundo y
supone para la Uniébn Europea un gran paso en su presencia en el continente

asiatico.
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9. ANEXOS

Anexo 1: Tablas PIB real per capita de la UE y Japon: evolucion y crecimiento

anual

9.1.1. PIB real per céapita UE: evolucidn y crecimiento

ANO PIB UE (millUS$) Crecimiento anual (%)

2010 32.943,1

2011 35.716,2 8,4%

2012 33.160,5 -1,2%
2013 34.569,6 4.2%

2014 35.245,9 2,0%

2015 30.474,5 -13,5%
2016 31.168,4 2,3%

2017 33.023,8 6,0%

2018 35.737,3 8,2%

2019 35.083,8 -1,8%
2020 34.148,9 -2,7%

Fuente: elaboracién propia a partir de los datos de The World Bank

9.1.2. PIB real per capita Japon: evolucién y crecimiento

ANO PIB Jap6n (mill US$) Crecimiento anual (%)

2010 44.968,2

2011 48.760,1 8,4%
2012 49.145,3 0,8%
2013 40.898,6 -16,8%
2014 38.475,4 -5,9%
2015 34.960,6 -9,1%
2016 39.400,7 12,7%
2017 38.891,1 -1,3%
2018 39.808,2 2,4%
2019 40.777,6 2,4%
2020 40.193,3 -1,4%

Fuente: elaboracion propia a partir de los datos de The World Bank
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Anexo 2: Tablas evolucién balanza comercial entre la UE y Japén

9.2.1. Balanza comercial entre la UE y Japon: evolucién

Incremento (€) Incremento (%)

ANO
2010
2011
2012
2013
2014
2015
2016
2017
2018
2019
2020
2021

Millones €

-18534,9
-15607,3
-49147
260,9
-705,9
-383,2
-2355,6
-3067
-1886,5
-401,2
251,7
-8,2

29276
10692,6
5175,6
-966,8
322,7
-1972 .4
-711,4
1180,5
1485,3
6529
-259,9

-16%
-69%
-105%
-371%
-46%
515%
30%
-38%
-79%
-163%
-103%

Fuente: elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat

9.2.2. Balanza comercial entre la UE y Japon: evolucion de las

importaciones y las exportaciones

BALANZA TOTAL

ANO
2010
2011
2012
2013
2014
2015
2016
2017
2018
2019
2020
2021

Importaciones

Exportaciones

Millones € Incremento (€) Incremento (%) Millones € Incremento (€) Incremento (%)

57.693,3
59.677,1
55.064,1
48.578,6
48.785,7
51.096,0
54.652,9
57.128,5
59.684,5
63.030,2
54.956,1
62.361,3

1.983,8

-4.613,0
-6.485,5

207,1
2.310,3
3.556,9
2.475,6
2.556,0
3.345,7

-8.074,1

7.405,2

3,4%
-1,7%
-11,8%
0,4%
4,7%
7,0%
4,5%
4,5%
5,6%
-12,8%
13,5%

39.158,4
44.069,8
50.149,4
48.839,5
48.079,7
50.712,7
52.297,3
54.061,6
57.798,0
62.629,0
56.207,8
62.353,1

49114
6.079,6
-1.309,9
-759,8
2.633,0
1.584,6
1.764,3
3.736,4
4.831,0
-7.421,2
7.145,3

12,5%
13,8%
-2,6%
-1,6%
5,5%
3,1%
3,4%
6,9%
8,4%

-11,8%

12,9%

-18.534,9
-15.607,3
-4.914,7
260,9
-706,0
-383,3
-2.355,6
-3.066,9
-1.886,5
-401,2
251,7
-8,2

96.851,7
103.746,9
105.213,5

97.418,1

96.865,4
101.808,7
106.950,2
111.190,1
117.482,5
125.659,2
110.163,9
1247144

Fuente: elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat
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Anexo 3: Intercambio de bienes y servicios de cada una de las partes con el

resto del mundo

9.3.1. Intercambio total de bienes entre la UE y el resto del mundo (en

millones de €)

Exportaciones

ANO
2010
2011
2012
2013
2014
2015
2016
2017
2018
2019
2020

Millones € Crecimiento % Millones€ Crecimiento %

1.435.577,8
1.624.461,1
1.770.879,8
1.780.148,3
1.796.802,3
1.876.328,3
1.866.812,7
1.994.260,5
2.059.766,9
2.131.994,0
1.933.059,2

13,2%
9,0%
0,5%
0,9%
44%
-0,5%
6,8%
3,3%
3,5%
-9,3%

Importaciones

1.471.032,3
1.666.126,6
1.702.497,7
1.630.801,5
1.625.426,5
1.648.068,3
1.602.470,1
1.772.081,2
1.912.116,7
1.940.886,7
1.717.259,0

13,3%
2.2%
-4,2%
-0,3%
1,4%
-2,8%
10,6%
7.9%
1,5%
-11,5%

BALANCE

-35.454 4
-41.665,5
68.382,1
149.346,8
171.375,8
228.260,0
264.342,7
222.179,3
147.650,2
191.107,2
215.800,3

TOTAL

2.906.610,1
3.290.587,7
3.473.377,5
3.410.949,8
3.422.228,8
3.524.396,6
3.469.282,8
3.766.341,7
3.971.883,6
4.072.880,7
3.650.318,2

Fuente: elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat

9.3.2. Intercambio total de bienes entre Japén y el resto del mundo (en

millones de US$)

BALANCE TOTAL

ANO

2010
2011
2012
2013
2014
2015
2016
2017
2018
2019
2020

Exportaciones

Millones $ Crecimiento % Millones $ Crecimiento %

769.773
822.566
798.620
714612
690.203
624.922
645.052
698.329
738.144
705.563
641.319

6,9%
-2,9%
-10,5%
-3,4%
-9,5%
3,2%
8,3%
5,7%
-4,4%
-9,1%

Importaciones

694.051
854.997
886.037
832.341
812.209
648.117
607.728
672.095
748.486
720.955
635.460

23,2%
3,6%
-6,1%
-2,4%
-20,2%
6,2%
10,6%
11,4%
-3,7%
-11,9%

75.722,
-32.431,
-87.417,
-117.729,
-122.006,
-23.195,
37.324,
26.234,
-10.342,
-15.392,
5.859,

1.463.824
1.677.563
1.684.657
1.546.953
1.502.412
1.273.039
1.252.780
1.370.424
1.486.630
1.426.518
1.276.779

Fuente: elaboracion propia a partir de los datos del Fondo Monetario Internacional
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9.3.3. Intercambio total de servicios entre la UE y el resto del mundo (en

millones de €)

ARO . Exportaciqngs . Importacior_le.s BALANCE TOTAL
Millones € Crecimiento % Millones € Crecimiento %

2010 564.536,4 488.443,7 76.092,7 1.052.980,1
2011 610.322,0 8,1% 511.312,2 4,7% 99.009,8 1.121.634,2
2012 668.747,1 9,6% 552.954,9 8,1% 115.792,2 1.221.702,0
2013 692.822,6 3,6% 570.962,9 3,3% 121.859,7 1.263.785,5
2014 747.4975 7,9% 636.337,0 11,4% 111.160,5 1.383.834,5
2015 845.645,2 13,1% 770.139,4 21,0% 75.505,8 1.615.784,6
2016 854.495,6 1,0% 780.430,7 1,3% 74.064,9 1.634.926,3
2017 931.992,3 9,1% 821.265,6 5,2% 110.726,7 1.753.257,9
2018 994.260,8 6,7% 859.853,6 4,7% 134.407,2 1.854.114,4
2019 1.072.003,0 7,8% 1.022.031,3 18,9% 49.971,7 2.094.034,3
2020 910.151,2 -15,1% 877.548,1 -14,1% 32.603,1 1.787.699,3

Fuente: elaboracion propia a partir de los datos de Eurostat

9.3.4. Intercambio total de servicios entre Japon y el resto del mundo (en
millones de US$)

ARIO : Exportacigngs : Importaciqngs BALANCE TOTAL
Millones $ Crecimiento % Millones $ Crecimiento %
2010 134.414 164.704 -30.290 299.118
2011 140.827 4,8% 175.659 6,7% -34.832 316.486
2012 136.939 -2,8% 184.702 5,1% -47.763 321.641
2013 135.227 -1,3% 170.870 -7,5% -35.643 306.097
2014 163.790 21,1% 192.423 12,6% -28.633 356.213
2015 162.637 -0,7% 178.587 -7,2% -15.950 341.224
2016 175.807 8,1% 186.183 4,3% -10.376  361.990
2017 186.879 6,3% 193.037 3, 7% -6.158 379.916
2018 194.130 3,9% 203.379 5,4% -9.249 397.509
2019 207.421 6,8% 206.276 1,4% 1.145 413.697
2020 160.287 -22,7% 184.531 -10,5% -24.244 344.818

Fuente: elaboracion propia a partir de los datos de la Organizacion Mundial del Comercio
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